
证券代码：002788                          证券简称：鹭燕医药 

鹭燕医药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 编号：2019-007 

投资者关系 

活动类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □其他（请文字说明其他活动内容） 
 

参与单位名称 

及人员姓名 

帮您调研、牛散大学堂：吴国平、方建华、陈辉、张永金、陈平 、王

志芬、廖友钰、黄起星 

厦门大学：熊永涛 

广东珀源：谭舒云 

广州国平才富信息科技：周亚军 

时间 2019年 11月 26日上午 10:00-12:00 

地点 鹭燕医药会议室 

上市公司 

接待人员姓名 
董事会秘书叶泉青、证券事务代表阮翠婷 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

一、介绍公司基本概况、业务布局。 

二、沟通交流环节 

1、公司2016年上市以来财务数据显示具有良好的成长性，但是公

司的市值上却表现一般，公司如何加强市值管理方面，有什么计划吗？ 

上市以来，公司的业绩持续增长。2018年以来，公司连续保持超过

30%的增长。截止2019年9月，公司营业收入接近上年全年，净利润超过

上年全年。公司的快速发展，一方面来自公司在福建市场深耕了20多年，

在公司终端网络覆盖、价值取向、队伍建设、服务能力等各方面都建立

了适应医改方向的核心竞争力。另一方面，随着两票制在全国的推广，

公司也积极进行并购扩张，在江西、四川、海南等省份的销售网络已形

成竞争力，对业绩的贡献将逐步体现。 



目前公司动态市盈率不到10倍，同比其他同业上市公司处在偏低的

位置，与公司快速增长的现实存在偏离。公司将按照战略规划，踏实做

好主业，持续提升公司业绩；同时，也将加强与投资者沟通交流，使投

资者更好了解公司的投资价值。 

2、公司是否有持续并购扩张的计划？ 

公司2017年已开始在福建省外展开分销网络布局，重点在四川、江

西和海南三个省份复制福建省的布局模式。目前公司已在四川省拥有17

家公司（覆盖14个地区），在江西省拥有9家公司（覆盖8个地区），在海

南省拥有2家公司。 

公司未来将整合资源、加大投入，发挥鹭燕两票制经验及优势提升

分销网络在四川省、江西省、海南省医药分销市场的竞争力和份额。 

3、公司零售业务发展情况如何？  

零售模块作为我司主营业务之一，我司将按既定战略继续在福建省

内推行“批零一体化”的经营格局模式，福建省内直营门店数超过200

家。未来将持续秉承“规范”与“高效”的理念，为消费者提供专业的

药事服务、慢病管理和社区服务等健康服务，为上游供应商提供覆盖福

建全省的分销服务和零售终端支持。 

4、相对于医药零售连锁企业来说，鹭燕医药的医药批发业务带来

的应收账款规模明显较大，请问公司在这方面有何针对性的管理措施来

缩短回款周期，提高资金的使用效率呢？ 

医药流通行业具有资金密集型的特点，尤其对医疗机构的应收账款

账期较长，公司对上下游结算过程中存在时间差，在业务拓展过程中会

形成业务占款。目前公司器械业务及福建省外的分销业务规模快速增

长，采购预付款增加。因此短期内经营性现金流有所下降。 

随着国家医保政策的持续完善，医药流通行业的结算效率将有所提

升；公司将持续做好客户服务，优化运营效率，缩短回款周期；随着公

司经营规模的增长，公司规模化优势能够更好体现，在业务过程中更能

获得上下游客户的支持。  

5、公司未来重点战略布局是什么？ 



公司将继续坚持“诚信、务实、优质、高效”和“依法规范经营”

经营理念，顺应医改政策导向，贯彻落实“横向+纵向+人工智能”三维

战略，从提供医药产品向提供健康服务升级，从五个传统业务模块（药

品分销、零售、工业、医疗器械、医养）向创新模块（人工智能、第三

方物流、电商）业务升级，继续巩固和提升公司在福建省药品、器械等

分销市场的份额，积极拓展福建省外市场，内涵式发展与外延式扩张并

举，实现业绩持续稳定增长，深耕福建省零售药店的布局，整合中药饮

片业务，大力发展医疗器械、耗材的配送业务，加强新业态和人工智能

的研究，将公司打造为中国知名的医药健康产品与服务提供商。 

 

接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信

息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄

露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。 

附件清单 

(如有) 
无 

日期 2019年 11月 26日 

 


