
 

证券代码：300205                               证券简称：天喻信息 

武汉天喻信息产业股份有限公司 

2019 年 12 月 3 日投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研              □分析师会议 

□媒体采访                  □业绩说明会 

□新闻发布会                □路演活动 

□现场参观          □其他  

参与单位名称及

人员姓名 

 

中金公司 林雪菲、蔡琪 安信证券 刘汪虎 

中金财富证券 严国贤、周楠 中财期货 韩桥 

中润复兴 崔振北、王远洪 伟天瑞弘 龚元成 

瑞恒信投资 王欣 美阳投资 胡智敏 

时间 2019 年 12 月 3 日 

地点 公司 308 会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书   代恒 

证券事务代表 何娟 

投资总监     张煜 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1. 公司税控终端及面向纳税户企业的增值服务业务情况 

今年以来，国家推出一系列普惠性税收减免政策，大

力支持小微企业发展。受相关政策影响，前三季度公司税

控终端及面向纳税户企业的增值服务业务收入、利润同比

减少。为改变不利局面，公司在努力扩大税控盘产品销售

的同时，大力推广面向纳税户企业的增值服务产品，包含

智慧税务（含发票开具、电子发票、便捷办税通道、发票

数据管理的“百赋通”）、智慧财务（含在线报销管理、账

簿凭证管理、代账通道的“百账通”）、协同办公（含移动

OA、场景收银、供应链协作的“百企通”）等增值服务。同

时，公司正围绕交易支付、开票、报销等全流程发票管理，

探索区块链技术在电子发票领域的应用。 

2. 公司金融终端业务情况 

近几年来，公司金融终端业务快速发展，收入规模由

2015年的几千万元增长至2018年的十多亿元，该业务占公

司整体收入和毛利的比重均持续提升，已成为收入和毛利



 

贡献最大的业务。目前公司该业务在国内第三方支付市场

占有率持续领先，但在银行及海外市场还有很大拓展空间。

未来，公司将在保持并争取扩大目前POS产品市场份额的同

时，努力推广二维码POS、刷脸支付终端等新型终端产品，

智能POS产品方面加强与客户的深度合作以发展行业商户，

推出整合行业应用的整体解决方案，积极开拓国际市场，

推动公司金融终端业务的持续发展。 

3. 公司智慧教育业务情况 

公司自 2012 年伴随国家教育信息化发展规划的出台

和落实步伐进入 K12 智慧教育领域，在该业务方向上投入

多年，拥有教育云平台市场领先地位，并已围绕教育部政

策导向及各级教育主管部门、学校、教师、学生用户需求

开发形成涵盖平台、应用、服务、内容、终端的较为完备

的智慧教育产品体系。公司智慧教育业务主要的市场开拓

模式是以“铺平台”为市场切入点，在获得省、市、区、

县教育云平台的建设/运营权后，借助教育云平台自上而下

的政策推动面向平台落地区域（教育主管部门、中小学）

销售区校一体化智慧教育、智慧校园整体解决方案，以及

涵盖教、学、考、评、管的智慧教育软硬件产品和服务（核

心教学应用、精准教学内容、考试测评系统、校园管理平

台、教&学&管智慧终端等）；同时通过与生态伙伴合作为用

户提供更好的内容及应用产品，通过省级服务商、区域代

理商渠道力量扩大销售。 

2019 年前三季度公司在产品及运营方面投入较大且方

向着重于未来，对现有市场支撑力度不足，加之部分区域

教育信息化整体建设项目的建设周期较长，前三季度该业

务未实现盈利。公司将统筹协调智慧教育业务长期发展规

划和短期经营计划的资源投入，暂缓投入较大、产出周期

较长的业务方向，深耕公司已覆盖的区域教育云平台地区，

聚焦区校一体化项目，加强现有产品市场开拓，努力提升

智慧教育业务经营业绩。 

4. 公司智能卡业务情况 

（1） ETC卡 

2019年5月，交通运输部办公厅印发《关于大力推动高

速公路ETC发展应用工作的通知》，要求到2019年底，各省

（区、市）汽车ETC安装率达到80%以上，通行高速公路的



 

车辆ETC使用率达到90%以上。受益于相关政策的推动，三

季度公司高速公路ETC卡产品收入同比大幅增加。 

（2） eSIM卡及其连接管理系统 

eSIM卡产品应用场景很多，有可穿戴设备、智能电表/

水表、电力基站、高铁WIFI等。公司一直在进行eSIM卡及

其连接管理系统等产品的研发，公司自主研发的eSIM连接

管理系统已于2018年通过GSMA SAS-SM（全球移动通信系统

协会安全标准）认证，具备商用能力，eSIM卡产品也已批

量出货。此外，公司与华为在基于eSIM产品的验证检测方

面有少量业务合作。 

（3） 智能卡产品上游供应商 

公司与国际、国内主流芯片供应商均建立了合作关系。

公司将根据市场需求及自身实际情况，适时调整供应链策

略。 

（4） 智能卡业务发展前景 

受行业市场竞争影响，公司智能卡业务收入、利润水

平不断下滑，但行业发卡空间还在。公司一方面通过加强

供应链管理、提高生产效率来努力降本增效，另一方面通

过产品材质、生产工艺创新（公司承担工艺开发和制造的

工行十二生肖系列卡产品凭借独特的设计理念和创新的工

艺技术荣获国际卡制造商协会2019年依兰奖“观众最喜爱

大奖”）为客户提供高附加值创新产品，同时加快推进个性

化制卡服务业务，开辟智能生产线，积极寻求智能卡产品

在5G、物联网领域的市场机会。通过上述规划和举措，公

司智能卡业务有望迎来新的发展契机。 

5. 公司未来发展战略与业务重心 

公司将坚持“产品+服务”、“平台+生态”战略，继续

深耕现有业务：传统智能卡业务稳中求进；大力拓展金融

终端业务，为B端客户提供基于智能终端的垂直行业整体解

决方案；扩大税控盘销售，努力提升用户数，为B端纳税户

企业提供智慧财税服务；基于物联网技术服务云平台，构

建安全智联的物联网生态体系，为客户提供安全智联的物

联网综合解决方案及增值服务；全力推进智慧教育业务，

构建智慧教育的基础环境从而创造链接价值，成为具有市

场领先地位的智慧教育平台运营商、教育信息化“平台+

生态”领军企业。 



 

6. 今年公司股价波动较大的原因 

二级市场股价受多种因素影响，经营业绩决定股价的

长期表现，公司正在经营层的带领下全力发展业务，努力

提升业绩以回报投资者。 

附件清单 无 

日期 2019 年 12 月 3 日 

 


