
 

证券代码：002541                                  证券简称：鸿路钢构 

安徽鸿路钢结构（集团）股份有限公司 

2020 年 1 月 9 日下午投资者关系活动记录表 

                                                       编号：T2020-001 

投资者关

系活动类

别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □电话调研 

□其他  

参与单位

名称及人

员姓名 

前海开源基金王思岳；厦门汇熙资产陈全、庄勇麟；华创证券王彬鹏；睿

远基金吴非、赵枫、艾菁 

调研时间 2020年 1 月 9日下午 1：30-4：30 

地点 鸿路钢构会议室 

上市公司

接待人员

姓名 

董事会秘书汪国胜 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

1、公司董秘简要介绍公司的有关情况。 

2、 回答来访者的有关问题。 

3、参观公司合肥生产基地。 

主要讨论内容如下： 

一、公司以钢结构制造为核心的经营模式明显不同于以钢结构承包为核心

的同类上市企业，请问公司基于什么样的考虑？ 

答： 

(1) 与同类企业相比，公司在钢结构制造的成本控制及竞争力方面有比较

明显的优势，盈利能力也更强。 

(2) 相对于钢结构工程业务更少势资，回款好 

(3) 只要管理得当，钢结构制造营业收入及毛利率水平会更稳健 

(4) 钢结构制造是大型总包企业不具备的核心竞争能力，具有不可替代性。 

二、公司钢结构产能年底计划达到 300 万吨，明年未预计将达到 400 万吨，



 

为全球第一，请问目前订单情况如何？国内的钢结构需求能满足公司的强

大产能吗？会不会出现订单不足的情况？ 

答： 

1、国内钢结构需求量将保持稳定快速发展 

(1) 我国的钢结构需求量平均增速达到 10-20%左右，随着环保政策的不断深

入，绿色环保的钢结构需求量将保持持续的快速增长。 

(2) 随着我国装配式建筑产业政策的不断深入，钢结构装配式建筑必将成为

未来建筑业转型的主要方向，钢结构需求量将会井喷式的增长。 

(3) 近年来钢结构项目由小而散向大而精方向发展趋势，技术、质量管控能

力强的大型钢结构制造企业将更具竞争优势。 

(4) 随着国家营改增税收政策的改革，税务环境更加规范，企业之间的竞争

更加公平公正。 

2、公司目前订单饱和 

三、传统制造业的成本控制是盈利的关键，请问公司在钢结构制造方面的

成本优势如何？ 

答： 

1、采购优势 

不断完善采购管理体系、提高企业成本竞争能力 （1）加强供应链管理，

降低采购成本 通过电子竞标平台及现场竞标招标等方式使采购工作做到

公开、公平、简化流程，同时大量地降低供应商垫资额，提高 公司信誉度，

降低了采购成本，提高了产品价格竞争力。 （2）加强采购价格预测能力

增强公司盈利能力 公司根据多年积累的经验以及与钢厂良好的关系，钢厂

排单的统计分析、钢材成本组成分析以及运营规律，适时进行大 宗采购。 

（3）加强采购平台的建设，提高公司采购效率 不断优化、推广电子采购

竞价平台和微信公众号鸿路采购物流中心，扩大供应商范围和提高供应商

关注度，降低采购成本。 

2、 精细化的管理优势 

对生产的全过程实施精细化的管理。 

3、 专业性的生产优势 



 

凭公司生产基地集中度高的特点，公司在原有产品基础上实现了更细分的

部品部件的专业化：气楼、系杆、箱形柱、十 字柱、H型钢二次加工厂、

光伏太阳能支架等等都进行了进一步地细分，将非标准化的工程材料最大

限度地实现细分产品标 准化，更有效地提高自动化生产能力、提高产品质

量，降低生产成本。 

四、请问公司在钢结构制造方面相比其他钢结构公司除了成本优势以外还

有哪些竞争优势？ 

答： 

1、智能制造技术  

公司十分注重生产设备的智能化改造，报告期内利用募投资金及部分自有

资金投入，对公司原有钢结构生产线进行了 大规模的智能化改造，研发或

引进了包括全自动钢板剪切配送生产线、数控下料、数控钻孔、全自动双

弧双丝埋弧焊生产线、 焊接及喷涂机器人等先进设备及生产工艺，可以较

明显地降低生产成本、提高产品质量、降低劳动强度。 

2、 产业链优势  

通过完善半成品制造能力，减少外协或外购半产品，建立成本竞争优势。

如直缝埋弧焊管车间、高频焊管制造车间，开 平剪切车间、焊丝制造车间、

多棱管制造车间、U 型肋制造车间、大型圆变方钢管生产线、热镀锌厂等

都是绝大部分同行业 企业都需外购或外协的半成品或辅材，拥有这些制造

能力，公司可以减少从钢厂采购钢板到其他企业制成半成品再到钢构厂 制

成成品环节，提高了效率，降低了成本。报告期内公司工艺先进的热镀锌

生产线投入使用。  

3、产品线优势 

 通过完善各类与钢结构及围护系统相关联产品，充分发挥公司各类产品之

间的相互协同效应，实现“打造一站式采购的 钢结构及其配套产品精品超

市”的经营战略，建立公司的产品竞争优势。 · 公司是国内钢结构品种

最齐全的制造企业，在设备钢结构、建筑重钢结构、桥梁钢结构、空间钢

结构、智能立体车库等 领域具有较强竞争能力。 · 拥有国内钢结构行业

最全的配套系统产品线，涵盖主体结构、墙面板、楼面板、屋面板、装饰



 

一体化板、节能门窗等 6 大系列 30余种产品。 

4、规模化优势 

截止目前公司拥有安徽合肥、下塘、涡阳、金寨、宣城、颍上、蚌埠、河

南汝阳、重庆南川及湖北团风等十大生产基地， 生产厂房总面积约 230万

平方以上，生产集中度高，可以充分体现公司钢结构加工的快速反应能力

及大工程项目的协作加工 能力；完全能实现集中采购及调配，可有效地降

低采购成本；可以有效地进行技术及质量管控。 

五：公司的 10 大生产基地大多数集中在安徽，请问公司选择生产基地有何

标准？ 

答： 

由于钢结构的运输半径大，基本上每个基地都可以辐射到全国各地，所以

我们在选择基地时优先要考虑的问题是能否会降低生产成本、提高生产效

率，主要有以下几个： 

1、相对不发达地区：人工成本及土地成本都相对较低 

2、人口基数大的地区：可以比较容易解决生产工人问题 

3、营商环境好的地区：企业的发展离不开政府的支持 

4、优惠政策多的地区：可以降低公司的投资成本，提高资产回报率 

 

六、钢结构装配式建筑的前景如何？会如何发展？ 

答： 

1、是个好产业：是国家大力推广的新型绿色环保的建筑形式 

2、是个大产业：是钢结构行业全新的也是最大的应用市场 

3、有序发展：目前成本方面不是问题，最大的问题是市场对新型建筑形式

的认知度，所以必须先有示范体验，一旦被市场认可，必将有爆发式的增

长。 

4、钢结构企业是钢结构装配式建筑推广阶段主力军，当大规模应用后，大

型总包企业必定替代钢结构企业成为钢结构装配式建筑的主力军 

5、在钢结构装配式建筑成熟阶段需要大量的钢结构产品，钢结构企业的制

造能力更显重要。 



 

七、请问公司 2019 年年度业绩情况？ 

回答：公司生产经营情况良好，加工类订单饱和，业绩稳健增长。 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2020年 1 月 9日 

 

 


