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杭州海兴电力科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2020-2-6） 

                                                      编号：2020-001 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

中加基金 黄晓磊 泰山保险  张东华 

中泰证券 傅鑫 浙商基金管理 陈鹏辉 

五矿资本 杜维 浙江凯读投资管理 朱瑾 

交通银行 王娇 源乘投资 彭晴 

兴业银行 李志虹 申港证券 王婧儿 

华商基金 李贺 申银万国 董旭 

华泰证券 王海川 相聚资本 白浩龙 

国信证券 刘伟、闵晓平、韩璐 睿杨投资 张恒 

国金基金 陈伟 联建光电 周静楠 

国金证券 刘畅 聚力投资 马力 

复兴国际投资 condy  wu 西部证券 杨敬梅 

松华资产 徐松 金石投资 胡涵 

永丰投资 崔志鹏 颐和轩投资 楚云 
 

时间 2020 年 2 月 6 日 

会议主题 海兴电力（603556）复工电话会议 

会议方式 电话会议 

主持人 申万宏源电新 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书    金依 

投资者关系活动 本次投资者交流活动主要内容如下： 



主要内容介绍 2020 年 2 月 6 日，杭州海兴电力科技股份有限公司（以下简称

“海兴”或“公司”）董秘金依先生召开电话会议，关于本次新型

冠状病毒疫情对公司的影响作出回复，并介绍了公司的发展规划，

回答了投资者提问，主要内容如下： 

一、本次疫情对公司的影响 

1、总体情况 

公司董事会、经营管理层一直密切关注疫情发展，对疫情防范

和春节后复工及时进行应对部署，截至目前公司尚未有员工确诊冠

状病毒。根据杭州市政府要求，公司将于2月10日复工，目前部分

管理人员、研发人员等已于1月31日通过公司云桌面系统开展远程

办公，并积极制定复工后的应对方案，促使公司尽快恢复生产效率，

满足客户订单需求。 

2、国内业务 

目前全国最重要的就是防御疫情，各电力公司除重大项目外，

其他如生产交付、招投标、业务合作等均处于暂停状态，预计将会

在2月10日后陆续恢复。 

3、海外业务 

公司巴西、印尼、南非等地区的主要海外工厂都有3-4个月库存，

目前对海外工厂的业务影响相对较小。关于通关问题，公司目前出

口到客户港口的几批货物，未存在拒绝停靠的情况，产证报关也已

经通过中国海关审查。 

4、供应链 

根据疫情区域来看，公司湖北供应商分布较少，且不存在独家

供应情况，未来处于可控地步；公司已提前与供应商沟通，推动供

应商与公司复工时间保持一致。 

5、生产 

部分订单生产预计会有一定延迟，公司已筛选出紧急订单，并

做了材料交期追踪及产能/人力提前策划工作，确保复工后急单及时

交付。 



6、财务 

公司在手现金充足，不会对公司生产经营产生影响。 

二、公司发展规划 

1、智能配用电解决方案 

核心打造端到端的智能配用电解决方案。 

AMI3.0解决方案（从终端到云端解决方案）：海兴打造的物联

网平台已能够接入海兴现有的表计终端产品，同时能够满足AMI3.0

方案中的ECG产品、新一代AP产品等10余款硬件接入。在产品性能

方面，海兴物联网平台已经完成了模拟百万级表计的接入测试，复

工后拟在海外做试点部署。 

MTC解决方案（从计量到收费用电管理系统集成解决方案）：

2019年，公司MTC解决方案已经成功在海外实现首个商用试点，未

来将持续在全球范围推广。 

2、分布式综合解决方案 

公司持续布局及推广基于物联网平台管理的集微电网、分布式

能源、分布式水务等一体的综合解决方案。 

3、新业务布局 

公司拟布局水表、气表业务，未来拟打造水、电、气、热表一

体化解决方案。 

公司多年来的技术投入和全球化营销平台的搭建将持续提升

公司的核心竞争能力。公司也将继续利用全球资源，开发全球市场。 

三、问答环节 

Q：海外业务占比较高，海外的产能是否能应对海外生产需求

还是需要国内向海外运输？ 

A：一部分零部件会由国内运输。但海外一般会保存3-4月的原

材料。 

Q：海外电表需求向上的趋势是整体结构性的还是局部的以某

些地区为主？ 

A：我们认为总体需求将持续上升的，全球还有8亿人口无电可



用，电气化率将持续提高。从电表的发展史上看，电力公司发展到

一定阶段就需要将普通电表换为智能电表，智能电表可以帮助电力

公司降低电力损耗，也就是帮助电力公司改善经营业绩和现金流，

为客户创造价值，所以我们认为未来海外市场的需求将是持续向上

的。  

Q：海外业务占比比较高，海外结算方式以及汇率比率怎么看？ 

A：2019年汇率对公司影响比较小，因公司采取了及时结汇，

确保海外货币及时换成人民币。公司与一些国家业务往来是用美元

和欧元结算。在部分本币结算国家如巴西，公司通过当地银行贷款

做汇率波动的对冲。此外，公司的部分合同也会有汇率变动的调价

机制来保证汇率波动对公司的经营业绩的影响。  

Q：年底的在手订单比较高，增长主要来自新产品还是其他业

务推动订单增长？ 

A：在手订单增长主要还是传统业务的增长，新产品还在持续

布局中，预计2020年将会有业绩贡献。公司内外销订单都有增长，

国外增长的原因主要是全球营销平台的推动，海外多点开花业务的

体现。国内的增长是智能电表轮换周期的需求增加以及公司重视国

内市场的技术营销导致。  

Q：订单的执行周期是多久？ 

A：订单周期有长有短，相对较短的订单周期为3个月左右，主

要是国内的业务。相对较长的则需5-6月。此外，解决方案的订单周

期会比较长一些。   

附件清单（如有） 无 

日期 2020 年 2 月 6 日 

 


