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证券代码：002715               证券简称：登云股份               公告编号：2015-052  

 

怀集登云汽配股份有限公司 

关于对深圳证券交易所 2015 年第三季度报告问询函的 

回复公告 

 

本公司及监事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确和完整，没有虚

假记载、误导性陈述或者重大遗漏。 

 

怀集登云汽配股份有限公司（以下简称“公司”）于 2015 年 11 月 6 日收

到深圳证券交易所《关于对怀集登云汽配股份有限公司 2015 年第三季度报告的

问询函》（中小板三季报问询函【2015】第 3 号）（以下简称“问询函”），公

司对 2015 年近期报告进行了认真复核，结合相关资料，对问询函中所列问题向

深圳证券交易所作出了书面回复，现将公司回复的内容公告如下： 

问题 1、你公司 2015 年前三季度归属于上市公司股东的净利润（以下简称

“净利润”）为亏损 1,986万元，较上年同期下降 230.46%，同时，你公司预计

2015 年净利润为亏损 3,000 万元至 2,500 万元。请结合经营环境、业务模式、

产品特点等因素，说明亏损的具体原因。 

公司回复： 

亏损主要原因之一为营业收入下滑。具体内容如下： 

1、商用柴油机市场明显下滑：在中国经济“新常态”下，2015前三季度商

用车市场持续低迷，直接对柴油机市场产生了较大的影响。根据中国内燃机协会

统计，中国柴油机9月累计销售量519.06万台，同比下滑14.05%。在我公司销售

占比前5位的主机配套客户在2015年均出现了不同程度的订单下滑，最高的下滑

幅度达到了70%。而公司与国际知名机械制造商卡特彼勒的合作进度较预期为慢，

直至10月份才正式签署了长期供货合同，在前三季度均未产生有效的大批量订

单，导致配套产品柴油机气门的销售收入同比下滑33.14%，主机配套气门的销售

收入同比减少了29.69%； 

2、由于巴西国内货币大幅贬值，导致公司在2015年对出口维修客户巴西马
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勒的销售额下滑幅度达到67.82%，虽然加大了对北美维修市场的供货力度，但出

口维修气门的整体销售额还是同比下滑了15.05%； 

3、公司过往的销售结构主要由国内配套产品和出口维修产品两个市场版块

组成。在近几年，公司为了拓展国际配套客户，对原有的生产线进行了自动化、

信息化、智能化改造，并在工艺流程、管理模式上进行了相应的优化，改造后的

生产线提高了大批量配套产品的生产效率，但对小批量、多品种的维修产品的适

应能力有所下降，因此在今年产品订单结构出现变化时，生产未能提供有效保障；  

由于上述市场和生产等方面的原因，导致公司前三季度的营业收入同比下降

22.63%，下滑幅度较上半年有所加大。公司虽然在10月份与卡特彼勒签署了五年

采购合同，但对2015年的业绩贡献有限。 

亏损主要原因之二为成本大幅上升。具体内容如下： 

1、由于产销规模出现下滑，募投项目已建成部分在转固后的折旧无法得到

有效消化，而新、旧厂区同时运作，导致水电等固定开支得不到有效控制、当地

最低工资标准的提高使人工成本不断上涨。与此同时，由于市场变化，公司在2015

年生产的气门出现明显的小型化和低值化趋势。这种反向变化的趋势，导致公司

利润空间在过去两年连续下降。2015年前三季度公司的薪酬、辅材、折旧、水电

四项成本在单位分摊后出现了大幅增长：四项单位成本合计的增加总额占当期平

均售价比重超过10%，相当于直接减掉了超过10%的毛利率； 

2、公司期间费用同比增加1216.73万元，增幅26.74%，进一步压缩了公司的

利润空间（期间费用的变化原因见问题2中的具体分析）。 

由于产销规模减少、毛利率下降，期间费用上升等因素综合影响，公司当期

实现归属于上市公司股东的净利润为亏损1,986万元，较上年同期下降230.46%。 

问题 2、你公司 2015年前三季度实现营业收入 1.69亿元，较上年同期下降

22%，而销售费用 1,298.28 万元，较上年同期增长 18%，管理费用 3,400.50 万

元，较上年同期增长 47%。请详细说明在营业收入下滑的情况下销售费用、管理

费用增加的原因。 

公司回复： 

1、销售费用变化说明：  

公司2015年共开支销售费用1,298.27万元，同比增加200.3万元，增幅为
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18.24%。主要增加项目包括出口运费增加148.6万元，该项费用大幅增加的原因

是公司的生产线经过升级改造后，对小批量多品种的出口维修订单保障能力有所

降低，在今年市场快速变化的形势下，生产周期延长。为了保证按期交付，大量

采用了空运的方式，造成运费增加。工资及差旅费合计增加168.28万元，变化原

因是为了保证尽早启动卡特彼勒订单，公司聘请了国外专家驻厂指导，从而增加

了在薪酬和差旅费方面的开支。 

2、管理费用变化说明： 

公司2015年1~9月共开支管理费用3,400.50万元，同比增加1,088.69万元，

增幅为47.09%。主要增加项目是折旧、无形资产摊销及研发费，三项费用合计增

加1,064.69万元，占费用增加总额的97.79%。新增折旧主要为新区配电设施的折

旧。无形资产摊销的增加部分主要是公司在前期通过自行开发并按法律程序申请

形成的无形资产，如：“汽车发动机关键零部件表面化处理技术”、“汽车发动

机楔形横札新技术”等，在本期开始进行摊销；研发费大幅增长的原因是公司新

增了“气门高性能中间合金的研发与应用”、“发动机气门先进成形技术研究与

开发”等7个研发项目。 

问题 3、报告期末，你公司存货余额为 1.69亿元，较期初增长 14%，请结合

市场环境以及产品的市场供求关系，说明存货跌价准备计提是否充分。 

公司回复： 

报告期末，公司存货分类如下： 

                                               单位：元 

科目 期末余额 期初余额 变化值 变化幅度 

原材料 41,572,614.09 36,321,470.44 5,251,143.65 14.46% 

产成品 107,556,861.10 89,694,055.67 17,862,805.43 19.92% 

在制品 19,920,816.04 21,822,173.10 -1,901,357.06 -8.71% 

合计 169,050,291.23 147,837,699.21 21,212,592.02 14.35% 

如上表所示，公司在2015年的存货增长主要体现在产成品与原材料两个方

面，其中：原材料较增加了525.11万元，增幅为14.46%。主要原因是公司预计在

年内启动卡特彼勒的批量订单，由于其产品的高值原料需要从国外进口，订购周

期较长，因此需要提前下单并储备，但由于卡特彼勒的订单启动较预期晚，导致

该部分原材料出现了积压。随着卡特彼勒订单的启动，原材料余额将得到有效的

控制。产成品较年初增加了1,786.28万元，增幅为19.92%，其中发往子公司的在
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途存货增加了248.62万元，我们认为这是由于运输周期带来的正常波动；母公司

产成品较年初增加了1,537.66万元，这是由于今年某些重点柴油机客户的订单大

幅下降，造成了公司部分自动化生产专线的闲置，为了维持稳定的熟练工人团队，

同时保证设备的正常运转，公司增加了针对某些重点客户的存货储备。目前公司

已完成对上述专线的调整，在上一阶段增加的存货储备将逐步得到消化。 

公司的期末存货计价原则及存货跌价准备确认标准和计提方法如下： 

期末存货按成本与可变现净值孰低原则计价，对于存货因遭受毁损、全部或

部分陈旧过时或销售价格低于成本等原因，预计其成本不可收回的部分，提取存

货跌价准备。库存商品及大宗原材料的存货跌价准备按单个存货项目的成本高于

其可变现净值的差额提取；其他数量繁多、单价较低的原辅材料按类别提取存货

跌价准备。库存商品、在产品和用于出售的材料等直接用于出售的商品存货，其

可变现净值按该存货的估计售价减去估计的销售费用和相关税费后的金额确定；

用于生产而持有的材料存货，其可变现净值按所生产的产成品的估计售价减去至

完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用和相关税费后的金额确定。为执行

销售合同或者劳务合同而持有的存货，其可变现净值以合同价格为基础计算；企

业持有存货的数量多于销售合同订购数量的，超出部分的存货可变现净值以一般

销售价格为基础计算。 

根据上述原则，公司在披露的三季度财务报告中，主要针对库龄超过1年的

原材料和库存商品进行计提存货跌价准备。具体计算过程如下： 

1、原材料： 

超期库龄钢材期末结存金额 A 

钢材占本年气门单位成本的比例 B 

本年气门平均毛利率（账面数） C 

估计的气门普通售价 D=(A/B)*(1+C) 

折价比率 E=80% 

估计的此类气门售价 F=D*E 

进一步加工成产品的加工成本 G=A/B*(1-B) 

相关税费 7% H=F*7% 

运输费保险费 2% I=F*2% 

超期库龄钢材期末可变现净值 J=F-G-H-I 

超期库龄钢材期末跌价准备 K=A-J 

经测算，超期库龄钢材的期末跌价为2,140,629.27元，减去前期已计提存货
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跌价准备后，本期应补提的存货跌价准备为734,680.71元。 

2、库存商品： 

公司截至2015年9月30日库龄在1年以上没有发出的成品，未发出的原因主要

分以下几类： 

A、 等外品，尺寸超出OE图纸公差，但可以交付售服、维修市场； 

B、 合同订单尾数，下次下单时可以安排发货； 

C、 天燃气产品，生产周期较长，装机量变动较大，客户要求设立安全库存； 

D、  新产品，尚在验证阶段，量产后可以发货； 

E、 原主机配套产品，现已退出其配套体系，不再供货，但这部分产品可以

交付售服、维修市场。(库存进排不匹配、待生产能力提升后，配平即可交维修

市场)； 

F、 主机厂新产品,已通过验证，即将批量供货，按订单要求可以正常发货； 

G、 工艺、试验样件，尺寸、外观有较大偏差，不可使用，待报废处理； 

H、 出口产品，合同交付后余留下的尾数，待客户下次下单采购相同零件时

可以发货； 

I、 出口产品试制品，按订单要求处理后可以正常发货； 

J、 主机厂机型已逐步淘汰，不再装机，备品/维修市场有需求； 

K、 部分客户要求按组为单位开发票，但发货时是按支为单位入系统，导致

部分品种未能冲减销售在途仓用友数据，还有部分品种已经发货，但是目前尚未

开票所致； 

L、 失效件，不可回用，已现场报废处理； 

M、 客户装机量变化，造成了产品库存暂时积压； 

N、  滚动计划产品，交货期未到，尚未发货； 

O、 在手合同订单产品，交货期未到或者未整箱，未安排发货； 

P、 主机厂等外品，可以交付维修市场，目前维修市场有大量需求，已经陆

续发货。 

对于上述原因，等外仓和退货仓中的产成品本期未变动的全部考虑计提坏

账，成品仓中A、B、E、G、H、J、L、M类计提坏账，C、D、F、I、O、N、P类不

提坏账。企业确定的等外仓和退货仓中的产成品预计售价为该仓存货成本的40%，
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成品仓中需计提坏账的产成品预计售价为该仓存货成本的50%。根据统计销售税

费为预计售价的7%，保险费为预计售价的2%。 

根据上述计算原则，本期期末跌价准备余额为3,360,764.08，减去前期已计

提存货跌价准备后，本期应补提的存货跌价准备为95540.12元。 

综上所述，我公司本期共计提存货跌价准备83.02万元，计提金额充分合理。 

问题 4、报告期末，你公司预付账款余额为 3,651 万元，较期初增长 56%，

请列示报告期末大额预付账款的详细明细，包括预付对象名称、预付金额、预付

原因以及是否与你公司及控股股东、实际控制人存在关联关系等，并说明预付账

款大幅增加的原因。 

公司回复： 

报告期末，公司预付款前10位客户明细如下： 

                                            单位：元 

供应商名称 期末余额金额 付款原因 备注 

徐州某机械设备有限公司 17,360,000.00 预付设备款 10 月已入固定资产 

怀集县某工程公司 13,579,223.92 预付工程款 
新厂区未办理完工结算

的投资 

中山市某机械设备厂 1,124,754.00 预付设备款 设备已到 

佛山市某设备制造有限公司 882,000.00 预付设备款 设备已到 

广州某机电设备有限公司 562,500.00 预付设备款  

广州某机电设备有限公司 562,500.00 预付设备款  

九江市某电子有限公司 560,090.00 预付设备款  

黄某某 316,223.26 预付设备款  

** TECHNOLOGY 286,264.98 预付设备款  

某（湖南）股份有限公司 225,500.00 预付设备款  

江苏某炉业有限公司 193,840.00 预付设备款  

合计 35,652,896.16   

预付款前10位客户余额合计供3,565.29万元，占预付款9月末余额的97.65%，

经公司自查，预付款余额前20位的客户与公司控股股东、实际控制人均无关联关

系。预付款大幅增加的原因是由于部分设备的发票未到，未转入固定资产。 

特此公告！ 

 

                           怀集登云汽配股份有限公司董事会 

二○一五年十一月十一日 
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