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证券代码：600763           证券简称：通策医疗         编号：临 2015-086 

 

通策医疗投资股份有限公司 

重大资产重组投资者说明会召开情况公告 

 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

通策医疗投资股份有限公司（以下简称“公司”）于2015年11月27日对外披

露了《通策医疗投资股份有限公司发行股份购买资产并募集配套资金暨关联交易

预案》及相关文件。为加强与投资者的沟通交流，公司于2015年12月2日（星期

三）下午13：30-16：30，在杭州市灵溪北路21号恒景国贸酒店3楼恒景厅召开投

资者说明会，通过现场会议方式就公司重组预案及其他重大资产重组相关事项与

投资者进行了互动交流。 

一、投资者说明会的召开情况 

2015年12月2日（星期三）下午13：30-16：30，公司在杭州市灵溪北路21

号恒景国贸酒店3楼恒景厅召开有关公司重大资产重组事项的投资者说明会。公

司实际控制人兼公司董事、总经理吕建明先生，副总经理兼财务总监王毅女士，

副总经理兼董事会秘书黄浴华女士,公司其他高级管理人员及中介机构相关人员

参加本次说明会，并就公司重组预案及其他重大资产重组相关事项与投资者进行

了互动交流。 

二、投资者提问及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的普遍关注的问题进行了回复，主要问题

及回复整理如下： 

1、请问公司如何确保重组预案中业绩承诺的达成？ 

公司将利用交易标的既有优势，加快相关业务发展。以三叶儿童口腔为例，

其项目优势为就诊环境舒适，缓解儿童就医紧张情绪；使患者享受到全方位全程

私人牙医管家服务；为患者提供标准化、个性化服务。三叶的标准化流程和理念
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解决了很多目前连锁模式中难以解决的问题，比如传统儿童口腔生产力水平较

低，而三叶通过明确各岗位分工职责及拆解诊疗流程，让医生专注于纯粹的专业

诊疗，无需过问管理、客户接待等其他问题，使得医生椅旁时间增加，生产力提

升。公司有信心完成业绩承诺。 

2、隐秀项目的地位及公司数字口腔战略规划？ 

隐秀在公司数字口腔战略中扮演非常重要的角色。隐秀是获客的快道，其具

有竞争力的价格可以获得最大的客户群。通过本次重组，公司会通过自身开发实

现数字化战略。 

3、隐秀相对于其他同类产品的优势在哪里？ 

隐秀正畸具有技术领先的口腔医疗业务云平台、强大的 4.0 工业设计和制造

能力、优质的客户服务及全国医生资源等优势。隐秀形成了自我构建的从研发、

设计、生产、销售、终端等一体化服务，省去了大量中间环节，节省了代理和销

售成本，同时实现对服务需求的连贯迅速的响应。 

4、中国科学院大学存济医学院的情况 

中国科学院大学存济医学院是中国科学院大学与通策集团共同创办的医学

院，其启动资金来源于吕建明先生的个人的捐赠。国外许多医学院是通过基金会

进行运作的，存济医学院也将采用基金会的运作模式，其培养的大量医学人才将

会支撑上市公司的可持续发展。 

5、昆明生殖中心目前情况？  

公司与昆妇幼合作的昆明生殖中心目前处于试运营期间，昆明生殖中心截至

上月成功率达到 52%，囊胚率达到 60%，成功总计例数约为 30 余例，客户平均

年龄为 35.5 岁，最高年龄为 43 岁。 

6、健康生殖服务项目是否考虑做客户端？ 

公司会做好健康生殖服务项目的客户端。医疗是一个特殊的行业，不仅仅是

简单的 O2O。公司的优势在于自己拥有数据，自己使用数据。患者打开 APP 就

可以看到自己所有的数据。患者享有知情权，可以很清楚的了解自身的任何诊断

结论及报告数据。 

7、公司是否有全套的广告营销方案？ 

宣传是公司所有商业目标达成的一个关键环节，公司必须获得广泛的知名
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度。同时，公司在医疗领域有着自己的使命感和责任，但不会通过过度营销来推

广业务。 

8、各县市不孕不育科室合作如何开展？ 

公司将利用互联网+的生殖医疗技术和资源整合平台，与各县市级医院通过

共建生殖健康服务科室，大幅提高健康生殖服务的效率，并通过共建的生殖健康

服务科室门诊进行前期检查，指导健康生殖，减少合作辅助生殖中心的基础工作

量，使其能够专注于高端和精密的诊疗步骤中，合理化利用有限的医疗资源，提

高辅助生殖医学中心的效率。 

9、昆明生殖中心的定位，今后其他生殖中心规划？ 

公司的昆明生殖中心作为公司标杆性生殖中心，要将波恩的技术完整地呈现

出来，在行业内获得充分认可。目前昆明生殖中心每例费用是按公立医院标准收

取，成功率达到了世界先进水平。在国家全面放开二胎政策的利好背景下，依靠

公司逐家建设生殖中心无法满足现有的需求，因此公司接下来将大力发展和全国

各类生殖中心的合作，采取不同的合作模式，充分扩大市场，将公司打造成辅助

生殖领域的领导者。 

10、隐秀项目中是否有机制设计使得资深医生愿意支持年轻医生？ 

隐秀会在建立内部培训机制的同时，在资深医生的职能分工、薪酬考核方面

有所安排，使其愿意给予年轻医生更大支持。 

11、存济网络医院如何控制医疗质量？ 

网络医院是通过帮助县级医院的相关科室提高医疗水平，实现客源获取，而

非直接对患者进行诊疗。具体诊疗是由县级医院主要负责的是前期筛查及部分诊

断；核心步骤由合作的专业生殖中心完成。 

12、公司建立实体医院的投资模式？ 

公司还是会坚持相对轻资产的运作模式，以三叶儿童口腔为例，为了实现当

地资源的有效利用，每开设一家新店，公司将会和合作方共同投资，由公司取得

控股地位并对门店进行管理。 

13、三叶儿童口腔关于医疗风险控制及核心竞争力？ 

口腔是医疗项目中相对最安全的，而儿童口腔本身医疗风险小于成人。三叶

儿童口腔的核心竞争力在于：1、基于医疗云建立互联网化的诊疗机制；2、对会
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员客户开放其诊疗数据，增加信息的透明度；3、完善的监督管理机制；4、强大

的客户管理及客服系统；5、以客户为中心的机制。 

14、三叶和隐秀如何布局？ 

三叶和隐秀的布局是基于各自的业务模式进行的，隐秀是以工业 4.0大规模

个性化定制为基础，借助互联网+和数字化技术，实现正畸治疗和矫治器定制的

一体化医疗服务平台；三叶是是专业针对儿童成长周期过程中的牙齿健康提供流

程化、专业化、个性化服务，即借鉴美式儿童口腔会员制模式，让会员可以享受

到儿童私人牙医管家式服务。我们会根据不同群体与不同医疗水平进行布局。 

15、现有云系统应用到什么程度？今后是否会做成公共平台？ 

目前海骏科技所有项目基于医疗云将所有患者和医生的数据全部打通。下阶

段，公司可能根据需要将医疗云开放给存济医学院的附属医院和相关医院等医疗

机构。 

16、业务管理团队的考核如何制定？ 

根据目前管理能力及管理水平，公司会根据战略目标并参考业绩承诺设定

KPI指标。 

17、重组标的的估值是如何确定的？ 

本次预估值建立在相关注入业务运行情况以及未来发展战略基础上的。基于

工业4.0制造软硬件医疗服务一体的数字化正畸业务、基于互联网+的生殖医疗技

术和资源整合平台业务、基于O2O的三叶儿童口腔连锁管理业务目前都处在早期

成长阶段，但在医疗云、数字化正畸业务隐秀和生殖医疗技术和资源整合方面的

核心竞争力是其他竞争者难以复制的。在预估中，对各项业务盈利预测仅考虑了

直接带来效益的部分，在预测方面相对稳健。如数字化正畸业务仅考虑了隐秀产

品，没有考虑可能附带产生的其他正畸收入；生殖医疗技术和资源整合平台业务

仅考虑了检测费收入，未考虑可能的分享收益等，再按照未来现金流折现法估算

预估值。 

18、未来口腔医院开设规划？ 

目前大型口腔医院人满为患，小型口腔诊所竞争激烈，公司选择在北上广深

等地区建设大型口腔医院。 
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特此公告。 

 

通策医疗投资股份有限公司 

   二零一五年十二月三日 


