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洲际油气股份有限公司 

关于签署《合作开发协议》的补充公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大

遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

洲际油气股份有限公司（以下简称“洲际油气”或“公司”）于 2015 年 12

月 2 日召开第十届董事会第六十三次董事会审议通过了关于公司与 Sozak Oil 

&Gas LLP（以下简称“苏克公司”）及其控股股东 Sino-Science Netherlands 

Petroleum B.V.（以下简称“中科荷兰”）签署《合作开发协议》的事项。苏克公

司依据其与哈萨克斯坦油气部签署的 2433 号合同及 2433 号勘探开发合同（以下

简称“《2433 号合同》”）拥有在哈萨克斯坦境内的南哈萨克斯坦和克孜勒奥尔达

地区的特定区域（以下简称 “合同区”）从事石油天然气勘探的权利（以下简称

“矿权”），并拟在未来根据哈萨克斯坦有关部门的批准在合同区进行天然气开发、

生产及销售。公司及苏克公司将共同派驻代表组成联合管委会对合同区气田的勘

探、开发及生产进行经营管理，并在合同区气田进入商业化生产阶段后，双方进

行天然气产量分成。（具体内容请见公司于 2015 年 12 月 3 日对外披露的《关于

签署<合作开发协议>的关联交易公告》）。现就上述事项补充公告如下： 

1、本次合作开发协议的合理性 

国际上通行的石油天然气合同包括了各类矿证、产品分成合同、服务合同和

以油气作业为基础的合资类合同。相较于其他合同，产品分成合同的风险性相对

较小。产品分成的合作模式是上世纪 70 年代以来，石油天然气行业的成熟做法。

在产品分成合同下，投资方不拥有矿权，而是通过与资源国政府或者其所在国石

油公司签署协议的方式，投入资金、技术对合同规定的区域进行勘探、开发，在

实现油气的商业性生产后，按约定的比例分取油气产品的方式获得投资回收及相

应利润（世界不同区域的产品分成合同对比见下表）。这不仅体现了合作各方之

间的平等关系，而且联管会的管理模式可以实现区块提供方与投资方对气田作业

的共同管理。但近年来油气资源国对投资方在产品分成合同条款上的要求越来越

苛刻，比如初期的产品分成合同，一般都会有经济稳定性条款，即在签署产品分



成合同后，如果资源国出现法律变动，致使投资方在合同项下的经济利益受到严

重影响，则资源国将和投资方就合同条款进行重新谈判，使投资方的经济利益恢

复到签署产品分成合同时的水平，但近年来的产品分成合同已少见该项条款，另

外，资源提供方在合作的前期即勘探开发阶段不进行资金投入，且对投资方和油

气作业管理呈现加强控制的趋势。因此在当前油气价格低迷时期，要想取得对投

资方有利的产品分成合同，难度愈来愈大。 

表 不同地区的产品分成合同对比 

合同区域类型 成本油和利润油的分配机制 投资回收机制 

非洲地区 

（代表国家：苏丹） 

没有头份油①的要求。成本油

②的比例一般较低，为 30-50%。

投资方利润油③的分成比例一

般来讲勘探区块较高，开发区

块较低。利润油都是按滑动比

例进行分成，日产越高投资方

利润油分成比例越低。 

操作费一般当年回收，资本性

投资分 4-8 年回收 

亚太地区 

（代表国家：印度尼

西亚） 

有头份油的要求，投资方在扣

除头份油之后才能进行回收成

本和进行利润分成。利润油分

成方式一般采取固定比例分

成。 

在成本的回收上，操作费可以

当期回收，但对于投资一般采

取产储量进行回收。 

中东地区 

（代表国家：叙利亚） 

成本油比例较高，利润油投资

方分成比例也较高。不分年限，

只要有足够的成本油投资方就

可以进行回收。 

通常是对老油田进行持续开

发，在基础产量的基础上，对

于增产部分在投资方和资源方

之间进行分成。对于操作费和

投资采取相同的回收方式。风

险较高，如果增产效果不好，

则可能没有投资回报甚至亏

损。 

注： 

① 头份油，就是在投资方进行成本回收以前资源方先提取一定比例（如 10-20%）的油气

产品在资源方和投资方之间进行分配； 

② 成本油用来弥补投资方的投入； 

③ 利润油作为油田的利润在资源方和投资方之间进行分成。 

公司本次与苏克公司及中科荷兰签署关于合作开发合同区气田的协议，参考

了国际上通行的产品分成合同和市场案例，并咨询了多位业内专家对产品分成合

同案例的专业意见，特别是中石油、中石化等大型国际石油公司的产品分成合同

案例。在此基础上，管理层根据公司及苏克公司的实际情况，经审慎研究和讨论，

认为此种合作方式是在苏克公司已拥有的区块权益和勘探成果基础上，充分利用



洲际油气及相关子公司在石油天然气勘探开发业务的技术、管理、经营、资金、

人才等方面的优势，加快推动合同区气田区块的开发，并根据协议进行天然气产

品的分成。此种合作方式有利于双方的优势互补，有利于上市公司拓展盈利空间、

为投资者带来投资回报。 

苏克公司针对合同区气田前期已经开展的大量勘探工作且已有多家第三方

储量评估机构对区块资源量、储量出具了评估报告。在进一步评价工作完成后，

苏克公司可向哈国有关部门申请储量报批和开采证，并已着手规划滚动勘探开发、

试生产、地面建设、投产等前期工作。公司选择此时与苏克公司进行合作开发，

不仅节约了公司投资资金，降低了勘探风险性，缩短了勘探活动所需耗费的时间，

并能以较快的速度产生效益，且公司经过马腾油田、克山油田的收购和运营，已

积累了在哈国进行油气作业的管理经验，整合了技术管理团队，双方共同组成联

管会对合同区气田进行合作开发符合公司油气并举发展战略，并预期能为公司带

来新的利润来源。 

本次合作协议关于权利义务的各项约定，均充分考虑了上市公司作为合同区

气田投资者的利益。除产品分成的权利外，公司还有提前解除合同的权利（公司

根据协议约定提前解除合同时，享有收回已投入资金和保底收益的权利，中科荷

兰和实际控制人为此提供连带责任担保）、优先受让的权利、获得赔偿的权利、

决定天然气产品去向的权利等诸多有利条款，充分保护了公司和投资者的利益。

协议的具体内容请参见公司对外披露的合作开发协议的主要条款。 

2、合作开发气田的盈利模式、预期投入和收益 

签约各方获得各自董事会、股东会以及相关方面对本协议的批准后，按照合

作协议约定，合同开始执行后在合同区进行勘探作业和商业生产日之前的开发作

业所需的一切勘探费用和开发费用应由洲际油气单独提供。在进入开始商业性生

产之日后，合同区的生产作业费由洲际油气或其指定子公司与苏克公司按照 51%、

49%的比例分别投入。根据统计，在协议之前苏克公司为合同区气田内进行的勘

探和评价活动，累积已投入资金约 3 亿美元。 

由于合同区面积巨大，根据目前勘探开发方案，公司将根据“整体规划、分

步实施、滚动开发”的原则对合同区气田进行开发。合同区气田将采用滚动勘探

开发，优先投产优选区块的工作计划，因此公司仅对第一批完成储量报批并获准



进入开发阶段的气田进行投资，在先期投入资金带来现金流后再滚动开发周边气

田，根据目前的勘探开发方案，预计在合作协议开始执行后 3 年内投入资金额度

不超过 3 亿美元。合作协议生效后，公司将组织研究院和国内外技术专家对苏克

气田编制勘探开发方案，制定详细的产能建设计划，制定更为精确的勘探开发预

算，上述实际需求的资金将可能随之进行调整。 

根据《合作开发协议》，合同区内每一个气田的生产期内的每一个日历年的

年度天然气总产量按照如下原则进行分配：产出天然气在弥补税金及双方实际投

入的生产作业费用之后，再按双方前期勘探开发作业各自支出比例分配天然气以

收回双方勘探开发费用，剩余的天然气作为“分成气”按照 51%、49%的比例将

剩余天然气分别分配给洲际油气或其指定子公司及苏克公司。 

苏克公司与洲际油气约定的天然气产品的分成比例依据前期双方的投入比

例进行拟定，与前述第一批气田开发的工作计划相对应，并参照中国进口天然气

的价格，经测算，公司预计在合作协议约定的生产期内实现的投资回报率约为

20%。 

 

特此公告。 

 

 

洲际油气股份有限公司 

                                                  董事会 

2015 年 12 月 4 日 

 


