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广东众生药业股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研            □分析师会议 

□媒体采访                □业绩说明会 

□新闻发布会              □路演活动 

□现场参观                □一对一沟通 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

1、 大成基金管理有限公司 阳来军  

2、 长城基金管理有限公司 徐九龙 

3、 深圳前海皇庭资本管理有限公司 钟兆繁 

4、 深圳前海皇庭资本管理有限公司 陈加喜 

时间 2015 年 12 月 17 日 14:30～16:30 

地点 广东众生药业股份有限公司会议室 

上市公司 

接待人员 

1、 董事长 张绍日 

2、 董事、副总经理、董事会秘书  周雪莉 

3、 证券事务代表 李素贤 

4、 投资者关系专员  古玉莹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、对于未来并购标的是如何考虑的？ 

答：公司的并购主要基于公司的战略和业务布局，围绕

主业在研发投入及产业链上进行整合。符合公司战略方向的

企业、产品，都是公司并购的潜在标的。 

2、复方血栓通胶囊未来能否保持增长？ 

答：复方血栓通胶囊的发展前景是乐观的，有信心能保

持现有的增速。复方血栓通胶囊是原研独家品种，进入 2009

年版医保甲类目录，2012 年版国家基药目录，近二十年的临
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床使用，疗效确切，有很好的市场基础，公司在既有市场的

深耕细作之外，一直围绕该品种进行二次开发，延长其生命

周期，目前复方血栓通胶囊作为中药大品种的二次开发工作

主要有增加适应症、工艺改进、质量标准的提升、专利的申

请等，复方血栓通胶囊已获得增加缺血性中风（脑梗死）血

瘀兼气阴两虚证适应症的药物临床试验批件。 

3、公司的销售模式是否以代理为主？ 

答：公司一直以来主要以自建队伍为主，近两年增加代

理模式，自建队伍的优点是把控性强，稳扎稳打，而代理模

式相对来说，覆盖速度快，符合“抢时间”的要求，两者各

有优势，在目前的政策环境下，我们采取自建队伍为主，代

理为辅助的模式，以达成“抢时间、广覆盖、结同盟、促增

长”的目标。 

4、公司与药明康德的合作模式是什么？ 

答：公司与药明康德形成战略伙伴关系，公司在药明康

德的在研项目中，挑选合适的项目进行合作研发。双方的合

作，并不是单纯的资金投入，而是双方共同组建项目决策委

员会，每个合作项目都会外派专门的项目经理，参与项目研

发当中，掌握项目的进展与情况的同时，学习国际专业公司

的先进技术和经验，提升内部研发团队水平。 

5、公司业绩增长来源于什么？  

答：内生性增长方面，一是既有市场的深耕拓展，二是

基药增量市场的机会把握，三是合作伙伴方面的代理推进，

四是后续潜力品种的开拓进取。 

外延性拓展方面，继续围绕战略，进行产业链的整合并

购，开拓新的业绩增长源。 

6、与杏树林的合作云学院是如何考虑？ 

答：与杏树林合作搭建“众生眼科云学院”，不仅能够通

过平台加强企业与专家之间沟通的频次、效率和效果，让公
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司产品和理念更加充分地传播，我们还希望以此能为专家提

供学术交流和学习的平台，为患者提供持续、有效的治疗与

康复服务，为大众提供全面的健康管理服务。 

7、公司通过技术受让获得的眼科产品是否已经上市销

售？ 

答：盐酸洛美沙星滴眼液、复方门冬维甘滴眼液、普拉

洛芬滴眼液已取得药品补充申请批件，有利于丰富公司的眼

科产品线，发挥公司眼科领域的资源优势及资源效用，公司

按既定计划推动该产品上市并获得相应市场份额。 

8、公司有多少研发储备。 

答：公司历来注重科研创新，目前除了与四川大学和药

明康德合作研发的几个一类新药项目外，还有 20 余项 3类和

6类产品处于不同的研究阶段。 

9、非公开发行股票事项的进展情况。 

答：我们正在积极推动相关工作，将向中国证监会提交

申请材料。 

10、公司未来在眼科领域的布局情况？ 

答：眼科领域是公司的核心领域，公司在眼科领域有夯

实的市场基础、成熟的生产条件、具有优势的学术资源。公

司基于现有产品的深耕与拓展，在产品研发和并购上除了关

注眼科药品外，其他与眼科相关的产品和服务都会积极关注

和引进。 

附件清单 无 

日期 2015 年 12 月 17 日 


