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辽宁禾丰牧业股份有限公司 

关于信息披露核查暨复牌的公告 

 

 

 

    重要内容提示：  

  ●逛大集电商平台目前尚未正式运行，对公司业绩影响存在重大不确定性。 

    ●根据相关规定，公司向上海证券交易所申请，本公司股票（603609）将

于 2015 年 12 月 30 日开市起复牌。敬请广大投资者及时关注，并注意投资风

险。 

 

    辽宁禾丰牧业股份有限公司（以下称公司或本公司）于 2015 年 12 月 29

日披露《辽宁禾丰牧业股份有限公司关于逛大集电商平台上线试运行的提示性

公告》（编号：2015-056号），应监管机构要求，公司于 2015年 12月 29日

紧急停盘一天。公司于 2015 年 12 月 29 日收到上海证券交易所《关于对辽宁

禾丰牧业股份有限公司有关信息披露事项的问询函》（上证公函【2015】2078

号），现就相关核查事项披露如下，并向上海证券交易所申请，公司于 2015

年 12月 30日起复牌。 

    

    一、 我部关注到，公司前期未对上述事项的具体情况履行信息披露义务。

请公司参考本所《临时公告格式指引第三号上市公司对外投资公告》的格式要

求，补充披露设立公司的基本情况和对上市公司的影响等内容。 

    回复一： 2015年 4月 27日,辽宁禾丰牧业股份有限公司（以下简称“公司”）

第五届董事会第三次会议审议通过了《关于投资<逛大集电子商务平台>的议案》

（公告编号：2015-024）。公司决定投资两亿元人民币成立电子商务平台，目的

在于降低经销成本、减少流通环节、提高产品竞争力；提高企业经营效益，加快

公司由禾丰制造向禾丰智造的全面转型。公司目前已投入一千余万元进行电商平

台的前期搭建，后期将随着业务开展陆续投资。情况如下： 

公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 



   （一）电子商务公司设立： 

    1.公司名称：辽宁逛大集电子商务有限公司 

    2.成立日期：2015年 05月 15日 

    3.统一社会信用代码/注册号：210112000078214 

    4.注册资本：2,000 万元人民币（股东辽宁禾丰辽宁禾丰牧业股份有限公司

占 90%；自然人杨国来占 10%） 

    5.经营期限：2015年 05月 15日至长期 

    6.法定代表人：丁云峰 

    7.住所：沈阳市浑南区文溯街 19-3号 105-145室 

    8.经营范围：电子商务服务；饲料、饲料添加剂、种子、农药（不含危险化

学品）、肥料、兽药、农副产品、卫生用品、农机设备及配件销售；设计、制作、

发布、代理国内外各类广告。（依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可开

展经营活动。） 

   （二）投资各方情况 

    1.法人股东：辽宁禾丰牧业股份有限公司 

    成立时间：2003年 03月 27日 

    注册资本：83,117.6469 万人民币 

    注册号：9121000074712989XU 

    注册地址：沈阳市浑南开发区 67 号 

   经营范围：饲料及饲料添加剂加工、生产、销售；粮食收购（自用）；饲料原

料销售；家禽、牲畜饲养，海、淡水养殖；农副土特产品加工；道路普通货运。

（依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动。） 

    2.自然人：杨国来 

    身份证号码：210902********301X 

    住所：沈阳市大东区东陵西路 28-9号 

   （三）对上市公司的影响 

    通过建立电商平台能够提高企业的知名度，树立企业名牌形象、能够及时

把握商机、准确的反馈市场信息；有利于优化整合农牧业资源，降低农业生产

资料经销成本、减少流通环节、提高流通效率，增强产品竟争力；提高企业经



营效益，为公司投资者创造利润，推动公司发展，加快公司由禾丰制造向禾丰

智造的全面转型，实现公司业务提升的发展规划。 

 

    二、公告称，逛大集平台致力于打造闭环 O2O服务体系，平台建设分步推

进。请公司补充披露：（1）逛大集平台的发展规划、业务运营模式及盈利模

式；（2）逛大集平台目前的建设进度以及后续建设安排等。 

    回复二： 

    1.逛大集的发展规划为通过 5-10 年的发展立志成为中国名列前茅的农产品

交易市场平台。 

    2.逛大集电商平台的业务运营模式如下： 

（1）为农民提供物美价廉的农资产品，包括种子、化肥、农膜等农业必需

品； 

（2）为养殖户提供厂家直销饲料产品，省去中间商费用，切实做到价格低

廉、品质优良； 

（3）为资金短缺客户提供金融支持，以扶持客户进行项目经营，实现低投

入、高回报； 

（4）成为联系农村与城市的纽带，将“大集”开到城市人的家门口，让城

里人坐在家里就可以购买到真正的农副产品，同时也为农民提供专业的农副产品

销售渠道，为农民开拓致富之路； 

（5）为平台上优秀厂家进行广告推广，为其拓展市场，提升品牌形象； 

（6）通过物流平台，以村镇为单位，充分利用物流运输，将农资送下去，

将农副产品运回城； 

（7）在农资销售的同时，平台沉淀大量的农业生产、消费数据，可利用大

数据、云计算等方法对数据进行分析，为政府部门提供数据参考，以方便政策的

制定和调整。 

3.逛大集电商平台的盈利模式如下： 

模式一：收取交易佣金。根据每月的销量对入驻平台的商家收取一定比例的

销售佣金，作为平台使用费用。 

模式二：广告费。电商平台通过发布广告对相关产品进行宣传推广，促进相



应产品的销售，提升产品销量，相应收取一定的广告费用。 

    4.逛大集平台目前的建设进度：逛大集电商平台建设分期逐步推进，目前

PC端及移动端 Android版应用将于 2015年 12月 30日上线试运行。 

    5.后续建设安排：根据试运行进展情况将对已有平台进行完善优化，未来

将陆续推出移动端 IOS版应用和手机浏览器应用。 

 

    三、请公司结合自身主营业务情况、技术储备、管理经验等，说明公司是

否具备开展电商平台业务的基础条件，并披露是否已进行充分的可行性分析论

证。若无，请明确提示该业务存在的重大风险。 

    回复三： 禾丰牧业经过 20年的发展，拥百余家下属公司，业务范围以饲

料生产和销售为主，并涉猎国际贸易、生物制药、饲料机械、养殖设备、畜禽

屠宰、食品加工等相关领域，产品覆盖 25 个省市。目前公司从事电商平台建

设的专业人员 40 余名，全部为多年从事 IT行业的专业人员，均具有丰富研发

与管理经验；该项目主要负责人有近 20 年的 IT 职业生涯，积累了丰富的 IT

咨询与管理以及电子商务系统开发与运行方面的实践经验，拥有信息系统审计

师（CISA）、微软培训师（MCT）等多项 IT业认证证书。因此，公司具备开展

电商平台业务的基础条件。 

    公司经过充分的论证，认为应抓住“互联网+农业”的发展机遇，建立电

子商务平台，这是公司信息化互联网化建设的需要，行业发展的需要，同时达

到服务于农业产业,优化整合所有农牧业资源，降低农业生产资料经销成本、

减少流通环节、提高流通效率，增强产品竟争力；提高企业经营效益，为公司

投资者创造利润，推动公司发展，加快公司由禾丰制造向禾丰智造的全面转型，

实现公司业务提升的发展规划。 

    1.农资物品的刚性需求影响人口众多，覆盖地域范围广,中国有 4 万多个

乡镇、68 万个行政村、15 万个体合作社、150 万家农业经营大户，为减少中

间环节，让农民得到实惠，通过对农牧行业终端用户的需求梳理，经过专业科

学的分析，利用成熟的互联网思维，有必要打造具有行业针对性的电商平台。

切实做到让利于农民,为广大农民提供一个可靠的买卖交易平台。 



    2.2015 年初中央提出“实施电子商务进农村”的要求，重点将集中对农

村传统流通网络进行信息化改造，建设农业生产资料电子商务平台，发展农产

品电子商务，以及拓展农村电子商务服务领域等方面建设。 

    综上所述，公司有必要、有能力建设一个服务于广大农民的电商平台。 

     

    四、请公司补充披露设立逛大集公司和开展电商平台业务的风险，包括但

不限于因财务、市场、技术、资质取得、项目管理、组织实施等因素可能导致

的风险。 

    回复四：公司将根据逛大集电商平台建设及运营的重大进展情况及时履行信

息披露义务，同时在运行中不断加强技术开发，建立健全信用体制，完善安全管理制

度，敬请广大投资者注意但不限于如下风险: 

    （一）财务风险：设立电商平台是个高成本，慢回收的投资行为。网络技

术快速发展需要公司在软硬件方面不断加大投资以保持充分的竞争力。 

    （二）市场风险：电商平台的实施可能面临价格战、信息战。市场争夺和整

合愈加激烈，存在亏损风险。 

    （三）技术风险：电商平台在信息的存储、处理、发布、传递、利用等过程

中都有可能会由于技术方面的原因导致信息出现失真、迟滞、泄漏等现象。信息

技术风险不仅会给企业信息化带来负面影响，而且会给电子商务交易平台的经营

管理带来直接损失。 

    （四）资质取得风险：电商平台的设立需要取得相应的资质证书，公司可能

存在无法取得该资质证书的风险。 

    （五）项目管理风险：电商平台的运营需要技术管理复合型人才，该部分人

员的流动性较大，技术团队的稳定性和管理风格的一致性存在风险。 

    （六）组织实施风险：电子商务可能会涉及到企业更深层次的变革，改变原

有业务流程，组织实施存在风险。 

    （七）自然灾害风险：由于通过本电商平台销售的主要为农资产品，受自然灾害影响

农产品欠收，从而影响在电商平台交易量，减少经营业务。 

    （八）信用评价风险：通过电商平台交易的买卖各方在交易完成后进行信用评价时

出现的，如：恶意评价、刷信用、交易抵赖、欺诈、欺骗等行为，将影响电商平



台的正常运营。 

     

特此公告  

 

 

 

辽宁禾丰牧业股份有限公司董事会  

                                          二〇一五年十二月三十日 


