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聚龙股份有限公司对外投资公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

一、  对外投资概述 

公司拟使用自有资金 12,500 万元对培高（北京）商业连锁有限公司（以下

简称“培高连锁”）进行增资。增资完成后，培高连锁的注册资本为人民币1,864.86

万元,公司持股占其增资后注册资本总额的 26%，溢价部分计入资本公积。拟使

用自有资金 3,500万元，对培高（北京）文化传媒有限公司（以下简称“培高传

媒”）进行增资。增资完成后，培高传媒的注册资本为人民币 1864.86万元,公司

持股占其增资后注册资本总额的 26%，溢价部分计入资本公积。本次投资合计投

资 16,000 万元。上述投资到位并完成工商变更登记后，投资溢价部分将分别进

行资本公积转增注册资本。转增完成后培高连锁及培高传媒注册资本将分别达到

14,000万元、5,000万元。 

公司第三届董事会第十一次会议审议并通过了《关于公司使用自有资金对培

高（北京）商业连锁有限公司增资扩股的议案》、《关于公司使用自有资金对培高

（北京）文化传媒有限公司增资扩股的议案》，根据《深圳证券交易所创业板股

票上市规则》、《深圳证券交易所创业板上市公司规范运作指引》及《公司章程》

的相关规定，本次对外投资属于董事会审批事项，无须提交股东大会审议。 

本次对外投资事项不构成关联交易，也不构成《上市公司重大资产重组管理

办法》规定的重大资产重组行为。 

二、交易对手方介绍 

1、王淞，身份证号：2103811976********，与公司不存在关联关系； 



 

2、陈凤荣，身份证号：2103811945********，与公司不存在关联关系； 

3、培高（北京）商业连锁有限公司，注册号：110105014907356，与公司不

存在关联关系； 

4、培高（北京）文化传媒有限公司，注册号：110105013993683，与公司不

存在关联关系。 

三、投资标的的基本情况 

1、培高（北京）商业连锁有限公司 

（1）增资方式：公司以自有资金现金出资 12,500万元； 

（2）经营范围：销售食品；会议及展览服务；企业策划；产品设计；技术

推广服务；投资管理；投资咨询；企业管理咨询；餐饮管理。（依法须经批准的

项目，经相关部门批准后依批准的内容开展经营活动）。 

（3）增资前后股权结构 

 增资前 增资后 

股东名称 

出资金额 

（万元） 

出资比例 股东名称 

出资金额 

（万元） 

出资比例 

1 王淞 990 99% 王淞 1,366.2 73.26% 

2 陈凤荣 10 1% 
聚龙股份有

限公司 
484.86 26% 

3 - - - 陈凤荣 13.8 0.74% 

合 计 1,000 100%  1,864.86 100% 

（4）主要财务指标 

 单位：万元 



 

项    目 2015年 12月 31日 项    目 2015 年度 

净资产 230.39 营业收入 8.41 

负债总额 569.81 净利润 -966.31 

资产总额 800.20 — — 

2、培高（北京）文化传媒有限公司 

（1）增资方式：公司以自有资金现金出资 3,500万元； 

（2）经营范围：组织文化艺术交流活动（不含演出）；文艺创作；投资咨询；

企业管理咨询；设计、制作、代理、发布广告；会议及展览服务；企业策划；翻

译服务；教育咨询（不含出国留学咨询及中介服务）；经济贸易咨询；旅游信息

咨询；软件开发；计算机系统服务；技术推广服务；货物进出口；技术进出口。 

（3）增资前后股权结构 

 增资前 增资后 

股东名称 

出资金额 

（万元） 

出资比例 股东名称 

出资金额 

（万元） 

出资比例 

1 王淞 1,000 100% 王淞 1,380 74% 

2 - - - 
聚龙股份有

限公司 
484.86 26% 

合 计 1,000 100%  1,864.86 100% 

（4）主要财务指标 

单位：万元 

项    目 2015年 12月 31日 项    目 2015 年度 

净资产 404.74 营业收入 45.75 

负债总额 656.67 净利润 -354.09 

资产总额 251.93 — — 



 

四、对外投资合同的主要内容 

（一）培高（北京）商业连锁有限公司增资扩股协议书： 

甲方（原公司股东）： 

1、王淞 

住所：辽宁省海城市北关街震兴路 50号 2单元 5层 20号 

身份证号： 2103811976******** 

2、陈凤荣 

住所：辽宁省海城市北关街震兴路 50号 2单元 5层 20号 

身份证号：2103811945******** 

乙方：聚龙股份有限公司 

住所：辽宁省鞍山市铁东区千山中路 308号 

法定代表人：柳长庆 

丙方：培高（北京）商业连锁有限公司（以下简称“目标公司”或“公司”） 

住所：北京市朝阳区霄云路 26号鹏润大厦 25层 B01室 

法定代表人：王淞 

1、本次聚龙股份对公司以现金方式投资 12500 万元，占公司本次增资后注

册资本总额的 26%，溢价部分进入资本公积。 

2、各方在此确认，乙方投入的 12500 万元款项仅能用于公司运营，不得用

于与公司运营无关的其他事项，不得作为公司股东的备用金或借款； 

3、本协议生效后，公司董事会由【五】名董事组成，乙方有权提名 3 人担

任公司董事，各方应确保乙方提名的人员当选公司董事。公司应每季度至少召开

一次董事会，乙方有权提议召开临时董事会。各方应确保乙方指定的人员当选公

司财务负责人。 



 

4、公司新增资本或新发证券时，乙方有权优先按照持股比例认缴出资或认

购证券，且权按公司向潜在投资方发行此类股本或证券的同等价格、同等条

款和同等条件予以认购。 

5、与公司相关的交易和业务环节中如存在乙方及其关联方可以提供的产品

或服务（如 pos 机、IT 服务及信息运营平台的研发等），在同等条件下，应优

先使用乙方及其关联方提供的产品或服务。 

6、各方同意，工商变更登记完成后，乙方投资溢价部分 12,135.14 万元，

进行资本公积转增注册资本。上述资本公积转增为注册资本后，公司注册资本为 

14000 万元。其中，甲方 1出资金额：人民币 10,256.4 万元，持股比例：73.26%；

甲方 2出资金额：人民币 103.6 万元，持股比例：0.74%；乙方出资金额：人民

币 3,640万元，持股比例：26%。但本协议第三条第 2款另有特殊约定的除外。 

业绩承诺 

    1、甲方 1 承诺，自 2016 年 1 月 1 日起至 2017 年 12 月 31 日，目标公

司的营业收入累计金额不低于 300 亿元，且目标公司和培高传媒 2016、2017

两个完整会计年度的累计净利润不低于 0 元（营业收入及累计净利润均为

经具有证券从业资格的会计师审计数额，下同）。 

    2、甲方 1 承诺，如目标公司 2016、2017 年度营业收入累计金额未达

300 亿元，乙方有权要求目标公司及培高传媒同比例回购乙方本次增资持有

目标公司及培高传媒的股权；或要求甲方 1 同比例收购乙方本次增资持有

的目标公司及培高传媒的股权，并要求于 2018 年 1 月 31 日（不包括当日）

前支付完毕全部回购价款或购买价款。回购或购买股权的总价款：12500 万

元*【1 -累计完成营业收入金额/300 亿元】*（1+12% *2）。 

    3、甲方 1 承诺，如目标公司和培高传媒 2016、2017 两个完整会计年

度的累计净利润低于 0 元，则乙方有权要求目标公司及培高传媒回购乙方

本次增资持有的目标公司及培高传媒的全部股权；或要求甲方 1 收购乙方

本次增资持有的目标公司及培高传媒的全部股权，并要求于 2018 年 1 月 31



 

日（不包括当日）前支付完毕全部回购价款或购买价款，回购总价款或收

购总价款为 12500 万元*（1+12%*2 ）。 

本协议书于协议各方签字或盖章后生效。 

（二）培高（北京）文化传媒有限公司增资扩股协议书： 

甲方：王淞 

身份证号 ：2103811976******** 

乙方：聚龙股份有限公司 

住所：辽宁省鞍山市铁东区千山中路 308号 

法定代表人：柳长庆 

丙方：培高（北京）文化传媒有限公司（以下简称“目标公司”或“公司”） 

住所：北京市朝阳区霄云路 26号鹏润大厦 25层 B02室 

法定代表人：王淞 

1、本次乙方对公司以现金方式投资 3500万元，占公司本次增资后注册资本

总额的 26%，溢价部分进入资本公积。 

2、各方在此确认，乙方投入的 4000万元款项仅能用于公司运营，不得用于

与公司运营无关的其他事项，不得作为公司股东的备用金或借款； 

3、本协议生效后，公司董事会由【五】名董事组成，乙方有权提名 3 人担

任公司董事，各方应确保乙方提名的人员当选公司董事。公司应每季度至少召开

一次董事会，乙方有权提议召开临时董事会。各方应确保乙方指定的人员当选公

司财务负责人。 

4、公司新增资本或新发证券时，乙方有权优先按照持股比例认缴出资或认

购证券，且权按公司向潜在投资方发行此类股本或证券的同等价格、同等条

款和同等条件予以认购。 



 

5、与公司相关的交易和业务环节中如存在乙方及其关联方可以提供的产品

或服务（如 pos 机、IT 服务及信息运营平台的研发等），在同等条件下，应优

先使用乙方及其关联方提供的产品或服务。 

6、各方同意，工商变更登记完成后，乙方投资溢价部分 3135.14 万元，进

行资本公积转增注册资本。上述资本公积转增为注册资本后，公司注册资本为 

5000 万元。其中，甲方出资金额：人民币 3700 万元，持股比例：74%；乙方出

资金额：人民币 1300万元，持股比例：26%。但本协议第三条第 2款另有特殊约

定的除外。 

业绩承诺 

1、甲方承诺，自 2016 年 1 月 1 日起至 2017 年 12 月 31 日，培高（北

京）商业连锁有限公司（以下简称为“培高连锁”）的营业收入累计金额不

低于 300 亿元，且培高连锁和目标公司 2016、2017 两个完整会计年度的累

计净利润不低于 0 元（营业收入及累计净利润均为经具有证券从业资格的

会计师审计数额，下同）。 

2、甲方承诺，如培高连锁 2016、2017 年度营业收入累计金额未达 300

亿元，乙方有权要求目标公司及培高连锁同比例回购乙方本次增资持有目

标公司及培高连锁的股权；或要求甲方同比例收购乙方本次增资持有的目

标公司及培高连锁的股权，并要求于 2018 年 1 月 31 日（不包括当日）前

支付完毕全部回购价款或购买价款。回购或购买股权的总价款：3500 万元*

【1 -累计完成营业收入金额/300 亿元】*（1+12% *2）。 

   3、甲方承诺，如培高连锁和目标公司 2016、2017 两个完整会计年度的

累计净利润低于 0 元，则乙方有权要求目标公司及培高连锁回购乙方本次

增资持有的丙方及培高连锁的全部股权；或要求甲方收购乙方本次增资持

有的目标公司及培高连锁的全部股权，并要求于 2018 年 1 月 31 日（不包

括当日）前支付完毕全部回购价款或购买价款，回购总价款或收购总价款

为 3500 万元*（1+12%*2 ）。 

本协议书于协议各方签字或盖章后生效。 



 

五、对外投资的目的、对公司的影响和存在的风险 

（一）对外投资的目的 

公司本次投资培高旗下文化传媒及商业连锁两家公司的目的是对供应链优

化领域业务的全新拓展。拟将培高打造成为一家以供应链优化为核心业务的平台

化服务企业。通过把全国范围内个体零售商户（超市、便利店、士多店）、培高

城市配送中心、知名生产企业整合并联合在一起，改变传统各环节独立经营的方

式，实现规模生产、集中采购、统一配送、统一销售，将快消品传统渠道代理模

式转变为平台运营模式。该模式以免费智能收银终端为载体为商户提供商品订货、

收、发、存系统管理及智能化收银工具，同时兼具广告运营功能；以信息化系统

管理、大数据运营服务为贯穿手段收集自生产厂商、物流、商户到消费者的全部

商品流、物流、信息流、资金流、交易信息等相关数据并提供数据运营及信息化

服务反哺平台业务，以供应链整合+移动支付+现代物流+电子商务+媒体传播为

业务主线，形成规模化的快消品流通服务平台，使生产厂商、物流、终端客户、

平台服务商从中均可收益，形成持续稳定的平台运营基础。并不断扩大终端辐射

范围及商品品类涵盖范围，最终实现厂商与终端客户的全面对接，打破快消品流

通环节价格盘剥、假货、串货、缺乏精准销售等发展掣肘，开创全新的供应链管

理模式，使厂商产品推广更为精准，终端弱势群体获得收益。 

具体投资逻辑是基于培高连锁、培高传媒历时近四年时间在供应链整合优化

领域的模式探索、经验积累及递推运营，以及聚龙股份在智能金融终端设备、大

数据信息化系统开发、运营服务领域的深耕细作。双方在战略层面达成了较为一

致的发展目标，在各自的优势领域形成了较好的优势互补。双方有较为明确的分

工协作，培高方面负责集采、物流、广告运营及终端递推服务工作。目前已完成

全国 600 多家知名生产企业及近 20 万家终端门店的合作谈判及递推工作。聚龙

方面负责智能收银终端的研发、生产及贯穿整个平台业务的信息化系统开发和大

数据运营服务工作。目前，聚龙通过前期在北京设立聚龙融创大数据研发中心，

以及与深圳乐怡合资成立聚龙通讯科技有限公司，已经完成信息化系统的开发工

作，以及智能收银终端的研发工作。预计推进顺利情况下，系统上线及终端设备

的铺货时间均为年中左右。 



 

（二）本次投资对公司的影响 

1、新领域业务推动公司战略转型，突破原有天花板 

通过在原有金融安全装备及系统服务领域十多年的积累，公司已经积累了比

较扎实的软、硬件研发及生产、服务平台，并具备在已积累的基础技术平台上创

新、转化的能力。基于此，公司经过慎重考虑、严密考察，充分发挥自身优势，

并选择优质合作伙伴迈开了战略转型的步伐。全国范围内便利店数量超过 500 万

个，其中一、二级城市便利店日均流水约 7000 元+，三、四线及县级便利店日均

流水约 5000 元+。其中，快消品流水额占比约为 70%。培高合作快消品涵盖食

品、日化、百货、母婴、酒饮等产品，对应数万亿级市场，具有广阔的市场发展

空间。 

2、新业务模式下，多点盈利，促进业绩增长 

新业务模式下，聚龙与合作伙伴摒弃“烧钱”的重资产、重投入模式，创新

性的优化轻资产业务运营模式，充分发挥业务链条中各方资源优势，在规模流水

下，利润与流水同步增长，具有较强的变现能力。培高主要盈利点有两个方面，

其一是供应链优化带来的产品价差空间；其二是基于智能收银终端广告屏运营产

生的媒体广告收益。聚龙在此业务模式下短期收益分为三个方面，第一：聚龙负

责智能收银终端的研发、生产并可将其通过服务平台变现；第二：聚龙负责信息

化系统的开发和数据运营，该业务根据年度流水金额的一定比例收取服务费用；

第三：聚龙分别持有培高连锁、培高传媒 26%股权，享受上述股权带来的股份分

红。上述收益在产生流水当年即可兑现。预计 2016 年智能收银终端铺货数量不

少于 10 万台，对应销售金额约为 3 亿元，该部分终端销售有利于促进公司年度

业绩的增长。 

3、渠道+数据掌控，未来增值服务可期 

目前培高已递推约 20 万家终端门店，覆盖约 1 亿人群。如进展顺利的情况

下预计 2017 年底覆盖终端门店数量将不少于 50 万家，覆盖约 2.25 亿人群。对

上述渠道客户的覆盖以及提供全方位信息化服务所掌控的运营及交易数据将带

来巨大的增值价值，未来将可能拓展多种供应链金融服务业务。 



 

（三）存在的主要风险 

1、运营风险 

公司进入供应链管理领域属于跨界转型，在此之前缺乏相关业务的运营及管理经

验，培高虽在全国范围内的户外大屏广告运营及酒类消费品分销领域深耕多年，

积累了丰富的广告递推及酒类分销行业经验，但覆盖数十万终端门店及数千个品

类商品的运营规模需要团队具有较强的运营服务和管理能力，存在一定的运营风

险。 

2、行业变革风险 

培高目前的供应链优化模式是针对传统快消品零售分销渠道做整合优化，在

现有逻辑下具有较强的优化效应。但不排除发生行业政策变化，或电商、O2O

等新兴渠道方式带来的重大行业变革风险。 

 

特此公告！ 

 

聚龙股份有限公司董事会 

二〇一六年二月二十九日 
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