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证券代码：002654                                   证券简称：万润科技 

 

深圳万润科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2016-01 

投资者关系活

动类别 

√特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观 

□其他 

参与单位名称

及人员姓名 

东北证券股份有限公司  赖彦杰、邹兰兰、陶金 

国信证券股份有限公司  詹俊鹏、李依蓉 

广州广证恒生证券研究所有限公司  肖明亮 

西南证券股份有限公司  杨镇宇 

招商证券股份有限公司  刘怡君 

宝盈基金管理有限公司  赵睿、方仲姬 

南方基金管理有限公司  汪径尘 

深圳东方港湾投资管理股份有限公司  张珣、于骏晨 

荣捷投资控股集团  莫文强 

浙江国贸东方投资管理有限公司  李芳丽 

湖南兴湘投资有限公司  范能 

上海玖歌投资管理有限公司  肖海芳 

才华资本管理有限公司  唐毅 

核建融资租赁  林志聪 

时间 2016 年 3 月 1 日 

地点 深圳市福田区福华路北深圳国际交易广场 1812-1816 号会议室 

上市公司与会

人员姓名 
副总裁兼董事会秘书郝军、投资总监黄刚、证券事务代表潘兰兰 

投资者关系活

动主要内容介

1、公司在数字营销行业的布局是如何安排的？ 

答：经过近一年时间的探索、研判，公司确定了向互联网广告传
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绍 媒进军的战略方向，本次重大资产重组并购两家互联网广告公司的同

时，我们还参股了一家互联网广告公司，这充分体现了我们向互联网

广告传媒领域进军的决心和执行力。 

未来，公司通过并购重组迅速壮大互联网广告传媒业务的决心会

更加坚定、方向会更加明确。基于打造互联网广告传媒全产业链的构

想，公司将重点关注在互联网广告传媒领域拥有创意策划、技术平台

（DSP/DMP）、数据挖掘、媒体资源等核心竞争优势的标的企业，逐

步将公司打造成一个基础夯实、盈利能力强、代表新兴产业发展方向

的互联网公司。 

2、公司决定向互联网广告传媒行业转型，传统 LED 业务是否还

将继续？ 

答：目前，公司传统 LED 业务业绩稳定，且预计可以保持稳定

的增长，未来公司还将在 LED 行业重点细分领域深耕细作。原有业

务基础夯实，这是我公司在实施战略转型中的一个鲜明特点，互联网

广告传媒行业将是公司未来发展的主要方向。 

3、公司未来如何进行业务的管理？ 

答：并购进来的互联网广告传媒板块业务，公司将在充分利用好

标的公司原有团队的同时，适时引入和储备专业人才，同时将加强并

购后的整合与协同管理。 

4、转型做数字营销行业的公司挺多，公司的竞争优势是什么？ 

答：数字营销是近年来增速和前景都较好的行业，公司经过长期

的探索、研究，依据公司自身的特点和优势，最终确定了该发展方向。

公司在开辟数字营销战场的主要竞争优势包括： 

（1）传统主营业务经营良好，LED 业务业绩稳定，且预计可以

保持稳定的增长，这是战略转型的重要保证； 

（2）公司的战略目标清晰，即打造互联网广告传媒全产业链，

实现互联网广告传媒全产业链有效贯通，链上企业间协同发展； 

（3）公司有一支精干、专业的并购团队，涉及财务、金融、法

律等多专业，为了更好地把控互联网广告行业，还特别引入专业的人
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才。 

5、请介绍收购和投资的三家标的情况。 

答：鼎盛意轩是中国本土知名的家居装饰行业互联网广告公司，

专注为中国家居装饰行业提供互联网搜索引擎广告服务，是中国第一

大搜索引擎百度 KA（大客户）部家居装饰行业的独家代理分销商，

业务范围包括：大数据服务、SEM（搜索引擎广告）服务、新媒体营

销服务等。鼎盛意轩主要客户为家居装饰行业广告主，涉及地板、卫

浴、橱柜、陶瓷、家具、衣柜、卖场、灯饰、装修公司、木门、壁纸、

油漆涂料、家纺、软装等十余项家居分类，凭借丰富的家居装饰行业

互联网推广运营经验，已与欧派、居然之家、东易日盛、尚品宅配、

九牧、博洛尼、顾家、东鹏、马可波罗等知名家居品牌客户建立稳定

的合作关系。 

亿万无线主营业务为移动互联网广告服务，专注于移动互联网广

告的整合传播、精准匹配、效果监测，依托各类媒体渠道和资源，对

各类热点 APP 应用软件投放推广，为广告主提供高效、精准、广覆

盖的一站式移动广告服务。亿万无线已和腾讯、新浪、阿里巴巴、暴

风科技、网易、百度、美团等知名互联网公司建立合作关系，为多款

热门 APP 例如 QQ 音乐、芒果 TV、百度地图、爱奇艺等进行了高效、

精准的产品推广。 

博图广告是业内知名的互联网营销全案服务供应商，核心业务为

数字营销传播服务和会员运营服务，凭借对互联网营销传播核心价值

的深刻理解和资源整合、以及持续的自主创新能力，通过展示类营销、

移动数字营销、内容营销、精准营销、搜索营销，会员营销等方式，

为品牌企业及女性垂直行业客户提供从策划、创意、媒体投放到数据

挖掘、效果优化、平台搭建和运营的全案服务。 

6、请介绍鼎盛意轩和亿万无线 2015 年度及未来年度的业绩情

况。 

答： 2015 年度，鼎盛意轩实现净利润 3,102.20 万元（未扣除实

际净利润超过承诺净利润 50%作为业绩奖励计提管理费用部分），亿
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万无线实现净利润 4,197.98 万元（未扣除实际净利润超过承诺净利润

50%作为业绩奖励计提管理费用部分）。 

鼎盛意轩股东承诺：2016 年度、2017 年度、2018 年度经审计的

扣除非经常性损益后归属于母公司股东所有的净利润分别不低于

3,900.00 万元、5,070.00 万元、5,830.50 万元；亿万无线股东承诺：2016

年度、2017 年度经审计的扣除非经常性损益后归属于母公司股东所有

的净利润分别不低于 3,250.00 万元、4,225.00 万元。 

7、未来收购博图广告的条件？ 

答：公司未来收购博图广告主要考虑其业绩增长、规范运营等情

况，详细内容可查阅公司在巨潮资讯网披露的公告。 

8、简要介绍大股东及本次发行完成前后的持股情况。 

答：公司实际控制人为李志江先生、罗小艳女士及李驰女士，持

股 5%以上股东为罗明先生。李志江为公司董事长，有从军背景，曾

在政府部门和国有企业任职，后来创业设立了万润科技；罗小艳系其

配偶，曾任公司董事，目前不在公司担任任何职务；李驰系李志江与

罗小艳之女，曾在证券公司从事投行业务，但未曾在公司任职；罗明

为公司总裁，系罗小艳之胞弟，曾任职于银行，参与创立了万润科技。 

本次发行前，公司实际控制人及其一致行动人合计持有股份约占

公司总股本的 49%；本次发行完成后，公司实际控制人及其一致行动

人合计持有公司股份占公司总股本的比例将下降至约 44%。 

9、公司 LED 照明产品毛利率较高的原因？ 

答：公司 LED 照明产品毛利率较高主要原因有： 

（1）产品定位中高端，公司非常重视产品品质和差异化，不走

低质、同质化及单纯拼价格的路线； 

（2）市场和客户定位中高端，重点是以海外市场和广告标识照

明、商业照明为主，尤其是海外市场，技术要求比较高，门槛较高，

公司获得了欧美等海外主要市场的质量、安规、环保认证，产品具有

核心竞争优势； 

（3）照明产品的光源器件主要由公司自供，具有成本和品质优
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势。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2016 年 3 月 1 日 

 


