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证券代码：002248         证券简称：华东数控         公告编号：2016-034 

威海华东数控股份有限公司 

关于2015年年度报告问询函回复情况的公告 

本公司及其董事、监事、高级管理人员保证公告内容真实、准确

和完整，并对公告中的虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏承担责任。 

威海华东数控股份有限公司（以下简称“公司”或“华东数控”）于 2016 年 4 月

19 日收到深圳证券交易所《关于对威海华东数控股份有限公司 2015 年年报的问询

函》（中小板年报问询函【2016】第 36 号）。现对有关问题回复情况公告如下： 

一、2015 年，你公司实现营业收入和归属于上市公司股东的净利润（下称“净

利润”）分别同比下降 33.31%和 5,543.17%。综合毛利率为-0.39%，同比下降

104.11%。请补充说明以下事项：1、报告期内，数控机床产品毛利率为-10.76%，

同比下降 254.82%。请结合数控机床、普通机床及机床配件等产品在 2015 年度的

销售情况，量化分析导致综合毛利率和数控机床毛利率下降的主要原因。2、报告

期末，你公司其他货币资金余额为 9,513.81 万元，增长 244.17%。请补充说明其

他货币资金的性质、形成原因以及是否涉及新的销售模式，如涉及保证金，请分

别说明各保证金对应的项目。3、报告期内，销售费用发生额为 2,021.44 万元，同

比下降 7.7%，其中销售佣金和运输费用分别同比上升 26.17%和 7.77%。请补充

说明在营业收入下降的情况下，销售佣金和运输费用上升的原因。4、报告期内，

计入管理费用的折旧费用发生额为 650.55 万元，同比下降 41.54%。请说明在本期

固定资产账面价值无重大变化的情况下，折旧费用下降的主要原因。 

1、报告期内，数控机床产品毛利率为-10.76%，同比下降 254.82%。请结合

数控机床、普通机床及机床配件等产品在 2015 年度的销售情况，量化分析导致综

合毛利率和数控机床毛利率下降的主要原因。 

（1）国内机床行业持续不景气，公司主业经营业绩连续下滑，银行压贷、限

贷、收贷已成为必然，公司资金压力与日俱增。为保证基本运营资金，公司采取

了非常规削价处置部分库存数控机床产品的措施，个别库存数控机床产品销价力
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度较大。因该部分导致收入减少约 1,350 万元，毛利下降 12.53%。 

（2）受数控机床产品市场需求萎缩影响，开工不足，报告期内数控机床产品

制造成本上升约 1,489.6 万元，导致毛利下降 14.08%。 

由于削价销售、成本上升因素影响报告期内数控机床产品毛利率下降了

26.61%。 

（3）公司以大型数控机床产品生产销售为主，正常年份数控机床产品中大型

机床产品销售占比约三分之二，而报告期不足二分之一，销售结构变化也在一定

程度上影响了数控机床产品的毛利率。公司的大型机床产品，基本上是通过竞标

销售，行业整体不景气致使竞争更加激烈，投标单位互相压价，导致数控机床产

品毛利率大幅下降。 

2、报告期末，你公司其他货币资金余额为 9,513.81 万元，增长 244.17%。请

补充说明其他货币资金的性质、形成原因以及是否涉及新的销售模式，如涉及保

证金，请分别说明各保证金对应的项目。 

报告期末，其他货币资金余额 9,513.81 万元，主要是银行承兑汇票保证金和

保函保证金，同比增加 6,749.51 万元，增长 244.17%，主要是由于银行承兑汇票保

证金增加影响，不涉及新的销售模式。 

其他货币资金余额中，银行承兑汇票保证金 9,448.80 万元。增长较大主要是

公司在银行信用评级下降，保证金比例上升影响。公司及子公司华东重工、华东

机床在中信银行办理的 5,500 万元短期借款，银行要求附加办理 100%全额保证金

银行承兑汇票，由此增加保证金 5,500 万元；公司在威海市商业银行的承兑汇票保

证金也由 30%提高至 50%，由此增加保证金 1,200 万元左右。 

3、报告期内，销售费用发生额为 2,021.44 万元，同比下降 7.7%，其中销售

佣金和运输费用分别同比上升 26.17%和 7.77%。请补充说明在营业收入下降的情

况下，销售佣金和运输费用上升的原因。 

（1）营业收入下降销售佣金上升的原因是：公司销售佣金是在收到销售货款

之后支付的，本年销售收入下降，但销售商品、提供劳务收到的现金同比增加
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6,612.89 万元，增幅为 50.22%，因此导致本年销售佣金增加。 

（2）营业收入下降运输费上升原因是：由于国内机床行业产品市场需求持续

萎缩，为了扩大销售、增加市场份额，增强公司产品竞争力，公司承担产品销售

运费情况较为普遍，致使报告期内公司运输成本上升。 

4、报告期内，计入管理费用的折旧费用发生额为 650.55 万元，同比下降

41.54%。请说明在本期固定资产账面价值无重大变化的情况下，折旧费用下降的

主要原因。 

报告期内，计入管理费用的折旧费用发生额为 650.55 万元，同比减少 462.35

万元，下降 41.54%。主要原因系 2014 年度计入管理费用的折旧费用包含已处置子

公司威海华东重型装备有限公司及威海武岭爆破器材有限公司折旧费用 497.95 万

元，本期不再纳入合并报表影响。 

二、报告期内，你公司存货余额为 63,955.72 万元，本期计提存货跌价损失

7,211.08 万元。请结合你公司产品的销售和库存情况，说明主要产品的市场供求、

产品销售价格及原材料价格的变动趋势、存货跌价准备计提的方法；2014 年度，

你公司存货跌价损失计提金额为 345.7 万元，2015 年较 2014 年存货跌价损失计提

存在较大差异的合理性，以及是否充分。 

金属切削机床行业已经连续四年呈现运行下降，2015 年，国际市场需求复苏

乏力，国内经济持续低迷。机床工具行业仍呈现承下行趋势，致使公司产、销量、

销价大幅下降，制造成本、分摊费用大幅上升，造成减值较大： 

（1）公司产品的销售情况 

产品系列 项目 2015 年 2014 年 同比增减 增减% 

数控机床 
收入（万元） 10,583.02 19,285.52 -8,702.50 -45.12% 

销售均价（万元/台） 34.81 46.70 -11.88 -25.45% 

普通机床 
收入（万元） 9,037.10 8,346.38 690.72 8.28% 

销售均价（万元/台） 3.49 3.21 0.29 8.90% 

机床配件及其他 收入（万元） 3,154.10 5,838.73 -2,684.63 -45.98% 

合计 收入（万元） 22,812.52 33,520.53 -10,708.00 -31.94% 
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报告期内，国内机床行业持续不景气，公司主业经营业绩连续下滑，数控机

床产品市场需求萎缩，数控机床产品销售比上年大幅下降。公司的大型机床产品，

基本上是通过竞标销售，行业整体不景气致使竞争更加激烈，投标单位互相压价，

因此报告期内数控机床产品销售价格平均每台降低 11.88 万元，降幅为 25.45%。 

（2）报告期内，构成公司产品主要原材料铸件价格平均降幅为 10%，但受数

控机床产品市场需求萎缩影响，开工不足，数控机床产品制造成本上升约 15%。 

（3）公司管理层组织人员对报告期末的全部存货进行全面清查并进行减值测

试。专门聘请了中天华评估对全部存货进行了评估，评估机构对存货包括原材料、

委托加工物资、产成品、发出商品和在产品（自制半成品）的评估采用现行市价

法进行评估。并参照评估结果计提存货跌价准备。参照评估结果计提准备情况如

下： 

单位：万元 

项目 
2015年 1月 1

日余额 

本期增加 本期减少 2015 年 12 月

31 日余额 计提 转回或转销 其他转出 

原材料 637.88  666.18   506.83    797.24  

在产品 63.00  2,538.67   -      2,601.67  

库存商品 1,168.87  3,608.39   28.39    4,748.86  

发出商品 276.33  246.03   3.18    519.18  

周转材料 215.62  151.82   30.79    336.65  

合计 2,361.71  7,211.08   569.19   9,003.60 

公司认为对报告期末存货减值测试全面、适用程序合理，计提存货跌价准备

充分、合理的。 

三、报告期内，你公司 6 家子公司、参股公司中有 5 家出现不同程度的亏损，

请补充说明你公司下属子公司和参股公司在 2015 年度的经营运作开展情况，并对

其业绩波动情况及变动原因进行分析。 

（1）公司下属子公司和参股公司在 2015 年度的经营运作开展情况 

公司业绩下滑主要是受行业整体下滑影响，市场需求锐减，尤其是母公司的

大型机床产品订单呈现明显减少，直接导致开工不足，单位成本上升。各控股子
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公司在报告期内经营运作开展情况同比降幅不是很明显，对合并报表业绩影响不

大。各子公司经营运作开展情况统计如下： 

公司名称 
2015 年度

营业收入 
上年同期 同比变动 

正常年份营业 

收入水平 
变动原因 

上海原创 534.55 219.68 143.34% 130 万元 - 

数控机床 4,329.03 4,417.39 -2.00% 2,800 万元 - 

弘久锻铸 2,347.59 3,531.93 -33.53% 2,200 万元 受机床行业下滑影响 

华东重工 6,667.08 13,084.47 -49.05% 设计产能 6 亿元 受市场不景气影响 

华东电源 143.73 3,881.49 -96.30% 4,000 万元 受市场不景气影响 

（2）各子公司业绩波动情况及变动原因 

除华东电源外，公司子公司与公司均属于同行业，受机床行业整体下滑的影

响，子公司也受到一定的影响。业绩变动原因如下： 

公司名称 业绩变动原因 

上海原创 

上海原创为机床精密部件、动静压主轴的设计研发、维修维护为主的公司，

属于设计和维修类行业，受机床行业下滑的影响相对较小，机床产品的市场

需求下降，但大修、项修等业务较多，收入增幅较大。本报告期盈利。 

数控机床 

数控机床公司主要以生产万能摇臂铣床、平面磨床等小型普通机床为主，报

告期市场需求有所增长，但毛利水平较低，资金紧张导致开工率在 80%左右，

对本期业绩产生一定的影响。 

弘久锻铸 

弘久锻铸主要以生产机床铸件毛坯为主，铸件行业萎靡不振导致铸件订单严

重减少，价格下降。公司客户资源少，受市场冲击严重，加之缺乏小型铸件

生产经验，未能及时调整产品生产结构来满足市场需求。产品材料成本、分

摊的费用上升，致使产品成本提高、利润大幅下降。 

华东重工 

华东重工主要以设计、制造及销售重型、超重型数控机床，加工与销售大型

精密零部件为主，受行业不景气的影响，公司产品市场需求较少，设计产能

不能完全发挥；同时，行业不景气导致大型精密零部件加工及焊接业务毛利

率水平较低，影响了经营业绩。 

华东电源 

华东电源主要以生产光伏逆变器和承接太阳能光伏项目为主，受市场竞争和

资金紧张的影响，公司 2015 年度的产品销售和项目承接不足，运营成本上升，

由于持股比例较低，对公司业绩影响较小。 

（3）各子公司业绩变动对公司影响 

在机床行业市场呈持续下滑态势的背景下，对以生产经营大型机床为主营业

务的公司影响巨大，大型机床产品订单锐减，利润水平大幅下滑，主营业务连续
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四年亏损，2015 年度合并报表净利润-24,846.07 万元，归属于上市公司股东的净利

润-21,175.31 万元，由于各子公司影响-6,134.77 万元。具体明细如下： 

单位：万元 

公司名称 注册资本 持股比例 净利润 上年同期 同比变动 
对上市公

司影响 

上海原创 100 65.00% 9.23 3.62 154.89% 6.00 

数控机床 $125 75.00% -1,896.19 -651.70 190.96% -1,422.14 

弘久锻铸 $800 51.00% -2,366.23 -2,487.89 -4.89% -1,206.78 

华东重工 $3,269 68.83% -4,917.83 -2,285.74 115.15% -3,384.94 

华东电源 5,000 20.00% -634.51 175.81 -460.91% -126.90 

合计 - - - - - -6,134.77 

四、你公司在 2014 年年度报告中披露公司 2015 年度经营目标为实现销售收

入 5 亿元，主业扭亏为盈，而 2015 年度实际营业收入为 2.3 亿元，未能完成年初

所制定的目标。请你公司按照《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第 2

号（2015 年修订）》第 28 条的规定，结合经营计划在报告期的进展，从收入、成

本、费用、税负等方面对未达到计划目标的情况进行解释，以及为达到 2016 年度

经营目标拟采取的策略和行动。 

1、报告期内由于行业持续不景气，据中国机床工具工业协会《2015 年 1～12

月份机床工具行业部分重点联系企业统计月报资料分析》表明，国内重点生产金

属切削机床企业 109 家，2015 年度产量同比下降 19.1%，收入同比下降 10.8%，新

增订单同比下降 15%，在手订单同比下降 10.4%；利润总额同比下降 121.6%，亏

损企业占比为 47.7%，较上年同期扩大了 5 个百分点。机床工具行业未有根本性好

转。 

2、受行业整体不景气影响，公司产品产量和销量连年下滑。具体如下表： 

项目 单位 2015 年 2014 年 同比增减 2013 年 2012 年 2011 年 

销售量 台 2,818 3,017 -6.60% 3,578 4,641 6,096 

产量 台 2,796 2,596 7.70% 3,738 3,931 5,875 

库存量 台 1,099 1,121 -1.96% 1,542 1,382 672 

2015 年度实现营业收入 2.30 亿元，未完成年初制定销售 5 亿元，主要是由于
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整体产品销量下降影响，尤其是数控大机床产品销售明显下滑，同比下降 45%。

报告期内，普通机床产品收入同比增长 8.8%，主要是中小型普通机床销量增加影

响，收入有所上升但毛利水平较低。 

3、库存商品等存活资产减值损失较大，影响当期业绩。具体如下表： 

项目 2015 年度 2014 年度 
15 年计提减值影响

上市公司净利润 

坏账损失 48,182,278.01 48,271,482.62 43,325,465.85 

存货跌价损失 72,110,779.02 3,457,048.21 -65,400,693.40 

固定资产减值损失 1,851.31 2,133,053.37 -944.17 

在建工程减值损失 65,290.98 950,324.41 -44,939.78 

工程物资减值损失 388,223.23 266,262.13 -388,223.23 

合计 120,748,422.55 55,078,170.74 -109,160,266.43 

2015 年度由于计提资产减减值损失，影响公司归属于上市公司股东净利润

-10,916.03 万元，占 2015 年度归属于上市公司股东的净利润的 51.55%。 

4、公司为达到 2016 年度经营目标拟采取的策略和行动 

（1）加强营销管理，拓展市场份额 

围绕 2016 年销售任务目标，一方面通过部门承包、片区包干、提高提成系数

等方式，充分发挥业务人员的主观能动性和积极主动性；二是结合市场情况完善

公司产品价格体系，保证代理商利润空间，充分调动代理商的积极性；三是充分

利用股东销售平台及人员资源优势，实现业务拓展；四是加大国内外代理商和互

联网营销的开发力度，扩大市场份额；五是以服务促销售，加强售前技术服务、

安装调试、售后服务，努力提升服务质量和客户满意度。 

（2）进一步强化生产计划、成本控制，向管理要效益 

一是通过组织机构调整、设备数控化改造，减员增效；二是加大生产计划管

理力度，推行科学的日作业计划，减少库存、降低成本费用和资金占用；三是从

设计源头优化成本，提质降耗。四是多渠道比质比价采购，降低材料费用；五是

强化可控费用管理及考核，降低产品的制造费用。 
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（3）提质增效，牢固树立质量强企品牌营销战略 

一是继续完善质量管理体系建设，提升质量管理水平；二是进一步强化产品

质量过程控制，奖优罚劣；三是成立科研攻关小组，解决各类技术难题，并形成

产业化；四是完善供应商评价体系，严控不合格零部件入厂；五是落实质检员亲

检制度，严格执行“三检”“三按”“三不放过”。 

（4）科技创效。深入推进新产品开发、老产品升级改造 

一是加强航天、航空新型差异化高端装备的技术开发与储备；二是加强技术

对生产的指导和监督，规范工艺和方法。三是继续推行系列产品模块化设计改造，

提高生产组织效率，降低制造管理的成本。 

（5）服务升级，从解决问题促进回款，维护客户关系 

2016 年市场经济环境不会有大的改观，新订单较难有大的增长，因此应收账

款及疑难账款的回收是重中之重。公司仍本着服务用户、满意用户的宗旨，从解

决问题着手，维护客户关系，促进回款。 

（6）多渠道融资，降低财务费用，保证资金链 

在银行“只收不贷、有条件放贷”的政策下，采用票据、组合融资等融资手段，

通过向股东及关联方借款，等方式力保公司资金链，保证公司生产经营流动资金，

降低财务费用。 

（7）加快推进资本运作，助力企业稳步向好 

一是积极推进非公开发行股票事项；二是尽快启动资产重组；三是孵化器项

目，助力拓展市场和提高收益。 

五、报告期内，你公司对关联方大连机床营销有限公司（下称“机床营销”）

实际发生关联方交易 285.19 万元。2016 年 3 月 22 日，你公司披露公告称预计 2016

年度对机床营销发生关联方交易金额为 30,000 万元。请补充说明上述预计交易金

额的依据及其充分合理性。 

1、预计关联交易内容 
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经公司 2016 年度第一次临时股东大会审议通过，2016 年度预计与大连机床营

销有限公司发生日常关联交易不超过 30,000 万元，具体内容如下： 

关联交易类别 关联人 预计金额（万元） 

向关联人采购原材料 大连机床营销有限公司 5,000 

向关联人销售产品 大连机床营销有限公司 20,000 

向关联人采购产品 大连机床营销有限公司 5,000 

合  计  30,000 

此次预计交易金额是根据公司经营计划、市场预测情况，参考同类产品、材

料的市场价格合理估计得出。届时双方依据真实交易背景，签订合同，按月进行

结算付款。 

2、关联交易充分合理性 

公司2016年度经营目标为实现销售收入5亿元，扭亏为盈。结合年度经营目标，

公司预计2016年度与大连机床营销有限公司发生关联交易30,000万元。2015年末，

公司原实际控制人一致行动协议解除、公司董事会及管理层进行了相应的调整，

优化了公司的人才配置和资源，公司将充分、合理、规范地利用股东大连高金科

技发展有限公司及其子公司大连机床集团有限责任公司的在营销、采购、技术等

方面的资源和平台，以实现优势互补，公司认为上述额度预计是合理的，但是否

完成取决于市场、销售人员素质、各方面管理水平，具有一定的不确定性。 

公司向关联方采购原材料，是充分利用关联方的大宗物资采购平台和价格优

势，提高公司材料采购的议价能力，以大大降低公司材料采购成本；向关联方销

售产品，是充分利用股东方完善的销售体系和国内外销售网络，实现股东打包销

售公司产品及公司产品的销售拓展；向关联方采购产品，可实现公司产品的打包

销售，满足多种招标组合要求，从而争取更大的市场份额。 

关联交易目的是充分利用双方资源、优势互补，降低成本、增加效益，追求

公司效益及股东利益最大化。交易均将以真实交易为基础，价格以市场价格为基

础，遵循公允、公平、公正的原则，关联交易不会损害公司及股东利益，也不会

影响公司的独立性，公司不会因此对关联方产生依赖。 
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六、根据 2015 年年度报告，关联方往来余额中应收项目 2014 年期末为

13,021.96 万元、应付项目中你公司向汤世贤的借款在 2015 年期末的余额为 270

万元。请补充说明上述应收项目的变动原因和实际收款情况，并请结合上述向汤

世贤的借款资金往来明细信息、利息计算依据，补充说明此项借款的形成过程、

往来情况及对外披露情况。 

关联方往来余额中应收项目 2014 年末为 13,021.96 万元，系公司将持有的控

股子公司威海华东重型装备有限公司全部股权转让给股东汤世贤，转让价格根据

评估结果协商确定金额为 28,021.96 万元；截至 2014 年 12 月 31 日，尚余 13,021.96

万元未收回。2015 年 6 月 30 日收回 5,000 万元，2015 年 7 月 14 日收回 8,021.96

万元，至此汤世贤所欠股权转让款已全部付清。2015 年 10 月 10 日，公司因资金

周转需要向汤世贤借款 1,100 万元，截至 2015 年末，借款余额 270 万元，应付利

息 8.6750 万元。 

经公司 2014 年度第二次临时股东大会审议通过，向汤世贤、高鹤鸣、李壮、

刘传金借款余额不超过人民币 26,000 万元，借款期限至 2016 年 12 月 31 日，借款

利率按年利率 6%。 

该事项公司已于 2014 年 11 月 6 日履行了信息披露义务，具体内容刊载于巨

潮资讯网（http://www.cninfo.com.cn）、《中国证券报》和《证券时报》《关于向关

联自然人借款的公告》（公告编号：2014-045）。 

特此公告。 

 

威海华东数控股份有限公司董事会 

二〇一六年四月二十六日 


	威海华东数控股份有限公司（以下简称“公司”或“华东数控”）于2016年4月19日收到深圳证券交易所《关于对威海华东数控股份有限公司2015年年报的问询函》（中小板年报问询函【2016】第36号）。现对有关问题回复情况公告如下：
	一、2015年，你公司实现营业收入和归属于上市公司股东的净利润（下称“净利润”）分别同比下降33.31%和5,543.17%。综合毛利率为-0.39%，同比下降104.11%。请补充说明以下事项：1、报告期内，数控机床产品毛利率为-10.76%，同比下降254.82%。请结合数控机床、普通机床及机床配件等产品在2015年度的销售情况，量化分析导致综合毛利率和数控机床毛利率下降的主要原因。2、报告期末，你公司其他货币资金余额为9,513.81万元，增长244.17%。请补充说明其他货币资金的性质、形...
	1、报告期内，数控机床产品毛利率为-10.76%，同比下降254.82%。请结合数控机床、普通机床及机床配件等产品在2015年度的销售情况，量化分析导致综合毛利率和数控机床毛利率下降的主要原因。
	（1）国内机床行业持续不景气，公司主业经营业绩连续下滑，银行压贷、限贷、收贷已成为必然，公司资金压力与日俱增。为保证基本运营资金，公司采取了非常规削价处置部分库存数控机床产品的措施，个别库存数控机床产品销价力度较大。因该部分导致收入减少约1,350万元，毛利下降12.53%。
	（2）受数控机床产品市场需求萎缩影响，开工不足，报告期内数控机床产品制造成本上升约1,489.6万元，导致毛利下降14.08%。
	由于削价销售、成本上升因素影响报告期内数控机床产品毛利率下降了26.61%。
	（3）公司以大型数控机床产品生产销售为主，正常年份数控机床产品中大型机床产品销售占比约三分之二，而报告期不足二分之一，销售结构变化也在一定程度上影响了数控机床产品的毛利率。公司的大型机床产品，基本上是通过竞标销售，行业整体不景气致使竞争更加激烈，投标单位互相压价，导致数控机床产品毛利率大幅下降。
	2、报告期末，你公司其他货币资金余额为9,513.81万元，增长244.17%。请补充说明其他货币资金的性质、形成原因以及是否涉及新的销售模式，如涉及保证金，请分别说明各保证金对应的项目。
	报告期末，其他货币资金余额9,513.81万元，主要是银行承兑汇票保证金和保函保证金，同比增加6,749.51万元，增长244.17%，主要是由于银行承兑汇票保证金增加影响，不涉及新的销售模式。
	其他货币资金余额中，银行承兑汇票保证金9,448.80万元。增长较大主要是公司在银行信用评级下降，保证金比例上升影响。公司及子公司华东重工、华东机床在中信银行办理的5,500万元短期借款，银行要求附加办理100%全额保证金银行承兑汇票，由此增加保证金5,500万元；公司在威海市商业银行的承兑汇票保证金也由30%提高至50%，由此增加保证金1,200万元左右。
	3、报告期内，销售费用发生额为2,021.44万元，同比下降7.7%，其中销售佣金和运输费用分别同比上升26.17%和7.77%。请补充说明在营业收入下降的情况下，销售佣金和运输费用上升的原因。
	（1）营业收入下降销售佣金上升的原因是：公司销售佣金是在收到销售货款之后支付的，本年销售收入下降，但销售商品、提供劳务收到的现金同比增加6,612.89万元，增幅为50.22%，因此导致本年销售佣金增加。
	（2）营业收入下降运输费上升原因是：由于国内机床行业产品市场需求持续萎缩，为了扩大销售、增加市场份额，增强公司产品竞争力，公司承担产品销售运费情况较为普遍，致使报告期内公司运输成本上升。
	4、报告期内，计入管理费用的折旧费用发生额为650.55万元，同比下降41.54%。请说明在本期固定资产账面价值无重大变化的情况下，折旧费用下降的主要原因。
	报告期内，计入管理费用的折旧费用发生额为650.55万元，同比减少462.35万元，下降41.54%。主要原因系2014年度计入管理费用的折旧费用包含已处置子公司威海华东重型装备有限公司及威海武岭爆破器材有限公司折旧费用497.95万元，本期不再纳入合并报表影响。
	二、报告期内，你公司存货余额为63,955.72万元，本期计提存货跌价损失7,211.08万元。请结合你公司产品的销售和库存情况，说明主要产品的市场供求、产品销售价格及原材料价格的变动趋势、存货跌价准备计提的方法；2014年度，你公司存货跌价损失计提金额为345.7万元，2015年较2014年存货跌价损失计提存在较大差异的合理性，以及是否充分。
	金属切削机床行业已经连续四年呈现运行下降，2015年，国际市场需求复苏乏力，国内经济持续低迷。机床工具行业仍呈现承下行趋势，致使公司产、销量、销价大幅下降，制造成本、分摊费用大幅上升，造成减值较大：
	报告期内，国内机床行业持续不景气，公司主业经营业绩连续下滑，数控机床产品市场需求萎缩，数控机床产品销售比上年大幅下降。公司的大型机床产品，基本上是通过竞标销售，行业整体不景气致使竞争更加激烈，投标单位互相压价，因此报告期内数控机床产品销售价格平均每台降低11.88万元，降幅为25.45%。
	（2）报告期内，构成公司产品主要原材料铸件价格平均降幅为10%，但受数控机床产品市场需求萎缩影响，开工不足，数控机床产品制造成本上升约15%。
	（3）公司管理层组织人员对报告期末的全部存货进行全面清查并进行减值测试。专门聘请了中天华评估对全部存货进行了评估，评估机构对存货包括原材料、委托加工物资、产成品、发出商品和在产品（自制半成品）的评估采用现行市价法进行评估。并参照评估结果计提存货跌价准备。参照评估结果计提准备情况如下：
	单位：万元
	公司认为对报告期末存货减值测试全面、适用程序合理，计提存货跌价准备充分、合理的。
	三、报告期内，你公司6家子公司、参股公司中有5家出现不同程度的亏损，请补充说明你公司下属子公司和参股公司在2015年度的经营运作开展情况，并对其业绩波动情况及变动原因进行分析。
	（1）公司下属子公司和参股公司在2015年度的经营运作开展情况
	公司业绩下滑主要是受行业整体下滑影响，市场需求锐减，尤其是母公司的大型机床产品订单呈现明显减少，直接导致开工不足，单位成本上升。各控股子公司在报告期内经营运作开展情况同比降幅不是很明显，对合并报表业绩影响不大。各子公司经营运作开展情况统计如下：
	（2）各子公司业绩波动情况及变动原因
	（3）各子公司业绩变动对公司影响
	在机床行业市场呈持续下滑态势的背景下，对以生产经营大型机床为主营业务的公司影响巨大，大型机床产品订单锐减，利润水平大幅下滑，主营业务连续四年亏损，2015年度合并报表净利润-24,846.07万元，归属于上市公司股东的净利润-21,175.31万元，由于各子公司影响-6,134.77万元。具体明细如下：
	单位：万元
	四、你公司在2014年年度报告中披露公司2015年度经营目标为实现销售收入5亿元，主业扭亏为盈，而2015年度实际营业收入为2.3亿元，未能完成年初所制定的目标。请你公司按照《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第2号（2015年修订）》第28条的规定，结合经营计划在报告期的进展，从收入、成本、费用、税负等方面对未达到计划目标的情况进行解释，以及为达到2016年度经营目标拟采取的策略和行动。
	1、报告期内由于行业持续不景气，据中国机床工具工业协会《2015年1～12月份机床工具行业部分重点联系企业统计月报资料分析》表明，国内重点生产金属切削机床企业109家，2015年度产量同比下降19.1%，收入同比下降10.8%，新增订单同比下降15%，在手订单同比下降10.4%；利润总额同比下降121.6%，亏损企业占比为47.7%，较上年同期扩大了5个百分点。机床工具行业未有根本性好转。
	2、受行业整体不景气影响，公司产品产量和销量连年下滑。具体如下表：
	4、公司为达到2016年度经营目标拟采取的策略和行动
	特此公告。
	威海华东数控股份有限公司董事会
	二〇一六年四月二十六日



