
证券代码:600602          股票简称：仪电电子               编号：临 2016-033 

         900901                    仪电 B 股                  

 

上海仪电电子股份有限公司 

关于 2015 年年度报告事后审核问询函的回复公告 
  

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大

遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

上海仪电电子股份有限公司（以下简称：公司、仪电电子）于 2016 年 4月

18日收到上海证券交易所下发的《关于对上海仪电电子股份有限公司 2015年年

度报告的事后审核问询函》（上证公函【2016】0383号）（以下简称：审核问

询函），公司现就审核问询函中有关问题回复公告如下： 

 

一、关于行业与竞争格局 

1、业务构成。年报显示，公司完成重大资产重组后主要业务转变为面向城

市智慧化领域的云计算大数据、行业解决方案、智能产品三大业务。报告期内，

公司系统集成及信息服务业收入为 19.97亿元，约占公司总收入的 67%，未细分

三大业务，披露各业务的营业收入情况。请公司区分上述三大业务，分别披露各

业务板块的营业收入及其占公司营业收入总额的比。若可以按照三大业务区分不

同子公司，请公司分别披露各业务板块子公司的营业收入、净利润金额及其占比

情况。 

 

回复： 

2015 年公司实施了重大资产重组，重组后初期形成了三大业务板块，即智

能产品“基础”板块，云计算大数据“平台”板块，行业解决方案“应用”板块。 

公司业务管理实行事业群/事业部制业务管理架构与模式：强化三大事业群

业务管控功能，通过“云计算、大数据事业群”、“解决方案事业群”以及“智能

产业事业群”划分，实现对应三大业务板块的业务管控；同时事业群内实行事业

部制业务管理与运营模式，将重组后各业务领域公司进行梳理与战略聚焦，分别

划归三大事业群。 

其中: 

云计算大数据“平台”板块包括科技网、南洋万邦。 

行业解决方案“应用”板块包括仪电鑫森、信息网络、宝通汎球、塞嘉电子、

杭州智诺等子公司。 

智能产品“基础”板块包括多媒体、广电通信等子公司。 



其中：报告期内，公司系统集成及信息服务业收入为 19.97亿元（包括云计

算大数据板块、解决方案板块下属系统集成及信息服务业收入），约占公司总收

入的 67%，具体如下: 

                                         单位：元   币种：人民币 

项    目 
业务板块主营收入 

2015 年 占比 2014 年 占比 

（1）云计算、大数据      918,191,327.95  30.94%      758,154,989.22  27.27% 

（2）解决方案及集成服务    1,079,065,722.83  36.36%      825,070,632.62  29.67% 

合   计   1,997,257,050.78  67.30%   1,583,225,621.84  56.94% 

主营收入（合并）报告数   2,967,525,901.80      2,780,645,867.37    

 

项    目 

业务板块净利润 

2015 年 

2015年归母净利

润（按投资比例

计算） 

占比 
2014 年 

（追溯调整后） 

2014年归母净利

润（按投资比例

计算） 

（追溯调整后） 

占比 

（1）云计算、大数

据 
  32,656,393.35  23,129,436.90  14.29% 20,086,559.76   13,548,773.45  8.68% 

（2）解决方案及集

成服务 
  84,330,339.46  50,346,844.00  31.10% 61,082,825.44   35,196,209.23  22.56% 

合   计  116,986,732.81  73,476,280.90  45.39% 81,169,385.20   48,744,982.69  31.24% 

归母净利润（合并）

报告数 
 ——  161,877,705.16     ——  156,034,227.42    

 

2、经营模式。年报披露，公司智慧化应用解决方案与服务正由传统的“建

设-交付”模式向“建设-开发-运营”模式转变，智能产品销售向“线下+线上”

转变，未详细披露各业务的经营模式。请公司结合三大业务板块的收入、成本构

成、毛利率、应收款项、存货构成等的情况，具体披露上述三大板块的经营模式、

盈利模式及业务转型未来可能带来的经营风险和财务风险。 

 

回复： 

随着商业环境的发展变化，公司经营模式由原有的“建设-交付”模式逐渐

向“建设-开发-运营”模式转变，公司的项目建设管理业务进行了延伸，在给

公司带来一段时间稳定项目利润、资金回报的同时，也必然带来公司项目投入

加大、回收期延长，项目占用资金和应收账款等也相应增加，同时也对公司项

目运营管理能力提出了较高要求，为公司业务发展带来一定的转型。 



智能产品“基础”板块：（1）显示产品领域以产品销售、配套安装、工程建

设为主的盈利模式，智能产品销售由“线下”向“线下+线上”转变，正在往平

台运营、软硬一体终端综合服务方式转型；（2）特殊电子产品领域为高进入门槛

的涉密领域，主要延续原有模式。后续经营风险主要存在：产品生产与整合要适

应市场需求与发展趋势，对于新业务场景，如电子标牌领域，需要加强综合方案

设计、实施、运营能力的提升。 

云计算大数据“平台”板块：（1）IDC 数据中心业务领域：基础租赁业务、

IDC增值业务、云计算服务，均以出租计算、带宽、空间、服务资源收取租金方

式盈利。后续经营风险主要存在：IDC规模当量、物理场所资源、云计算大数据

服务产品研发是否能引领培育市场需求。（2）软件服务领域：主要以软件产品代

理销售、软件系统部署定制化开发、软件产品技术培训、技术服务获取业务收入，

在软件产品云化、电子政务、医疗健康、教育等领域正在进行运营分成的盈利模

式探索。后续经营风险主要存在：软件云化带来的既有模式业务收入减缓，增值

服务收入占比逐渐提升，基于新一代信息技术的行业解决方案研发与实施能力需

要持续不断进行建设。 

行业解决方案“应用”板块：主要经营模式为产品销售、工程实施、系统集

成项目，现正由传统的“建设-交付”模式向“建设-开发-运营”模式转变。盈

利模式主要为产品收入，工程收入，项目实施收入。考虑到在当前智慧城市建设

产业阶段，完全以“建设-开发-运营”模式在国内还尚未形成市场当量，所以在

今后一段时间内还需以工程项目、产品销售模式为主，并逐步实施“建设-开发-

运营”商业模式。后续主要经营风险主要存在：云计算产业的发展，使得传统的

“建设-交付”模式需要逐渐向“建设-开发-运营”模式转变，由此带来的公司

产品研发、建设模式等思维、技术的转型升级，公司正在积极布局，引入领先资

源，循序渐进实现商业与经营模式转型。 

 

3、核心竞争力。年报显示，公司目前在智能化系统集成业务、软件与信息

服务业务等方面已位居行业领先位置，未区分业务板块披露细分行业地位。（1）

请公司结合三大业务板块所开展业务的规模、经营区域、市场份额及主要竞争对

手等情况，补充披露公司在三大业务板块所处的行业地位；（2）请公司结合三大

业务板块行业发展、项目储备、专利技术、人力资源储备等情况，披露公司三大

业务板块的核心竞争力，及为维持或提高各业务板块核心竞争力拟采取的具体措

施。 

 

回复： 

智能产品“基础”板块：（1）显示产品领域，公司是国内少数拥有超短焦激

光投影技术（该技术是第四代显示技术的有力竞争者）的厂家，已具备规模量产



能力，正在进行迭代更新，提高产品性价比。公司正在积极尝试从价格高度敏感

的 B2C 领域向 B2B 领域发展，从纯提供产品向提供行业解决方案转型发展，在

诸如电子标牌、户外媒体、行业显示终端方案等领域。（2）特殊电子产品领域，

公司在细分产品领域处于领先地位，业务在较长时期内将保持这一态势。 

云计算大数据“平台”板块：（1）IDC 数据中心业务领域：拥有国内最高等

级的中立第三方云计算数据中心和覆盖大上海区域的城域网光纤网络及互联网

网络和内容服务运营的全套资质，IDC 基础服务业务在大上海区域处于领先地位，

目前正在规划和筹建 T3 等级大规模云数据中心，进一步奠定在大上海区域的领

先地位。云计算大数据等增值服务领域，2016 年 3 月通过国家工信部的可信云

认证，获得了为 B2G 开展云计算，云存储，云安全服务的通行证，处于业务与

市场占比上升阶段。（2）软件服务领域：公司作为知名 IT 跨国公司的高级别信

息技术服务商，有超过 20 年的为中国各行业的企业提供信息化相关服务的长期

经验和核心能力积累，在软件分销、系统部署、二次开发、技术培训领域位居行

业领先，是微软公司在华最大的通用软件服务商。 

行业解决方案“应用”板块：在智能安防、系统集成领域在华东区域处于行

业领先地位；公司是智能安防领域居于全球领先地位的德国博世集团在华最大的

代理服务商，拥有包括建筑智能化设计，施工及安全防范等在内的一级资质，公

司已成为包括上海中心、国家会展中心，上海迪斯尼在内的新上海地标城市综合

体智慧化建设的智能化服务商，并开始向全国布局智慧城市的新商业模式应用示

范。 

目前三大板块正在积极进行业务基础能力（研发、实施、集成）、物理基础

资源（数据中心）、合作渠道（微软、博世等）、团队能力（技术、商务）的拓展

与提升，通过改进内部激励机制、人才引进机制、变革管理方式，努力提升公司

的专业化和集成化核心竞争力。 

 

 

4、业务整合。根据公司信息披露，重组前，公司主营业务包括制造业、商

品贸易、物业租赁服务等。年报显示，报告期内，公司制造业、商品贸易、物业

租赁服务等业务营业收入合计 12.92亿元，约占公司总收入的 33%。请公司披露

云计算大数据、行业解决方案、智能产品三大业务与原有业务的关系、整合情况

及已经或未来可能产生的协同效应。 

 

回复： 

根据行业研究与市场分析，结合公司战略定位，通过重组动作，吸收融合原

有业务实体，重新划分为三大业务板块，目前正在积极进行板块内业务结构升级、

转型、管理机制变革等公司管理、经营业务层面的提升，全面进入新兴服务领域，



三大板块的定义为“基础”“平台”“应用”，覆盖智慧城市产业生态，在新的三

年业务发展过程中将通过以点、面、区域结合的方式实现联动，形成竞争合力。  

 

 

二、关于财务信息 

5、收入的季度变化。年报显示，报告期内公司实现收入 29.97 亿元中，第

四季度营业收入为 22.21 亿元，约占全年收入的 74.11%。请公司（1）按照公司

报告期内三大业务板块业务情况，补充披露公司各业务收入确认方式、建设周期、

结算周期、回款情况等；（2）结合公司的业务特点分析公司各季度收入变化的特

点及第四季度大幅增加的原因；（3）补充披露公司报告期内前五大客户销售金额

及占比，及是否与公司存在关联关系；（4）公司已签订的重大销售合同及截至本

报告期末的履行情况。 

 

回复： 

（1）报告期内三大业务板块业务收入确认方式、建设周期、结算周期、回

款情况如下： 

 

项    目 收入确认原则 
建设周期、结算周

期、回款情况 

（1）云计算、大数据 

1、让渡资产使用权收入确认和计量：使用费收入金额，按

照有关合同或协议约定的收费时间和方法计算确定。 

2、参照产品销售收入确认原则计算确认 

（详见仪电电子 2015 年年报第十一节财务报告/五、重要会

计政策和会计估计/28 收入） 

按合同执行 

（2）解决方案及集成

服务 

按完工百分比法确认提供劳务的收入和建造合同收入的确

认和计量 

（详见仪电电子 2015 年年报第十一节财务报告/五、重要会

计政策和会计估计/28 收入） 

按合同执行 

（3）智能产品 

产品销售收入确认：公司已将商品所有权上的主要风险和报

酬转移给购买方；公司既没有保留与所有权相联系的继续管

理权，也没有对已售出的商品实施有效控制；收入的金额能

够可靠地计量；相关的经济利益很可能流入企业；相关的已

发生或将发生的成本能够可靠地计量时，确认商品销售收入

实现。 

按合同执行 



（详见仪电电子 2015 年年报第十一节财务报告/五、重要会

计政策和会计估计/28 收入） 

 

（2）年报显示，报告期内公司实现收入 29.97 亿元，其中第四季度营业收

入为 22.21 亿元，约占全年收入的 74.11%。主要系公司于 2015年 11 月 30日完

成重大资产重组，故披露第四季度营业收入中包含了重大资产重组置入公司（同

一控制下）1-3季度实现的营业收入所致，剔除该因素以后，公司第四季度营业

收入为 9.73 亿，约占全年收入的 32.47%。这是由于公司部分子公司行业特点，

项目年末结算较多，故第四季度收入相对其他季度略高。。 

 

（3）公司报告期内前五大客户销售金额及占比 

                                         单位：元   币种：人民币 

单位 2015年销售额 占比 关联关系 

第一名         98,621,074.54  3.29% 联营企业 

第二名         67,008,763.25  2.24% 非关联方 

第三名         47,616,410.26  1.59% 非关联方 

第四名         49,114,835.89  1.64% 非关联方 

第五名         45,634,689.74  1.52% 非关联方 

合计        307,995,773.68      

主营收入（合并）报告数      2,997,386,015.42      

 

（4）报告期内，公司已签订的单个销售合同金额未达到披露标准，目前正

在履行中。 

 

6、研发支出。公司在研发投入中披露，报告期内研发支出 2 亿元，其中资

本化金额为 705.9 万元，研发支出较去年年报披露的 7889 万元增长了 1.55 倍。

请公司结合内部研究开发项目的特点，补充披露：（1）研发投入大幅增加的原因；

（2）划分研究阶段和开发阶段的具体标准，以及开发阶段支出资本化的具体条

件，并说明各研发项目资本化开始时点，资本化的具体依据、截至期末的研发进

度等。 

 

回复： 

（1）2014年年报披露研发支出 8,372 万元，若是按照重组后口径追溯调整，

2014 年经调整后研发支出为 1.73 亿元；2015 年研发支出较 2014 年调整后增加

3,101.86万元，增幅为 17.98%；为正常业务研发增长。 

 



（2）划分研究阶段和开发阶段的具体标准 

公司内部研究开发项目的支出分为研究阶段支出和开发阶段支出。 

研究阶段：为获取并理解新的科学或技术知识等而进行的独创性的有计划调

查、研究活动的阶段。 

开发阶段：在进行商业性生产或使用前，将研究成果或其他知识应用于某项

计划或设计，以生产出新的或具有实质性改进的材料、装置、产品等活动的阶段。 

 

开发阶段支出资本化的具体条件 

内部研究开发项目开发阶段的支出，同时满足下列条件时确认为无形资产： 

①完成该无形资产以使其能够使用或出售在技术上具有可行性； 

②具有完成该无形资产并使用或出售的意图； 

③无形资产产生经济利益的方式，包括能够证明运用该无形资产生产的产品

存在市场或无形资产自身存在市场，无形资产将在内部使用的，能够证明其有用

性； 

④有足够的技术、财务资源和其他资源支持，以完成该无形资产的开发，并

有能力使用或出售该无形资产； 

⑤归属于该无形资产开发阶段的支出能够可靠地计量。 

开发阶段的支出，若不满足上列条件的，于发生时计入当期损益，研究阶段的支

出，在发生时计入当期损益。 

 

 

报告期内资本化研发支出是子公司发生。其内部研究开发项目的支出分为研

究阶段支出和开发阶段支出，划分研究阶段和开发阶段的具体标准如下： 

研究阶段具体目标为： 

①项目需求基线化，需求达到产品及规格要求； 

②完成产品设计框架，产品需求被完整准确地体现在总体和概要设计中。 

 

开发阶段目标：项目试验产品通过验证，各项指标足以支撑产品量产及销售，

产品需求达成。 

 

开发阶段支出资本化的具体条件： 

内部研究开发项目开发阶段的支出，同时满足下列条件时确认为无形资产： 

①完成该无形资产以使其能够使用或出售在技术上具有可行性； 

②具有完成该无形资产并使用或出售的意图； 

③无形资产产生经济利益的方式，包括能够证明运用该无形资产生产的产品



存在市场或无形资产自身存在市场，无形资产将在内部使用的，能够证明其

有用性； 

④有足够的技术、财务资源和其他资源支持，以完成该无形资产的开发，并

有能力使用或出售该无形资产； 

⑤归属于该无形资产开发阶段的支出能够可靠地计量。 

开发阶段的支出，若不满足上列条件的，于发生时计入当期损益；研究阶段

的支出，在发生时计入当期损益。 

 

报告期内各研发项目资本化开始时点，资本化的具体依据、截至期末的研发

进度如下表所示： 

单位：元   币种：人民币 

项  目 名 称 资本化始点 
资本化 

具体依据 

资本化金额具体

依据 
期末余额 

截至期末

研发进度 

智诺智能存储软

件 V1.0 

项目样机试制

成功并通过技

术评审 

取得计算机

软件著作权

登记证书 

完成项目开发所发生

的能够可靠计量的费

用 

- 已完成 

智诺高清网络摄

像机智能软件

V1.0 

项目样机试制

成功并通过技

术评审 

取得计算机

软件著作权

登记证书 

完成项目开发所发生

的能够可靠计量的费

用 

- 已完成 

智诺视频监控软

件 V1.0 

项目样机试制

成功并通过技

术评审 

取得计算机

软件著作权

登记证书 

完成项目开发所发生

的能够可靠计量的费

用 

- 已完成 

智诺混合型模拟

高清数字硬盘录

像机软件 V1.0 

项目样机试制

成功并通过技

术评审 

取得计算机

软件著作权

登记证书 

完成项目开发所发生

的能够可靠计量的费

用 

1,422,981.42 60% 

智诺模拟高清数

字硬盘录像机软

件 V1.0 

项目样机试制

成功并通过技

术评审 

取得计算机

软件著作权

登记证书 

完成项目开发所发生

的能够可靠计量的费

用 

1,295,941.22 55% 

合计    2,718,922.64  

 

7、关联方资金占用。赛嘉电子、宝通汎球为报告期内重组置入的子公司。

根据关联方资金占用专项审计说明，报告期末分别存在 3500万元、2900 万元的

暂借款，相应的利息费用分别为 2.18 万元、1.03 万元。请公司补充披露：（1）

上述关联借款形成的原因；（2）上述关联借款形成的时点、利率确定的依据及未

来的还款安排。 



 

回复： 

上海塞嘉电子科技有限公司随着业务的迅速拓展，资金需求增加，于 2015

年 12 月 15 日 (该时点重组已经完成，塞嘉电子已经成为公司全资子公司)向公

司申请项目借款 3500 万元，期限为 12个月，借款利率为 3.25%（利率确定参照

一年期贷款基准利率 7-8折）。该笔借款用于向主要供应商 BOSCH支付采购货款，

将以塞嘉电子的项目销售回款予以偿还。公司于 2015年 12月 25日完成放款。 

2015 年底，上海宝通汎球电子有限公司陆续承接了一些重点项目（该时点

重组已经完成，宝通汎球已经成为公司全资子公司），项目总额超过 5000 万元，

项目所需资金超过 3000万元。该批项目发包单位信用良好，每个项目均有 10-15%

左右的预付款与 20%左右的毛利率，项目质量高，资金风险小。为智能安防业务

发展需要，宝通汎球于 2015 年 12 月 5 日向公司申请借款 2900 万元，借款期限

不超过一年，借款利率为 3.25%（利率确定参照一年期贷款基准利率 7-8 折）。

该笔借款用于项目采购及施工费用，将以项目销售回款进行偿还。公司于 2015

年 12月 28日完成放款。 

                                       

 

8、生产经营场地。年报显示，报告期内公司有 4 处办公用房为从关联方租

赁而来，租赁价格采用协议定价的方式，且成本低于市场价格。请公司补充披露：

（1）公司目前自有、租赁生产、办公用房的账面价值及占比；（2）从关联方租

赁生产、办公用房租金定价是否公允，是否影响公司资产的独立性；（3）报告期

内上述关联租赁是否履行相应的决策程序和信息披露义务；（4）公司未来是否有

续租安排。 

 

回复： 

（1）公司目前自有生产、办公用房的账面价值及占比 

                                                   单位：万元   币种：人民币 

项目 用途 账面价值 
占房产总额比（含

土地） 

出租 

办公用房 16,408.78  100.00% 

生产用房 
  

小计 16,408.78  100.00% 

合计 16,408.78  100.00% 

公司目前租赁的生产办公用房均为经营租赁，账面价值为 0。 

 

（2）经分别与田林路 168 号园区业主上海华鑫物业管理顾问有限公司、桂



林路 406 号园区业主上海华鑫资产管理有限公司确认核实，并提供相关租赁合同

复印件证明，公司先后与上述两家业主公司签署的房屋租赁合同（田林路 168

号 4/5 楼、桂林路 406 号 2 号楼 9 楼），合同价格公允，不影响公司资产的独立

性。 

 

（3）报告期内上述关联租赁已经公司 2015 年度日常关联交易预计，并经公

司九届六次董事会会议及 2014 年度股东大会审议通过，详见公司于 2015 年 3

月 28日及 2015年 4月 29日在《上海证券报》、《香港商报》、《大公报》及上海

证券交易所网站（www.sse.com.cn）披露的《关于 2014 年度日常关联交易执行

情况及审议 2015年度日常关联交易预计的公告》和《2014年年度股东大会决议

公告》。 

 

（4）公司向上海怡朋物业管理有限公司出租的办公用房已于 2015 年 12 月

31 日到期结束，上海华鑫物业管理有限公司出租给公司的位于田林路的办公用

房已于 2015年 12月 31日到期结束，其余办公用房公司将继续向关联方承租。 

 

特此公告。 

 

上海仪电电子股份有限公司董事会 

二〇一六年四月二十七日 

http://www.sse.com.cn/

