
 

证券代码：002164            证券简称：宁波东力         公告编号：2016-061 

 

宁波东力股份有限公司 

关于 2015 年年报问询函回复的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏。 

 

    宁波东力股份有限公司（以下简称“公司”）于2016年6月29日收到深圳证券交易

所下发的《关于对宁波东力股份有限公司2015年年报的问询函》（中小板年报问询函

[2016]第313号，以下简称“问询函”）。经认真核实自查，公司就问询函中的问题进

行说明并回复，回复内容如下： 

一、报告期内，你公司实现营业收入 5.01 亿元，同比下降 1.34%，毛利率为 25.25%，

同比上升 5.99%。分产品看，齿轮箱和电机营业收入分别下降 10.54%和 20.45%，毛利

率同比分别上升 4.67%和 12.09%。请说明你公司生产模式和销售模式是否发生重大变

化，并结合产品结构、产销率、产能利用率、主要客户、人工成本、原材料价格等因

素分析你公司营业收入变化的原因，各产品营业收入及毛利率变化的原因。 

回复： 

（一）生产模式和销售模式 

公司从事通用设备制造，生产模式分为非模块产品生产和模块化产品生产，非模

块化产品生产按客户订单进行生产，模块产品生产根据市场预测、生产能力和库存状

况生产少量常规产品或在制品，以提高交货速度，该两种生产模式均存在。报告期内，

模块化减速电机、模块化减速器等模块化产品比重略有上升外，生产模式未发生重大

变化。 

公司销售以直销和渠道并重发展，报告期内直销订单比重提高 3.5 个百分点，销

售模式未发生重大变化。 

 （二）营业收入变化、各产品营业收入及毛利率变化的原因 

2015 年，公司实现营业收入 5.01 亿元，上年同期实现营业收入 5.08 亿元，同比

下降 1.34%，毛利率为 25.25%，同比上升 5.99%。营业收入与毛利率变化的主要因素有： 

１、受国内投资增速下滑、下游客户需求疲软等影响，尤其，冶金市场陷入行业



 

低谷，公司尚处在调整结构进程中，普通机械制造业营业收入同比下降 5.77%；  

２、增加门控系统产品，2015 年 10 月收购宁波欧尼克科技有限公司 100%股权，

进一步延伸产业链，门控系统毛利率为 41.31%，高于公司现有产品毛利率；同时，对

产品进行设计、工艺改进优化，设计开发了 DLE 高扭矩单螺杆挤出机用减速机、DLCB

驱动装置等多款新品，线棒材齿轮箱产品实施系列化设计，降低材料消耗，提高标准

化率，促进劳动生产率提升； 

３、市场结构进一步优化，大力开拓港口、环保、轻工等非冶金市场，非冶金市

场订单占比提高 11.5个百分点，相应产品毛利率高于冶金市场； 

４、介入工业服务领域，与宝钢、武钢、邯钢等公司签订后市场服务协议，提供

故障诊断、备件储备、维修、保养等服务； 

５、原材料价格大幅降低，近 3 年 PPI 持续下跌，钢材、铜、硅钢片等原材料，

价格下降明显。公司建立动态的原材料调价机制，采购价格与市价同步，锻件 20CRMNTI

由 7.95 元下调至 6.95 元，铸件 HT200(树脂砂）由 6.75 元下调至 5.94 元，铸件、锻

件、定转子等原材料较上年下降 10%以上； 

６、承接外加工业务，公司按订单及销售合理预测安排生产，产销率高于 98%，同

时，考虑到产能利用率尚有富余，报告期，公司对外承接 884.53 万元外加工业务； 

７、质量成本降低，通过质量管理体系修订，质量手册、程序文件、各项制度以

及记录表单梳理，以产品油漆、噪音、漏油等为质量改进切入点，持续提高产品质量，

强化供应质量追究机制，报告期，质量损失和售后服务费比上年减少 206.85万元。 

综上所述，受行业景气度影响，公司营业收入下降，同时，公司通过结构调整、

经营管控等措施实施，产品毛利率提升。 

根据齿轮箱和电机的营业成本构成比重分析：                   

                                                         单位：元 

产品分类 项 目 

2015 年 2014 年 

同比增减 
金  额 

占营业 
成本比重 

金  额 
占营业 

成本比重 

齿轮箱 直接材料 168,222,913.20 56.87% 219,113,945.55 62.45% -23.23% 

齿轮箱 直接工资 40,229,147.52 13.60% 38,401,489.59 10.94% 4.76% 

齿轮箱 制造费用 87,350,494.58 29.53% 93,365,651.03 26.61% -6.44% 

电  机 直接材料 10,261,270.06 74.87% 16,818,339.15 82.19% -38.99% 

电  机 直接工资 845,626.24 6.17% 1,450,809.40 7.09% -41.71% 

电  机 制造费用 2,598,553.23 18.96% 2,193,607.44 10.72% 18.46% 

齿轮箱和电机直接材料占比分别减少 23.23%和 38.99%，电机产品在报告期内，完



 

成 180L及以下 DM系列电机优化，新结构 YG系列电机投入生产，原材料硅钢片、定转

子等价格下降幅度大；同时，电机产品通过添置自动绕线机、数控车床等数控设备，

实现机器换人，提高生产效率，由于折旧等因素，增加了制造费用，但直接工资下降

幅度更大。 

 

二、2012 年-2015 年，你公司归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润

分别为-6,136.28 万元、-2,463.91 万元、-2,366.9 万元和-19.75 万元，连续四年为

负，请说明你公司主营业务经营情况，说明产品相关的固定资产和无形资产是否存在

重大减值风险，重大资产减值计提是否充分，并说明你公司归属于上市公司股东的扣

除非经常性损益的净利润连续四年为负的原因。 

回复： 

（一）主营业务经营情况及扣除非经常性损益的净利润 

次贷危机导致全球经济进入下行趋势，中国经济增速换档，国内投资增速下滑，

需求不足与产能过剩的矛盾显现，机械工业各项指标持续低位运行，公司从事通用设

备制造，受行业周期影响，以及公司结构调整因素，近几年公司营业收入递减。2012

年-2015年，主营业务相关主要财务数据如下： 

    
单位：万元 

项  目  2015 年   2014 年   2013 年   2012 年  

营业收入 50,115.16 50,795.16 56,933.86 61,763.95 

减：营业成本 39,091.76 42,380.19 45,633.34 50,632.85 

   营业税金及附加 279.74 472.53 486.39 347.98 

   销售费用 2,722.25 2,791.25 3,344.99 5,875.95 

   管理费用 5,423.54 5,705.82 6,237.57 6,839.46 

  财务费用 2,671.60 4,100.41 3,593.57 3,186.92 

毛利率 22.00% 16.57% 19.85% 18.02% 

期间费用率 21.59% 24.80% 23.14% 25.75% 

扣除非经常性损益的净利润 -19.75 -2,366.90 -2,463.91 -6,136.28 

净利润 1,116.87 2,383.99 -413.57 -5,448.70 

 从上表分析，营业收入逐年下降，但下降幅度减少；公司管理费用、财务费用和

销售费用基数较大，2014年 12月出售宁波东力新能源装备有限公司股权，银行借款金

额有所下降，财务费用下降明显，但期间费用率在 2014年前均高于公司产品毛利率，

是导致扣除非经常性损益的净利润为负的主要原因。 



 

同时，公司通过产品结构优化、工业服务介入、加强成本管控等措施，产品毛利

率逐年提升，期间费用逐年下降，2015 年扣除非经常性损益的净利润接近持平，降本

增效等经营措施初见成效。通过数年业务资源整合和市场结构调整，公司在港口、环

保、轻工等非冶市场规模进一步扩大，根据 2016年公司销售初步统计，上半年公司订

单同比增长 14.8%。 

（二）产品相关的固定资产和无形资产的重大减值风险 

截止 2015 年 12 月 31 日，固定资产原值 11.66 亿元，净值 6.51 亿元，其中房屋

建筑物净值 3.11亿元，厂房钢结构由精工钢构、杭萧钢构等知名厂家提供，性能较好，

房屋耐用年限长；机器设备类净值 3.32亿元，主要为德国格里森、霍夫勒、尼尔斯、

克林贝格等公司生产的数控成形磨齿机、数控滚齿机、数控螺旋锥齿轮磨齿机，日本

牧野、森精机、三菱等公司等公司生产加工中心等高端机器设备和检测仪器；设备具

有机械通用性，可根据产品市场状况，统筹安排生产作业，提高设备利用率；精度较

高，性能稳定，公司定期对设备进行全面检修，整体运营效率和状态操持良好，其实

际可使用的功效年限高于剩余折旧年限。未发现存在损坏、闲置、终止使用等固定资

产减值迹象。 

截止 2015年 12月 31日，无形资产净值 1.71亿元，其中土地使用权 1.64亿元，

土地具有稀缺性，土地使用权公允价值高于账面价值，其他为专利技术及软件。 

同时，公司产品整体毛利率提升，市场结构调整优化，公司产销稳定，生产的产

品可为公司带来较好的经济效益流入。 

综上所述，产品相关的固定资产和无形资产不存在企业《企业会计准则》中关于

资产减值的迹象，产品相关的固定资产和无形资产不存在重大减值风险。 

 

三、2013年-2015 年，你公司存货周转率分别为 2.46倍、2.41 倍和 2.08倍，逐

年下降，请你公司结合存货构成、原材料和产品价格等因素，说明你公司存货周转率

下降的原因，并自查公司存货跌价准备计提是否充分。 

   回复： 

    (一）存货周转率下降原因 

    1、营业成本下降 

  

 

 



 

单位：万元 

受国内投资增速下滑，下游客户需求疲软等影响，公司营业收入逐年下降，导致

营业成本下降，2014年和 2015年分别下降 3,253.15万元和 3,288.43 万元，而同期的

存货分别上升 922.9万元和 1,440.29 万元。 

2、为提高交货速度，原材料、在产品等备库存货增加  

单位：万元 

项  目 
2015 年 

账面余额 跌价准备 账面价值 

原材料       6,362.74             -          6,362.74  

在产品       4,854.36          556.18        4,298.19  

库存商品       3,764.69          117.71        3,646.99  

周转材料          33.25             -             33.25  

自制半成品       5,368.47          190.48        5,178.00  

合  计      20,383.52          864.36       19,519.16  

项  目 
 2014 年  

 账面余额   跌价准备   账面价值  

原材料       6,127.75             -          6,127.75  

在产品       3,337.07          556.18        2,780.90  

库存商品       4,017.29          112.10        3,905.19  

周转材料          30.98             -             30.98  

自制半成品       5,509.94          275.88        5,234.06  

合计      19,023.03          944.16       18,078.87  

项  目 
 2013 年  

 账面余额   跌价准备   账面价值  

原材料       4,983.20             -          4,983.20  

在产品       3,389.37             -          3,389.37  

库存商品       4,495.71          471.39        4,024.32  

周转材料         169.95             -            169.95  

自制半成品       4,812.45          223.32        4,589.13  

合计      17,850.68          694.71       17,155.97  

由于竞争激烈和产业利润下滑，产品交期缩短，如钢铁企业客户为例，以前，交

货期相对宽松，采购时间比较充足，公司备货需求相对较小，但近 1-2 年，单次订单

项  目        2015 年   2014 年   2013 年  

营业收入 50,115.16 50,795.16 56,933.86 

营业成本 39,091.76 42,380.19 45,633.34 

存  货 19,519.16 18,078.87 17,155.97 



 

金额减小，下单频率增加，交货期缩短，公司需要增加常规产品的原材料、在产品备

库；同时，通过市场结构调整，齿轮箱作为 OEM 制造厂商部件的需要增加，该类产品

交期生，一般为模块化减速电机和模块化减速器，为提高交货速度，增加原材料、在

产品等备库量。 

3、考虑原材材涨价因素，合理备库  

2015 年，钢材等大宗商品价格下跌，尤其 4 季度，呈现非理性波动，根据对大宗

商品价格走势综合研判，结合 2016年度销售计划和生产安排，在价格相对低位时，增

加原材料、在产品库存。2016年 1季度，钢材等价格上涨。 

    （二）存货跌价准备计提 

    截止 2015年 12月 31日，公司存货余额 20,383.52万元，存货跌价准备计提 864.36

万元。公司产销稳定，半成品及产成品基本上都是以销定产的。公司在年末，根据企

业会计准则的相关规定，对存货进行了减值测试，根据各类存货可变现净值，充分计

提存货跌价准备，不存在 2015年末存货跌价计提不充分的情况。 

 

    四、报告期内，你公司销售成本率为 78%，同比下降 5.43%。请结合同行业公司情

况、成本构成等因素，补充披露你公司报告期销售成本率下降的原因。 

回复： 

销售成本率与上市公司对比： 

年  度 中国高速传动 杭齿前进 宁波东力 

2011 年 74.46% 76.70% 75.54% 

2012 年 75.61% 77.96% 81.98% 

2013 年 79.82% 81.50% 80.15% 

2014 年 74.41% 80.21% 83.44% 

2015 年 67.50% 79.59% 78.01% 

中国高速传动设备集团有限公司（简称“中国高速传动”），主要产品为风力发

电传动设备和工业齿轮传动设备，2015年营业收入 98.45亿港元，营业收入增长 20.8%，

毛利率提升 6.91 个百分点，主要源于风力发电传动设备收入增长 34.5%，实现规模效

应，同时，工业齿轮传动设备营业收入 13.62亿港元，营业收入减少 15.8%，毛利率提

高 0.8个百分点。 

杭州前进齿轮箱集团股份有限公司（以下简称“杭齿前进”），主要产品是船用

齿轮箱和工程机械变速箱，2015 年营业收入 14.95亿元，营业收入下降 15.33%，毛利



 

率提高 0.04个百分点。 

结合近 5 年毛利率变化，同行业上市公司毛利率呈现回落见低，2015 年回升的现

象，尤其，中国高速传动的工业齿轮传动设备业务、杭齿前进 2015 年营业收入大幅下

滑，但毛利率不降反增。公司毛利率变化数据与同行业上市公司基本一致。 

报告期内，公司销售成本率下降的主要原因： 

1、主营业务范围增加，新收购自动门控业务，该业务销售收入 2,458万元，成本

计入 1,442万元，毛利率 41.31%； 

2、原材料价格大幅降低，铸件、锻件、定转子等原材料较上年下降 10%以上；以

及产品设计、工艺优化，直接材料占营业成本比重下降明显，其中，齿轮箱直接材料

占营业成本比重由 2014年度的 62.45%下降至 2015年度的 56.87%；电机直接材料占营

业成本比重由 2014年度的 82.19%下降至 2015年度的 74.87%； 

３、市场结构进一步优化，大力开拓港口、环保、轻工等非冶金市场，非冶金市

场订单占比提高 11.5个百分点，相应产品毛利率高于冶金市场； 

４、介入工业服务领域，与宝钢、武钢、邯钢等公司签订后市场服务协议，工业

服务毛利率高于常规产品； 

5、承加外加工业务，考虑到产能利用率尚有富余，报告期，公司对外承接 884.53

万元外加工业务； 

6、质量成本降低，质量损失和售后服务费比上年减少 206.85 万元。 

综上所述，通过增加高效益业务，原材料价格降低、客户结构调整、经营管控等

措施实施，销售成本率下降。 

 

    五、报告期末，你公司销售现金比率（经营活动产生的现金流量净额/营业收入）

同比上升 70.12%，全部资产现金回收率（经营活动产生的现金流量净额/期末资产总

额）同比上升 68.59%。请说明上述指标变化的原因，并通过对比分析说明你公司最近

三年的收入确认政策和应收账款信用政策是否发生变化。 

   回复： 

   （一）销售现金比率及全部资产现金回收率同比上升的原因 

公司经营活动产生的现金流量净额相关数据如下： 

单位：万元 

项  目   2015 年  2014 年  增减金额  增减幅度 

销售商品、提供劳务收到的现金  29,459.41 27,491.81 1,967.60 7.16% 



 

收到的税费返还  116.63 26.32 90.32 343.21% 

收到其他与经营活动有关的现金  1,109.49 5,470.75 -4,361.27 -79.72% 

经营活动现金流入小计  30,685.53 32,988.88 -2,303.35 -6.98% 

购买商品、接受劳务支付的现金  8,572.53 11,658.19 -3,085.66 -26.47% 

支付给职工以及为职工支付的现金  8,249.64 8,146.08 103.56 1.27% 

支付的各项税费  3,231.40 5,931.85 -2,700.45 -45.52% 

支付其他与经营活动有关的现金  4,313.68 3,488.35 825.34 23.66% 

经营活动现金流出小计  24,367.25 29,224.47 -4,857.21 -16.62% 

经营活动产生的现金流量净额  6,318.28 3,764.41 2,553.86 67.84% 

营业收入  50,115.16 50,795.16 -680.00 -1.34% 

经营现金净额/营业收入 12.61% 7.41% 5.20% 70.18% 

资产总额  182,554.96 183,367.65 -812.69 -0.44% 

经营现金净额/资产总额 3.46% 2.05% 1.41% 68.78% 

报告期，公司经营活动产生的现金流量净额 6,318.28 万元，比 2014 年度增加

2,553.86 万元，同比增加 67.84%，主要因素如下： 

1、销售商品、提供收到的现金同比增加 1,967.60 万元，主要原因有：①新增的

门控系统业务回款基本以现款交易为主；②2014年年底应收票据较年初增加 5,789.88

万元，2015 年公司资金相对宽裕，应收票据未到期贴现减少，到期银行托收入账金额

增加； 

2、收到其他与经营活动有关的现金同比减少 4,361.27万元，主要原因系 2015年

公司收到的政府补助、债务重组收益减少； 

3、购买商品、接受劳务支付的现金同比减少 3,085.66 万元，主要原因系公司支

付给供应商票据比重增加，减少现金支付； 

4、支付的各项税费同比减少 2,700.45 万元，主要原因：2014 年公司组织架构调

整，新设宁波东力齿轮箱有限公司等公司，公司之间设备、存货等买卖行为，造成转

出公司缴纳增值税及相关附加税金税增加，而转入公司为留抵税额。 

由于上述原因，经营活动产生的现金流量净额比 2014 年增加 2,553.86 万元，而

同期，公司营业收入、资产总额均比 2014 年略有下降，促使销售现金比率同比上升

70.12%，全部资产现金回收率同比上升 68.59%。 

（二）公司收入确认政策及应收帐款信用政策 

公司最近三年收入确认政策未发生变化，收入确认政策为： 

①内销收入确认：公司于产品完成检验、交与客户时，根据合同收入开具发票，

确认收入； 



 

②外销收入确认：货物出口装船离岸时点作为收入确认时间，根据合同、出口报

关单、提单等资料，开具发票并确认收入。 

受下游行业资金紧张影响，同时为了应对日趋激烈的市场竞争，提高市场份额，

公司自 2013年起签订的销售合同约定的货款支付期限，较以前有所延长。同时，公司

加强了对应收账款的催收力度。最近三年，公司应收账款信用政策未发生重大变化。 

特此公告。 

 

 

   宁波东力股份有限公司董事会 

              二 O 一六年七月四日 
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