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证券简称：华夏幸福     证券代码：600340     编号：临2016-149 

华夏幸福关于与伙伴公司等签署合作协议的公告 

 
 

 

重要内容提示: 

 华夏幸福基业股份有限公司（以下简称“华夏幸福”、“本公司”或“甲方”）

拟与深圳市伙伴房地产经纪有限公司等签署《业务协同协议》，共同发展，

为本公司产业新城导入项目资源和产业集群。 

 本协议对公司2016年度的经营业绩不构成重大影响。 

 本协议根据各方商定的合作意向和合作原则订立，但经营目标是否可如期达

成存在不确定性，不排除合作各方根据市场情况对经营目标进行调整。 

一、协议签订的基本情况 

(一) 交易对方的基本情况 

1. 深圳市伙伴房地产经纪有限公司，拟更名为“深圳市伙伴产业服务有限公

司”，工商变更登记手续正在办理中（以下简称“乙方”或“伙伴公司”） 

企业性质：有限责任公司 

住所：深圳市南山区桃园路 1号西海明珠大厦 F座 1401 室 

法定代表人：余冰 

注册资本: 100 万元人民币 

主要业务：厂房租售、工业园策划代理及房地产经纪业务 

公司与伙伴公司原股东签署《关于深圳市伙伴房地产经纪有限公司之股权转

让及增资扩股协议》，通过收购及增资的方式取得其 60%股权，目前工商变更登

记手续尚未完成。交易完成后伙伴公司股东为华夏幸福及深圳市鼎城产业园运营

有限公司。 

截至 2015 年 12 月 31 日，伙伴公司总资产为 55,793,053.78 元、净资产为

8,816,630.38 元。 

2. 深圳市伙伴行网络科技有限公司（以下简称“丙方”或“伙伴行”） 

企业性质：有限责任公司 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性及完整性承担个别及连带责任。 
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住所：深圳市南山区南油大道西桃园路南西海明珠花园 F座 1402 室 

法定代表人：余冰 

注册资本: 100 万元人民币 

主要业务：网络技术开发；从事广告业务；计算机技术咨询；国内贸易；经

营进出口业务；信息咨询。网络工程；室内外装饰工程设计、施工；信息服务业

务（仅限互联网信息服务业务）。 

股东为深圳市伙伴房地产经纪有限公司。 

截至 2015 年 12 月 31 日伙伴行总资产为 4,251,951.65 元、净资产为

-1,808,261.73 元。 

3. 余冰、余震山、余震寰、付建辉（合称“丁方”） 

职务：余冰为伙伴公司董事长、余震山及余震寰为伙伴公司高级管理人员、

付建辉为伙伴行运营管理的中工招商网总经理。 

丁方此前通过深圳市鼎城产业园运营有限公司间接持有伙伴公司 100%股

权，待本公司完成对伙伴公司的收购及增资后，丁方间接持有伙伴公司 40%股权，

与公司不构成关联关系。 

(二) 合作框架协议的签署 

《业务协同协议》（以下简称“本协议”）由本公司与深圳市伙伴房地产经

纪有限公司、深圳市伙伴行网络科技有限公司、余冰、余震山、余震寰、付建辉

（以下合称“伙伴地产方”）于 2016 年 7 月 3 日在北京签署。 

(三) 签署协议已履行的审议决策程序 

本协议的签署无需经过本公司董事会审批。 

二、协议主要内容 

(一) 能力协同 

1. 联合研究：乙方和丙方向甲方指定的下属机构开放资讯中心资源，分享包括

但不限于产经动态、产业转移、名企观察、园区动态、投资融资、招商引资、

政策法规、土地要闻、智慧园区、文库等在内的最新信息，开展联合研究，

共同打造产业资讯平台。 
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2. 联合创新：甲方指定下属机构与乙方、丙方共同整合力量，开展数字化转型，

共同挖掘“中国工业地产行业数据库”等伙伴行网络技术产品资源，联手打

造“中国工业地产行业大数据收集、存储、分析及应用推广中心”。 

3. 培训合作：乙方应针对甲方的需求，在项目投资策略、可行性研究、拿地策

略、招商策略等项目策划方面整合师资力量、课程资源，每年为甲方指定的

下属机构提供不少于 6天的专业培训。 

(二) 产业协同 

1. 线上推广：乙方与丙方应在其旗下中工招商网（www.zhaoshang800.com） 、

各 APP 开设“华夏幸福”专栏，推广华夏幸福产业新城、产业园、孵化器区

等信息，并优先向网络客户（潜在可招商企业等）推广华夏幸福产业载体。

2016-2017 年期间，乙方和丙方应通过网站渠道为甲方及其关联方推介不少

于 300 个招商项目信息，其中成功招引落地应不少于 10 个，总签约投资额

应不低于 10 亿元；2018 年前述各项指标应分别为 500 个招商项目信息、25

个成功招引落地项目、25 亿元的总签约投资额；2019 年及以后年度，前述

各项指标以每年 30%的速度递增；乙方及/或丙方确保其应运营的名企观察、

园区动态等资讯中心渠道配合华夏幸福品牌推广中心推送的相关业务报道。 

2. 线下推广：2016-2018 年期间，乙方应对其深圳、东莞区域门店进行重组和

软硬件升级，在珠三角其他区域（广州、佛山、中山）布局 20 个线下门店；

在环北京及长三角区域分别布局 20 个线下门店；在全国其他重点城市（尤

其在华夏幸福产业新城已落地区域、潜在落地区域和产业发展优势城市）布

局 50 个线下门店；2017 年，乙方应通过线下路径为华夏幸福产业新城完成

800 个以上潜在可招商落地或战略合作的产业企业/项目资源储备，实际落地

项目 30 个，签约投资额 30 亿元；2018 年起，上述指标以每年 20%的速度递

增。 

(三) 载体协同 

1. 产业新城：甲方有权与本协议其他方共享华南区域政企资源，本协议其他方

应协助甲方及其关联方在华南区域拓展产业新城，并在 2016-2018 年期间至
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少拓展 3家；在其他乙方与丙方具有明显政企资源的区域，应协助甲方及其

关联方拓展产业新城，并在 2016-2018 年期间至少拓展 3家。 

2. 产业园区、产业孵化器：甲方及其关联方支持乙方在甲方区域参照市场化模

式开展产业园（厂房）运营业务，在甲方区域内设置孵化器，以整租方式对

原有工业物业进行升级改造、重新定位、导入新产业企业。 

(四) 品牌协同 

1. 线上线下品牌联动：除上述约定外，乙方、丙方应在其旗下包括但不限于中

工招商网、中工产业地产等网站、公司APP等各类线上渠道，增加华夏幸福

品牌元素；乙方线下门店、产业园区、孵化器等增加华夏幸福品牌元素； 

2. 共同举办峰会论坛。 

(五) 其他 

协议中涉及的业务协同具体指标和量化数据作为指导性目标，具体执行目标

待甲方根据实际市场需要，由管理层优化方案，各方应当紧密协同努力完成。 

三、协议履行对上市公司的影响 

1. 伙伴公司自 2003 年设立以来，致力于珠三角区域的制造业产业招商和产业

促进，具有较为强大的产业招商/租能力。目前已经构建了从投资咨询、顾

问策划、营销推广、招商代理、园区运营的综合服务平台，在深圳、东莞开

设了近 70 家线下服务机构，有近千人的招商团队，为超过 100 万家企业客

户提供专业的投资办厂选址咨询服务。通过本次合作，公司可依托伙伴公司

在珠三角较强的客户资源和招商能力，为公司在珠三角区域的产业新城导入

项目资源和产业集群，加速公司在珠三角区域的业务扩张，实现全国战略布

局。 

2. 伙伴行 2010 年进入工业地产互联网行业，致力于打造工业地产网络平台，

构建产业大数据平台、招商云计算平台。下属中工招商网目前已积累 200 多

万条产业需求数据，百度收录页面超过 200 万条。本次合作，公司可通过伙

伴行的产业地产大数据，更准确、效地把握不同区域企业成长、产业转移的

数据有利于全国范围内的规划布局。同时，通过线上服务大平台，产业、资
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源、空间的匹配将变得更加迅捷。本次合作将助推华夏幸福更高效地为城引

产、为产造城，提升产业新城运营能力。 

3. 本协议对公司 2016 年度的经营业绩不构成重大影响。 

四、风险提示 

本协议根据各方商定的合作意向和合作原则订立，为各方后续业务协同奠定

了基础。本协议签署后，将有助于公司产业新城招商能力的提升，增加公司产业

新城区域产业发展服务费收入。但合作方能否依据本协议完成经营目标，尚存在

不确定性。 

后续公司将根据《上海证券交易所股票上市规则》和《华夏幸福基业股份有

限公司章程》等法律法规、规范性文件的要求，履行相应披露程序。敬请广大投

资者注意投资风险。 

特此公告。 

 

华夏幸福基业股份有限公司董事会 

  2016年7月5日 


