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广发证券股份有限公司关于 

深圳英飞拓科技股份有限公司 2016年度非公开发行A股股票

摊薄即期回报有关事项的核查意见 

 

深圳英飞拓科技股份有限公司（以下简称“英飞拓”、“公司”）拟非公开发行 A

股股票（以下简称“本次发行”）事宜已经公司第三届董事会第三十八次会议审议

通过，尚待公司 2016 年第四次临时股东大会审议通过并经中国证券监督管理委员

会的核准。广发证券股份有限公司（以下简称“广发证券”、“本保荐机构”）根据

《国务院办公厅关于进一步加强资本市场中小投资者合法权益保护工作的意见》

（国办发[2013]110 号）以及《关于首发及再融资、重大资产重组摊薄即期回报有

关事项的指导意见》（证监会公告[2015]31 号）的相关要求，对公司本次发行完

成后摊薄即期回报对公司主要财务指标的影响及公司采取的措施进行了核查，具

体情况如下： 

 

一、本次非公开发行摊薄即期回报对公司主要财务指标的影响 

公司本次非公开发行计划募集资金不超过 68,500.00 万元（含本数），按照发

行底价 7.56 元/股计算，发行不超过 90,608,465 股（含本数），公司股本规模将由

1,042,748,780 股最多增加至 1,133,357,245 股，归属于母公司所有者权益也将有较

大幅增加，公司即期及未来每股收益和净资产收益率面临下降的风险。 

 

（一）财务指标计算主要假设和说明 

1、假设本次发行价格为底价 7.56 元/股，不考虑发行费用，假设本次发行募

集资金到账金额为 68,500.00 元，本次预计发行数量按发行底价计算为 90,608,465

股，最终发行股数以经证监会核准发行的股份数量为准；本次发行完成后，公司

总股本将由 1,042,748,780 股增至 1,133,357,245 股； 

2、假设本次发行于 2016 年 11 月完成本次非公开发行（发行完成时间仅为公

司估计，最终以经中国证监会核准发行的股份数量和实际发行完成时间为准）； 
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3、根据公司 2015 年年度报告，2015 年度归属于上市公司股东的净利润为

6,836.67 万元。分别按照以下场景进行测算本次非公开发行股票对上市公司即期收

益的影响： 

假设情形一：2016 年度归属于母公司股东的净利润与 2015 年度持平，即

6,836.67 万元； 

假设情形二：公司 2016 年度归属于母公司股东的净利润比 2015 年度增长

30%，即 8,887.67 万元； 

假设情形三：公司 2016 年度归属于母公司股东的净利润比 2015 年度下降

30%，即 4,785.67 万元； 

假设情形四：公司 2016 年度归属于母公司股东的净利润为 0 万元，即不亏损； 

4、假设公司 2016 年度其他综合收益为 0； 

5、假设公司未来股票平均价格与公司第三届董事会第三十八次会议前 20 个

交易日均价相等（即 8.39 元/股，向上取两位小数）； 

6、假设公司未来没有股权激励进行行权； 

7、利润假设仅为测算本次非公开发行摊薄即期回报对公司主要财务指标的影

响，不代表公司对 2016 年盈利情况的承诺，亦不代表公司对 2016 年经营情况及

趋势的判断，该利润的实现取决于国家宏观经济政策、行业发展状况、市场竞争

情况等多种因素，存在不确定性； 

8、未考虑非经常性损益等因素对公司财务状况的影响； 

9、未考虑本次发行募集资金到账后，对公司生产经营、财务状况（如财务费

用、投资收益）等的影响。 

 

（二）对公司发行当年每股收益、净资产收益率的影响 

基于上述假设，公司测算了本次非公开发行股票对公司的每股收益和净资产

收益率的影响如下： 

项目 2015 年/2015年 12 2016年/2016年 12月 31 2016年/2016年 12月 31
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月 31 日 日本次发行前 日本次发行后 

总股本（万股） 92,514.81 104,274.88 113,335.72 

本次发行募集资金

总额（万元） 
- - 68,500.00 

假设情形一：2016 年度归属于母公司股东的净利润与 2015 年度持平，即 6,836.67 万元 

归属于母公司所有

者权益（万元） 
239,488.55 322,792.93 391,292.93 

基本每股收益（元） 0.0748 0.0709 0.0703 

稀释每股收益（元） 0.0733 0.0708 0.0703 

加权平均净资产收

益率 
3.00% 2.54% 2.49% 

假设情形二：公司 2016 年度归属于母公司股东的净利润比 2015 年度增长 30%，即 8,887.67

万元 

归属于母公司所有

者权益（万元） 
239,488.55 324,843.93 393,343.93 

基本每股收益（元） 0.0748 0.0921 0.0914 

稀释每股收益（元） 0.0733 0.0921 0.0914 

加权平均净资产收

益率 
3.00% 3.30% 3.23% 

假设情形三：公司 2016 年度归属于母公司股东的净利润比 2015 年度下降 30%，即 4,785.67

万元 

归属于母公司所有

者权益（万元） 
239,488.55 320,741.92 389,241.92 

基本每股收益（元） 0.0748 0.0496 0.0492 

稀释每股收益（元） 0.0733 0.0496 0.0492 

加权平均净资产收

益率 
3.00% 1.79% 1.75% 

假设情形四：公司 2016 年度归属于母公司股东的净利润为 0 万元，即不亏损 

归属于母公司所有

者权益（万元） 
239,488.55 315,956.26 384,456.26 

基本每股收益（元） 0.0748 - - 

稀释每股收益（元） 0.0733 - - 

加权平均净资产收

益率 
3.00% 0.00% 0.00% 

注：1、基本每股收益、稀释每股收益、加权平均净资产收益率依照《公开发行证券的公司信息披露编报规则

第9号——净资产收益率和每股收益的计算及披露》口径计算； 

2、截至本核查意见出具日，公司股本变动事项涉及资本公积转增股本（每10股增3股）、股权激励的行权、

股份回购以及非公开发行股票，上述数据均已根据历史情况进行了相应的计算。 

 

（三）关于上述测算的说明 

（1）公司对 2016 年净利润的假设分析并不构成公司的盈利预测，投资者不

应据此进行投资决策，投资者据此进行投资决策造成损失的，公司不承担赔偿责

任； 
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（2）本次非公开发行的股份数量和发行完成时间仅为估计，最终以经证监会

核准发行的股份数量和实际发行完成时间为准； 

（3）以上财务指标中每股收益、净资产收益率系按照《公开发行证券的公司

信息披露编报规则第 9 号——净资产收益率和每股收益的计算及披露》口径计算。 

通过以上测算可以看出，基于上述假设，2016 年度公司每股收益存在被摊薄

的风险。 

 

二、本次非公开发行股票摊薄即期回报风险的特别提示 

通过以上测算可以看出，基于上述假设，2016 年度公司每股收益存在被摊薄

的风险。 

公司提醒投资者，上述分析不构成公司的盈利预测，本次发行尚需监管部门

核准，能否取得核准、取得核准的时间及发行完成时间等均存在不确定性。一旦

前述分析的假设条件或公司经营发生重大变化，不能排除本次发行导致即期回报

被摊薄情况发生变化的可能性。公司敬请投资者关注本次发行可能摊薄即期回报

的风险。 

 

三、本次非公开发行的必要性和合理性 

本次非公开发行股票募集资金总额预计不超过 68,500 万元，在扣除发行费用

后将用于下列项目： 

单位：元 

序号 项目名称 项目投资总额 拟投入募集资金 

1 收购普菲特 100%股权 640,344,725 640,000,000 

2 补充流动资金 45,000,000 45,000,000 

合计 685,344,725 685,000,000 

本次非公开发行募集资金到位之前，公司将根据相应项目进度的实际情况以

自有资金或/及自筹资金先行投入，待募集资金到位后再予以置换。 

（一）收购普菲特 100%股权项目的必要性和合理性 
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随着安防解决方案“场景+”和“智能+”的升级，跨终端、跨场景的协同运作将

成为必须，单个器官层面的活动也需上升至整个身体的行为运动。“互联网+”不是

简单的将终端进行“触网”，而是要将各层次资源高效整合，设置合理的网络层级，

实现视频码流和控制信息在各层次之间快速有效的传输，建立联通整个躯干的神

经网络。并在此基础上，借助云计算、云存储、云平台等工具不断优化分布式与

集中式的统一协作架构，利用不断迭代优化的后端信息挖掘系统和逻辑计算能力，

实现对整个安防网络、安防场景的统筹调度和运营服务。 

本次，英飞拓通过收购普菲特，进一步完善其在“场景+”、“智能+”以及“互联

网+”三位一体的生态布局，并依托其数字营销渠道，深挖居民安防需求，加速智

能家居业务的孵化壮大，拓展，深化全球市场扩张策略，完善产业链。 

（二）补充流动资金项目的必要性和合理性 

1、业务规模的快速扩张增加了公司对流动资金的需求 

近年来，公司业务规模不断扩大，2013 年、2014 年、2015 年公司实现合并层

面营业收入分别为 96,054.84 万元、97,943.14 万元、181,311.26 万元，分别同比增

长 26.81%、1.97%、85.12%。一方面，随着行业安防需求的提升，公司制定行业

市场拓展计划把握行业安防市场增长的计划；另一方面公司积极对 Swann 民用安

防产品进行升级，构建以安全为中心的智慧家庭平台及智能家居云服务生态圈。

快速扩张的全球安防业务规模增加了公司对流动资金的需求。 

2、收购普菲特 100%股权募投项目的实施将发生较高的交易费用 

在实施收购普菲特 100%股权募投项目时，鉴于募集资金到位时间与实际支付

本次收购资金的时间不一致，在募集资金到位之前，公司计划运用自有资金或/及

自筹资金先行实施上述收购行为，待募集资金到位之后予以置换，预期产生较高

的资金成本；同时未来公司可能受限于外部融资资金还款进度安排，预计该过程

将发生较高的银行融资成本。因此，通过本次非公开发行募集资金补充流动资金

后，可以为公司安防业务发展提供充足的支持，并降低公司收购普菲特 100%股权

的一定财务风险。 

 

四、本次募集资金投资项目与公司现有业务的关系 
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英飞拓作为一家全球领先的电子安防整体解决方案及产品提供商，自成立以

来立足于安防需求，通过提供视频监控产品及解决方案服务全球多元客户构建商

业模式，积累了深厚的视频数据采集、存储、分析的能力。把握住同受大数据、

云计算、云存储等技术成熟趋势催化的全球智慧城市和全球智能家居的产业发展

机遇，公司提出打造智慧城市业务及智能家居业务双轮驱动的发展战略。 

公司以安防需求为纽带，于 2014 年收购民用安防优质企业澳大利亚 Swann；

Swann 公司能够按照不同家庭的需求提供一整套基于智能盒子的智能家居安全解

决方案，藉此公司从专业安防领域延伸至满足居民安防需求的民用安防领域，完

成对智能家居业务的基本布局，公司持续借力 Swann 的产品、品牌及渠道优势，

以居民安全需求为突破口，深挖智能家居市场机会。 

公司审慎研判智能家居产业的变化趋势，识别出智能家居产业与大数据挖掘、

移动通讯、信息互联的线上线下互联趋势，深入调研与此高度相关且以“互联网传

播技术”与“大数据挖掘能力”见长的数字营销行业，公司决心布局数字营销行业。

智能家居是居民安防需求的解决工具，数字营销是智能家居产品与居民安防需求

的传播桥梁，数字营销产业是智能家居业务与线上线下互联趋势的历史融汇。 

 

五、公司从事募投项目在人员、技术、市场等方面的储备情况 

本次收购资产为普菲特 100%股权，本次收购不涉及人员、技术、市场等方面

的储备情况。 

公司拟深度布局智能家居行业，依托数字营销业务发掘消费者心理需求并以

居民安全需求为突破口深挖智能家居市场机会。公司作为技术研发驱动型企业，

积累了深厚的市场声誉。公司先后获得广东省优秀安防企业（生产销售类）、安

博会金鼎奖、2013 年中国市场十大安全防范产品品牌、2014 年中国安防“市场占

有率”十佳品牌、Frost & Sullivan IP 视频领域产品创新领袖奖、中国十大安全防范

产品品牌等荣誉，在安防领域的技术积累受到客户、合作伙伴及业内的认可，且

公司在智能家居领域储备专利技术 18 项。公司在全球共有 1.5 万个零售店，与多

家超市零售商（如 Fry’s Electronics，Costco，Wal-Mart，Sam’s Club，Dick Smith）

以及电子商务零售商（Amazon.com，Best Buy.com）建立了长期良好的合作关系，
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拥有良好的智能家居市场拓展基础。 

 

六、公司对保证此次募集资金有效运用、防范本次发行摊薄即期回报拟采取

的措施 

（一）公司现有业务运营状况和发展态势、面临的主要风险及改进措施 

1、公司现有业务运营状况和发展态势 

2015 年公司在继续保持以往的研发高度投入的同时,紧跟行业的数字化、高清

化、智能化、行业化的趋势，在诸多研发领域取得进展，以保障公司产品技术符

合市场需求和扩大规模的需要。公司紧紧围绕战略目标，稳步推进各项工作，主

要完成以下几方面工作： 

（1）产品完成升级换代 

在 2014 年公司产品成功从模拟转向数字产品的基础上，2015 年完善网络高清

数字产品。在数字前端、智能视频管理平台以及运维服务管理平台取得长足的进

步，为公司未来几年的持续性增长打下了坚实的基础。 

（2）开拓平安城市安防 IP 运维业务 

安防 IP 运维业务是新业务、新增长点，在平安城市方面更加突出。2015 年，

公司在平安城市安防 IP 运维系统部署取得巨大进展，增强了公司平安城市解决方

案的竞争力，开拓了新业务。 

（3）加大技术创新，提高产品开发效益 

第一、整合产品线，推出各细分行业解决方案及产品。 

前端产品开发：公司完成了安霸 Ambarella S 系列摄像机开发（半球，固定摄

像机，快球），全面支持各种视频智能分析功能。完成 4K 高清智能固定摄像机，

融合超高清和智能的功能。针对夜间应用场景，开发出星光级低照度 IP 高清固定

摄像机；针对复杂光线环境，开发出宽动态高清摄像机；利用公司先进的视频拼

接技术，ISP（图像信号处理）等多个核心技术，推出支持 4 个 1080P 图像传感器

的 180 度全景拼接半球摄像机。其中 4K 高清智能固定摄像机和 180 度全景摄像机



8 

达到国内领先水平。 

传输产品开发：完成安防视频专业光网路传输系统(ONTS)开发，完成工业级

以太环网系统开发，为客户提供更加稳定、可靠的视频传输解决方案。 

存储产品开发：完成新型号 NVR 的开发；更高性价比的新型号 NVR 也在进

行中；推出了新一代的车载移动 NVR；集成了高可靠及大数据处理的视频云存储

解决方案的开发也即将完成。 

行业解决方案软件平台开发：依托人脸识别和车牌识别等最新智能技术的突

破，丰富完善了平安城市和智能交通解决方案，进一步丰富和完善了用于银行行

业和连锁零售行业的视频管理软件；已经发布的新一代平安城市软件平台方案集

成了智能卡口，视频监控，智能前端和智能应用，拼接上墙，智能视频分析服务，

视频诊断，公安实战应用，专业的运维管理等子系统和功能模块。 

开发了高性价比低成本量大产品：这些产品包括模拟摄像机，DVR，IP 摄像

机，NVR，和视频管理软件。 

创新能力：进一步得到提升，2015 年申请发明专利 10 件，实用新型专利 4

件。此外，跟子公司 March 继续深耕行业方案，推出全新的在银行，零售连锁，

和交通行业的商业智能解决方案，继续保持行业内领先水平。 

第二、加大软件技术平台设计建设。 

顺利整合 March 软件平台和英飞拓视频管理软件平台，成功推出新一代高性

能高扩展性的智能视频管理平台。 

（4）营运管理 

2015 年公司持续努力提高运营水平和交付能力。聘请了多位职业经理人，全

面改革营运服务体系，打通各业务环节，充分发挥研发、市场、交付和售后的协

同效应；筹建印度工厂生产线，以提高海外的快速交付和服务能力。 

（5）销售管理 

2015 年公司持续强化销售团队的行业化和专业化，提高在专注行业高端品牌

的市场推广能力和销售能力。同时，结合高性价比低成本量大产品的推出，公司

加强了低成本产品市场的关注。这些努力为 2016 年业务成长打下了基础。 
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（6）公司管理 

公司引入外部管理咨询机构，全面进行内部控制业务流程梳理，建立端到端

业务流程管理体系，提升上市公司管理水平。同时，公司成立了流程优化小组，

努力提高公司运作效率，降低成本，提高竞争力。 

 

2、面临的主要风险及改进措施 

（1）行业竞争风险及对策 

安防产业行业集中度较低，竞争对手和潜在的进入者较多。随着竞争对手技

术水平的不断提升和经营管理、市场开拓等各项条件的逐渐成熟，安防行业竞争

将愈演愈烈。 

公司长期以来注重人才的培养和引进、市场的开发和培育、品牌的维护和提

升，技术的改进提高，公司在安防监控行业具有较高的知名度和美誉度，产品线

齐备，具有较强的系统综合能力。随着科技开发能力不断增强，新产品开发已步

入良性循环，产品结构正在形成高起点、多品种、多层次、多储备、随市场变化

进行调整的结构模式。在激烈的行业竞争中公司正在不断壮大发展。 

（2）客户的采购季节性风险及对策 

目前，公司的视频监控产品广泛应用于政府机关、交通、教育、金融、电信、

石油、电力水利、公安、工厂企业等众多行业。以上行业用户的采购一般遵守较

为严格的预算管理制度，通常是在上半年制订年度预算和固定资产投资计划，然

后经历方案审查、立项批复、请购批复、招投标、合同签订等严格的程序，年度

资本开支如工程建设和设备安装等主要集中在下半年尤其是四季度。主要客户的

上述采购特点，使公司的产品销售具有明显的季节性特征。 

公司已意识到销售客户采购季节性的风险，在运营方面按照季节性做好计划。

近年公司不断运用增值业务模式拓展新客户群，在专业市场的基础上关注和开拓

半专业市场；随着公司业务发展，上述客户群的依赖度将会降低。 

（3）生产模式改变的风险及对策 

为充分保证产品质量的稳定性和可靠性，公司将有步骤地提高自主生产的产
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品比例。上述生产模式的改变并不会导致公司的采购模式和销售模式发生变化。

通过生产模式的优化和改进，可使公司扩大产能，并在质量控制、生产效率、供

应链管理等方面适应业务发展的需要。 

（4）核心器件的采购风险及对策 

公司视频监控系统中的绝大部分高清产品的视频处理元器件采用美国公司安

霸（Ambarella）芯片，存在一定风险。公司同时使用国内海思芯片，使得产品性

能和成本方面多样化，同时降低风险。 

公司使用的摄像机感光芯片都是进口的，存在一定风险。公司通过与多个品

牌、厂家合作来降低风险。 

公司目前生产前端视频采集设备所需部分一体机向 SONY 和 HITACHI 采购。

这两家公司作为业内著名的专业厂商有着良好的信誉，公司自 2002 年起一直是这

两家公司在中国境内的主要一体机采购商。通过多年的合作已建立起良好的供需

关系，通常不会产生供应受阻的现象。同时公司也和其他供应商保持良好关系，

以降低核心器件的采购风险。另外，公司已经有自产的一体机。 

（5）存货发生跌价损失的风险及对策 

公司存货金额及存货占流动资产的比例一直较高,不仅影响了公司资金周转速

度和经营活动现金流量，增加了公司的资金压力，同时也增加了存货发生跌价损

失的风险。 

针对上述风险，公司加强预算管理，尽量做到合理预算；将公司常备库存按

采购周期分类，根据采购周期、订单情况及生产能力重新测算各类原材料库存的

合理限量，努力降低存货比例。 

（6）税收优惠政策调整风险及对策 

目前公司享受国家高新技术企业的 15%的税收优惠政策。因此公司面临所得

税税率上升的风险。 

公司将积极了解政策变化动态，通过产品技术创新和成本控制提高盈利水平，

降低税收政策变化对企业的影响。 

出口退税率政策调整的风险及对策。公司出口销售增值税执行“免、抵、退”
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政策，目前执行的出口退税率为 17%（少量 13%）。因此公司面临出口退税率下

降的风险。 

（7）海外子公司财务控制风险及对策 

由于海外子公司遵循的法律法规和政策与国内不同，以及文化、语言的差异，

会产生一定的控制风险。公司将通过审计等方式加强监督和控制。 

 

（二）公司为有效防范即期回报被摊薄的风险、提高未来的回报能力所采取

的措施 

本次非公开发行结束、募集资金到位后，公司净资产、总股本将显著增加，

从而摊薄公司即期回报。为保证募集资金有效使用，防范即期回报被摊薄的风险，

提高未来回报能力，公司将采取以下措施： 

1、提高募集资金使用效率，为股东带来持续回报 

本次非公开发行募集资金投资项目系基于公司战略发展升级，提升盈利能力

的需求。募集资金使用计划已经管理层详细论证，符合行业发展趋势和公司发展

战略。在合法合规使用募集资金的同时，公司将尽可能地加速推进投资项目实施

的进程，提高募集资金使用效率，以期早日达到预定的使用效益。 

2、加强对募集资金的管理 

为规范公司募集资金管理，提高募集资金的使用效率，根据《公司法》、《证

券法》、《上市公司监管指引第 2 号—上市公司募集资金管理和使用的监管要求》、

《深圳证券交易所股票上市规则》、《深圳证券交易所中小企业板上市公司规范

运作指引》等法律、法规和规范性文件，公司制定了《募集资金管理制度》。 

本次非公开发行募集资金到位后，公司董事会将持续监督募集资金的专项存

储，配合监管银行和保荐机构对募集资金使用的检查和监督，以保证募集资金合

理规范使用，合理防范募集资金使用风险。 

3、不断完善公司治理，为公司发展提供制度保障 

公司将严格遵循《公司法》、《证券法》及《上市公司治理准则》等法律、
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法规和规范性文件的要求，不断完善公司治理结构，确保股东能够充分行使权利，

确保董事会能够按照法律、法规和公司章程的规定行使职权，作出科学决策，确

保独立董事能够认真履行职责，维护公司整体利益特别是中小股东的合法权益，

确保监事会能够独立有效地行使对董事、高级管理人员及公司财务的监督权和检

查权，为公司发展提供制度保障。 

4、严格执行现金分红政策，强化投资者回报机制 

为完善和健全公司科学、持续、稳定、透明的分红决策和监督机制，积极有

效地回报投资者，根据《关于进一步落实上市公司现金分红有关事项的通知》、

《上市公司监管指引第 3 号——上市公司现金分红》以及《上市公司章程指引(2014

年修订)》的精神，公司 2014 年第三次临时股东大会决议审议通过了《关于〈未

来三年股东回报规划（2015-2017）〉的议案》，对公司的利润分配制度进行了进

一步的健全和完善。在符合利润分配条件的情况下，积极推动对股东的利润分配，

努力提升对股东的回报。 

5、健全投票机制，保障中小投资者权益 

公司已按照监管要求和相关政策精神，积极完善中小投资者投票机制，对董

事、监事选举实施累计投票制度，不存在对征集投票权有最低持股比例限制的情

形。公司股东大会投票表决均实施了第三方律师现场见证制度。 

6、优化信披管理，保障投资者知情权。 

 

（三）公司控股股东、实际控制人、董事、高级管理人员对公司本次非公开

发行摊薄即期回报采取填补措施的承诺 

1、针对本次非公开发行摊薄即期回报风险，公司董事、高级管理人员作出如

下承诺： 

（1）承诺不无偿或以不公平条件向其他单位或者个人输送利益，也不采用其

他方式损害公司利益。 

（2）承诺对董事和高级管理人员的职务消费行为进行约束。 

（3）承诺不动用公司资产从事与其履行职责无关的投资、消费活动。 
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（4）承诺由董事会或薪酬委员会制定的薪酬制度与公司填补回报措施的执行

情况相挂钩。 

（5）承诺拟公布的公司股权激励的行权条件等安排与公司填补回报措施的执

行情况相挂钩。 

（6）承诺出具日后至公司本次非公开发行完成前，若中国证监会作出关于填

补回报措施及其承诺的其他新的监管规定的，且上述承诺不能满足中国证监会该

等规定时，承诺届时将按照中国证监会的最新规定出具补充承诺。 

2、公司控股股东 JHL INFINITE LLC 及实际控制人刘肇怀先生对公司本次

非公开发行摊薄即期回报采取填补措施的承诺如下： 

针对本次非公开发行摊薄即期回报的风险，作为填补回报措施相关责任主体

之一，承诺不越权干预公司经营管理活动，不侵占公司利益。若违反上述承诺或

拒不履行上述承诺，同意中国证监会和深圳证券交易所等证券监管机构按照其制

定或发布的有关规定、规则作出相关处罚或采取相关管理措施。 
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（此页无正文，专用于《广发证券股份有限公司关于深圳英飞拓科技股份有

限公司 2016 年度非公开发行 A 股股票摊薄即期回报有关事项的核查意见》之签字

盖章页） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

广发证券股份有限公司 

年     月    日 
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