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北京捷成世纪科技股份有限公司 

关于达成独家战略伙伴关系暨对外股权投资的公告 

 

 

 

 

特别提示： 

1、本次投资的最终完成尚需取得中国和美国相关监管机构的核准或备案（可

能包括中国外汇管理局、商务部门以及美国外国投资委员会等监管或审查机构）。 

2、本次独家经销商协议满三年后续履约的不确定性。本次业务合作在大中

国地区的独家经销商协议签订的合作期限为五年，其中 2018 年年末会对 2020

年、2021 年是否续约合作进行商榷，独家经销商协议后续两年的实施具有不确

定性。 

 

经 2017 年 1 月 26 日北京捷成世纪科技股份有限公司（以下简称“公司”）

第三届董事会第二十五次会议审议通过，公司于 2017 年 1 月 26 日与 Avid 

Technology, Inc.（以下简称为“Avid”、“Avid 公司”）签订《股份购买协议》和

《独家经销商协议》，公司与 Avid 达成全面战略合作意向，通过在股权投资、人

员转移、研发分享、市场开拓、渠道优化等方面充分合作，构建大中华区（包括

大陆、台湾、香港和澳门）实施平台，驱动双方业务增长。 

一、公司与 Avid 确立独家战略伙伴关系 

公司与 Avid 于 2017 年 1 月 26 日达成全面战略伙伴合作意向。 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 



Avid 是一家 1987 年成立于美国的纳斯达克上市公司。Avid 主要在美洲、欧

洲、中东、非洲及亚太地区从事影音娱乐软硬件产品的开发与销售，服务（应用

于）数字多媒体的制作、管理和分发。Avid 拥有不同的产品线用于不同的业务，

如 Media Composer 产品线用于电视节目、广告与电影等后期制作领域；News 

Cutter 与 iNEWS 系统应用于新闻制作； Avid NEXIS/ISIS 分享存储系统提供影

像存储与服务解决方案等。公司 2015 年总营业收入超过 5 亿美元，全球设有 39

家办事处，拥有超过 1500 名员工和 2100 多家全球重点大企业客户，服务于广播、

媒体、电视台、视频机构及专业市场。几乎所有重要的电视和视频机构均为 Avid

客户，其中包括 NBC，CNN，ABC，Walt Disney，DreamWorks，Fox，Warner Brothers

等著名国际企业，以及中央电视台等数百家中国客户。 

公司于 2017 年 1 月 26 日与 Avid 签订《股份购买协议》，公司拟使用自有资

金 1816 万美元购买 Avid 新发行的 5.0%~9.9%的普通股。假设公司按《股份购买

协议》约定的价格区间下限购买新增发行股份，并在 2017 年 1 月 26 日完成交易，

公司将成为 Avid 第二大股东，Avid 将成为本公司的参股公司。 

同日，公司与 Avid 签署《独家经销商协议》，公司将全面负责 Avid 在大中

国地区（包括大陆、台湾、香港和澳门）所有运营的业务，包括 Avid 所有产品、

服务、零配件的销售和售后服务，并且负责 Avid 公司产品的市场推广、展览、

培训以及本地化解决方案的对接研发。Avid 的大中华区销售和技术团队，将全

部转移至本公司，并作为捷成 Avid 专项团队部门，结合捷成公司的本地团队，

为广电及新媒体客户提供更好的本地化系统方案与服务，包括 Avid 在全球战略

升级的最新云端 Avid Everywhere 应用方案。 

 

二、公司对 Avid 战略投资的具体内容 

1、投资的基本情况 

公司于 2017 年 1 月 26 日与 Avid 签订《股份购买协议》，公司拟使用自有资

金 1816 万美元购买 Avid 新发行的 5.0%~9.9%的普通股。交易完成后，Avid 成为



本公司的参股公司。 

2、公司审议情况 

2017年1月26日，公司第三届董事会第二十五次会议审议通过了《关于达成

独家战略伙伴关系暨对外股权投资的议案》，公司全体董事一致同意该项投资议

案。本次对外投资的资金来源于自有资金，不涉及关联交易，不构成重大资产重

组。本次对外投资在董事会审批权限范围内。 

3、《股份购买协议》协议的主要内容 

公司将投资1,816万美元用于购买Avid新增发行的普通股股份。购买股份的

每股价格为确定日（即交割日前的第2个工作日）前的30个工作日的成交量加权

平均价，但价格区间限定在4.07~8.05美元每股（若有价格调整事项发生则相应调

整或调减价格区间），当确定日时计算出来的价格低于或高于价格区间的下限或

上限，则按价格区间的下限或上限来确定股份购买价格。 

交易完成后，公司预计将持有Avid交易完成后股份的5.0%~9.9%。 

交易完成后的股权结构（假设公司按《股份购买协议》约定的价格区间的下

限购买新发行股份，并在2017年1月26日完成交易）： 

序号 股东姓名(名称) 持股比例(%) 

1 Blum Capital Partners, L.P. 14.5% 

2 北京捷成世纪科技股份有限公司 9.9% 

3 Cove Street Capital, LLC 9.6% 

4 Dimensional Fund Advisors, L.P. 5.5% 

5 The Vanguard Group, Inc. 4.3% 

其他 56.2% 

合计 100% 

 

三、公司和 Avid 的独家业务合作 



1、独家经销商协议 

公司将全面负责 Avid 在大中国地区（包括大陆、台湾、香港和澳门）所有

运营的业务，包括 Avid 所有产品、服务、零配件的销售和售后服务，并且负责

Avid 公司产品的市场推广、展览、培训以及本地化解决方案的对接研发。Avid

的大中华区销售和技术团队，将全部转移至捷成，并作为捷成 Avid 专项团队部

门，结合捷成公司的本地团队，为广电及新媒体客户提供更好的本地化系统方案

与服务，同时这一团队继续管理大中国地区 Avid 原经销商的合作与分销工作，

保证 Avid 在大中国地区业务的平稳过渡和捷成 Avid 业务的发展。 

2、市场开拓 

根据双方协议，公司将负责 Avid 在大中国地区市场的全面工作，保证在前

三内每年在前一年 Avid 产品和服务的销售基础上，保持不少于 14%-15%的年增

长，三年实现合计七千五百万美元的销售。在产品、解决方案和服务销售的同时，

和 Avid 共同开拓云产品和云服务市场。 

3、人员转移 

为更好开拓大中国市场，更高效的提供本地化服务，Avid 的大中华区销售

和技术团队，将全部转移至本公司，作为公司 Avid 专项团队部门。公司将保持

该团队的完整性和与 Avid 对接的延续性，同时派专门人员负责此部门，来保证

双方业务合作之目标的达成。Avid 将继续对此团队在市场信息和技术培训与技

术支持给予保障。该团队除了延续原市场开拓的工作外，还将继续管理大中国地

区 Avid 原经销商的合作与分销工作，对分销商和合作伙伴提供市场、售前、技

术方案和售后服务支持，以保证 Avid 在大中国地区业务的平稳过渡和本公司

Avid 业务的发展。 

4、研发分享 

根据双方协议，鉴于 Avid 产品和解决方案本地化不够的短板，Avid 承诺向

捷成开放更多产品和技术接口，以便公司在 Avid 产品和解决方案的基础上深化

开发出更多本地化产品，更好的服务大中国地区客户。双方将共同开发云技术和



共同开展云服务。同时，双方同意可以互派人员到对方工作，并相互提供工作便

利。 

 

四、协议对方的情况 

1、公司基本情况 

公司名称 Avid Technology, Inc. 

公司类型 特拉华州的公司 

注册资本 

As a US corporation Avid does not have 

registered capital, only registered shares. 

作为美国注册的公司 Avid 没有注册资

本，只有注册股份。截至 2016 年 12 月

31 日，Avid 有注册股份 1 亿股，发行在

外股份 40,726,767 股 

成立日期 1987 年 9 月 4 日 

注册地址 
2711 Centerville Road, Suite 400, 

Wilmington, DE 19808 

执照注册号 特拉华州公司号：2136897 

2、业务概况 

Avid 提供开放的、一体化和综合的音视频内容的制作、发行以及销售的技

术平台以及应用和服务。特别地，Avid 开发和营销针对数字媒体内容的生产、

管理和发行的软件和硬件，并提供相关的支持。数字媒体包括视频、音频和图像

等元素，图像、声音或图片以数字方式被记录和存储。Avid 的产品被广泛应用

于制造和加工内容的机构，电影工作室、网络或有线电视台、录音室、直播现场、

广告代理商、政府和教育机构、公司宣传部门以及独立的音视频制作人、以及独

立创作人等。故事片、电视节目、直播节目、新闻广播、广告、音乐、录像和其

他数据媒体内容制作都可以使用 Avid 的产品。 

几乎所有重要的电视和视频机构均为 Avid 客户，其中包括中央电视台等数

百家中国客户，Avid 在世界范围内的重点大企业客户超过 2100 个，其中包括

NBC，CNN，ABC，Walt Disney，Dreamworks，Fox ，Warner Brothers 等著名



国际企业。 

Avid 的音频工作站 Pro Tools，是著名品牌，用于音乐录音和编辑、影视后

期制作中。它广泛用于全球电影和后期制作领域，占有绝对市场。Avid 的新闻

工作室系统 iNEWS 累积了将近 30 年的市场经验，是国际市场上最多新闻从业

人员使用的新闻系统。国内的SMG、云南台、天津台和江苏台等，也使用 iNEWS

新闻系统。在高清及 4K后期制作领域，Avid有大量的后制系统应用在国内的媒

体企业，其中有中央电视台、中影、SMG、浙江、江苏和湖南等龙头媒体单位。

在节目方面，海量的国际国内著名内容是采用 Avid 音视频系统制作的，如奥运

会、美国好声音、Victoria’s Secret Fashion Show、中国好声音、奔跑吧兄弟、极

限挑战、蒙面歌王、王菲幻乐一场演唱会等等。 

Avid 持续在技术研发进行投资，至今已持有 200 多项专利。Avid 曾获得 14

次艾美技术创新奖、1 次格莱美奖、两次奥斯卡奖以及第一届的美国影院剪辑技

术优秀奖。所有 2016 年奥斯卡提名的最佳影片奖、最佳影片剪辑奖、最佳声效

剪辑奖、最佳混音奖以及最佳原创奖作品均采用了 Avid 提供的解决方案。所有

2016 年格莱美提名的年度专辑奖、年度制作奖和年度歌曲奖作品都使用了 Avid

提供的音频解决方案。在北美，每年超过 350 部电影是采用 Avid 工具完成音视

频的制作的。 

3、Avid 最近一年经审计（美国公认会计准则）及最近一期未经审计的财务

数据 

单位：千美元 

科目 2016 年 9 月 30 日 2015 年 12 月 31 日 

资产总额 262,918 247,926 

负债总额 535,651 577,498 

净资产总额* (272,733) (329,572) 

*Avid的净资产总额是负数主要是由于非现金递延收入导致的。根据美国公认会计准则(US GAAP)的软件会

计规定，从该公司的历史情况看，软件初始销售后需不断提供小的更新，因此产品收入需要在8年内逐步确

认。由此造成较大的递延收入负债。递延收入是无需偿还的，并不给公司造成未来的现金偿还义务。 

  



科目 2016 年 1-9 月 2015 年 

营业收入 396,635 505,595 

营业利润 53,064 6,973 

净利润 42,998 2,480 

4、股权结构及股价表现 

交易前（2017年1月26日收盘时）股权结构： 

序号 股东姓名(名称) 持股比例(%) 

1 Blum Capital Partners, L.P. 16.1% 

2 Cove Street Capital, LLC 10.6% 

3 Dimensional Fund Advisors, L.P. 6.1% 

4 The Vanguard Group, Inc. 4.8% 

5 
BlackRock Institutional Trust 

Company, N.A. 
4.1% 

其他 58.3% 

合计 100% 

截至2017年1月26日，Avid收盘价为4.87美元，市值约为2.0亿美元，对应每

股15年静态市盈率为8.0倍。截至2017年1月26日，Avid过去52周的最高股价为9.78

美元，最低股价为3.99美元。 

 

五、公司与Avid战略合作具有重要意义 

1、公司与国际名企 Avid 达成全面战略合作是公司国际化战略的重要进展 

公司一直以“内容与技术双轮驱动，做具有国际创新技术的数字文化传媒巨

头”为公司战略，此次合作使得公司直接联手国际音视频领先技术巨头，在音视

频创新科技项下全线丰富产品，拓展全球渠道，有利于公司迅速推进延展全生态

链布局，实施构建覆盖音视频创新科技、内容制作、版权运营及服务、跨网跨屏

全价值链服务和云运营与服务的企业集团。 



2、优势产品，特别是云技术领域优势产品实现互补 

Avid 是国际著名品牌，技术地位领先，产品线丰富，如 Media Composer 产

品线用于电视节目、广告与电影等后期制作领域；News Cutter 与 iNEWS 系统应

用于新闻制作；Avid NEXIS/ISIS 分享存储系统提供影像存储与服务解决方案等。

达成合作协议后，在产品上将给公司带来重要的互补，尤其是在广电新闻，音频

系统和图文在线包装方案等。Avid 的最新领先国际的云端应用产品已在全球战

略部署拓展，这跟公司的未来云技术发展方向实现互补。在研发方面，Avid 也

会在本土化与捷成合作，在技术上也会把国际龙头企业的产品研发和管理经验进

行分享。 

3、市场开拓及渠道优化协同 

Avid 在海外广电市场占有大量的客户群，公司的虚拟工厂和音频 AOIP 产品

包括新媒体的版权内容也有机会通过 Avid 的现有合作渠道，推到国际市场。 

好莱坞电影企业是 Avid 良好的客户群体，通过 Avid 能引进更多的影视新媒

体内容合作伙伴。通过 Avid 的国际企业关系，引进影视合作伙伴，参与国际投

资及内容合作，带来更多国际影视文化项目合作机会。 

4、管理经验的分享和提升 

Avid 在大中华区的团队，平均拥有超过十多年的行业丰富经验，具有国际

视野和高素质的服务水平，加入本公司将会形成公司的宝贵人力资产，同时双方

将互派人员到对方工作，这给公司借鉴国外高技术公司的管理经验提供宝贵机

会。 

 

六、对上市公司的影响 

本次签署的相关战略合作协议，是双方合作基础及共同意愿的表达，通过在

股权投资、人员转移、研发分享、市场开拓、渠道优化等全方位充分合作，公司

及 Avid 构建大中华区（包括大陆、台湾、香港和澳门）实施平台，驱动双方业



务增长。该项合作能够完善公司战略产品布局，有利于发挥公司优势资源，对公

司“国际创新技术的数字文化传媒巨头”全产业链生态平稳快速发展起到重要的

推动作用，从而进一步增强公司的可持续发展能力和核心竞争力。 

本次签署的协议不会影响公司业务的独立性，不会对公司当年财务状况产生

重大影响，预计会对公司未来收益增长带来积极影响。 

 

七、重大风险提示 

1、审批风险。本次投资尚需在境内主管商务部门备案并在境内主管外汇部

门办理外汇登记；尚需在美国取得美国外国投资委员会（Committee on Foreign 

Investment in the United States）的批准。能否取得相关的批准、备案或核准，以

及取得相关部门批准或核准的时间等均存在一定的不确定性。 

2、汇率风险。本次投资以美元作为计价单位，在交易期间，如果人民币对

美元的汇率变化较大，将使得上市公司最终实际支付金额出现显著变化。因此，

本次交易存在受汇率变化导致实际支付人民币金额变化的风险。 

3、标的股票价格波动风险。Avid 的股票价格在过去一年中出现较大的波动。

未来由于 Avid 经营情况变化、业绩变动、行业波动以及美国股票市场波动等内

外部原因造成其股票的价格波动都将对本次投资的交易成本以及后续的投资成

本计量造成一定的不确定性。 

4、独家经销商协议的履行需要较长的期限，在协议履行过程中，国家法律

法规的变化、协议双方情况的变化都将影响协议的履行，存在由于项目内容调整

导致协议中的部分或者全部无法执行的可能性。此外，由于协议分步骤实施，对

公司单一年度的业绩影响难以估计，特别是对今年公司的业绩不会有很大影响。 

5、本次交易不构成关联交易 

本公司提醒广大投资者，除上述风险因素外，本次交易能否顺利实施仍存在

诸多不确定性因素，请广大投资者理性投资，注意投资风险。 



 

八、备查文件 

1、《股份购买协议》 

2、《独家经销商协议》 

特此公告。 

 

 

北京捷成世纪科技股份有限公司 

董  事  会 

2017 年 1 月 26 日 




