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 证券代码：002053            证券简称：云南能投             公告编号：2017-008 

 

云南能源投资股份有限公司 

关于全资子公司云南省盐业有限公司与中国邮政集团公司云

南省分公司签署战略合作框架协议的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确、完整，没有虚假记载、

误导性陈述或重大遗漏。 

 

一、协议签署概况 

为建立合作伙伴关系，提升业务合作的深度和广度，促进双方的共同发

展，公司全资子公司云南省盐业有限公司与中国邮政集团公司云南省分公司

经友好协商，于2017年2月28日签订《战略合作框架协议》。 

二、合作方相关情况 

名称：中国邮政集团公司云南省分公司 

类型：全民所有制分支机构(非法人) 

营业场所：云南省昆明市吴井路139号 

负责人：袁志杰 

经营范围：邮政基础业务、邮政增值业务、邮政附属业务以及国家邮政

局批准开办的其它邮政业务，经中国保监会核准的财产险和人身险，开放式

证券投资基金代销业务；农资、日用品、家电、货物销售和配送服务；机票、

火车票代理业务；预包装食品的批发兼零售；金银制品和钱币收藏品（不包

括古董）；农产品购销，市场营销策划，组织商品文化交流推广活动（演出

除外），承办会议及商品展览展示活动。 与邮政业务相关的设计、施工等服
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务项目；代办电信各项业务；社会各类代办业务；代办放开经营的电信、信

息业务以及国家允许开办的其它服务项目，本省范围内从事出版物连锁经营、

批发业务，呼叫中心业务、信息服务业务和因特网接入业务项目。（依法须

经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动） 

中国邮政集团公司云南省分公司在云南地区依法经营邮政专营业务和邮

政金融业务，承担邮政普遍服务义务，具有遍布全省城乡的邮政营业网点、

投递网络和邮储金融网络；建成了全省集中的11185呼叫中心；利用邮政电子

商务综合服务平台，提供无差异化的“公共服务”，如代收水电费、飞机票

汽车票火车票代购、车险代办等便民服务；加强邮政金融产品创新，提供广

大居民所需要的一揽子金融服务；逐步完善覆盖县、乡、村的电子商务运营

网络，得到了政府、市民、委托单位的好评。 

公司与中国邮政集团公司云南省分公司不存在关联关系，本次签署的协

议不构成关联交易。 

三、框架协议的主要内容 

甲方：云南省盐业有限公司（以下简称 “盐业”） 

乙方：中国邮政集团公司云南省分公司（以下简称 “邮政”） 

（一）合作原则 

甲乙双方本着“资源共享、互惠互利、战略联盟、长远发展”的原则，

充分利用各自的优势资源，为社会提供更加优质、便捷的产品和服务，不断

提升双方的核心竞争能力。 

在同等条件下，双方优先选择对方及其下属企业作为主要合作伙伴, 优

先使用对方及其下属企业的产品和服务，并相互给予最优惠待遇，实现双方
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利益的最大化。 

（二）合作内容 

双方整合各自资源优势，提升在产品仓储、销售以及售后服务、客户关

系维护等方面的能力。共享双方的各项资源，邮政为盐业提供仓储物流配送

及渠道服务；盐业为邮政提供适宜销售的各种类盐业产品及制品。 

1、仓储物流配送 

乙方为甲方搭建盐业产品仓储物流配送体系，形成批销主渠道，成为州

（市）、县、乡镇广大商超用户进货批发、购买盐业产品的核心渠道。行政

村及以下地区全力打造成盐业产品配送销售的绝对主导渠道。 

乙方按照国家盐业仓储和配送的相关要求，拟订仓储配送流程、服务时

限等具体标准，为甲方提供省内盐制品仓储配送和物流服务，并提供部分省

外优势线路物流配送服务，以及实现线上订购配送到户的全方位服务。 

2、渠道销售 

（1）线下渠道销售：邮政自有营业网点优选适宜开展盐业制品销售网点；

分销渠道网点、村邮站、便民服务站、邮乐购店、“三农”服务站、揽投站

等社会加盟渠道全面开展销售盐业制品。 

（2）线上渠道销售：邮政负责将云南盐业公司产品上线邮乐网并开立专

区，打通线上销售平台。通过邮掌柜系统、H5新媒体、邮政微营销渠道、邮

乐小店等线上渠道销售盐业公司食用盐、日化盐等相关产品，通过邮政储蓄

银行绿卡、POS刷卡或现金购买。 

（3）行业渠道联动：与第三方合作企业金融、保险、移动、烟草、石油

等500多家企业合作，优选盐业公司相关产品进行客户积分兑换、客户回馈。 
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3、金融服务 

中国邮政储蓄银行是目前全国网点规模最大、覆盖面最广、服务客户数

量最多的商业银行。乙方可为甲方提供全方位的金融服务，制定甲方员工代

发工资专属服务方案，并提供信用卡还款、跨行转账、邮政汇款、保险理财

等服务。同时，为盐业产品销售的邮乐购店等邮政社会加盟站点进行信用等

级评估，优先为其提供便捷的周转资金贷款服务。 

4、双方共同推进业务创新 

双方利用各自优势，合作开发各类创新产品及服务，并相互配合组织销

售和宣传。利用邮政文化传媒优势，为盐业公司盐改后进一步拓宽销售渠道，

探索盐+业务发展进行相关宣传策划服务。包括DM广告、网点宣传、RED显示

屏、微信推广、APP、户外广告、产品宣传册、大型国内国外商品交易会宣传、

个性邮票邮品开发定制等。 

（三）合作推进机制 

1、成立联合工作组。双方分别指定云南省盐业有限公司云南营销公司和

中国邮政集团公司云南省分公司渠道平台部为对口联系部门，牵头做好全省

业务合作。 

(1)负责全省各州市合作相关内容的协议签署及工作协调。 

(2)牵头乙方所有内设机构的市场拓展合作，负责合作相关内容的协议签

署及工作协调。 

2、 建立定期会商机制。原则上每年双方高层领导会晤一次。工作组至

少每季度召开一次联席会议，并保证双方的日常联系、信息沟通和业务交流

正常进行，推进各项合作事宜的执行、落实。 
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（四）附则 

本协议为框架性文件，是对双方权利和义务的原则性约定。本协议下涉

及的具体业务，均须另行签订业务合同，并在符合国家法律法规及双方业务

审批条件和办理程序的前提下，按照市场化方式运作。本协议约定事项与业

务合同的约定不一致的，以业务合同为准。本协议未尽事项，双方协商后可

签订补充协议，作为本协议的一部分。 

本协议自双方的法定代表人或授权代理人签字盖章之日起生效，有效期

三年。在本合同有效期内，若双方或一方根据国家有关规定完成改制、重组

或更名，改制、重组或更名后的相应公司仍承继本协议的权利和义务。必要

时，应重新签订补充协议或备案会谈纪要。 

本协议生效后，经甲乙双方同意，可以修改或补充。本协议的任何修改

或补充均构成本协议不可分割的部分。 

因不可抗力导致甲乙双方或一方不能履行或不能完全履行本协议项下有

关义务时，甲乙双方相互不承担违约责任。但遇有不可抗力的一方或双方应

于不可抗力发生之日起5个工作日内将情况告知对方，并提供由权威部门出具

的不可抗力发生证明。 

双方对本合作协议内容和双方在合作过程中接触或悉知的对方或其下属

公司的商业秘密具有保密义务，未经有权相关方同意，不得将本协议内容和

相关商业秘密泄露给无关的第三方，当需要对外披露时，双方应共同协商，

统一步骤和宣传口径。保密义务不随协议终止而终止，且法律另有规定和有

权机构依法要求披露的作为保密义务的例外。 

甲乙双方因本协议成立、效力、履行、变更、终止产生的任何争议，由
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双方友好协商解决。不因双方代表人或主管异动而失效。 

本协议一式肆份，甲、乙双方各执贰份。 

四、协议对上市公司的影响  

盐业、邮政双方合作能够有效利用邮政资源优势为盐业公司解决品质安

全保障、渠道拓展、便捷销售、物流配送等问题，有利于盐改后促进盐行业

焕发活力、改善民生，服务社会，具有优势互补、共谋发展的合作前景，对

提升公司的资源整合能力和综合竞争能力，实现公司的发展战略有着重要而

积极的意义。 

五、风险提示  

本协议属于框架性指导协议，具体的实施内容和进度存在不确定性。公

司将严格按照《深圳证券交易所股票上市规则》、《深圳证券交易所中小企

业板上市公司规范运作指引》等有关要求，根据合作的具体进展情况，履行

相应的决策和审批程序，并依法履行信息披露义务。   

本协议中合作的内容需要根据双方后续协商的具体情况确定，合作的实

施尚存在不可预判的风险及其他不确定性因素。敬请广大投资者注意投资风

险。  

六、 备查文件  

1、云南省盐业有限公司与中国邮政集团公司云南省分公司签署的《战略

合作框架协议》。 

特此公告。 

云南能源投资股份有限公司董事会 

                                        2017年3月1日 




