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证券代码：835252        证券简称：华夏光彩        主办券商：安信证券 

 

深圳市华夏光彩股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

一、重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于全

国股份转让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn 或 www.neeq.cc）的年度报告全文。 

1.2 不存在董事、监事、高级管理人员对年度报告内容存在异议或无法保证其真实、准确、完

整。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 天健会计师事务所(特殊普通合伙)对本公司本年度财务报告进行了审计，并且出具了天健

审〔2017〕3-285 号的审计报告。 

1.5 公司联系方式 

董秘（信息披露事务负责人）:陈芳 

电话:0755-23037158 

电子信箱:chenfang@ledhxgc.com  

办公地址:深圳市宝安区石岩街道浪心社区洲石路万大工业区 A-1 栋 3-5 楼 

二、主要财务数据和股东变化 

2.1 主要财务数据                单位:元 

 2016年 2015年 增减比例 

总资产 166,180,454.29 92,264,243.67 80.11% 

归属于挂牌公司股东的净资产 34,021,834.89 24,893,542.64 36.67% 

营业收入 206,880,976.69 133,865,834.00 54.54% 

归属于挂牌公司股东的净利润 9,128,292.25 5,628,133.41 62.19% 

归属于挂牌公司股东的扣除非经常性损益的净利润 7,780,779.31 4,200,504.48 85.23% 

经营活动产生的现金流量净额 14,365,897.77 -4,900,984.01 - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司股东

的净利润计算） 
30.99% 44.22% - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司股东

的扣除非经常性损益后的净利润计算） 
26.41% 37.85% - 

基本每股收益（元/股） 0.46 0.53 -13.21% 

稀释每股收益（元/股） - 0.53 - 

归属于挂牌公司股东的每股净资产（元/股） 1.70 1.24 37.10% 
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2.2 股本结构表                   单位：股 

股份性质 
期初 期末 

数量 比例 数量 比例 

无限售条

件的股份 

无限售股份总数 3,822,500 19.11% 3,822,500 19.11% 

其中：控股股东、实际控制人 3,200,000 16.00% 3,200,000 16.00% 

董事、监事、高管 192,500 0.96% 192,500 0.96% 

      核心员工 0 0.00% 0 0.00% 

有限售条

件的股份 

有限售股份总数 16,177,500 80.89% 16,177,500 80.89% 

其中：控股股东、实际控制人 15,600,000 78.00% 15,600,000 78.00% 

      董事、监事、高管 577,500 2.89% 577,500 2.89% 

      核心员工 0 0.00% 0 0.00% 

总股本 20,000,000 - 20,000,000 - 

股东总数 7 

注：“核心员工”按《非上市公众公司监督管理办法》的有关规定界定；“董事、监事及高

级管理人员”包括挂牌公司的董事、监事和高级管理人员（身份同时为控股股东及实际控制人的

除外）。  

2.3 前 10 名股东持股情况表              单位：股 

序

号 

股东 

姓名 

股东 

性质 

期初 

持股数 

期内 

增减 

期末 

持股数 

期末持股

比例 
限售股份数 

无限售股

份数 

质押或冻结

的股份数 

1 雷建学 
境内自然

人 
14,800,000 0 14,800,000 74.00% 12,300,000 2,500,000 0 

2 张春华 
境内自然

人 
4,000,000 0 4,000,000 20.00% 3,300,000 700,000 0 

3 刘必赵 
境内自然

人 
770,000 0 770,000 3.85% 577,500 192,500 0 

4 邹敦武 
境内自然

人 
300,000 0 300,000 1.50% 0 300,000 0 

5 陈霞 
境内自然

人 
50,000 0 50,000 0.25% 0 50,000 0 

6 古天 
境内自然

人 
50,000 0 50,000 0.25% 0 50,000 0 

7 裴素英 
境内自然

人 
30,000 0 30,000 0.15% 0 30,000 0 

合计 20,000,000 0 20,000,000 100.00% 16,177,500 3,822,500 0 

注：“股东性质”包括国家、国有法人、境内非国有法人、境内自然人、境外法人、境外自

然人等。 

2.4 公司与控股股东、实际控制人之间的产权及控制关系的方框图。 
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三、管理层讨论与分析 

3.1 报告期内经营情况回顾 

报告期内，公司管理层按照董事会的经营计划，积极开展各项工作，应对各种挑战，强化

风险管控意识，稳步推进各项业务发展。公司的营销服务能力进一步提升，资产规模及盈利能力

也得到进一步增强，公司业绩较上年同期大幅增长。 

报告期内，公司实现营业收入为 20,688.10 万元，比去年同期增长 54.54%；营业利润

1,121.30 万元，比去年同期增长 74.21%；归属于上市公司股东的净利润为 912.83 万元，比去年

同期增长 62.19%；基本每股收益为 0.46 元，比去年同期减少 13.21%。 

（一）2016 年，我们制定了进入行业一线阵营的战略目标。公司在稳固主业（渠道批发）

的基础上，大力拓展室内\外租赁、传媒和项目工程业务。目前，我们已经成立深圳市亿屏互联

文化传媒有限公司，通过全新商业模式，落实“租大屏”和“换大屏”两块业务，迅速打开租赁

和传媒细分市场。 

(二)2016 年 4月，我们在“南昌光谷”设立子公司，建立南昌户外 LED 显示屏生产基地。

基地占地面积 6万平米，第一期 3万平米，将在今年 9月份投入使用。第二期将在 2017 年底释

放产能。基地建立后，将成为全国最大的户外 LED 显示屏生产基地。 

利润主要增长原因如下： 

（1）我们精心布置了 2月份广州国际广告标识及 LED 展，展会效果达到预期，在维护老客

户的基础上，成功开发了一批新客户。 

（2）我们通过引进新设备、新技术，持续提升常规表贴产品品质。既巩固了原有销售订

单，又实现了稳定增长。 
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（3）公司根据市场变化，联合上市公司国星光电，共同发展户外小间距表贴系列，获得市

场认可。 

（4）布局国际业务，通过合伙人制成立国际销售部. 

（5）在市场推广方面，我们精心组织了多次专题推广和促销活动，针对新产品、新商业模

式和企业品牌进行全方位的市场策划推广。公司在全国成功举办了 5场展会，对各地重要经销商

推出各种优惠政策，建立战略合作双赢关系。公司积极助力相关广告协会的活动，通过以上营销

推广活动，公司进入 LED 租赁市场、广告媒体、安防监控、系统集成等相关行业，为开拓租赁、

传媒和项目工程业务打下坚实的基础。 

（6）技术创新驱动销售；公司以技术研发为发展之根本。报告期内，公司 2.5mm 间距以下

产品的高综合性价比在租赁市场及小间距市场中脱颖而出，在不必降低售价的同时销售额保持稳

定增长，形成了凭借质量和品质赢得市场份额的良性循环。 

报告期内，公司所处行业未有发生重大变化，季节性、周期性特征不明显。 

3.2 竞争优势分析 

当前，全球 LED 应用端的发展重心已转向中国，中国企业引领着全球 LED 应用层面的创

新，而公司所处的广东深圳是我国 LED 应用产业的主要集散地，具有优越及高效的供应链服务体

系与前沿的技术研发储备平台。  

报告期内，公司继续发挥在全国营销渠道建设、技术研发、品牌影响力等方面的领先互补

优势，在持续加强研发投入与市场推广的同时，积极进行投资部署与新商业模式的探索及落地，

公司重视专利、商标等知识产权、无形资产的管理和保护，积极吸引并纳入优秀专业管理人才技

术人才和公司没有发生因主要技术骨干离职、核心技术人员离职或重要知识产权、无形资产失效

等导致核心竞争力受到严重影响的情形。具备以下核心竞争优势： 

（一）领先的研发、创新能力和创意设计能力优势 

公司自成立以来，一直以科研创新作为持续发展之根本。凭借对 LED 应用行业的深入理解，

秉承精益求精的研发理念及真正为客户创造价值的精神，公司已成长为全球 LED 显示应用领域极

为重要的参与者之作为深圳市 LED 表贴行业龙头和技术领导者，被评为“LED 行为最具投资企

业”“最佳渠道厂家”公司目前的 LED 显示产品分七大系列：户内外固定安装 A系列、户外小间

距表贴广告屏 B系列、新版租赁产品 R系列、室内小间距 UTV 系列、室内标准分辨率小间距 PL

系列、格栅屏 M系列、创意球形屏 SP 系列、玻璃屏 G系列，被广泛应用于舞台演艺、户外传媒

广告、大型体育赛事、调度指挥系统、广电控制系统等多个跨行业应用领域，是国内 LED 显示大

屏厂家中，首家产品系列最全，应用领域覆盖面最全的企业。  

（二）品牌优势 

自成立以来一直致力于品牌建设，不断通过产品质量、服务和诚信来打造民族品牌，在国

内树立起了良好的品牌声誉，在业内具有广泛的市场影响力。凭藉过硬的产品质量及品牌优势，

自成立以来，公司 LED 显示产品频频被应用于多项国内重要活动事项中，通过不胜枚举的重要大

型应用案例及不间断地参加本行业的国际重要展会，华夏将持续加强自身在全球 LED 显示行业的

辐射效应和示范效应，进一步提升了公司产品在国际显示市场的影响力。  

（三）渠道及服务优势 

自成立至今，公司已建立起覆盖国内近百多家分销渠道与营销网络，全面覆盖主要客户，

建立本地化的运营与服务支持团队，帮助公司实现快速响应客户需求，及时了解市场需求的变动

趋势和方向。同时，不断致力于为客户提供涵盖售前、售中、售后各环节的全方位个性化、定制

化技术服务与解决方案，为全球市场份额拓展扩提供了坚实的市场基础。 

四）制造优势  
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作为领先的 LED 显示产品及解决方案供应商，公司在智造领域的自动化、规模化水平数年

来持续居于行业榜首。除了在深圳有自动化厂户外，在江西南昌我们已有三万平的 LED 显示屏应

用基地。公司生产管理体系自 2013 年起全面推行实施精益生产管理方式，启动对小间距产品进

行独立车间与专线生产的企业，在具备较高自动化生产水平的同时，通过自主创新工艺设计，确

保对小间距产品的高品质与可靠性能。 

3.3 经营计划或目标 

1、2017 年营销方面： LED 显示行业已进入高清时代，行业竞争逐渐进入品牌化运营时

代，公司将立足完善营销模式，强化市场策划的职能，专门针对产品、经销商和企业品牌进行全

方位的市场策划推广，将展会宣传、新产品发布会等全方位系统化的进行品牌宣传。扩充销售人

员，设立国内外重点区域的子公司，深挖细分市场，扩大国内外市场的份额，携手核心战略伙伴

同行，提升公司品牌形象共创佳绩，把握住新三板广阔的平台和契机。插上资本运作的翅膀后，

公司将围绕主营业务、参照 LED 显示屏行业的并购模式，积极进行收购兼并与对外扩充。2017

年除增设外地分公司，还将采用全新的销售模式，积极寻找国际市场合作伙伴，借助资本市场的

规则采用合伙人制，在短时间内打开国际市场的大门。 

2、产品研发方面：提升产品研发的投入，满足市场新产品开发速度和品质的要求，让研发

人员能专注产品的改良与开发，有效提升研发核心竞争力。继续销售公司优势产品，将重点研发

推出公司户内外小间距产品及系统解决方案、积极与产业链企业密切合作，及时掌握最新器件技

术，依据市场发展需求继续持续创新研发新产品，走在户外高清显示产品创新的前沿。 

3、公司根据发展战略，完善管理体系，加强集团法务、财务和战略管理，保证公司运营安

全有效的前提下，最大程度发挥子公司自主经营活力。 

在公司治理结构上，明晰董事会和经营层权责关系； 

在重大合同、资产管理、投资管理和战略管理上，明确和落实母子公司权责、董事会和经

理层权责分配； 

企业文化上，进一步增强公司凝聚力和竞争力。 

人才战略上，公司积极吸引子公司及社会优秀管理人才进入公司管理层，筹划股权激励计

划，让公司与为公司创造价值人才共同成长、共同分享，培养和打造符合公司未来发展需要的精

英团队，促进母子公司协同发展。 

4、公司为了顺应当前 LED 产业的发展需要，新设立深圳市亿屏互联文化传媒有限公司及江

西华夏光彩显示技术有限公司，进入广告传媒，租赁领域的业务，打造国内最大表贴 LED 产品生

产基地，从而实现公司的中长期发展战略及公司业务需要，提升公司综合实力与公司竞争力。 

注：上述经营计划并不构成对投资者的业绩承诺，在此提示投资者注意投资风险，并且应

当理解经营计划与业绩承诺之间的差异 

四、涉及财务报告的相关事项 

4.1 报告期内，公司无会计政策、会计估计变更事项。 

4.2 报告期内，公司无重大前期差错更正事项。 

4.3 公司与上年度财务报告相比，财务报表合并范围增加子公司江西华夏光彩显示技术有限公

司。 

4.4 本年度财务报告会计师事务所出具的审计意见为标准无保留 
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深圳市华夏光彩股份有限公司 

2017 年 4月 18 日 


