
公告编号：2017-025 

1 
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广州支点网络科技股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

一、重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于全

国股份转让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn 或 www.neeq.cc）的年度报告全文。 

1.2不存在董事、监事、高级管理人员对年度报告内容存在异议或无法保证其真实、准确、完

整。 

1.3公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 -对本公司本年度财务报告进行了审计，并且出具了标准无保留意见的审计报告，报告

号：京永审字(2017)第 146145号。 

1.5 公司联系方式 

董秘（信息披露事务负责人）:陈文 

电话:020-37202929 

电子信箱:chenw@zdnst.com  

办公地址:广州市天河区天源路 401号之三 E1栋 

二、主要财务数据和股东变化 

2.1 主要财务数据                单位:元 

 2016年 2015年 增减比例 

总资产 15,405,734.35 6,326,248.01 143.52% 

归属于挂牌公司股东的净资产 12,472,452.85 5,231,028.89 138.43% 

营业收入 20,394,934.53 5,877,090.67 247.02% 

归属于挂牌公司股东的净利润 682,277.46 441,009.49 54.71% 

归属于挂牌公司股东的扣除非经常性损益的净利润 -17,717.48 455,464.49 -103.89% 

经营活动产生的现金流量净额 -9,814,190.78 -2,882,067.14 - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司股东

的净利润计算） 
5.89% 36.93% - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌公司股东

的扣除非经常性损益后的净利润计算） 
-0.15% 38.55% - 

基本每股收益（元/股） 0.13 0.19 -31.58% 

稀释每股收益（元/股） 0.13 0.19 - 

归属于挂牌公司股东的每股净资产（元/股） 2.42 1.05 130.85% 
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2.2 股本结构表                   单位：股 

股份性质 
期初 期末 

数量 比例 数量 比例 

无限售条

件的股份 

无限售股份总数 0 0.00% 164,225 3.18% 

其中：控股股东、实际控制人 0 0.00% 0 0.00% 

董事、监事、高管 0 0.00% 0 0.00% 

      核心员工 0 0.00% 0 0.00% 

有限售条

件的股份 

有限售股份总数 5,000,000 100.00% 5,000,000 96.82% 

其中：控股股东、实际控制人 5,000,000 100.00% 5,000,000 96.82% 

      董事、监事、高管 0 0.00% 0 0.00% 

      核心员工 0 0.00% 0 0.00% 

总股本 5,000,000 - 5,164,225 - 

股东总数 3 

注：“核心员工”按《非上市公众公司监督管理办法》的有关规定界定；“董事、监事及高

级管理人员”包括挂牌公司的董事、监事和高级管理人员（身份同时为控股股东及实际控制人的

除外）。公司于 2016年 12 月 29日公告 2016年第一次股票发行方案，发行股份 50403股，于

2017年 4月 13在全国中小企业股份转让系统挂牌，并于限售解除后公开转让。截止本报告披露

之日，公司普通股总股本为 5,214,628股。 

2.3 前 10名股东持股情况表              单位：股 

序

号 

股东 

姓名 

股东 

性质 

期初 

持股数 

期内 

增减 

期末 

持股数 

期末持股

比例 

限售股份

数 

无限售股

份数 

质押或冻结

的股份数 

1 

宁波新聚

点投资控

股有限公

司 

境内非国

有法人 
4,654,000 0 4,654,000 90.12% 4,654,000 0 0 

2 苗青 
境内自然

人 
346,000 0 346,000 6.70% 346,000 0 0 

3 

广州春来

投资合伙

企业(有限

合伙) 

境内非国

有法人 
0 164,225 164,225 3.18% 0 164,225 0 

合计 5,000,000 164,225 5,164,225 100.00% 5,000,000 164,225 0 

注：“股东性质”包括国家、国有法人、境内非国有法人、境内自然人、境外法人、境外自

然人等。 

2.4 公司与控股股东、实际控制人之间的产权及控制关系的方框图。 
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三、管理层讨论与分析 

3.1 报告期内经营情况回顾 

报告期内，公司紧紧围绕年初制定的经营计划和经营目标，在公司高层的决策领导下，企业

规模继续扩大，不断加大产品研发投入和加快新市场的开拓，提升服务，同时注重培育公司新的

利润增长点，增强企业发展后劲，加大营销力度，为公司可持续发展夯实基础。 

1、 财务状况 

报告期末，公司资产总额 1,540.57万元，较期初 632.62万元增长 143.52 %；归属于挂牌

公司股东的净资产 1,247.25 万元，较期初 523.10万元增长 138.43%；归属于公司股东的每股净

资产 2.42 元，较上期 1.05 元增长比率 130.85%。资产和股东权益的增长基本为报告期初增资形

成。 

2、 经营成果 

报告期内公司实现营业收入 2,039.49万元，相较上期营业收入 587.71万元增长了

247.02%，但是研发支出比重加大、营销团队建设、营销推广、渠道拓展等各项成本费用均有大

幅度增加。报告期内利润总额 44.64万元，和上期营业利润 60.87万元相比，同比下降

26.67%。 

3、 现金流量 

报告期经营活动产生的现金流量净额为-981.42万元，鉴于现阶段以吸引、获取客户为首要

目标，故报告期内采取了较为宽松的信用政策，回款时间较长，同时支出方面本期付现的营业成

本及期间费用支出与业务规模同步增长，使得报告期经营活动的现金流较为紧张。 

4、研发投入 

公司把自有核心技术作为企业第一生产力，始终认为自主创新是保持企业稳定增长的根本途

径，是巩固竞争优势的有力保证。报告期内，公司继续加大人工智能、云计算、大数据分析和区

块链技术的研发投入以及研发人员的配置，报告期内共投入研发费用 927.57万元，占营业收入

比例 45.48%。 

5、 业务拓展 

业务拓展方面，报告期内公司加大品牌宣传力度，与拥有丰富媒体资源的企业合作，按照期

初制定的品牌推广计划严格执行，已卓有成效，品牌知名度和影响力有明显提升，用户数呈线性

增加。公司将加大业务拓展，增强品牌宣传力度，推进营销服务中心的建立，并同步加强对行业

版本的宣传，提高用户转化率和增长率。 



公告编号：2017-025 

4 

整体来看，公司运转良好，2016年因短期内团队的扩张、市场营销活动的频繁、产品研发

投入的加大增加了营业成本，但这种支出的增加是必要的，与公司的战略目标实施相匹配，前期

的投入将为公司下一阶段的快速发展奠定必要的基础。 

除此之外，公司也加快其他层面的制度性建设，强化各类风险管理，务求全面提升经营管理

与风险预防水平。报告期内，公司取得了一系列荣誉证书，其中包括国家级高新技术企业证书、

软件产品和软件企业证书等。 

3.2竞争优势分析 

公司在软件研发上采用先进的“平台+应用”软件架构和构件化开发模式，使产品具有良好

的实用性、兼容性、灵活性、可扩展性、开放性，并围绕深入把握客户需求与进一步提高开发效

率和开发质量不断研究探索新一代软件开发方法，经过多年的不懈努力，在软件的需求分析和行

业应用方面取得了重大突破，打造出具有国内领先水平的跨组织协同平台，使公司的产品在市场

上具有独特的竞争优势。同时，公司“聚事”智能产业链协同平台支持 PC端及移动客户端的使

用，具有适用性强、更新速度快及开发成本低等优点，有效增强了公司竞争力。较一般的企业信

息化管理软件定制企业而言，公司的基于互联网的跨组织协同平台产品更能满足终端用户的需

求，从而满足公司主要客户的需要。公司以终端用户为需求导向的开发模式，能有效保证公司的

竞争优势。 

1.  可持续发展的客户拓展模式优势  

公司产品--“聚事”智能产业链协同平台可嫁接于企业/组织自身生态进行繁衍传播，即在

提供跨越组织协同平台服务的同时能够让企业/组织产业链各主要参与方成为公司的客户。通过

此种路径，公司既可以通过自主创新和产品合作等方式，持续丰富增值服务产品线，以低成本进

行服务叠加，又可以不断积累客户资源，打造一个可长期持续高速成长的“价值收益共同体”，

保障公司的长期收入和盈利。 

2. 技术研发及创新优势 

公司自设立以来，一直专注于跨组织协同创新及企业信息化技术研究，已积累并形成良好的

人才及技术优势。截至 2016 年 12月 31日，公司研发团队共有员工 44人，且具有多年大型软件

项目开发和实施经验，具备大规模数据处理和运营能力。公司现已形成稳定的 SaaS 企业服务平

台——“聚事”智能产业链协同平台，以 SaaS＋交易的模式提供服务。通过社区贯穿四大板

块：管理板块：团队管理及授权、组织架构及流程管理模块；营销板块：活动管理、社区及公众

号管理模块；资源板块：人力资源（含供应商及客户管理）、场地管理、资金管理、物资管理模

块；交易板块：提供场地、物资、服务等企业服务交易内容。 

3. 先进的软件技术架构和开发方法 

公司在软件研发上采用先进的“平台+应用”软件架构和构件化开发模式，使产品具有良好

的实用性、兼容性、灵活性、可扩展性、开放性，并围绕深入把握客户需求与进一步提高开发效

率和开发质量不断研究探索新一代软件开发方法，经过多年的不懈努力，在软件的需求分析和行

业应用方面取得了重大突破，打造出具有国内领先水平的跨组织协同平台，使公司的产品在市场

上具有独特的竞争优势。同时，公司“聚事”智能产业链协同平台支持 PC端及移动客户端的使

用，具有适用性强、更新速度快及开发成本低等优点，有效增强了公司竞争力。 

3.3 经营计划或目标 

公司结合自身商业模式优势和市场营销方式，制定未来三年企业用户数线性增长、收入连

年翻番的发展目标，从四个方面制定计划并实施：提高产品用户体验和满足多行业垂直应用、持

续加大人工智能、大数据分析和区块链技术的研发投入、全面推进市场营销推广的力度和覆盖

面，结合公司资源获取更多项目的建设和实施。 






