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证券代码：836929        证券简称：兴邦车业        主办券商：华创证券 

 

河北兴邦车业股份有限公司 

2016 年年度报告摘要 

一、重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于全

国股份转让系统公司指定信息披露平台（www.neeq.com.cn 或 www.neeq.cc）的年度报告全文。 

1.2 不存在董事、监事、高级管理人员对年度报告内容存在异议或无法保证其真实、准确、完

整。 

1.3 公司全体董事出席了审议本次年度报告的董事会会议。 

1.4 北京兴华会计师事务所（特殊普通合伙）对我公司本年度财务报告进行了审计，并为我公

司出具了标准无保留意见的审计报告。 

1.5 公司联系方式 

董秘（信息披露事务负责人）:郎学通 

电话:0317-2969222 

电子信箱:307735457@qq.com  

办公地址:河北省任丘市长丰镇北张村 

二、主要财务数据和股东变化 

2.1 主要财务数据                单位:元 

 2016年 2015年 增减比例 

总资产 91,632,508.48 79,752,807.62 14.90% 

归属于挂牌公司股东的净资产 26,179,589.60 23,550,832.31 11.16% 

营业收入 165,961,433.50 89,320,578.13 85.80% 

归属于挂牌公司股东的净利润 2,781,609.30 514,670.87 440.46% 

归属于挂牌公司股东的扣除非经常性损益

的净利润 
1,771,881.05 519,204.43 241.27% 

经营活动产生的现金流量净额 14,601,053.16 -585,108.38 - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌

公司股东的净利润计算） 
11.19% 2.21% - 

加权平均净资产收益率（依据归属于挂牌

公司股东的扣除非经常性损益后的净利润

计算） 

7.13% 2.23% - 

基本每股收益（元/股） 0.14 0.03 366.67% 
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稀释每股收益（元/股） 0.14 0.03 - 

归属于挂牌公司股东的每股净资产（元/

股） 
1.31 1.18 11.02% 

 

2.2 股本结构表                   单位：股 

股份性质 
期初 期末 

数量 比例 数量 比例 

无限售

条件的

股份 

无限售股份总数 5,166,666 25.83% 5,166,666 25.83% 

其中：控股股东、实际控制人 5,166,666 25.83% 5,166,666 25.83% 

董事、监事、高管 4,500,000 22.50% 4,500,000 22.50% 

      核心员工 0 0.00% 0 0.00% 

有限售

条件的

股份 

有限售股份总数 14,833,334 74.17% 14,833,334 74.17% 

其中：控股股东、实际控制人 14,833,334 74.17% 14,833,334 74.17% 

      董事、监事、高管 13,500,000 67.50% 13,500,000 67.50% 

      核心员工 0 0.00% 0 0.00% 

总股本 20,000,000 - 20,000,000 - 

股东总数 2 

注：“核心员工”按《非上市公众公司监督管理办法》的有关规定界定；“董事、监事及高

级管理人员”包括挂牌公司的董事、监事和高级管理人员（身份同时为控股股东及实际控制人的

除外）。  

2.3 前 10 名股东持股情况表              单位：股 

序

号 

股东 

姓名 

股东 

性质 

期初 

持股数 

期内 

增减 

期末 

持股数 

期末持

股比例 
限售股份数 

无限售股

份数 

质押或冻结的

股份数 

1 赵建国 
境内自

然人 
18,000,000 0 18,000,000 90.00% 13,500,000 4,500,000 9，000，000 

2 张云霞 
境内自

然人 
2,000,000 0 2,000,000 10.00% 1,333,334 666,666 -  

合计 20,000,000 0 20,000,000 100.00% 14,833,334 5,166,666 9，000，000 

注：“股东性质”包括国家、国有法人、境内非国有法人、境内自然人、境外法人、境外自然人

等。 

2.4 公司与控股股东、实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 
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公司控股股东为赵建国，持有公司股份 1800 万股，持股比例 90%。实际控制人为赵建国、张云霞

夫妻二人，合计持有公司股份 2000 万股，持股比例 100%。 

 

三、管理层讨论与分析 

3.1 报告期内经营情况回顾 

报告期内，主要经营管理情况如下： 1、公司的财务状况：报告期内，公司实现营业收入

16,596.14 万元，较上年同期增长 7,664.09 万元，增长率为 86%。实现净利润 278.16 万元，较

上年同期增长 226.69 万元，增长率为 440.46%。 资产总值是 9,163.25 万元，较上年同期增长

1187.97 万元，增长率为 14.9%；总负责 6,545.29 万元，较上年同期增加 925.09 万元，增长比

例 16.46%，资产负债率 71.43%。净资产是 2,617.96 万元， 净资产增长 11.16%，加权平均净资

产收益率 11.19% 。 2、经营成果: 2016 年度 ，公司致力于产品的研发、设计，外观结构和制造

工艺几个方面，积极探索出口转型，力争抓住国家提出的“一带一路”发展战略的重大机遇，积

极对多个海外市场详尽调查分析，计划将公司产品出口至更多的亚非发展中国家，实现了销售收

入同比上年同期稳中有增。 

3.2 竞争优势分析 

（1）品牌优势 公司成立多年来坚持使用本公司自有品牌和商标，在主打的国际市场方面，与

印度十大企业之一的巴贾汽车以及日本涡潮电机分庭抗礼，展开激烈的竞争，并凭借过硬的质量

和创新的外观，为自有品牌“XBK”和“dudu”在国际上也赢得了良好的国际口碑。在国内同行业

对手还未涉足海外市场的时候，公司就已经开始了海外品牌建设策略，并依托于多年电动三轮车

设计研发销售经验，开发了多种适合海外市场的产品，组建了多支专业队伍，对海外市场当地销

售和售后团队提供关于电动三轮车整车及零配件等相关产品的各类培训，使自身的品牌形象在出

口目的地国家深入人心，建立了巨大的品牌优势。 （2）产品质量优势 为了保证产品质量，公司

与国内多家一线配件供应厂商签订了长期战略合作协议，在保证质量的前提下实现了全部零部件

的定制化；同时，公司采取小批量试验销售的策略，即向新拓展海外市场小批量出口产品，经过

1至 2年的试验改进后再大批量出口销售。公司采取此种方针正是为了力保产品适应当地气候环

境和文化氛围，在海外树立中国制造的良好口碑，牺牲眼前小利换取长远的成功。在产品的制作

工艺方面，本公司始终坚持精益求精的原则，力求把每一个细节都做到尽善尽美。在焊接，车辆

组装环节，公司紧抓产品质量，要求每个焊点、螺栓固定处都由有多年操作经验的技术人员进行
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操作，并由资深质检员完成质量监督，随机抽验整车成品质量，力保消费者购买到的产品没有质

量问题。 （3）长期客户优势 公司的定制化策略、品牌优势和质量优势，为公司在国际市场方面

带来了许多长期客户。公司极为重视出口目的地国家的宗教文化和信用体系，实行质量至上、言

出必行的策略。公司的这一策略使得自身在信仰信用重于一切的阿拉伯文化国家中赢得了客户的

尊重与信任，与客户建立起了长期合作、互惠互利的合作模式。同时，公司坚持“因你而变”的

生产理念，强调“从技术上满足你”。针对不同国家地区的消费者的不同需求，公司在电动车的

设计上增加了各类的附加功能，使之能够适应不同国家不同年龄阶段不同职业客户的使用需求，

加深了长期客户的客户粘性。 （4）经营策略优势 公司注重跟国际接轨，努力开拓国外市场，与

国外拥有成熟销售体系的当地经销商展开对接。近年来，公司包括赵建国、郎学通在内的管理层

和核心技术团队经常出国考察，学习国外先进的技术和管理销售理念用以提升自身的产品质量，

降低销售成本。同时，公司在各个国家与多名拥有多年海外经营销售经验的当地华人接触，通过

对方与产品销售目标国家当地的成熟销售体系取得联络，运用当地国民的人脉资源加速拓展当地

市场，经过多年的积累沉淀，已经取得了十分显著的效果。 （5）技术研发优势 公司目前设立了

研发部，由企业控股股东赵建国亲自带队成立了十余人的研发团队，主要负责新产品的研发和质

量控制。公司重视研发投入，与河北科技大学和河北工业大学保持长期合作，提高研发人员的技

术素养和理论功底，加上团队员工自身就已具备的较强的动手能力和丰富的实践经验，使得公司

能够一直保持业内领先的科研能力。公司对产品的研发主要分为两部分。第一部分是对原有电动

车的改进，改进周期较短，从发现原有车型存在的缺陷和不足，到反复优化试验从而改良成功，

周期在十几天至 1个月左右；第二部分是全新产品的研发，从最初设计、模具建立、各种检验到

产出样车，周期大约为一年至两年时间，研发周期较长。  

3.3 经营计划或目标 

2017 年，公司计划和目标：（1）以海外市场作为发展重心。公司力争抓住国家提出的“一

带一路”发展战略的重大机遇期，经过对多个海外市场的详尽调查、分析，制定出未来公司的主

要发展方向为拓展国际市场。（2）完成产品升级。经过 2年的实验研究，适合国外审美及使用习

惯的兴邦嘟嘟客车可以批量生产。（3）顺应资本市场潮流，逐步建成现代化国际企业 

四、涉及财务报告的相关事项 

4.1 本年度内公司未发生重大会计差错更正的事项。 

4.2 与上年度报告相比，公司财务报表合并范围未发生变化。 

4.3 北京兴华会计师事务所（特殊普通合伙）对公司出具了（2017）京会兴审第 53000001 号。 

 

 

河北兴邦车业股份有限公司 

2017 年 4月 27 日 


