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晋亿实业股份有限公司 

2016年度业绩说明会会议纪要 

 

本次会议由晋亿实业股份有限公司（以下简称“晋亿实业”或“公

司”）董事会秘书俞杰先生主持，公司总经理蔡晋彰先生、财务负责

人薛玲女士、独立董事孙玲玲女士等出席会议，与投资者进行了互动

交流。  

一、关于报告期公司总体经营情况  

报告期内，公司实现营业收入228,440万元，同比上升0.28%；利

润总额11,464万元；归属于上市公司股东的净利润7,119万元，实现

扭亏。与上一年度相比，公司生产经营体现出以下几个特点： 

1、2016年行业持续疲软，原辅材料的价格大幅波动，国内环保

要求提升等引发了整个行业的震荡。面对市场的冲击，公司管理层在

董事会领导下利用规模、品牌、资本、销售网络等优势,在2016年实

现扭亏为盈，在巩固紧固件和铁路扣件市场领先地位的同时，增加产

品打包一站式增值服务，大力开拓五金工具市场，目前我公司的手工

具已进入美国、德国、俄罗斯、泰国、马来西亚、印尼等国家；同时，

现阶段高铁扣件维修市场空间已经开启，我公司抓住机遇，在巩固新

增高铁线路产品供应的同时积极开拓高铁扣件的维修业务，积极参与

重载铁路建设。持续投入研发和技术改造，重点提高产品的自动化生

产和包装水平，不断推进公司品牌建设，提升晋亿紧固件品牌的市场

影响力。报告期内，国家要求持续推行“去产能、去库存、去杠杆、
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降成本、补短板”五大任务，我公司高度重视库存情况，在备好安全

库存的基础下，对呆滞库存加大推销力度，加快出货速度，避免了库

存堆积和成本增加。 

2、2016年公司主营业务收入214,928万元，其中：紧固件166,319

万元、精线43,870万元、自动仓储设备制造2,356万元、运输服务1

万元，五金工具2,382万元。按内外销分，内销收入180,840万元，外

销收入34,088万元。全年营业收入同比2015年上升0.28%。利润总额

11,464万元。 

3、报告期内公司遵循既定的发展战略与经营计划，充分发挥自

身优势，积极拓展业务市场，实现营业收入228,440亿元，达到2016

年度经营计划230,089万元的99.28%，基本完成经营目标。 

4、报告期，公司主营业务和核心竞争力虽然没有发生较大变化，

但公司采取各项积极有效的政策措施，尤其是借助公司技术中心和研

发中心的良好平台，继续全面推进新材料、新工艺、新技术的运用，

2016年公司在研发方面投入4,746万元，申请专利16项，参与制定与

修定行业标准10项,新产品创造销售业绩64,895万元。核心竞争力得

到了进一步加强，为公司后续发展奠定了较好的基础。 

二、关于公司2016年度利润分配预案的专项说明  

1、2016年度公司利润分配情况 

2017年 4 月 14日，公司召开第五届董事会第三次会议，审议通

过了《关于公司 2016 年度利润分配预案》。经天健会计师事务所（特

殊普通合伙）审计， 2016 年归属于上市公司股东的净利润
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71,190,454.59 元，母公司实现净利润 69,274,385.94 元，提取 10%

法定盈余公积金 6,927,438.59 元，当年可供股东分配的利润为

62,346,947.35 元，加上以前年度未分配利润 300,151,247.12 元，

累计可供股东分配的利润为 362,498,194.47 元。 

鉴于公司发展的需要,确保营运资金充足,同时降低财务成本,为

保证公司的稳定发展及股东的长远利益,公司拟定 2016 年度不进行

利润分配也不进行资本 公积转增股本，累计未分配利润

362,498,194.47元继续用于暂时补充流动资金并转入以后年度分配。 

2、关于本次利润分配预案，公司事前与各位董事特别是独立董

事进行了充分沟通，独立董事也对利润分配事项发表了独立意见，认

为：公司《2016 年度利润分配预案》是在充分考虑公司实际情况的

基础上做出的，符合公司和全体股东利益。符合中国证券监督管理委

员会和上海证券交易所有关现金分红的规定，符合《公司章程》的规

定。我们同意将该预案提交公司 2016 年度股东大会审议。公司董事

会审议上述议案的表决程序符合有关法律、法规、规范性文件和《晋

亿实业股份有限公司章程》的相关规定。同意公司董事会提出的利润

分配预案提交 2016 年度股东大会审议。与此同时，监事会对董事会

审议利润分配预案进行了监督。 

三、投资者重点关心的问题及答复  

1、盘元价格上涨，而公司产品毛利率反而增加？ 

2016年，钢材价格的大幅上涨，对公司来说确是一大利好，钢价

上升从而带动产品价格的上涨，公司库存量较大消耗原有的低价库
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存，毛利率也就上升。同时钢价的上涨在一定程度上也会刺激并提高

客户下单的数量。 

2、铁道扣件合同金额与往年比较情况？ 

公司铁扣合同每个项目的交货时间不一样，周期也不一样。公司

2016年业绩扭亏为盈，2017年第一季度业绩较往年更好，希望今年有

较好的发展。 

3、公司国内、国外销售情况怎么样？ 

国内销售业绩不断上升，国外销售持平。印度将是公司考虑的一

个目标方向。 

4、汽车紧固件市场开拓和销售情况以及整个行业状况？ 

公司控股子公司晋吉汽配的营业收入近年来每年增长 20%以上，

晋吉汽配的生产、管理、自动化将成为整个晋亿集团的一个样板和新

的利润增长点。客户主要有长城、奇瑞、吉利等。 

5、物流电商平台的建设运行情况？“晋亿购”未来发展设想如

何？ 

公司积极与目标市场当地有能力的供应商合作，寻找一个合理的

合作模式来提高公司物流的收入。“晋亿购”电商平台是公司发展的

优化和补充，作为一个桥梁连接于公司和客户端，优化我们的销售渠

道。公司主业是制造业，主要的销售模式是线下销售，相信这个短期

内不会有大的改变。 

6、公司未来投资规划？ 

公司将在包装自动化、设备自动化上面加大投入，节省人力成本，
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并积极改善工作环境。 

7、公司2017年财务压力怎么样？ 

公司财务状况跟往年差不多，没有太大压力。 

8、铁路扣件使用周期和维护的市场多大？ 

公司是铁扣市场的主要供应商，具体的更换周期无法确定。但前

期建设的铁路线路将陆续开始更换，我公司产品在铁路维护市场应该

有一个比较大的份额。 

 

晋亿实业股份有限公司  

二〇一七年四月二十八日  

 

 


