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广东潮宏基实业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2017-005 

投资者关系活

动类别 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
中广核：王芳、黄载祺 

时间 2017 年 5 月 8 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员 

董事会秘书：徐俊雄 

证券事务主管：江佳娜 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、公司定增募资 6 亿用于云平台项目，具体是怎么规

划的？ 

答：本次定增将投资用于公司“珠宝云平台创新营销项

目”，主要基于迎合当前年轻消费群体的消费习惯及对婚庆

珠宝的消费需求，利用数据分析、移动互联网等信息技术，

改造升级现有实体店柜，并通过移动设备和移动营销顾问延

伸销售服务，建立线下实体店与线上平台一体化发展的商业

模式，帮助客户随时随地进行产品浏览、咨询、在线预约、

购买以及个性化定制等活动。 

2、公司如何预测婚庆珠宝市场未来的发展前景？ 



答：目前我国年均有超过 1300 万对新人结婚，加上结

婚周年纪念日的首饰消费，婚庆类珠宝的购买比例不断攀

升，婚庆类珠宝消费市场稳定且规模庞大，二胎政策也将带

来未来的预期增长。且随着我国新婚消费水平的不断提高，

未来该品类将更趋时尚及个性化，大克重的钻石逐渐受到青

睐和追捧，产品单价逐步提高，时尚婚庆类首饰的市场前景

广阔。基于目前公司婚庆类产品的收入占比较低，前期在此

细分市场未投入足够的资源，因此本次定增募投项目的投建

将帮助公司建设个性化的时尚婚庆珠宝首饰 O2O 消费平

台，重构公司在婚庆类珠宝市场的竞争优势，完善公司的产

品供应链，为公司带来新的业务增长点。 

3、公司主营珠宝和箱包两大业务，目前具备怎样的资

源优势来支持现有业务及未来战略的发展？ 

答：公司一直采取差异化品牌经营策略，集团数百万的

高质量会员为公司的持续增长以及多品牌战略实施奠定了坚

实的客群基础。另一方面，公司旗下各品牌线下渠道在全国

以及亚太地区布局已超过 1000 个网点，包括百货、购物中

心、机场等优质渠道资源，且公司旗下各品牌在品牌管理、

市场推广、客户资源、培训导购等终端零售营运等方面也已

积累了丰富的管理经验，通过加强管理进行客户共享互通，

促进旗下各品牌间的协同发展。 

4、公司所处行业的成长性如何？ 

答：公司定位于中高端时尚消费品市场。随着中产阶级

的崛起以及消费结构升级的到来，人们在解决了温饱的基础

上开始关注健与美的时尚，更加注重个人体验和感受，追求

“美丽”、“健康”和“愉悦”，这种消费观念的升级、以及中产

消费群对品牌的注重和自身消费品味的彰显，带动了珠宝、

皮具、美容保健等中高端产品的消费。另一方面，随着女性



在经济收入和社会、家庭地位的提升，女性已经成为新时代

消费的主导性力量，“她经济”时代的旺盛消费需求与经济新

增长点的形成，为诸如珠宝、皮具、美容保健之类能为女性

带来美丽和提升品位的时尚消费品类带来了巨大的商机，中

高端消费品市场潜力巨大，预计未来 5 年行业增速将保持在

15%以上。 

5、公司今年在并购这块有何规划?目前是否有新的收

购对象? 

答：结合集团新五年战略规划，2017 年公司继续立足

时尚产业布局，围绕中产阶级女性客群，打造时尚生活生态

圈。以“产业+资本”双轮驱动，在现有业务合理增长的基础

上，围绕珠宝、皮具、美容三大板块做好完善和提升，强化

项目投后管理能力，推进现有业务与新业务在会员共享和转

化、渠道合作等方面的协同，并在此基础上继续寻找具有协

同效应的优质项目，关注新领域和新消费的战略投资机会，

持续向美丽经济产业领域布局。 

 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流

与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

附件清单 无 

日期 2017 年 5 月 8 日 

 


