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深圳市安奈儿股份有限公司 

股票交易异常波动公告 

 

本公司及全体董事会成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏。 
 
 

一、股票交易异常波动的情况介绍 

深圳市安奈儿股份有限公司（以下简称“公司”）（证券简称：安奈儿，

证券代码：002875）股票交易价格连续 3 个交易日（2017 年 6 月 7 日、2017 年

6 月 8 日，及 2017 年 6 月 9 日）收盘价格涨幅偏离值累积超过 20%，及连续 1

个交易日（2017 年 6 月 9 日）与前五个交易日（2017 年 6 月 2 日-2017 年 6 月

8 日）的日均换手率的比值超过 30 倍，且累计换手率超过 20％，根据《深圳证

券交易所交易规则》的规定，属于股票交易异常波动的情况。 

二、说明关注、核实情况 

针对公司股票交易异常波动，公司董事会对公司、控股股东及实际控制人

就相关事项进行了核实，现就有关情况说明如下： 

1、公司前期所披露的信息，不存在需要更正、补充之处； 

2、公司未发现近期公共传媒报道了可能或已经对公司股票交易价格产生较

大影响的未公开重大信息； 

3、公司已披露的经营情况、内外部经营环境未发生重大变化； 

4、公司、控股股东和实际控制人不存在关于公司的应披露而未披露的重大

事项，或处于筹划阶段的重大事项； 

5、控股股东、实际控制人在股票交易异常波动期间不存在买卖公司股票的

情形； 

6、公司不存在违反公平信息披露的情形。 

三、是否存在应披露而未披露信息的说明 



 

公司董事会确认，公司目前没有任何根据深交所《股票上市规则》等有关

规定应予以披露而未披露的事项或与该事项有关的筹划、商谈、意向、协议等；

董事会也未获悉公司有根据深交所《股票上市规则》等有关规定应予以披露而

未披露的、对公司股票及其衍生品种交易价格产生较大影响的信息；公司前期

披露的信息不存在需要更正、补充之处。 

四、上市公司认为必要的风险提示 

公司提醒投资者特别关注公司于 2017 年 6 月 1 日在指定信息披露媒体披

露的《深圳市安奈儿股份有限公司上市首日风险提示公告》（公告编号：2017-

001）中所列示的公司风险因素及公司首次公开发行股票招股说明书“第四节 

风险因素”等有关章节关于风险的提示，上述风险因素将直接或间接影响公司

的经营业绩。公司再次特别提醒投资者注意以下风险因素： 

（一）存货比重较大及其跌价的风险 

截至 2016 年 12 月 31 日，本公司合并口径的存货账面价值为 24,115.04 万

元，占资产总额的 38.98%，其中库存商品 18,088.24 万元，占存货账面价值的

75.01%。存货余额较大的主要原因是公司经营规模与直营渠道的持续扩大，带

动了铺货商品等存货规模的增加。根据企业会计准则，公司截至 2016 年 12 月

31 日计提存货跌价准备 2,945.52 万元，占存货余额的 10.88%。虽然公司一直加

强研发、采购和外包生产的计划性，并采取以销定产、市场促销等措施，使得

存货保持在合理水平，但若在以后的经营年度中，因市场环境发生变化或竞争

加剧导致存货跌价增加或存货变现困难，将对公司的经营业绩造成不利影响。 

（二）加盟业务风险 

公司主要采用直营与加盟相结合的销售模式。2014 年度、2015 年度和 2016

年度，主营业务收入中加盟模式的收入占比分别为 30.81%、24.75%和 20.66%。

加盟商模式有利于公司进行营销网络的快速扩张、节约资金投入、分担投资风

险，但如果公司的主要加盟商受区域市场竞争、自身经营管理等因素影响出现

业绩波动，将会对公司的经营业绩造成不利影响。 

虽然公司一直对加盟体系进行规范运作，注重对加盟商的管理和培训，提

高对加盟商的服务水平，但加盟店在人、财、物等方面仍独立于公司，在贯彻

与执行公司发展战略方面可能存在与公司不一致的情况。如加盟商未按照公司



 

统一标准进行运营，或者加盟商经营管理出现问题等，都将对公司在当地市场

的发展、经营业绩及公司品牌声誉构成不利影响。 

（三）电子商务冲击的风险 

电子商务能够打破时间和空间的界限，在销售空间与时间上进行拓展，给

消费者提供更便捷的交易、支付服务，带来全新的购物体验。近些年来，我国

网购消费随着互联网技术和物流业的快速发展迎来井喷式增长而得到广泛运用，

童装产品通过电子商务进行销售的模式也得到迅猛发展，并且由于其销售单价

相对较低，对实体童装店带来一定的冲击。传统百货商场的经营业绩有所放缓

甚至下滑，这对公司的商场联营店业绩将产生不利影响。 

公司已积极开展电子商务业务，通过电子商务销售产品，2014 年度、2015

年度和 2016 年度，公司电商渠道的销售收入占主营业务收入比例分别为

11.77%、16.82%和 24.32%。目前电商也正在往移动电商、O2O 等方面快速发展，

如果公司未来在电子商务业务方面没有有效的经营策略和措施，不能很好地迎

合电商的发展趋势，公司整体业绩将受到影响。 

（四）品牌、商标等被侵权与损害的风险 

公司产品属于生活消费品，品牌的知名度与美誉度是影响消费者购买产品

的重要因素。不同的童装品牌在一定程度上象征着不同的产品质量、设计风格

及生活方式，知名品牌更能获得消费者的欢迎。一些不法厂商或个人为获取高

额利益，可能会仿冒知名品牌进行非法生产和销售，影响被仿冒品牌的品牌形

象和企业利益。公司经过十余年的品牌运营，核心品牌“Annil 安奈儿”在国内

童装市场上具有一定的知名度和美誉度，容易受到仿冒。虽然公司已经并将持

续采取各种方式来保护公司既有的品牌、注册商标、店铺设计风格、产品陈列

技术等，但公司不能确保将来不会发生他人侵犯本公司权益的事件，一旦该等

侵权事件发生，或将导致公司的品牌形象及消费者对公司产品的消费信心下降，

从而对公司经营产生不利影响。 

（五）产品生产依赖外包的风险 

公司产品主要通过委托加工方式进行生产，并全面控制产品面料、设计、

品牌推广和终端销售等核心环节。虽然目前国内相关产品的生产加工企业资源

丰富，且公司对委外加工厂商形成了一套严格的甄别机制和程序，并建立了严



 

格的质量控制制度，但是公司产品的质量、生产时间、产量等仍受限于委外加

工厂商的生产能力、生产工艺、管理水平及质量控制等因素，若委外加工厂或

外包方履约不力（如产品质量不符合本公司指定条件、交货期延迟、装卸失职

导致货物丢失或损坏等）或因不可抗力而影响产品的交付，造成公司的应季商

品不能及时上架销售或在销量火爆的情况下不能及时增加商品的供应量，可能

给本公司带来一定的经营风险。 

此外，随着公司销售规模的扩大，公司需要培育或寻找更多符合本公司要

求或者规模更大的外包生产厂商，若届时本公司不能培育或找到合适的供应商

则将影响公司产品产量及交付的及时性，从而影响经营业绩。 

（六）产品质量的风险 

童装产品较成人服装更为重视产品的安全性、舒适性，如其中的婴幼儿产

品实行国家纺织产品基本安全技术规范 A 类标准。如特定童装品牌出现产品质

量问题，不仅面临有关主管部门行政处罚的风险，更将会对品牌声誉形成巨大

不利影响。公司始终重视产品品质，并将“不一样的舒适”作为核心品牌主题，

对面料的定织定染、成衣的委托加工等过程进行全程品控。但如果公司品质控

制的各环节出现系统性差错，未能有效检测出面辅料及外加工成衣的质量问题，

致使问题产品流入市场，必将会对公司品牌声誉、经营业绩产生重大不利影响。

如果公司的产品质量问题较为严重，对公司的品牌声誉形成了广泛且持续的重

大不利影响，或将导致公司销售收入及营业利润出现较大幅度的下降。 

（七）人工费用持续上涨的风险 

报告期内，公司持续拓展直营零售网络，直营业务收入与所聘用的销售员

工数量逐年增多，人工费用成为公司销售费用的主要组成部分。以 2016 年为例，

公司销售费用中的人工费用为 18,051.14 万元，占比达 48.38%。在社会人力成

本持续增长的背景下，若公司员工工作效率的提升未能超过人工费用的上涨，

则人工费用的上升将在一定程度上对公司的盈利情况产生不利影响。当公司营

业收入出现增长放缓的情况，人工费用所带动的期间费用上升或将导致公司业

绩出现同比下滑。此外，人工费用的上升也会一定程度上增加委外加工厂的加

工成本，使公司采购成本增加，进而影响公司的销售毛利率及盈利能力。 

（八）业绩季节性波动和天气变化风险 



 

从公司营业收入的产品结构来看，公司冬季童装在全年产品的销售收入中

占比较大，具有明显的季节性特征，主要原因系冬季产品的成本与单价普遍较

高，消费者的购买需求也主要为御寒保暖。鉴于此，如果我国或部分区域市场

的冬天气候与往常相比变暖，则会降低消费者购买冬季童装的现实需求，从而

不利于公司冬季产品的销售，进而影响公司的经营业绩。 

公司郑重提醒广大投资者：《证券时报》、《中国证券报》、《上海证券

报》、《证券日报》及巨潮资讯网（www.cninfo.com.cn）为公司指定的信息披

露媒体，公司所有信息均以在上述指定媒体刊登的信息为准。公司将严格按照

有关法律法规的规定和要求，认真履行信息披露义务，及时做好信息披露工作。 

敬请广大投资者注意投资风险，理性投资。 

特此公告。 

 

深圳市安奈儿股份有限公司 

董事会 

2017 年 6 月 12 日 




