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无锡和晶科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （江苏省上市公司协会组织“走进上市公司”活动） 

参与单位名称及

人员姓名 

一、现场参与的人员： 
单位名称 人员姓名 

1. 江苏省上市公司协会 旷野、徐柏杨 

2. 广发证券 杨艾莉、张阳 

3. 广发证券资产管理（广东）有限公司 胡泽 

4. 国联人寿保险股份有限公司 陶雯雯 

5. 毅达股权投资基金管理有限公司 荆彦婷 

6. 江苏金贸投资管理股份有限公司 王艳 

7. 江苏紫鑫投资管理有限公司 周鹏 

8. 江苏瑞华投资控股集团有限公司 刘晓山 

9. 南京双安资产管理有限公司 解亮、陈奕君 

10. 光大证券资产管理有限公司 陈飞 

二、通过“机会宝”线上参与的人员： 
单位名称 人员姓名 

1. 九州证券股份有限公司 张晶 
2. 国海证券股份有限公司 凌琳 
3. 上海昶享资产管理有限公司 韩义 
4. 深圳市汇尊投资有限公司 刘馨蔓 
5. 长城证券股份有限公司 林彦宏 
6. 机会宝机构 莫建芳 
7. 国信证券股份有限公司（机构） 唐旭霞 
8. 深圳市荣保泰资本管理有限公司 洪英豪 
9. 联讯证券股份有限公司（机构） 谢朝晖 
10. 新东方新材料股份有限公司 林强 
11. 新时代证券股份有限公司 李鹏 
12. 太平洋证券股份有限公司（机构） 王佳美 
13. 盈泰明道 刘涛 
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14. 中航信托股份有限公司 黎黛 
15. 深圳市荣保泰资本管理有限公司 张朴真 
16. 长城证券股份有限公司 周君峰 
17. 上海点宝资产管理有限公司 姜海波 
18. 南京康庄资产管理有限公司 裘伯元 
19. 律格资本 马正 
20. 深圳善行四海资产管理有限公司 祈正 
21. 方正证券股份有限公司（机构） 罗春平 
22. 中信建投证券股份有限公司 秦基栗 
23. 国海证券股份有限公司 朱珠 

时间 2017 年 8 月 29 日 

地点 无锡市新吴区汉江路 5 号公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

1. 董事长兼总经理 陈柏林 

2. 董事会秘书 陈瑶 

3. 财务总监 王大鹏 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 公司董事长陈柏林先生介绍公司的发展战略和并购逻辑，对现有四

大业务板块的发展思路做了详尽介绍，主要内容概述如下： 

公司原有的主营业务为白色家电智能控制器制造与服务提供商，随

着信息时代的发展，公司积极应对市场变化带来的机遇，在原有家电智

能控制器的基础上积极拓展在“智慧生活”领域的发展。 

白色家电智能控制器是家电的核心，而家电是家居的重要组成部

分，家居则是楼宇的重要组成部分，楼宇又是社区的重要组成部分，最

后社区是城市的重要组成部分。基于“家居-楼宇-社区-城市”的递进式

业务链，公司聚焦于社区级别的建设，发挥资本平台的优势，通过并购、

投资的方式，先后收购了江苏中科新瑞科技股份有限公司（“中科新

瑞”）、上海澳润信息科技有限公司（“澳润科技”），并持续投资北京环

宇万维科技有限公司（“环宇万维”），逐步形成现有四个业务板块，通

过各板块的联动发展，构建“硬件+平台+内容+应用”的智慧生活平台，

整合智慧社区产业链上下游。 

 

 提问交流 
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问题：请问和晶互动数据如何看待“三网融合”主题下的发展机遇

和挑战？ 

回答：和晶互动数据业务板块的实施主体为澳润科技，澳润科技是

是广电 HFC 网络系列产品和整体解决方案提供商，随着“三网融合”

开展，致力于“广电互联网+”以及广电运营合作业务。 

广播电视网络作为国家信息基础设施的重要组成部分，具有向公众

宣导政策、传播信息和引导舆论的作用，又是社会文化的主要传播媒介，

与人们生活密切相关。2001 年，国家通过十五计划纲要提出“促进电信、

电视、互联网三网融合”；随着双向化改造、数字化的深入推进，广电

网络运营商正积极进行战略转移，以寻找新的业务增长点，推动用户从

“看电视”向“用电视”转变，为用户提供多种增值服务业务，比如在线教

育、在线游戏、社区服务等增值服务。 

智能机顶盒是增值服务的重要物理载体，目前市场的存量使用机顶

盒中，多数仍为传统的 DVB 盒子，在功能性上无法满足用户在互联网

时代下“用电视”的需求。为此，广电运营商正积极推进传统电视机顶

盒升级换代，积极推广 DVB＋OTT 家庭智能终端，与此同时增值业务

也将迎来巨大的发展契机。 

澳润科技已与甘肃、陕西、江西、山西等合作运营商深入展开资本、

技术、产品等全方位合作与运营，其与陕西广电、山西广电关于智能终

端已达成战略合作，在相应合作区域内的智能终端投放工作目前也正在

有条不紊地开展中。除此以外，澳润科技紧抓智慧家庭入口，大力发展

新媒体、游戏、智慧城市等业务，在家庭养老、智能机器人、视频通话、

在线教育等方面进行部署，积极展开“DVB+OTT”业务投资合作，推广

互联网教育、视频内容、应用服务等增值业务，已在山西广电、陕西广

电和江西广电完成了游戏平台的部署。 

 

问题：和晶互联网教育板块的“智慧树”与阿里云、蚂蚁金服等企

业签订了战略合作，请介绍相关合作以及“智慧树”在商业转化方面的

相关情况？ 
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回答：目前，幼教领域的家园共育平台的行业格局已确立，经过了

“跑马圈地”的发展阶段后，各平台的主要经营方向已由抢占市场份额

阶段转向探索并优化平台商业模式的阶段。环宇万维旗下的“智慧树”

目前服务的幼儿园达 12 万家，用户 2,600 万人，月活用户 800 万人，具

备绝对的行业规模优势。家园共育平台上半场的分散、竞争和厮杀的阶

段结束后，下半场的业务形态需要从“竞争”走向“竞合”，“智慧树”

作为行业领跑者，积极参与幼教行业的生态建设，充分发挥自身优势在

幼教行业的垂直领域进行深耕，并注重与其他优势资源的协同发展，全

面提升平台价值，更好地为用户提供服务。 

“智慧树”作为家园共育平台连接园所与家长的同时，也在打造一

个基于数据的开放平台，可以为内容提供商、硬件供应商服务，也可以

为教育部、卫计委、疾病预防控制中心等服务，围绕幼教及其延伸场景，

与多个领域的优势资源形成协同发展，有利于资源的使用效果最大化，

最终能够更好地为用户提供真正有价值的服务，所以“智慧树”与阿里

云、蚂蚁金服等优秀企业达成战略合作的出发点和落脚点也都在于此。

下阶段，“智慧树”会继续专注于平台的价值提供，通过内在价值的提

升带动平台的商业发展。 

 

问题：家电控制器业务是公司的“起家业务”，请问该部分业务的

经营情况以及公司对于该业务的未来定位？ 

回答：和晶的电子制造业务原来定位于面向白色家电的智能控制

器，经过公司整体的战略调整，新的定位是作为智能硬件的制造基地，

为公司整体战略的实施提供支持。 

在原有家电业务方面，我们逐步优化客户结构、产品结构，导入对

产品有更高要求的客户，比如西门子、GE 等；另外，前几年储备的变

频智能控制器增长很快，有利于家电业务的毛利率提升。 

在非家电领域，公司上年度与 EFORE OYJ 签署了《供应主协议》，

由公司向其供应的工业电子智能控制器产品，目前合同的履行情况良

好。本次合作对于公司在非家电领域的业务拓展具有重要意义，公司会



                                 无锡和晶科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

在此基础上继续推进，依靠已有的管理和规模能力，并发挥产业投资平

台的优势资源，组建专项团队积极拓展下游客户，在通讯 IT 行业、汽

车电子、航空电子、医疗电子等方面进行积极布局，推动和晶智造业务

板块向工业智能控制器领域的延展。 

附件清单（如有） 无 

日期 2017 年 8 月 31 日 

 


