
宝鸡华誉物流股份有限公司、中泰证券股份有限公司

关于《宝鸡华誉物流股份有限公司 

挂牌申请文件的第三次反馈意见》的回复 

 

 

全国中小企业股份转让系统有限责任公司： 

贵司审查反馈意见已收悉，感谢贵公司对宝鸡华誉物流股份有限公司申请全

国中小企业股份转让系统挂牌申请文件的审核。宝鸡华誉物流股份有限公司（以

下简称“公司”或“华誉物流”或“股份公司”）、中泰证券股份有限公司（以下简称“主

办券商”）项目人员对贵公司提出的反馈意见进行了认真讨论与核查，并逐项落

实后进行了书面说明，涉及需要相关中介机构核查及发表意见的部分，已由中介

机构分别出具了核查意见。涉及对《宝鸡华誉物流股份有限公司公开转让说明书》

（以下简称“《公开转让说明书》”）进行修改或补充披露的部分，已按照《关于

宝鸡华誉物流股份有限公司挂牌申请文件的反馈意见》（以下简称“反馈意见”）

的要求对《公开转让说明书》进行了修改和补充，并已在《公开转让说明书》中

以楷体加粗标明。 

本回复中的字体代表以下含义： 

 黑体（不加粗）： 反馈意见所列问题 

 宋体（不加粗）： 对反馈意见所列问题的回复 

 楷体（加粗）： 对公开转让说明书（申报稿）的修改或补充披露部分 

现就《反馈意见》中提及的问题逐项说明如下： 

 

 

 



一、重点问题 

请公司详细说明业务范围是为一个园区服务，还是多个园区，是否有可复制

性，分析公司业务市场空间并做补充披露。请券商补充论述推荐理由，以及公司

是否具有持续经营能力并发表明确意见。 

回复： 

1.请公司详细说明业务范围是为一个园区服务，还是多个园区，是否有可复

制性，分析公司业务市场空间并做补充披露。 

(1)服务的园区数量 

公司物流园区业务内容为：物流信息交易、智能停车、住宿、租赁以及其他

物流辅助配套服务，当前这些业务服务范围为一个园区——宝鸡华誉物流园区,

公司正在与西安、兰州、银川的一些大型物流企业和政府部门商谈，建立更多的

物流园区。 

(2)商业模式的可复制性 

公司今后拟与其他地区物流公司合作，建立园区，复制宝鸡华誉物流园区的

商业模式，公司的商业模式具备可复制性。具体体现在以下几个方面： 

1）公司的服务内容具有核心竞争力和可复制性。 

公司从事物流信息交易、智能停车、住宿、租赁以及其他物流辅助配套服务

业务近 10 年，这些业务协同和支持，综合成本低于仅从事单项业务的公司成本，

形成了核心竞争力，这些业务可以同样输出到其他园区，向这些园区输出管理。 

2）员工队伍的可复制性。 

公司已经培养了一批优秀的管理人才，并有计划的培养了第二管理梯队，新

的物流园区可以通过派驻管理人员，招聘当地职工，培养和对接各层次职工，通

过人才吸纳、人才培训、人才安置服务体系的构建，复制公司的员工体系。 

3）品牌复制和推广。 

华誉物流形成了自有品牌，处于中国中西部交通要道的汇集处，在陕甘宁地

区的物流行业具有很大的影响力，在新的物流园区内推广和使用华誉物流品牌，

通过多种媒体形式、营销活动，面向物流企业、人才、行业组织，系统化的构建

知名度和影响力，华誉物流品牌提升新物流园区的知名度，引进更多商户；新物

流园区承载和扩大华誉物流的品牌影响力，形成良性循环。 



4）复制商业模式不受公司自有资金的限制。 

新的物流园区，通过与当地大型物流企业（以下简称“当地企业”）合作。

在园区实体建立方面，除必要的注册资本以外，其他资金由当地企业通过运作筹

集资金，建立资金回笼机制，边建设边运营。 

综上四个方面，公司能够将宝鸡华誉物流园区的运营模式快速复制到未来业

务拓展的新物流园区中。 

 (3)市场空间 

1）当前，公司的市场潜力。 

公司具备区位交通优势和资源整合能力两大优势，公司对园区现有的服务

设施已经进行升级改造，这将拓展服务范围，提升服务水平。公司的主营业务

收入提升主要来自于以下几个方面： 

①物流信息交易收入：公司对信息平台进行智能化升级改造，在信息交易

服务厅中配备 248 个卡座式的交易席位，配置信息显示屏，设置信息查询机，

办理信息交易卡等，通过这种开放、自助、交互的信息交易模式，实现车货高

效对接、节省时间、降低费用。改造后的信息交易大厅收入项目主要有交易席

位收入、信息查询收入、进门刷卡收入、成交打单收入、信息交易卡办卡收入，

预计这些项目年增加收入约 824 万元收入（交易席位收入 248 个、年收入 10000

元/个；信息查询收入 500 人次/天、5元/次;进门刷卡收入 500 人次/天、5元/

次;成交打单收入 400 单/天、 15元/次;进门办卡收入 100 人次/天，每张卡 50

元）。 

②智能停车收入：作为全国中西部交通运输枢纽城市之一，宝鸡日交通圈

半径达 1,000 多公里，为“一带”的节点城市，区位优势非常明显，到 2020 年

陕西省公路网规模将突破 18 万公里。宝汉、连霍、宝平高速宝鸡的日载货车流

量将达 150,000 辆，预计这些车辆中将有 8%的车辆（12000 辆/天）会在宝鸡停

靠，停靠宝鸡的 5%的车辆（600 辆/天）到华誉物流园区停车中转休息或配载货

物，这将给停车场年增加停放车辆年收入约增加 648 万元（停车费按 30 元/天、

600 辆/天计算）。 

同时，公司对停车场进行智能化改造，对相应软硬件进行升级，实行自助

刷卡出入，提高车辆进场速度、提升服务水平，也会吸引更多车辆进入停放，

同时增加停车费。 



③住宿收入：公司对招待所客房进行全面、整体升级大改造，对相应的设

备、设施进行更新换代。对房间环境进行装饰装修，提高房间设施档次，提升

增值空间。住宿床位约 300 张，预计收入 364.5 万元（按日入住率 75%计算，每

张床位收费 45 元/天计算）。 

④租赁收入：新常态的经济发展形式下，物流业在运输货物类别上也有了

新的变化，生产资料相应下降，生活资料物品增加，再加上居民购物习惯由实

体店到网购的转变，零担快运、城市配送业务迅速发展，许多从事零担快运、

城市配送业务的物流公司纷纷在地级城市扩张布点，建设货物集散转运中心、

城市配送中心。针对这一变化，公司抓住零担快运配送市场扩展这一发展机遇，

在园区内提供仓储服务，每年可增加租赁收入 300 万元。（50间库房，每间 250

平米，每月每平米单价 20 元，每月租赁收入为 250,000 元，租赁收入 250,000

元/月）。 

综上所述，通过对华誉物流园区服务功能的完善和开发，公司业务市场空

间较大，年营业收入可增加约 2,136.50 万元左右。 

2）未来，通过互联网和兴建新的物流园区提升收入。 

①公司正在开发手机 APP 为核心的智慧物流信息平台，线下以“华誉物流

园”为核心的实体平台，线上、线下融合互动的经营发展模式。华誉物流手机

APP 是基于移动互联网技术，开发的手机配货平台，用于公路货运行业，为车找

货、为货找车，可以实时发布车源、货源信息，快速高效的实现车货对接，提

高车辆配载效率、降低空返空载率，提高物流业整体运行效率，公司将把华誉

物流手机 APP 这一配货软件推向全国。 

平台开发完毕后，在办理必要的资质和许可后，将投入使用，根据公司初

步测算，通过手机 APP 能在未来的 2年内将物流信息收入提升 30%以上。 

②进行商业模式的复制。 

公司利用多年来探索形成的商业运作模式，多年来锻炼而成具有实操性的

员工团队，以及公司经营运作的核心竞争力，实施走出去战略，在国内一些城

市进行智慧物流信息平台的复制和布点，公司将计划首先在西北地区进行模式

复制，在西安、兰州、银川等省会城市进行，以获得更快的发展速度、更持续

的增长力，更强的盈利能力。 



（4）已在公开转让说明书“第二节、六、公司所处行业概况、市场规模及

行业基本风险特征”中披露。 

2.请券商补充论述推荐理由，以及公司是否具有持续经营能力并发表明确意

见。 

(1) 持续经营能力 

①公司的经营记录持续、完整、真实、可靠。2015 年 1-10 月、2014 年、2013

年，公司经审计的营业收入分别为 7,701,799.91 元、 12,055,544.49 元、

12,006,650.26 元，主营业务收入占营业收入的比重分别为 100.00%、100.00%、

100.00%，公司的主营业务明确。 

②客户优势。2015 年 1-10 月、2014 年度和 2013 年度，公司前五名客户合

计销售金额占当期销售额的比例分别为 10.73%、6.55%、6.50%。报告期内不存

在对单个客户的销售金额占营业收入的比例超过 50%的情况，不构成对单一客户

的依赖。公司客户优势明显，公司从事物流信息交易、智能停车、住宿、租赁以

及其他物流辅助配套服务业务近 10 年，积累了丰富的客户资源，园区内已有近

200 家来自省内外的专业第三方物流企业及快递企业进驻开展业务，日承运货运

量达到了 6,500 吨，日承运货物价值达到了 5,500 万元，物流园区配备 1,000 多

个车位的停车场，整合社会闲散车源 55,000 多辆。  

③公司占据地理位置优势。公司所在地宝鸡是陕甘川宁四省区毗邻之地，是

中原通往西北、西南的交通枢纽，形成东连西安，西达兰州，北至银川、南接成

都的四条干线，陇海、宝成、宝中铁路及川陕公路、310 国道、宝平高速、连霍

高速、宝汉高速以及西宝南线和北线公路覆盖全境，形成铁路、公路双十字对外

交通框架，日交通圈半径达 1,000 多公里，为“一带”的节点城市，区位优势非常

明显，具有物流业发展的良好基础。宝鸡又是我国西部重要的老工业基地和物资

集散地，急需加快发展现代物流业。近年来宝鸡经济持续快速发展、尤其是工业

强市建设步伐的加快，为宝鸡现代物流业的快速发展提供了广阔的空间。 

④公司拥有资源聚合优势。公司通过智慧物流货运平台将园区经营多年的物

流资源与自身平台资源整合起来，充分利用自身物流服务平台的信息优势和管理

优势，使物流信息在物流各个环节可以畅通互递，提高物流资源使用效率，降低



物流行业因供应链上下游信息不对称等问题造成的运输资源等待、空驶、线路不

合理以及仓储管理混乱等可避免成本，实现公司自有资源的聚集效应。同时，公

司通过物流管理平台的聚集效应可进一步丰富公司物流服务方式，提高资源利用

效率，吸引和培养稳定的客户群，凝聚大量的社会物流资源，提升公司园区和各

平台的凝聚力，扩大公司业务规模。 

综上，主办券商认为，公司的主营业务突出，具有可持续经营能力。 

（2）推荐理由 

1）经验优势。公司从事物流信息交易、智能停车、住宿、租赁以及其他物

流辅助配套服务业务近 10 年，这些业务协同和支持，综合成本低于仅从事单项

业务的公司成本，同时，公司已经培养了一批优秀的管理人才，管理层团队较为

稳定，董事会成员在行业内具有多年的物流业务经验，能够制定与公司未来经营

发展相吻合的发展战略，积极开拓多元化的物流业务。  

2）平台开发。公司正在开发手机 APP 为核心的智慧物流信息平台，线下以

“华誉物流园”为核心的实体平台，线上、线下融合互动的经营发展模式。华誉

物流手机 APP是基于移动互联网技术，开发的手机配货平台，用于公路货运行业，

为车找货、为货找车，可以实时发布车源、货源信息，快速高效的实现车货对接，

提高车辆配载效率、降低空返空载率，提高物流业整体运行效率，公司将把华誉

物流手机 APP这一配货软件推向全国。平台开发完毕后，在办理必要的资质和许

可后，将投入使用，通过手机 APP平台的使用进一步提升物流信息收入。 

3）商业模式的复制。手机 APP 为核心的智慧物流信息平台投入使用后，公

司利用多年来探索形成的商业运作模式，多年来锻炼而成具有实操性的员工团

队，以及公司经营运作的核心竞争力（智慧物流信息服务平台、华誉物流手机

APP），实施走出去战略，在国内一些城市进行智慧物流信息平台的复制和布点，

公司将计划首先在西北地区进行模式复制，在西安、兰州、银川等省会城市进行，

以获得更快的发展速度、更持续的增长力，更强的盈利能力。 

综上，主办券商基于公司未来的成长性，推荐华誉物流进入全国中小企业股

份转让系统挂牌。 

除上述问题外，请公司、主办券商、律师、会计师对照《全国中小企业股份

转让系统挂牌条件适用基本标准指引（试行）》及《公开转让说明书内容与格式

指引》补充说明是否存在涉及挂牌条件、信息披露以及影响投资者判断决策的其



他重要事项。 

回复： 

2016 年 4月 9日，公司召开 2016年第六次临时股东大会，审议通过了《关

于变更公司经营范围的议案》，公司决定经营范围变更为：“物流信息交易服务；

车货对接配载服务；零担专线服务；仓储服务（危险化学品除外）；甩挂运输服

务；城市配送服务；运输车辆监控及卫星定位可视化服务；停车；住宿；房屋租

赁；设计、制作、代理、发布广告；日用百货零售、批发。（依法须经批准的项

目，经相关部门批准后方可开展经营活动）”（以公司登记机关核准登记的经营范

围为准）。公司已经完成了经营范围的工商变更登记手续，宝鸡市工商行政管理

局于 2016 年 5月 23日为公司换发了新的营业执照。 

 

 



（本页无正文，为中泰证券股份有限公司关于《宝鸡华誉物流股份有限公

司、中泰证券股份有限公司关于<宝鸡华誉物流股份有限公司挂牌申请文件的反
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