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关于成都翰林文化股份有限公司 

挂牌申请文件的第五次反馈意见回复 

 

全国中小企业股份转让系统有限责任公司： 

根据贵公司《关于成都翰林文化股份有限公司挂牌申请文件的第

五次反馈意见》的内容要求，华西证券股份有限公司作为主办券商组

织拟挂牌公司、会计师事务所、律师事务所对反馈意见提出的问题进

行了认真核查和进一步调查，逐条落实。现将反馈意见的落实情况逐

条报告如下： 

（如无特别说明，本回复中的简称与公开转让说明书中的简称与

词语释义相同。） 

 

 

 

 

 

 

 



1、关于持续经营能力核查，第四次反馈回复未按照要求作

答。请公司、主办券商及会计师按照要求落实第四次反馈意见。 

回复：（1）主办券商结合公司商业模式创新性、风险管理、

主要客户及供应商情况、期后合同签订以及盈利情况等方面评估

了公司在可预见的未来的持续经营能力，论证过程如下： 

①关于商业模式创新性：公司目前以金丝楠木为原料，生产、

销售新中式、明清古典等雕刻工艺品，大力发展文化产业。未来几年，

公司将在全国发展经销商，并在全国 5A 级景区成立多家展厅。通过

参加全国性大型文化展销，提高公司知名度,加大生产规模，提高产

量。成立研发部，加大研发力度。完善网络营销模式，加大网络营销

投入，利用网络资源实现线上线下一体销售，在保证持续经营的同时

扩大品牌影响力和销量。目前,公司正在筹备室内设计资源，未来将

打造围绕居家、商业为主的整合式产销模式，提高公司的市场占有率。

通过整体定制的形式增加公司的竞争力和利润空间。同时通过参与、

开展各等级规模的展会来达到吸引客户流量，实现扩大规模的效果。

未来公司还将采用“互联网+”的思维，将展厅从实体转移到网络，

通过利用手机软件、社交平台达到促进品牌推动，促成消费者消费的

模式。公司目前正在筹备各大网络销售平台的建立如天猫、京东等。

通过拓展销售渠道的方式扩大销售规模，实现利润增长。 

②关于风险管理：公司注重加强员工的日常管理，定期组织

员工进行内部的交流和培训学习，提高人员使用效率和内部管理

水平。为避免公司规模不断扩大带来的管理问题，股份公司成立



后，公司不断制定和完善内部管理制定，要求各级人员熟悉各自

岗位流程和相应责任，按照标准化的企业管理模式进行内部管理。

通过上述制度的执行，公司的内部管理水平得到了较大的提高，

同时产品质量有了很好的保障。 

随着公司整体销售业绩稳步向上，公司对产品质量的把控也

建立了高标准、严要求的体系，在生产过程中需要进行多次抽验，

在生产开始之前，要求生产人员逐个检查原材料的木材烘干度和

稳定性，保障产品在生产过程中严格符合制作标准及要求，在每

个工段、工序完成后进行抽样检验，并在成品后进行逐件检查，

由库管最终完成质量考核，交货并开展销售。 

③关于主要客户及供应商情况：公司客户大部分系个人客户，

报告期内前 5 大客户占比未超过 25%，不存在重大客户依赖，随着公

司品牌影响力的增强和对产品营销进一步推广，将带来更多的新增客

户，同时凭借产品质量的良好口碑，通过老客户之间的相互引荐和老

客户的二次购买也为公司带来了更多客户。公司采购的原材料主要为

金丝楠木、瘿木板、土漆等。这些产品在市场上有较多的供应商，随

着公司业务的不断扩大和发展，目前公司已和多家原材料供应商签订

了长期合作意向合同。目前原材料在市场供应充足、公司存货周转情

况良好，公司在生产流程中也按照购买一批、储存烘干一批、使用一

批的三步走策略，保障了原材料的充分供应，在未来的采购业务过程

中不存在因供应商等问题而造成原材料短缺的情况，也不存在重大供

应商依赖。 



④关于期后合同签订以及盈利情况：由于公司销售模式决定

了公司基本不存在重大销售订单合同，主办券商主要核查了报告

期后销售收入和盈利情况，经过核查报告期后 2017 年 1-4 月公司

已签订销售订单 290 份,实现销售 2,108,606.48 元，实现盈利

368,688.00 元。同期 2015 年 1-4 月销售收入 621,524.28 元，2016 年

1-4 月销售收入 1,982,220.39 元。通过比较分析，公司期后 2017 年 1-4

月销售收入均高于同期收入水平。根据公司以前年度销售经验，下半

年销售情况好于上半年，因此报告期后公司业绩较前两年又有一定提

高，具备持续发展的能力。 

综上所述，主办券商认为，公司未来有丰富的商业创新模式、

建立了相对完善的风险管理制度、销售和采购模式相对完善，不

存在重大客户和供应商的依赖、期后销售收入高于同期水平，盈

利能力稳步提升，公司具备持续经营能力。  

（2）根据《全国中小企业股份转让系统挂牌条件适用基本标

准指引（试行）》和全国中小企业股份转让系统挂牌业务问答—关于

挂牌条件适用若干问题的解答（一）中关于持续经营能力的问题，主

办券商核查情况如下： 

①公司业务在报告期内均具有持续的营运记录，且相关营运记录

系和公司主营业务相关，营运记录包括了现金流量、营业收入、交易

客户等。 

②公司已经按照《企业会计准则》的规定编制并披露报告期内的

财务报表，公司不存在《中国注册会计师审计准则第 1324 号——持

续经营》中列举的影响其持续经营能力的相关事项，申报材料中的审



计报告已经由具有证券期货相关业务资格的立信会计师事务所（特殊

普通合伙）出具了编号为信会师报字[2017]第 ZD50004 号标准无保

留意见的审计报告。 

③公司主营业务系设计、生产、销售明清古典、新中式等木质雕

刻工艺品和相关摆件。公司属于工艺美术品制造行业，定位于传承文

化，近几年文化产业得到了国家政策的大力支持，不属于国家限制性

行业。报告期内公司 2015年度和 2016年度净利润分别为 1,515,634.24

元、444,810.08 元。故公司不存在报告期连续亏损且业务发展受产业

政策限制的情形。 

④截止到报告期末，公司净资产为 9,655,772.06 元，不存在净资

产为负数的情形。 

⑤公司不存在其他可能导致对持续经营能力产生重大影响的事

项或情况。主要表现为：公司无违反有关法律法规或政策的事项；未

发生过异常原因导致停工、停产的情况；有关法律法规或政策的变化

对公司的经营无重大不利影响；不存在经营期限即将到期且无意继续

经营的情况（公司厂房及办公楼的租赁期为 5 年）；不存在投资者未

履行协议、合同、章程规定的义务，并有可能造成重大不利影响；没

有发生因自然灾害、战争等不可抗力因素遭受严重损失的情况。 

综上所述，主办券商认为，公司满足《全国中小企业股份转让系

统挂牌条件适用基本标准指引（试行）》中关于持续经营能力的要求。 

2、关于业绩增长及收入真实性核查。报告期内，公司营业

收入大幅波动，最近一年，公司营业收入大幅增加。（1）请公司

补充披露具体原因及其合理性，是否属于行业特点，如何应对波

动较大的风险，具体措施及其有效性；请公司补充披露净利润下



滑的原因及合理性。（2）请主办券商及会计师结合产能利用率、

投入产出比、人员情况等补充核查公司报告期内收入的完整性，

并说明采取了哪些尽调措施确认收入的真实性及完整性，并发表

专业意见。 

回复：（1）请公司补充披露具体原因及其合理性，是否属于

行业特点，如何应对波动较大的风险，具体措施及其有效性；请

公司补充披露净利润下滑的原因及合理性。 

公司 2015年度和 2016年度营业收入分别为 5,189,562.34元、

11,172,300.31 元。公司成立于 2013 年，从 2014 年实现销售以来，

公司定位于传承传统艺术，凭借对每一件产品的精细要求，赢得

了客户的好评和市场的认可，公司销售规模也呈现快速增长，不

属于行业特点。报告期内业绩大幅增加主要体现在如下几方面： 

①报告期内公司厂房面积增加。公司成立时租赁厂房面积为

1298 平方米，随着公司订单不断增加，原有生产场地不能满足

生产要求，故 2016 年公司为扩大生产经营规模整体搬迁至郫县

工业现代工业港，新厂房面积为 3,185.44 平方米，厂房面积增加

了 1,887.44 平方米。公司的产能得到了较大提高。 

②报告期内公司生产和销售人员增加。为满足订单的不断增

加和经营所需，公司从 2016 年开始招聘了多名销售和生产人员，

2015 年末、2016 年末公司生产和销售人员分别为 32 人、44 人，

生产和销售人员逐年增加。 



③公司为满足供不应求的市场需求，提高生产产能，在 2015

年 12 月新购进了一批机器设备，如冷压机、吊镂机、燃柴烘料

房、电烘料房等设备，机器设备相比同期增加了 56.94%。 

④公司在 2015 年新增了八益展厅，2016 年新增了都江堰展

厅，展厅的扩张为公司直接带来了实体门店销售收入的增加。公

司在 2016 年新招聘了多名销售人员，通过电话、微信、QQ、行

业平台等互联网途径加大宣传力度、申请了微信公众号（凿枘工

巧微信号：zaoruigongqiao），增加了促销力度。同时，公司产品

在前两年建立了良好的市场口碑，老客户之间的相互引荐和老客

户的二次购买也为公司带了新的收入增长点。 

上述内容已经在公开转让说明书“第四节 公司财务之六、

最近两年的主要会计数据之（一）利润表主要数据”进行了披露。 

针对近两年销售收入大幅增加和波动较大的风险，公司从如

下方面进行了风险控制： 

①加强员工的日常管理，定期组织员工进行内部的交流和培

训学习，提高人员使用效率和内部管理水平。为避免公司收入持

续增加带来的管理问题，股份公司成立后，公司不断制定和完善

内部管理制定，要求各级人员熟悉各自的岗位流程和相应责任，

按照标准化的企业管理模式进行内部管理。通过上述制度的执行，

公司的内部管理水平得到了较大的提高，同时通过建立完善高标

准、严要求的产品质量管理体系，公司产品质量有了良好的保障。 

②根据业务实际开展情况，增加了多名销售人员，对销售人



员进行绩效考核管理，通过增加展厅提高实体销售量、完善网络

营销模式，加大网络营销投入，利用网络资源实现线上线下一体

销售，在保证持续经营的同时扩大品牌影响力和销量。同时通过

参与、开展各等级规模的展会来达到吸引客户流量，扩大规模效

应。公司目前正在筹备各大网络销售平台的建立如天猫、京东等。

通过扩大销售渠道的方式扩大销售规模，实现利润增长。通过上

述渠道的开拓和人员的扩充，未来几年，公司收入预计将保持稳

定的增长。 

 ③为满足收入不断增长的需求，公司在 2016 年新增了多名

生产人员，同时公司已经在 2016 年完成了新厂房的搬迁，生产

面积从 2015 年的 1,298 平方米增加到目前的 3,185.44 平方米，

目前生产场地基本能满足现有的订单需求。 

净利润下滑的原因分析如下： 

公司 2015 年度和 2016 年度净利润分别为 1,515,634.24 元、

444,810.08 元，扣除非经常性损益后的净利润分别为 1,507,438.53

元、444,354.76 元。公司报告期内均实现了盈利，非经常损益对

公司基本没有影响。通过分析，报告期内公司毛利率相对稳定，

费用的变化对净利润的变化构成较大的影响，2016 年度公司净

利润比 2015 年大幅降低主要系新三板上市过程中费用大幅增加，

包含中介机构服务费、人员工资、厂房租赁费、新厂房装修费、

新三板挂牌过程中的环保、安评、消防、排污等费用都大幅增加，

由于公司前期不够规范，为规范运作，公司在整改过程中付出了



较大的规范成本，同时公司目前规模较小，相关费用的变动对公

司盈利能力都有一定影响；同时公司在 2016 年新增多名销售人

员和生产人员，人员工资有一定增幅，但上述人员带来的效益尚

未完全体现。综上原因导致公司 2016 年费用比 2015 年增幅较大

从而导致报告期内净利润下滑。 

上述内容已经在公开转让说明书“第四节 公司财务之五、

最近两年的主要财务指标之（二）盈利能力分析”进行了披露。 

（2）请主办券商及会计师结合产能利用率、投入产出比、

人员情况等补充核查公司报告期内收入的完整性，并说明采取了

哪些尽调措施确认收入的真实性及完整性，并发表专业意见。 

回复：①主办券商对公司的产能利用率、投入产出比、人员

情况等进行了补充核查，核查情况如下： 

1)公司 2015 年度、2016 年主要产品产能利用率如下表： 

年度 设计产能（套、件） 实际产能（套、件） 产能利用率（%） 

2015 年 300.00 277.00 92.33 

2016 年 650.00 492.00 75.69 

公司在报告期内根据主要产品设计产能和实际产能测算出产能

利用率分别为 92.33%、75.69%。该数据和公司搬迁厂房后生产面积

提高、报告期内收入持续增长等实际经营情况相吻合。 

2)公司 2015 年度、2016 年主要原材料投入产出比分别为： 

年度 投入原材料（KG） 产成品(KG) 投入产出比(%) 

2015 年 46,185.90 22,633.86 49.01 

2016 年 92,520.21 52,542.86 56.79 



公司在报告期内根据投入主要原材料和产出产品测算出投入产

出比分别为 49.01%、56.79%。投入产出比逐年提高，2016 年公司对

生产工艺进行了改进，对生产边角余料进行了利用，从而提高了原材

料的利用率。上述原材料的投入变化和公司实际产品的产出以及报告

期内销售收入持续增加等实际经营数据相吻合。 

3)为满足订单的不断增加和经营所需公司从 2016 年开始招

聘了多名销售和生产人员，2015 年末、2016 年末公司生产和销

售人员分别为 32 人、44 人，生产和销售人员逐年增加。 

主办券商通过对产能利用率、投入产出比、人员变化进行分

析后认为，在报告期内虽然公司销售收入变化较大，但相关财务

数据的变动情况和公司实际经营情况基本吻合，公司销售收入真

实、完整。 

②主办券商针对收入的真实性和完整性执行了如下程序： 

1）访谈公司管理层及财务会计人员，了解公司的收入确认政策，

相关账务处理情况，并结合公司的业务流程和特点进行勾稽分析，对

公司收入确认的会计政策是否符合会计准则的相关规定进行核查。 

2）取得公司的重大销售订单，查看销售订单的主要结算条款。 

3）实施销售与收款内控测试、了解相关控制流程；通过访谈销

售和财务人员，了解销售与收款的内部控制程序，对内部控制进行穿

行测试，确认销售与收款的内部控制设计不存在重大缺陷，内部控制

运行有效。 

4）检查相应的合同、发票、签收单及记账凭证，核对销售给客



户的数量、价格及总价款。核查报告期公司的应收账款和收入明细账，

公司销售收入真实性可以确认。 

5）公司大部分销售均系物流发货，项目组查看了物流单据等外

部证据，除少量自提货物外，其余物流单据上均有客户签字确认。 

6）结合收入明细账、销售合同、客户验收单等对报告期各截止

时点进行的收入确认情况进行截止性测试。经过测试，未发现重大跨

期现象。 

7）对报告期内前 20名客户的收入进行函证，同时对截止到报告

期末的应收账款余额实施函证程序。 

8）项目组安排专人和公司销售人员共同以售后回访的形式对报

告期内每一期前 20 名客户并结合其他随机客户进行了电话回访，间

接验证公司是否存在对客户的真实销售。 

9)对客户的回款情况进行了检查，通过检查，公司客户基本都通

过银行存货或支付宝、微信等方式进行转账，现金收款较少，回款客

户和原销售客户核对一致。 

10）对截止到 2016 年 12 月 31 日的应收账款余额进行了期后回

款检查，截止到 2017年 3月 31日，公司报告期末的应收账款基本已

经回款。 

综上所述，经过上述核查程序，主办券商认为，报告期内公司收

入真实、准确、完整，不存在重大跨期和虚增收入的情形。 

以下无正文。 

  



（以下无正文，为《关于成都翰林文化股份有限公司挂牌申请文件的第五次反馈

意见的回复》项目负责人、项目组成员签字页） 

 

项目小组各成员签字： 

      

夏洪剑  罗海燕  陈雅楣  

      

项目小组负责人签字： 

 

夏洪剑 

 

 

年    月   日 



（以下无正文，为《关于成都翰林文化股份有限公司挂牌申请文件的第五次反馈

意见的回复》内核专员签字页） 

 

 

 

内核专员签字： 

 

 

杨帆 

 

 

 

年   月   日 

 

 

 

  



（以下无正文，为《关于成都翰林文化股份有限公司挂牌申请文件的第五次反馈

意见的回复》主办券商盖章页） 

 

 

 

 

华西证券股份有限公司 

 

年   月   日 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


