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天津长荣科技集团股份有限公司投资者调研会议纪要 

 

一、时间：2018 年 2 月 8 日 14：00-16：00 

二、地点：天津长荣科技集团股份有限公司三楼会议室 

三、调研机构名称和人员姓名：王皓（东吴证券）、吴丹（招商证券）、任慕华（申

万宏源） 

四、接待人员姓名：李东晖、王岩、赵文宇 

五、邀请人员：杭州锦江集团有限公司 光学膜事业群总经理 何海君 

六、调研内容： 

（一）公司介绍 

公司通过 PPT 的形式，向参加调研活动的人员详细介绍了公司的主要情况，

其主要内容包括：行业发展趋势、公司发展历程、主要产品介绍、经营情况介绍

及近期重点项目“光学膜设备项目”有关介绍。 

2017 年中国印刷业经济走势与全国经济走势基本相同，都出现了增速提升

的势头，印刷行业及下游产业已走出最困难的时刻，处于稳中有进、持续提升的

阶段。公司从事印刷包装设备研发、制造、销售，并为客户提供印刷包装整体智

能化解决方案服务。公司目前总资产约 50 亿元，员工约 1,800 人，控股公司 24

家，参股公司 5 家，已获授权专利 601 项，其中：发明专利 454 项，实用新型专

利 130 项，外观设计专利 17 项，计算机软件著作权 5 项。公司现有客户 1,300

余家，销售设备 4,500 余台分布于全球 50 多个国家和地区。 

公司自上市以来，积极进行业务拓展，合理规划产业布局。2013 年，公司与

台湾健豪合作云印刷项目。2014 年，公司收购深圳力群整体印后业务和资产，向

行业下游进行延伸；同年，公司与海德堡进行战略合作，收购海德堡整体印后技

术和资产，并通过其进行海外销售，向市场需求更广泛的欧洲国家拓展。2015 年，

引进意大利赛鲁迪凹印机技术，2017 年末在公司组织的烟草包装客户年会上，

向客户展示了云南通印股份有限公司“长荣赛鲁迪凹印机”日常运行，凹印机稳

定速度达每分钟 274 米，远超国内同类别机器。2016 年，公司设立荣联汇智，

为高端包装印刷客户打造智能化工厂，在设备自动化的基础上，进行工序自动化、

生产物流自动化的改造，实现生产流程自动化，为客户提高了生产效率，降低了
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人工成本。2017 年，公司在产业链的上下游并购公司，收购营口激光引进激光模

切机，与公司现有模切机相比，激光模切机不需要定制模具，更适合多批次、小

批量的生产，弥补公司该领域的空缺；收购北京北瀛进入上游铸造行业，北京北

瀛在铸造行业内技术水平较高，其目前正在天津建厂，工厂运行后将充分释放产

能；收购长荣华鑫的部分股权获得控制权，长荣华鑫为公司客户提供的融资租赁

服务，一方面能规避公司的应收账款坏账风险，另一方面公司可以获得利息收益。

同时，2017 年公司与马尔巴赫签署协议拟成立合资公司，进行刀模的生产，利用

长荣众多的客户资源，为广大客户提供产品耗材服务。 

公司 2017 年营业收入和归属于母公司的净利润相比上年均有增长，装备板

块营业收入较去年增长，利润也有较大增长；云印刷板块营业收入相比去年实现

将近翻番，但受到四季度销售及研发投入较大的影响，尚未实现盈利；包装印刷

板块受去库存调结构的影响，营业收入较去年下降。2017 年公司参加了相关客

户的投标，中标情况还是不错的，使 2018 年和 2019 的业绩的恢复有了较好保

障；云印刷业务的营业收入预计将继续爆发式增长，但受到研发和市场开拓投入

较大的影响，预计略有亏损。 

公司在 2018 年 1 月份与昆山鹿林光电拟设合资公司“长荣光电”，将引进、

研发、生产光学膜生产装备，并对光学膜装备进行技改升级及提供日常维护服务。

鹿林光电在光学膜行业经营多年，拥有较好的市场资源和客户资源，长荣在设备

行业有多年的基础，光学膜设备与印刷设备有一定的相通之处，本次双方进行优

势结合，共同合资进行光学膜设备的研发和生产。2018 年 2 月份，公司与杭州

锦江集团有限公司签订了《合作框架协议》，未来 5 年锦江集团将促使其控股公

司及参股公司采购长荣广电的光学膜设备，订单额不低于 30 亿元，并实现光学

膜生产设备部分国产化目标。这标志着公司正式开拓光学膜设备的市场，培育新

的盈利单元。今天我们也请来了锦江集团光学膜事业群的总经理何海君先生，为

大家介绍一下本次的合作。 

何海君先生：锦江集团近年来大举进入以偏光片和背光光学膜为核心的光学

膜制造领域，通过参股、控股等方式投资了众多偏光片和光学膜制造企业，总投

资规划超过 200 亿元，目标成为全球第一大规模的光学膜提供商。集团控制下的

光学膜制造企业目前使用的光学膜设备大多从美国、日本、韩国等国家进口，国



天津长荣科技集团股份有限公司  投资者调研会议纪要 

3 
 

内尚未有能够单独研发生产光学膜生产线的企业。但进口光学膜设备价格昂贵、

维修保养周期长等问题长期困扰着我们。经过在国内的长期调查和走访，我们寻

找到鹿林光电以及长荣股份共同进行光学膜业务的合作，集团将尽力协助长荣光

电尽快实现光学膜设备技术的消化吸收，实现锦江集团部分生产线的国产化目标。 

集团目前在西安、深圳等地建有光学膜工厂，计划在华东地区设立生产基地，

未来 5 年锦江集团光学膜设备的采购量远远超过 30 亿元人民币。集团采购的光

学膜设备将采用境外+国产的组合，部分通过长荣光电采购境外设备，部分采购

长荣光电生产的设备，同时，由长荣光电负责光学膜生产线的后期保养和维护。 

（二）会议交流 

1、光学膜设备和印刷设备是两个领域的产品，请问锦江集团为何会选择长荣股

份进行光学膜设备的合作？ 

何海君：我们经过了长期的调查和走访，发现印刷设备和光学膜设备有共通

之处。光学膜设备是在薄膜表面做文章，长荣股份的印刷设备是在纸张、塑料等

材质上做文章。光学膜的主要工艺是薄膜的双向延伸、涂布等，长荣股份的印刷

设备是烫金、印刷等，设计原理一样、技术侧重点不同。目前，锦江集团使用的

光学膜设备的生产速度约为 30 米/分钟，长荣股份生产的凹印机运转速度能达到

274 米/分钟，希望借助长荣股份在机械行业多年积累，为光学膜设备带来更多的

提升。 

另外，长荣股份的合作方鹿林光电在光学膜领域有多年的经验，拥有面向平

板显示等光电行业的光学膜设备研发、生产及销售维护的团队，在此之前也与锦

江集团有过合作。因此，选择长荣作为光学膜设备的合作方，可行性较高。 

2、请问光学膜行业前景如何？ 

何海君：光学膜作为一种重要元件广泛应用于液晶显示器、手机、电脑等领

域，随着电子终端设备的迅速发展，光学膜的市场需求也随之增大，中国势必成

为世界光学膜新增需求最大的国家，对未来十年的市场看好。目前，国内的光学

膜生产设备长期依赖进口，缺乏自主研发的本土生产线供应商，因此发展一家国

内的光学膜设备制造企业对国内光学膜制造行业有重要的意义。 

3、请问长荣股份未来三年的发展战略是什么？ 

长荣股份：公司将利用手中广泛的国内外高端印刷客户资源，为客户提供多
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层次的需求。为实现这一目标，公司将围绕以下几个方面，进行扩张： 

（1）通过自主研发、引进等方式进行产品扩充。拓展产品种类，满足客户

的多层次需求。同时继续加大海外市场的开拓，争取在 3 年内实现海外销售的重

大突破。 

（2）结合现有的光学膜业务，积极研发相关的设备技术，逐步实现公司在

装备方面的转型。 

（3）针对下游包装印刷企业，根据行业情况，进行适当的外延扩张，提升

装备技术的适用性，提高盈利水平。 

（三）厂区参观 

引领本次参与投资者调研的人员参观厂区，介绍公司产品及技术。 


