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证券代码：002653 证券简称：海思科

海思科医药集团股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：20180419

投资者关系

活动类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位

名称及人员

姓名

中泰证券股份有限公司

上海景熙资产管理有限公司

国泰君安证券股份有限公司

中信建投证券股份有限公司

银河基金管理有限公司

大成基金管理有限公司

华金证券有限责任公司

等 44 位机构投资者代表。

时间 2018 年 04 月 19 日

地点 四川海思科制药有限公司办公楼会议室

上市公司接

待人员姓名

公司董事/营销副总裁：范秀莲女士

公司董事/研发副总裁：郑伟先生

董事会秘书：王萌先生

研发中心国际合作部总监：周峰先生

营销中心总经理：侯希勇先生

投

资

者

关

系

公司营销副总裁范秀莲女士、研发副总裁郑伟先生，董事会秘

书王萌先生、研发中心国际合作部总监周峰博士、营销中心总经理

侯希勇先生与投资者就公司的研发布局和营销策略进行了介绍。

周峰博士主要向投资者介绍了公司药品研发相关业务开展情

况，尤其是创新药布局与仿制药布局。郑伟先生就投资者关注的创
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活

动

主

要

内

容

介

绍

新药研发进度等相关问题进行了解答。

范秀莲女士及侯希勇先生主要向投资者介绍了营销中心的战

略布局及近几年公司药品营销的工作计划，并对营销方式转变等相

关问题进行了解答。

投资者主要问题如下：

1.问：请问公司近年主要创新药项目研究进展？

答：海思科经过了 5年的调整，到目前为止，公司有 6个创新

药产品，具体为：麻醉镇静方面的 HSK3486；前列腺癌方面的

HC1119；长效糖尿病方面的 HSK7653；糖尿病末梢神经痛方面的

HSK16149；呼吸领域方面的双靶点三靶点创新药；还有在外周术后

镇痛的。目前有三个已经拿到临床批件了，两个 2018 年上半年进

入三期临床，一个正在一期临床，还有一个 2018 年下半年报 IND，

2018 年年底到,2019 年年初还有两个报 IND。所有这六个化合物

2018 年年底到 2019 年三月份间都将处于临床研究阶段。

2.问：HC1119 是一种氘代药物改良的创新药，请问这种专利

是否较难获得授权？

答：HC1119 可以将其当做 2 类改 1 类的改良型新药来理解，

不把他当成 1类创新药。事实上，它就是恩杂鲁胺，恩杂鲁胺氢变

氘，目的是绕开专利，恩杂鲁胺专利 26 年 3 月到期。恩杂鲁胺已

申请中国、澳大利亚、美国、日本、加拿大及国际 PCT 专利，中国、

美国已授权。

3.问：请问公司吸入制剂研发项目的布局及研究进展？

答：我公司在吸入制剂这一领域的研究项目布局已基本成熟，

公司的吸入剂装置已研制成功并申请专利。依托于上述装置，公司

开展了多个仿制药的开发，目前噻托溴铵粉吸入剂、格隆溴铵粉吸

入剂、茚达特罗格隆溴铵粉吸入剂等已取得了药品临床试验批件，

2018 年将开始临床试验验证其生物等效性。相比国内其他开发粉

吸入剂的厂家，可以说海思科已进入了开发粉吸入剂的后期阶段，

而国内绝大多数竞争对手还是在很早期的开发阶段。公司与台湾益
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得合作的复方布地奈德福莫特罗气雾剂预计今年年中将在台湾获

批上市，该产品台湾获批后公司将第一时间开展大陆的上市申请，

希望能在 2018 年内获批。

4.问：请介绍一下公司研发中心组织架构？

答：我公司研发有 337 人，研发团队已非常成熟。创新药一百

余人，分为美国团队和中国团队。美国团队主要针对美国医药市场

的药物开发，快速跟随全球前沿靶点，开发 Me-better 药物争取

Best-In-Class，目前镰刀型贫血、非酒精性脂肪肝/肝炎、癌症免

疫 3个项目陆续开始化合物优化，预计在 2018-2019 年将有产品开

始美国的临床试验；而中国创新团队则立足中国市场，围绕麻醉镇

痛、呼吸、糖尿病等专科治疗领域，针对已经验证靶点开发具有国

际水平的药物，未来希望适当的时机以适当的方式将其推向国际市

场，目前静脉麻醉药物 HSK3486、前列腺癌药物德恩鲁胺、口服降

糖药物 HSK7653 已开始临床试验，用于慢性阻塞性肺病、术后镇

痛、糖尿病神经痛的 3个药物即将开始临床试验；仿制药近两百人，

仿制药未来则主要着眼于多腔袋肠外营养、粉吸入剂、缓控释口服

制剂等高端产品。

5.问：请问 HSK3486 二期临床是否已完成？三期临床方案的样

本量多大、方案如何设计？

答：HSK3486 第一个适应症胃肠镜检查麻醉的二期临床即将完

成，第二个适应症麻醉诱导二期临床的进度比第一个适应症晚 8

个月左右。从现有的数百人的试验数据看疗效、不良反应等还是很

好的。HSK3486 跟丙泊酚相比疗效提高了 5倍，药物半衰期显著优

于丙泊酚。注射痛基本为零，和丙泊酚的 20-30%发生率相比有着

显著进步。三期临床方案的样本量有 300 人，与丙泊酚进行头对头

试验，设置有二级指标，一级指标为麻醉效果，二级指标包括对呼

吸系统影响、对中枢神经系统影响、注射疼痛度等，预计有望一级

指标实现非劣效，二级指标实现优效，具体以最终临床试验数据为

准。
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6.问：请问公司在新形势下如何完成营销战略的转变？

答：2016-2017 年，海思科借由两票制的契机，完成了前端和

后端建设，在 2018 年进一步完善中端，完成商务渠道、物流、货、

款统一管理，继续调整产品结构。符合国家政策导向的治疗性产品，

通过扩大覆盖，多渠道销售，精准营销，现有医院上量，学术推广

等手段，完成快速上量。新品种进一步推广，具有绝对竞争优势的

治疗性产品，通过快速扩大覆盖，学术营销，以新品种培育海思科

品牌，打造产品品牌。

7. 问：请介绍一下公司营销中心组织架构？

答：营销中心为适应新形势下的营销模式转变，积极调整营销

组织架构，由前端的等级医疗事业部、基层医疗事业部、销售部、

口服制剂部，中端的市场部、配送综合部、客服部，以及后端的法

务部、数据管理部、财务结算服务部、人力资源服务部、公共事务

服务部等 12 个部门组成，通过完整的部门搭建及岗位设置，配备

专业人员对营销全过程掌控和服务，预计 2018 年公司营销中心团

队将达到 500 人左右。

8. 问：公司产品种类较多，覆盖的治疗领域也较广，在资源

上如何分配的？

答：公司现有销售品种 29 个，产品在国内市场销售，主要包

括多烯磷脂酰胆碱注射液、注射用脂溶性维生素系列、甲磺酸多拉

司琼注射液、盐酸纳美芬注射液、氟哌噻吨美利曲辛片、注射用头

孢哌酮钠他唑巴坦钠等，涉及肝病、肠外营养、抑郁、抗生素等领

域。

公司根据产品特点和招投标等市场情况，将 29 个产品分为 I

类、II 类和 III 类。I类产品主要包括多烯、纳美芬、氨基酸、甲

泼、精谷等为公司利润支撑的核心重点拳头产品，将得到公司最大

的资源支持；II 类产品主要包括多拉、脂肪乳氨基酸（17）葡萄

糖（11%）注射液（三腔袋）、夫西软膏等产品，未来会随着市场

的推广和招投标工作逐渐扩大销售，公司为它们提供上量的较大资



5

源支持；III 类产品主要包括公司较早的肠外营养产品如转电、转

化糖、脂 1、脂 2、组合包装、肠外 25 等产品，在资源分配上将不

占据公司的重点资源，维持其目前的销售或业绩的些微下滑在公司

可接受的范围内。

附 件 清 单

（如有）

无

日期 2018 年 04 月 19 日


