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佛山电器照明股份有限公司 

关于开展远期结汇业务的可行性分析报告 

 

 一、开展远期结汇业务的背景  

随着全球经济一体化进程的不断深入，国际间的进出口贸易与日

俱增。中国持续加大对外开放力度，国内企业进出口业务迅猛发展，

国际贸易往来与日俱增，企业外汇收支业务不断增多，企业面临的巨

大外汇风险也随之凸显。  

由于公司出口业务销售收入占比较大，目前国际外汇市场的波动

剧烈，汇率和利率起伏不定，特别是人民币兑美元出现了双向波动的

走势，给公司经营带来了较大的不确定性。因而，开展远期结汇业务，

加强企业的汇率风险管理，成为公司持续稳定经营的迫切需求。 

 

 

美元兑人民币汇率波动 
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二、公司的进出口业务情况  

公司主营业务中，2013-2017年度产品外销比例分别为32.81%、

28.93%、33.14%、36.20%及39.18%，公司出口业务主要采用美元结算，

因此受人民币兑美元汇率波动的影响较为明显。随着我国人民币汇率

市场化进程的推进，汇率的波动将可能更加频繁，将导致公司出口业

务利润风险加大，从而对公司的财务状况和经营业绩产生不确定影响。

为有效扩大产品出口，同时保证公司出口业务的利润水平，公司应开

展远期结汇业务，从而锁定当期结汇成本。 

三、公司拟开展的远期结汇业务概述  

远期结汇是经中国人民银行批准的外汇避险金融产品。其交易原

理是与银行签订远期结汇合约，约定将来办理结汇的外汇币种、金额、

汇率和期限，在到期日外汇收入或支出发生时，再按照该远期结汇合

同约定的币种、金额、汇率办理结汇业务，从而锁定当期结汇成本。 

公司 2017 年出口销售收入金额 21,975.24 万美元，本着审慎的原

则，公司将在董事会审议通过《关于开展远期结汇业务的议案》之日

起每年内开展金额不超过 7,000 万美元的远期结汇业务，该议案有效

期为两年。 

四、公司开展远期结汇业务的必要性和可行性  

随着国内与国外的商品贸易往来日趋频繁，汇率变动是经常性的，

时间越长汇率变动所带来的风险也就越大，而公司从报价、签订买卖

合同到交货、收款又往往需要较长时间，因此，有可能因汇率变动而

遭受的损失越大。公司通过远期外汇合同，事先将国际贸易和国际金

融上的外汇成本或收益固定下来，有效避免或减少外汇风险造成的损
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失。  

目前公司的出口业务占主营业务的销售收入约40%，公司外币结

算业务频繁，出口销售多以美元结算，而进口业务很少，日常外汇收

支不匹配。近年来，受国际政治、经济形势、经济政策等因素影响，

汇率震荡幅度不断加大，外汇市场风险显著增加。为了规避外汇市场

风险，防范汇率大幅波动对公司生产经营、成本控制造成不良影响，

公司拟开展以远期结汇业务。开展的远期结汇业务主要针对出口业务，

根据当前汇率报价,再根据合同收款时间各金融机构提供的远期外汇

汇率，提前锁定汇率水平，以规避公司所面临的汇率波动风险，最大

限度地降低外汇波动对本公司的影响。  

2013-2017年度，人民币兑美元的汇率波动对利润影响分别为

-702.21万元、 -480.65万元、1,511.06万元、1,635.67 万元和

-1,750.14万元。 

五、远期结汇业务的风险分析及采取的风险控制措施 

(一)风险分析 

公司开展远期结汇业务遵循锁定汇率风险、套期保值的原则，不

做投机性、套利性的交易操作，在签订合约时按照公司预测回款期限

和回款金额进行交易。远期外汇锁定可以在汇率发生大幅波动时，降

低汇率波动对公司的影响，但同时远期外汇锁定也会存在一定风险： 

1、汇率波动风险：在汇率行情变动较大的情况下，银行远期结

汇汇率报价可能低于公司对客户报价汇率，使公司无法按照对客户报

价汇率进行锁定，或者银行远期结汇汇率报价可能偏离公司实际收付

时的汇率，造成汇兑损失。  
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2、客户违约风险：客户应收账款可能发生逾期，货款无法在预

测的回款期内收回，会造成远期结汇延期交割导致公司损失。  

3、回款预测风险：营销部门根据客户订单和预计订单进行回款

预测，实际执行过程中客户可能会调整自身订单和预测，造成公司回

款预测不准，导致远期结汇延期交割风险。 

（二）采取的风险控制措施 

1、公司将加强对汇率的研究分析，在汇率波动较大的情况下，

适时调整经营策略，以稳定出口业务和最大限度避免汇兑损失。 

2、公司应制定《远期结售汇管理制度》并经公司董事会审议通

过，对远期结汇业务的操作原则、审批权限、责任部门及责任人、内

部操作流程、信息隔离措施、内部风险报告制度及风险处理程序、信

息披露等做出明确规定。  

3、为防止远期结汇延期交割，公司应高度重视应收账款的管理，

积极催收应收账款，避免出现应收账款逾期的现象；同时公司拟加大

出口货款购买信用保险的力度，从而降低客户拖欠、违约风险。 

4、公司进行远期结汇交易须基于公司的外汇收入预测，严格控

制远期结汇业务交易规模。 

5、公司内部审计部门应定期、不定期对实际交易合约签署及执

行情况进行核查。 

六、结论 

公司开展远期结汇业务是围绕公司主营业务进行的，不是单纯以

盈利为目的的远期外汇交易，而是以具体经营业务为依托，以套期保

值为手段，以规避和防范汇率波动风险为目的，以保护正常经营利润
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为目标，具有一定的必要性；公司已制定了《远期结售汇管理制度》，

完善了相关内控流程，公司采取的针对性风险控制措施是可行的。通

过开展远期结汇业务，可以锁定未来时点的交易成本或收益,实现以

规避风险为目的的资产保值。因此公司开展远期结汇业务能有效地降

低汇率波动风险，具有一定的必要性和可行性。 

 

 

                                     二 O 一八年五月二十二日 

 




