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深圳迈瑞生物医疗电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他                

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券股份有限公司、西南证券股份有限公司、南方基金管理

股份有限公司、景顺长城基金管理有限公司、博时基金管理有限

公司、泰康人寿保险股份有限公司、中银基金管理有限公司、交

银施罗德基金管理有限公司、汇添富基金管理股份有限公司、华

夏基金管理有限公司、景顺长城基金管理有限公司、招商基金管

理有限公司、鹏华基金管理有限公司、平安养老保险股份有限公

司、嘉实基金管理有限公司、华安基金管理有限公司等 44 名参

与人员 

时间 2018 年 11 月 2 日 9:00 - 16:00 

地点 深圳市南山区高新技术成产业园区科技南十二路迈瑞大厦 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书李文楣 

证券事务代表张弛 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司证券事务代表就医疗行业、公司基本情况进行了全面介绍，

并就公司三季报数据进行了解读。 

 

互动提问： 

问：公司各条线收入结构是怎样的，如何协调各产线的投入？ 

答：三大块业务中，生命信息与支持中监护仪占比最高；体外诊

断中血球业务占比最高；医学影像大部分来自于超声。公司多产
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线布局带来了包括渠道协同、供应链协同、销售协同等多种协同

效应，并且产生规模效应。在研发投入方面，三条产线历史上的

投入金额比例跟收入比例类似。迈瑞在长期发展中已经形成了成

熟的管理体系，并且在开展新业务时能够实现管理体系的自我复

制。此外，公司也不断从外部引进专业人才，并且在有效的管理

机制下快速和现有团队融合，发挥人才优势。 

 

问：公司未来进入新业务领域的考虑是什么？ 

答：公司首先将夯实主营业务的领先地位，并且持续规划培养种

子业务，为未来提供新增长点。 

 

问：公司彩超的毛利率较高，请问是什么原因 

答：超声设备行业进口垄断相对较严重，进口品牌毛利率较高。

迈瑞抓住行业痛点进入超声领域，并且随着公司高端彩超的推

出，已经一定程度上降低了超声市场的外资垄断格局的。 

 

问：请问美元汇率对收入的影响情况？ 

答： 1-9 月份人民币相对美元同比是升值的，对公司的影响主要

有以下三方面：1）收入端负面影响，公司美元计的销售收入比

较多；2）成本结构：有部分美元采购，影响较小；3）财务费用：

财务费用 1.82 亿收益，来自汇兑损益正面影响；总体而言，美

元汇率的影响基本对冲，综合影响是中性的。 

 

问：公司主要产品所在领域的现状及公司产品的优势是什么？ 

答：1）监护仪：迈瑞的技术成熟，且在国际领先。目前市场份
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额全球第三，和第一第二尚有差距；中国市场继续抢占份额，国

际市场还有更大的增长空间。与监护仪配套的呼吸机麻醉机在海

外接受程度高，但目前占比略小还有很大成长空间。 

2）体外诊断：体外诊断是公司发展最重要的驱动力之一，其中

化学发光重要增长点。公司正在着力完善产品性能和质量，并且

进一步补充试剂种类，努力缩小和国外巨头的差距，公司已引进

高端技术人才并培养团队。血球和生化业务国内排名第二、第三，

不断追赶并争取缩小和国际对手的距离；此外，公司的流水线产

品性能较好，精准度高，也将继续带动增长。化学发光试剂上品

种较齐全，但在特殊的检测项目上还可以继续补充。 

3）超声设备：技术上跟国内公司相比有领先优势，得益于对核

心技术的掌握，以及对美国超声公司 Zonare 的并购整合，公司

的高端彩超产品已经进入西欧和美国市场。在中国全科超声应用

更普遍，除了传统的超声科之外，新兴应用领域也有巨大空间。

2017 年开始公司高端超声已进入中美欧教学医院，超声产品的

毛利率也相应提升。公司的超声产品系列齐全，从中低端到高端

的产品。目前国内市场公司销售额排第三，目标继续拓展全球市

场。 

 

问：为什么在国内采取经销为主的销售模式，而在国外采取直销

为主的销售模式？ 

答：这主要与中国和美国医疗服务机构采购模式不同有关。美国

虽然直销为主，但医疗器械采购相对集中。而在中国，数以十万

计的医疗机构非常分散，多为独立采购，因此更多采取经销为主

的销售模式。 

 

附件清单（如有）  


