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证券代码：600704            证券简称：物产中大 
 
 

物产中大集团股份有限公司投资者调研内容纪要 
 

投资者关

系活动类

别 

√特定对象调研             □分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               □路演活动 

□现场参观                 □其他 

参与单位

名称及人

员姓名 

广发证券：洪涛 

光大证券：孙路 

东吴证券：朱洁羽 

安信证券：蒋中煜 

太平洋证券：罗惠洲 

方正证券：陈学 

浙江中农投资：徐柏其 

浙江晖鸿投资：叶啸剑 

浙江富悦熙鉴资管：董侃 

昊飞投资：文昊 

杭州万杉资管：李效伟 

品利基金：刘冬 

杭州七禾网络：林秋宏 

恒畀资产：叶恩东 

水木财富（北京）资管：宫涛 

杭州秉怀资管：王宇辰 

红岭金资产：裘丽明 

清禾基金：叶雷俊 

安丰创业投资：高炜 

浙江韶夏投资：潘旭虹 

杭州国恬投资：潘迪波 

浙江品润投资：赵腾 

湖南久联资管：方强、徐佳敏 

时间 2018年 11月 15日 

地点 会议地点：公司视频会议室及电话会议 

上市公司

接待人员

姓名 

总裁：周冠女 

董事会秘书：陈海滨 

财务负责人：王奇颖 

投资部副总经理：宣峻 

董事会办公室：何枫、狄世英 

投资者关

系活动主

要内容 

 

1.区块链技术如何运用在公司业务中？ 
答：物产中大的业务具有广泛的区块链业务应用场景，通过与

金融机构合作探索区块链技术应用，在供应链集成服务业务的结算

和金融创新方面取得了一些成果。例如在供应链集成服务中，为加
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速上下游资金的周转和融通，与浙商银行合作，在基于区块链技术

开发的平台上接收下游客户单位签发的应收账款，并将下游客户签

发的应收账款拆分或合并支付给上游供货商，此方案既解决了下游

应收账款的安全回笼，保证了企业现金流，同时也满足了向上游支

付采购款的融资需求，最大程度地提高了资金周转效率。目前，物

产金属、物产化工和物产云商都已将区块链技术结合进供应链集成

服务中。 
 

2.公司对标日本三井集团有哪些优势，公司创新型供应链集成服务

模式又有哪些？ 
答：日本三井集团以上控资源、下建网络的重资产运行模式经

营，一直是我们学习的榜样，但是我们学习的是其管理理念和精神。

公司以轻重结合的运行模式整合社会资源、组织生态圈，相较三井

集团运营更加轻松、利润获取更加稳定。 
公司创新型供应链集成服务主要围绕钢材、铁矿砂、汽车、煤

炭和化工油品等五大核心业务品种展开，重点聚焦为四条供应链集

成服务模式，一是基于系统解决方案的金属材料供应链集成服务，

主要面对工程项目和制造企业终端客户，通过上游资源组织、中游

物流以及定制化加工、下游门到门配送，包括中间环节金融工具嵌

入以及期现结合手段应用等，为客户提供定制化的系统解决方案；

二是基于贸实协同的煤炭供应链集成服务，通过上游集中采购、中

游的物流组织以及配煤、筛煤等增值服务、下游热电板块延伸，打

造贸实协同、风险对冲、上中下游互通的煤炭供应链集成服务；三

是基于垂直产业链整合的化工供应链集成服务，通过上游渠道延

伸、中游生产主导、下游市场衔接，为生产型企业提供主辅料采购、

集中备库、物流配送、期现结合、价格管理、融资租赁等垂直产业

链整合服务；四是基于全生命周期的汽车供应链集成服务，通过车

家佳、二手车、零部件、金融保代、救援、回收、绿色出行等七大

平台打造，新车与二手车结合、线上与线下结合、整车与零部件结

合、新车与二手车结合、静态 4S 店与动态绿色出行平台结合，为

客户打造覆盖汽车全生命周期的集成服务。 
 

3.公司业务板块较多，板块规模较大且非常优秀，未来是否有分拆

上市的计划？ 
    答：对于分拆上市，公司持开放态度，但是供应链集成服务主

业不会进行分拆。公司一些特色板块、后期需要持续投入进行培育

的板块会通过证券化来实现投融资循环体系。只要未来条件成熟，

公司将在严格遵守相关规定的前提下积极推动。 
 

4.线缆行业平均收益不高，请问公司在非公开发行预案中为什么计

划投资线缆智能制造基地项目？ 
答：在技术端，公司的线缆在国内所有线缆生产企业里品种最

多、在特定领域技术含量最高，拥有 50 余项专利技术和实用新型，

已进入地铁线缆、盾构机线缆等专业领域。在下游分销端，目前全
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国已有 1万余家经销商加盟到公司线缆的销售生态体系，公司在对

其进行销售支持的同时，又帮助他们进行库存管理，实现价值分享。

在这样的技术保障和商业模式下，我们线缆的竞争优势明显。目前

公司虽然在杭州拥有 2个制造基地，但是产能已经不能满足市场需

求，所以公司在浙江德清大规模投入建设线缆智能制造基地来提高

产能，进一步扩大市场份额和做强做大。 

 
5.公司是否计划改善融资结构？ 

答：公司于 11 月 3 日发布拟非公开发行 A 股股票的预案，拟

非公开发行不超过 8.61 亿股，且募集不超过 40 亿元资金，用于线

缆智能制造基地建设项目、汽车智慧新零售平台建设项目、城市轨

道交通集成服务项目、供应链大数据中心建设项目和补充流动资

金。今后控股比例较高的子公司也会计划引进战略投资者，优化股

权结构。 
 
6. 公司介入大健康板块的定位以及有哪些竞争优势？ 

答：作为规模庞大的世界 500 强企业，需要不断培育新的利润

增长点，做到适度的多元化经营，大健康板块是公司目前重点培育

的主业之一。随着人民生活水平的提高，对于医疗的需求也呈现出

多元化的趋势，但是高端医疗、专科医疗、个性化服务医疗以及健

康管理医疗资源稀缺。公司通过介入综合性医院，找到综合性医院

的特色专科，逐步转向营利性的专科医疗、高端医疗。同时公司介

入大健康板块主要基于以下战略判断：一是产融互动，医院可以与

公司现有的医疗设备融资租赁，医药化工配送，养老康复等产业形

成产融互动；二是周期对冲，作为以大宗商品为主业的上市公司，

虽然已经通过期现结合风险对冲缓解了行业周期性影响，介入大健

康领域更有助于熨平业绩波动；三是顺应产业风口，大健康产业是

民生产业，国有上市公司介入该领域，有社会信任基础，也有地方

资源整合能力，利于公司做大做强。 
公司具有以下竞争优势：一是战略优势，公司聚焦于存量综合

医院改革，用最低的成本切入，获得优质医疗资源，并以现有医院

为基础，发展自主收费、自主定价的消费型医疗服务项目，同时利

用物产中大的供应链累积，发展医药供应链项目；二是区域优势，

聚焦于浙江省 6000 余万人的医疗健康服务，充分利用公司多年累

积品牌认可度；三是政企合作经验，聚焦于优质的公立医院改革发

展，公司整合多方优质资源的能力较为认可；四是融资能力，基于

银行对公司的信用的认可，支持健康产业发展。 
 

 


