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投资者调研会议纪要 

调研方 华泰香港 姓名 李健 

时间 
3 月 27 日

10:00 
地点 电话调研 

接待人数 23 人 参会人员 副总裁龚兴峰等相关人员 

关注重点 1、银保渠道策略；2、资产负债匹配；3、价值 

1. 银保趸交产品价值率如何？2020 年该产品的销售目标？ 

趸交产品价值率较低。银代渠道主要承担公司战略中的规模任

务，销售趸交的主要目的是获取客户，用趸交、期交等丰富的产品

组合获取客户，促进期交销售，提升整体价值。2020 年趸交产品限

额销售。 

2. 2020 年管理层考核指标？ 

公司管理层考核指标主要有保费类、价值类和投资类。 

3. 代理人规模目标？ 

稳住人力基盘，推动高质量发展。 

4. 新业务价值及有效业务价值对投资收益率等指标的敏感性测

试？ 

公司披露了风险贴现率和投资收益率变动 50 个基点，公司有效

业务价值及新业务价值的变化。建议关注行业和公司发展基本面。 

5. 保证利率水平？打平收益率是多少？负债成本的未来走势？ 

公司不同产品的保证利率有差异。保险产品有保障属性，并非纯

投资储蓄产品，因此负债端对利率敏感性不高。 

6. 运营假设变化的内容？价值评估与会计估计的假设区别是什

么？ 

运营假设主要调整了重疾发生率和经营费用。价值评估与会计

估计的假设区别主要在于投资收益率假设。 

7. 疫情期间利率下行，投资端的长期应对策略是什么？ 

疫情是阶段性压力，主要影响战术性配置，战略配置不变。公

司将加强疫情期间对资本市场的跟踪，配置方面坚持大类资产稳定。 

8. 二季度产品及销售策略？ 

个险渠道二季度将重点通过健康险及价值高的年金险提升价

值。银保渠道二季度将按照全年既定节奏，努力达成目标。 
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9. 当前环境下是否会调整投资收益率？ 

公司投资收益率假设主要基于过去的投资经验、未来的风险偏

好及各类资产的收益率预期。目前在进一步评估，如有变化将披露。 

10. 如何看待内含价值指标？该指标的作用是什么？ 

综合来看，内含价值是衡量寿险公司长期盈利能力的重要指标。 

11. 展望今明两年发展目标？ 

未来，公司将对标市场，提升渠道专业化经营，加强后台运营，

加快科技赋能。在“1+2+1”战略的引导下，公司将以客户需求为中

心，加大产业协同。 

 


