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投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2020001 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他:电话会议 

参与单位名称及人员姓名 详见附件名单 

时间 2020年 04月 29日上午 10点 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 总裁丁伟、董事会秘书王锡林、财务总监罗芳 

投资者关系活动主要内容： 

交流纪要： 

本次 2019 年度报告和 2020 年第一季度电话解读会议主要分两阶段，首先由公司总裁丁伟先生就

公司 2019 年度和 2020 年第一季度公司的主要经营情况以及战略推进实施和公司未来发展等方面内容

进行了简单介绍，然后公司与会人员与投资者进行了互动交流。 

一、总裁丁伟情况介绍 

1、2019年度，围绕“新科华、新产品、新增长”，公司继续执行以产品为核心、市场为导向的战

略，具体体现在： 

1）北极星系列作为科华过去三年重点布局的全自动模块式的生化和发光自动化体系，其中全自动

生化分析 c1000、 c2000及全自动化学发光免疫分析仪 i2400已于去年 11月份正式拿到注册证。2020

年一季度起，生化端已经开始上市，并在上海、甘肃等五省的二级和三级医院进行装机，均取得不错

的反馈。  

2）分子诊断业务作为科华的重点布局，也取得了综合性发展。子公司天隆在产品端、仪器及试剂

全领域取得快速增长，奥然生物所研发的全自动全封闭的荧光 PCR 一体机被上海市政府征用投入到疫

情防控中，科华自己的分子端自研产品血筛二代也在按计划推进，争取尽快获证。 

3）基于发光和 POCT 的市场交叉程度会逐渐加深的认识，公司于 19年年底和成都爱兴进行化学发

光 POCT 的合作，全面推广 POCT 化学发光的产品也是我们一项重要工作。 



2、重点向投资者说明一下疫情对公司的影响 

疫情期间，国内医疗机构的门急诊、住院人数都出现了大幅度下降，在此情况下，公司常规业务

受到干扰但也迎来商机。科华的综合布局及产品线的多样化在这次疫情中有明显优势。 

从国内的角度：1）传统业务在湖北的深化。医院急诊紧急装机的需求带动仪器销售增长，帮助武

汉疫情防控及复工复产。 

2）涉及核酸试剂、仪器等分子业务的快速增长。在天隆完成渠道整合的同时，科华为分子产品在

全国进行布局及推广销售，推动天隆在一季度对分子形成了一亿左右的正面影响。 

从国外的角度：1）公司于 2015 年并购意大利公司 Technogenerics，及时了解到意大利疫情的相

关情况。因此提前布局，于 3 月 16 号拿到了包括核酸 PCR 法、IgM 抗体检测 ELISA 法、IgG 抗体检测

ELISA法及 IgM/IgG抗体检测金标法四种相关产品的 CE认证及欧盟市场自由销售证书。 

2）公司在意大利开发新产品及多中心的临床试验验证，取得了非常好的反馈，进入了意大利官方

采购渠道。其中 TGS 一季度在意大利的销售同比增长超过 20%。 

3）国家三部委出台 12号文，科华列于白名单之上，推动了科华的出口业务。 

二、问答环节： 

Q：科华有关新冠检测的试剂产品在国内报证的规划是怎样的？ 

A：科华列于国家应急通道上报名单之中，最近的审批都在 2月 3日之前，在 2月 3日之后的审批

其实面临一些挑战。目前公司按照临床数据、中检院的验证正常推进项目的审批报证，同时考虑到国

内抗疫后期抗体检测的重要性，会针对抗体推进一些报证工作。 

 

Q：新冠检测不同方法学的作用及市场需求情况如何？ 

A：不同方法学不是互相排斥而是相辅相成的。核酸在早期非常灵敏，但是到 10 天以后 IgG 的抗

体准确率能够达到 90%以上，因此在不同时期不同方法学对于诊断有不同的效果。目前国外也从起初

对抗体检测持怀疑态度到大规模的抗体筛选，公司也会利用综合发展的优势及平台的多样性在这方面

对 CE进行重点布局。 

 

Q：对未来产品出口的规划。 

A：科华列于 12 号文的白名单企业之中，体现了对于科华产品的支持和认可，再结合国外疫情的

态势，总体而言公司的国际机会还是非常大的。科华也会综合考虑及利用包括意大利在内的海外布局，

推动产品出口。 



 

 Q：北极星系列在装机、试剂销售上突破的意义及推广上的不同之处。 

A：目前国内有不少厂家拥有自己的生化体系和发光体系，但能用模块式的具有自主产权研发的仪

器加试剂，生化加发光的厂家并不多。科华 2018年有与日立进行过日立仪器加科华试剂的合作模式，

科华在生化端的试剂经验比较丰富，在发光端也具有稳定性及高性价比的优势，因此公司对于全自动

模块式的生化和发光自动化体系还是很有自信的。 

科华针对各级医院可以进行非常有针对性的产品的销售模式。在基层医院可以更多依靠科华原有

的卓越体系的仪器进行渗透，性价比非常好，价廉物美，在二级医院可以利用北极星系列产品对其他

国产品牌的性能优势和对进口品牌的价格优势进行布局，三级医院等高端市场通过与进口厂家的结合，

以他们的流水线和仪器加上科华的试剂，以此来抓住单机产出和客户端的多样化。 

 

 Q：对未来分子诊断产品的预期。 

A：国家针对三甲医院和二级医院分子实验室下达了非常具有指导性的意见，目前中国二级医院的

分子诊断还有很大的空间可以提升。科华具有仪器加试剂的综合优势，主要在以下几个方面进行推进：

1）自动提取仪、自动扩增仪等分子自动化主推窗口医院，2）推进性病检查、孕期传染病检查等妇幼

健康项目。3）布局于合理用药，精准医疗。4）考虑到分子一体机是未来的发展方向，未来将在呼吸

道疾病和急诊方面有重大突破。 

  

 Q：意大利子公司的产品情况、未来定位以及在疫情中的作用。 

A：意大利子公司的自产产品主要是发光及一部分的酶免。他的战略布局与科华类似，重点也是在

免疫和分子，去年测序的商业化和发光新产品增长也较快。目前科华与意大利子公司的研发协同性不

断提高，同时通过它们的欧洲渠道团队有利于将产品快速推动到欧洲，因此对科华具有日益重要的战

略意义。 

 

 Q：公司在 POCT 的布局。 

A：今年来 POCT 的临床意义愈发明显，公司也在三条线对 POCT 进行布局：1）分子 POCT，类似于

公司与奥然生物的技术合作。2）免疫端的 POCT，科华在这方面有丰富的经验。3）发光的 POCT。公司

认为这是未来的发展方向，因此选择与成都爱兴进行合作并提早布局。 

  



Q：2020 年对生化和发光装机的预期。 

A：目前公司六大平台的仪器，加上卓越体系及 POCT 的仪器，公司今年的目标是能够达到大几百

台到 1000台的装机。 

 

Q：常规业务在一季度的情况以及对 2020年的预期。 

A：公司常规业务在一季度受疫情影响有所下滑，这在行业中也能看到是普遍现象，但考虑到公司

新产品上市及进口替代可能性的上升，以及目前国内疫情防控的现状，公司认为今年常规业务仍有非

常大的机会。目前主要风险点在于医院门诊、急诊、住院数量恢复速度，因此难以具体预测增长速度。

基于，1）公司对疫情防控的及时性及产品的开发，预计在出口业务，尤其是在意大利和欧洲应该有所

突破。2）考虑到国内经济及医院运行的逐步恢复，血站及血制品业务在二季度会有明显反弹。3）三

级和二级医院的恢复比较理想，同时二、三季度在基层医院的体检及新冠形目也会形成不错的商机。

目前公司致力于提高产能，争取在今年实现自动化分子产品装机上的重大突破。我们对 2020年做到比

较坚实的增长还是很有信心的。 

 

 

日期 2020年 04月 29 日 

 

  



附件： 

调研名单 
参会人员 参会机构 

朱睿 中英人寿 

叶苏 涌铧投资 

郑伟光 万联证券 

白伊贝 途灵资产 

陈偲 通用技术 

陈志敏 深圳融昱资本 

徐伟强 纳爱斯上海投资 

李立恒 茂典投资 

刘牧 交银施罗德基金管理有限公司 

彭维诚 汇丰晋信基金 

王元齐 华发集团 

顾梦静 红象投资 

阮亚琦 国金证券 

周祖华 国金证券 

刘勇 光大证券 

刘忠群 东方生物 

方微微 澄金资产管理 

王镜程 乘安资产 

彭安妮 琛晟资产 

许彤 北京合正普惠投资管理有限公司 

张伶伶  

张桥石  

张超.  

何先畅  

 


