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上海会畅通讯股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                编号：2021-001 

投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

华西证券通信行业研究员 宋辉 

长城证券 TMT 通信行业研究员 蔡微未 

前海鸿富基金刘高寒、陆文涛 

佳许基金 王林、周小兰 

时间 2021 年 3 月 3 日 

地点 公司会议室、远程视频会议接入 

上市公司接待

人员姓名 

董事、总经理、董事会秘书 路路 

战略投资副总裁 张骋 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

Q1：后疫情时期，云视频行业目前景气度和持续性怎样？ 

国内疫情实际从 2020 年 3 月已经结束，但行业需求持续向上。从行业

上游音视频芯片厂商看，音视频芯片订单量景气度去年一直持续到今年一

季度；从行业下游政企用户侧看，2020 年是面对疫情的应急反应临时云视

频支出，2020 年是云视频元年，从 2021 年开始才进入正式建设期，不少

下游用户做了三年以上的规划。与其说云视频行业持续增长表面是疫情刺

激，不如说本质原因是国内各行各业和政企用户数字化转型升级进入了真

正的黄金十年，而云视频作为数字新基建逐步扮演起“生产力工具”的作用。 

Q2：公司信创业务进展如何？对公司收入是否有周期性影响？ 

国内信创市场与大 G 大 B 市场用户是重叠的，从过去一年发展看，信

创领域及国产操作系统合作对于公司持续推进大 G 大 B 市场是非常有效

的。信创的强制性采购目录是针对基础软硬件的，而公司一直以来都聚焦

市场化业务的开展，信创主要为公司大 G 大 B 业务“导流”，对于快速提升

公司的行业口碑，提高获客效率有显而易见的帮助，因此不存在周期性影

响，反而为大 G 大 B 业务持续增长提供了长期动力。 



                         
 

Q3：超视云的最新用户数如何？ 

截止到 2020 年底，会畅超视云政企用户量已经突破 100 万；并且随着

国产操作系统的快速发展，政企用户数还在持续快速增长。公司会加快研

发迭代，为更多政企用户提供更完善的超高清国产音视频通话体验。 

Q4：公司的云视频产品技术壁垒如何？ 

公司始终坚信业内最好的人才能做出最好的产品，因此在过去的将近

十年时间逐渐积累了国内顶尖优秀的音视频人才，基于用户需求不断打磨

技术，产品和解决方案。从技术上至少囊括了国内外领先的音视频算法，

特有的声学技术，图像处理技术，大规模云计算和智能制造的能力几方面，

在产学研和人才引进可以说针对每一方面都做到不断纵深，在云视频行业

应用上也逐步厚积薄发，获得了大量国内外知名头部客户的认可。 

Q5：今年以来近期公司云视频硬件的订单情况如何？ 

一季度以来国内外用户对于音视频需求持续旺盛，有了去年的经验，

公司也会相应做好充足的服务和产能准备。 

Q6：今年以来公司海外业务开拓进展如何？ 

海外市场对于数字化办公和云视频接受度高，渗透率是国内的 10-20

倍，今年以来公司也加大了海外合作伙伴的建设，尽管有海外圣诞节和国

内春节假期的影响，但各项经营指标都不错。 

Q7：公司未来三到五年业务的展望？ 

虽然国内云视频行业目前还处于早期，但国内外 5G 和数字化行业趋

势明显，2020 年更是国产化云视频的元年，公司在未来几年也会持续沉淀

更好的产品，加大行业客户和海外客户深耕，目标是做国内高端云视频市

场（大 G 大 B 市场）第一品牌。公司的愿景也一直未变，力争让中国所有

的大型企业都能用上公司的云视频产品。 

 

本次调研主要内容不涉及重大未公开信息。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2021 年 3 月 4 日 

 


