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证券代码：300145                                证券简称：中金环境 

2021 年 3 月 25 日投资者关系活动记录表 

                                                        编号：20210325 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研      □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会        □路演活动 

□现场参观          □一对一沟通      ☑其他（电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

广发证券：郭鹏、陈龙； 

光大证券：郝骞； 

国盛证券：崔丰文； 

方正证券：张婉姝； 

东吴证券：袁里； 

源乘投资：曾尚 等 

时间 2021 年 3 月 25日 15:30-16:30 

地点 以电话会议方式召开 

上市公司 

接待人员 

中金环境副总经理、董事会秘书：徐金磊； 

中金环境副总经理：沈梦晖。 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

公司副总经理、董事会秘书徐金磊先生介绍公司基本情况：  

公司最初是以泵类制造业起家，后向环保行业转型，并逐步形成了

以制造业为龙头，以危废处置行业为重要支撑，同时辅以环保设计、咨

询、环保运营的五大板块业务，其中通用设备制造和危废处置两大板块

业务贡献了公司较大比重的营业收入和利润。2018 年公司控制权转移至

无锡市市政公用产业集团有限公司（以下简称“无锡市政”），无锡市政

对上市公司进行了相应的战略调整，包括资本运作等方面的筹划。目前

中金环境是无锡市政下属唯一控股上市公司和走向资本市场的核心平

台，无锡市政在人才、业务、市场、资金等方面都给予了上市公司非常

多的支持。 

提问 1：公司在披露的《2020 年年度业绩预告》中披露了大额商誉

减值，请问此次计提后是否仍会有商誉减值的压力？本次无锡市政拟注
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入的危废处置资产质量如何，业绩是否有保证？ 

答：公司现有商誉余额约 25.8 亿元，本次计提商誉减值后，商誉的

账面价值预计在 6.84 亿元至 8.34 亿元之间。未来，公司将继续加强管

理、开拓业务、推进优质项目，努力提升公司核心竞争力和经营业绩。

同时，公司也将会按照相关法律法规的要求聘请专业机构，根据相关会

计准则适时进行商誉减值测试。为了解决同业竞争问题，加强对上市公

司的支持，控股股东无锡市政拟将其下属环保板块盈利能力最强的两块

资产即无锡市工业废物安全处置有限公司、无锡市固废环保处置有限公

司注入上市公司，这两家公司主要从事危废处置和固废填埋业务，在无

锡本地市场占有率非常高，故有较为充足的业绩保证，目前处于较好的

发展阶段。本次拟收购的大股东资产与公司现有危废处置业务具备协同

发展效应，预计完成后将进一步巩固公司危废处置板块的市场竞争力和

盈利能力。 

提问 2：在金泰莱 2020 年的业绩承诺不理想情况下，对未来的情况

预期如何？ 

答：公司危废处置业务去年主要受到疫情和市场环境的影响，危废

处置量和价格都出现了较大的波动，业绩出现下降。但公司危废处置业

务在处置规模、处置种类、区域位置上仍具备较强的竞争优势。同时公

司也在积极开拓新的利润增长点，一是积极开展贵金属资源化利用业务，

2019 年实现收入近 4000 万，2020 年预计实现收入约 1 亿元，预计这将

是金泰莱未来新的利润增长点，对传统的危废处置业务是个较好的补充；

二是公司正在实施的富氧测吹炉技改项目，若顺利投产将实现危废处置

废渣由危险废物向一般固废的转变，大大降低废渣委托处置成本。 

提问 3：关于公司应收账款压力大吗？ 

答：公司营收账款主要集中在以下方面：一是与制造业相关的应收

账款，此部分与泵类营销政策有关，账龄较短，风险可控；二是咨询和

工程类应收账款，其中部分存在收回风险的，往期也已做了减值准备与

坏账处理，存量的工程应收款中，多数以政府为主、回款确定性较高，

正在正常履行中；还有部分应收款是与诉讼相关，公司也已通过法律手

段在积极解决。整体上来看，公司应收账款对公司正常经营和现金流不

会造成特别大的影响。未来，公司会继续加强经营、提效、减风险、减

压力、提现金流，加快应收账款的回收和变现力度。 

提问 4：泵业这块，公司未来的发展规划是怎样的？ 

答：泵业长期以来是中金环境的基石，近几年稳定保持 10%左右的业
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绩增长，业绩成长性较好。作为国内不锈钢泵的龙头企业，公司主要生

产不锈钢多级离心泵、成套供水设备、污水泵、暖通泵、中开泵、消防

泵、计量泵、油泵、深井泵等多系列泵产品，产品层次定位于行业中高

端，拥有自身核心技术优势和完善的销售服务体系，占据市场领先地位，

业绩长期保持稳定发展态势。因此我们判断泵业未来会延续一个较好的

持续盈利能力，在经营策略上，公司在维护传统市场地位的同时未来将

积极围绕以下方面提质增效： 

一是加快智能制造：公司将加快建设泵产品智能制造基地，目前已

完成土地购买，建设方案尚在论证中。该项目建成后将大大节约生产成

本，提升泵业产能和产品质量，推动公司制造业向高端制造方向转型。 

二是细分领域做大做强：保持传统不锈钢多级离心泵稳定发展的同

时，公司已形成套供水设备、污水泵、消防泵等细分领域的核心技术，

该细分市场空间较大，有望借助公司发达的市场销售渠道快速建立新的

利润增长点。 

三是拓宽经营模式：销售模式由传统工业配套向参与招投标模式拓

展，直接面对用户，提升经营体量和盈利空间。 

四是延伸产业链：借力泵业发达的销售网络，延伸关联产业投资和

资源嫁接，打造协同效应。 

与此同时，我们也会找好产品线的布局，紧紧围绕环保节能和供排

水两个领域展开，做到产品更加节能、高效、稳定，提升业绩反馈广大

投资者。 

提问 5：公司在国内不锈钢泵、污水泵、消防泵这块的竞争格局如

何？ 

答：不锈钢泵：公司是国内不锈钢泵的龙头企业，在不锈钢泵行业

深耕近三十年，树立了优良的品牌形象。公司在国内设有办事处逾二百

个，已与各地的水务公司、房地产开发商等建立了良好稳定的业务合作

关系，为公司客户资源的长期维护和销售拓展提供了持续保障。公司瞄

准行业中高端市场，对标国外如格兰富、赛莱默、KBS 等同行业竞争者，

持续加大研发和市场开拓力度，维持了较高的市场地位。 

消防泵：公司下属子公司南方安美，是国内唯一一家得到 UL 和 FM

认证的企业，经过多年的研发，公司消防泵产品已正式投入市场，技术

水平处于行业领先地位，市场前景广阔。 

污水泵：近年来，国家对环境治理愈加重视，国内城乡污水设施建

设、污水提标改造正迎来新的高潮，污水泵市场需求巨大，公司污水泵
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的开拓主要适应供排水一体化的市场趋势，借助公司广泛的水务领域客

户资源，通过为客户提供一站式综合服务打造细分领域竞争优势。为此，

公司在 2012 年与日本知名的污水泵制造企业鹤见制作所成立了合资公

司，专注开拓国内污水泵市场。 

附件清单 无 

日期 2021 年 3 月 25日 

 


