
证券代码：300910 证券简称：瑞丰新材

新乡市瑞丰新材料股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：20210427

投资者关系活动

类别

特定对象调研 分析师会议

媒体采访 业绩说明会

新闻发布会 路演活动

现场参观 其他

参与单位名称及

人员姓名

序号 姓名 单位名称

1 马太 长江证券

2 叶家宏 长江证券

3 郭齐坤 广发证券

4 何雄 广发证券

5 汤慧 华宝基金

6 丁靖斐 华宝基金

7 王凌霄 华宝基金

8 杨金金 交银施罗德

9 宋磊 农银汇理基金

10 汪洋 万家基金

11 余乐 景顺长城

12 张明晓 交银施罗德

13 芮定坤 民生加银

14 霍竞春 华汯资产

15 葛新宇 天弘基金

16 王灏 宝盈基金

17 肖肖 宝盈基金

18 陈金伟 宝盈基金

19 姬长春 平安基金

20 薛冀颖 平安基金

21 郭敏 交银理财

22 曹思 中邮基金

23 邱炜佳 宁泉资产

24 刘健阳 红筹投资

25 郭歌 长江养老

26 姜思辰 高毅资产

27 曹佳 钜洲投资

28 时奕 中海基金

29 周颖 东北证券

30 李旋坤 东北证券

31 王峰 麦克斯投资

32 杨长创 领创投资

33 顾文天 长盛基金



34 李翔 源乘投资

35 魏玉波 华夏久盈

36 徐程惠 幻方量化

37 王烨华 彤源投资

38 邢颜凝 西南证券

39 王明辉 国金证券

40 吉金 开源证券

41 丁旺 开源证券

42 姜思琦 安信证券

43 袁帅 东方证券

44 张超 个人

45 张鹏鹏 个人

46 肖合策 个人

时间 2021年4月27日

地点 公司大会议室

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书、财务总监：尚庆春

证券事务代表：周闻轩

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司2020年度经营情况介绍

2020年，面对突如其来新冠肺炎疫情，公司及时成立新冠肺炎

疫情防控领导小组，做好相关疫情防控工作，并快速复工复产，为

全年的生产经营奠定了坚实基础。

在全球新冠疫情蔓延带来的严峻考验和复杂多变的国内外环境

下，公司在董事会的领导下，大力推进发展战略，加大技术创新力

度，积极开拓国内国际市场，持续提升产能产量，全面落实年度经

营计划，公司业绩逆势而上，营业收入和净利润连续创历史新高，

公司核心竞争力进一步增强。

2020年，公司实现营业收入86,085.54万元，同比增长31.09%；

利润总额 21,330.10万元，同比增长86.82%；归属于上市公司股东的

净利润 18,286.47万元，同比增长85.91%。

2020年，公司在A股首次公开发行股票并于11月27日在创业板成

功上市，公司正式进入新的历史阶段，为公司实现未来发展战略奠

定坚实基础。

2020年，公司明确提出了未来的发展愿景“致力于成为全球重要

的润滑油添加剂供应商”，以“提供润滑精华，助力环境友好；聚焦



客户挑战，实现客户价值”为企业使命，树立了“创新、责任、合作、

价值”核心价值观，发挥企业文化的价值，以文化凝聚共识、引领发

展。

公司持续加大研发投入，加大技术创新，产品品质持续提升，

成功研发新型分散剂产品，有力促进了公司复合剂产品品质提升，

CH-4级别复合剂、SN级别复合剂通过了国内权威机构引进的API认

证体系的第三方台架，并于2020年度获得发明专利4项，对于工业油、

特种剂等的研发与储备也获重大突破。

产能扩建方面，6万吨/年润滑油添加剂系列产品技术改造项目在

2020年下半年达到试生产状态，新增加产能2万吨。

2020年度，公司加大市场开拓力度，销量持续增长，国内外市

场规模快速扩张，外贸占比近40%，润滑油添加剂销量增长46%。

随着销售结构的持续优化、产品市场认可度及知名度的持续提

升，同时得益于2020年原材料价格处于相对低位，而售价保持相对

稳定，公司盈利能力也大幅提升，综合毛利率从31%增长到35%，销

售净利率从15%增长到21%，增长了6个百分点。

二、公司2021年第一季度经营情况介绍

报告期内，公司管理层在董事会的领导下，紧紧围绕发展战略，

按照年度经营计划，稳步开展各项工作，巩固和提升公司核心竞争

力。报告期内，公司实现营业收入24,668.60万元，较上年同期增长

49.74%；实现归属于上市公司股东净利润5,886.73万元，较上年同期

增长120.22%；实现归属于上市股东的扣除非经常性损益的净利润为

5,789.52万元，较上年同期增长112.98%。

三、公司发展规划

2021年度，公司将进一步加大研发投入，以复合剂需求带动单

剂的研发，加快复合剂的产品认证，争取汽机油、柴机油、齿轮油、

抗磨液压油等产品取得认证突破。

市场拓展方面，保持销量的持续快速增长，在国内率先实现单

剂向复合剂转型，国外出口再创新高，争取和国际主流润滑油公司

达成战略合作，实现规模销售。同时船用油、工业油、特种化学品



取得显著进展。

2021年度，加快募投项目的建设，同时依托新乡生产基地基础

设施完备、配套工程齐全，产能扩建建设周期短、投资小的优势，

通过技改、扩建等工程，实现新乡、沧州两个生产基地齐发力，迅

速提升产能，扩大产销规模。项目将使用募集资金或企业自有资金

进行投资建设。

四、问答环节

1.疫情对公司的影响？2020出口收入增长快于国内收入增长，

疫情消退后海外收入是否会受影响？

答：（1）公司2019年底已接了一定量的订单，公司在2020年3

月之前主要集中供应境外订单，此后随着国外疫情趋紧，而国内逐

步复工复产，转为供应国内订单，总体上都是增长的，疫情客观上

引发了下游对供应链安全保障的重视，有利于公司进行市场开拓，

长远来看，具有一定的正面意义。

（2）疫情加速了海内外优化供应渠道的替代速度，公司判断，

海外收入增长趋势仍会保持，第一，公司虽然增长很快，但国际市

场占有率较低，未来空间还很大；第二，下游客户迫切希望改善供

应链，寻找替代渠道，因为润滑油添加剂行业门槛较高，大客户的

准入周期较长，公司已经为此做了大量的工作，有了很好的增长基

础。

2．近期原材料价格不断上涨，公司有何应对措施？

答：公司对此高度关注，一方面持续优化供应渠道，扩大准入

供应商的数量，适当引入竞争，保障供应安全；另一方面公司会依

据未来销售市场的拓展预测情况，并根据部分原材料价格近期波动

情况及预期未来走势进行适度、适量的提前备货用以未来生产使用；

当原材料出现大幅或持续涨价时，公司也会通过提高产品的售价，

来消化原料涨价带来的成本压力。

3．公司正在从单剂向复合剂进行转型，对公司有什么影响？

答：润滑油添加剂实现从单剂为主向复合剂为主转型，复合剂

产品从中低级别向中高级别转型，从车用油为主向以车用油为主，



船用油、工业油为两翼扩展是公司重要的战略转型。公司选择在复

合剂产品逐步成熟、业务快速成长期进行转型是经过深思熟虑的。

转型总是会有阵痛的，直接的影响是国内单剂销量下降，单剂向复

合剂转型，对于市场整合、品牌地位、竞争优势都具有深远的意义。

从公司一季度业绩来看，在原材料价格大幅上涨，叠加春节放假等

因素的影响下，净利润仍高于上年第四季度，且比上年同期增长了

120%，表明公司的转型还是顺利的。

4．公司研发投入将来会怎么发展？

答：公司未来研发的思路是以复合剂的认证引领单剂的开发。公

司将近一步加大研发投入，争取产品认证取得重大突破。另一方面，

公司也将持续组织力量，从节能、环保角度对新型和特种单剂进行

原创性研发，对产品的应用域进行拓展，如其他领域用油等。

5．API认证情况如何？

答：API认证具有较高的门槛，不同的产品、不同的等级认证周

期不尽相同。公司正在积极推进中，目前进展顺利。

附件清单（如有） 无

日期 2021年4月27日


