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甘肃皇台酒业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
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投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

通过全景网“投资者关系互动平台”（http://ir.p5w.net）

参与公司本次 2020 年度网上业绩说明会的投资者 

时间 2021 年 5 月 18 日 15:00-17:00 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（http://ir.p5w.net） 

上市公司接待人

员姓名 

公司总经理杨利兵先生 

公司财务总监王克西先生 

公司董事会秘书彭晶女士 

保荐人代表郭尧先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

公司于 2021 年 5 月 18 日下午 15:00-17:00 在全景网举行了

2020 年度业绩说明会，本次业绩说明会采用网络文字互动交

流的方式，就投资者关注的问题进行了回复。本次问答环节的

主要内容见附件。 

附件清单（如有） 皇台酒业 2020 年度网上业绩说明会问答记录表 

日期 2021 年 5 月 18 日 

 

 

 

  



附件： 

皇台酒业 2020 年度网上业绩说明会问答记录表 

序号 提问内容 回复内容 

1 
今年以来公司接待专业机构调研情况

是什么样的？ 

投资者您好，公司 2021 年以来不存在专业

机构现场调研的情形。感谢您的关注。 

2 
公司白酒的基酒产能如何，有哪些措

施保障白酒的产能？ 

投资者您好，公司目前年产基酒 2000 吨左

右，公司选用优质原材料、集中资金优势确

保白酒产能。感谢您的关注。 

3 
经销模式下，各地经销商定价是否统

一，如何防范彼此串货等现象？ 

投资者您好，皇台旗下白酒、红酒产品各地

经销商定价统一，每个包装箱和单瓶条码都

能够追溯至终端。感谢您的关注。 

4 

杨总，您好，上海厚丰股权已经在拍

卖了吗？贵公司在股权保护方面有哪

些措施？今年业绩以及盈利目标分别

是多少？ 

投资者您好！公司收到上海厚丰诉讼的进展

会及时公告，目前没有最新进展，谢谢。 

5 
请问皇台的业绩有没有水分在里面？ 

 

投资者您好，我们的业绩是真实的。我们企

业的目的就是为了发展皇台的白酒品牌，是

真真实实的在做白酒生产经营的事业，会计

核算是按照会计准则规范进行的，会计师事

务所对我们的年报审计也是非常严格的，因

此我们的业绩是实打实的。感谢您的关注。 

6 

皇台和茅台都获得国际白酒奖项，说

明皇台酒优势极佳。从潜力和发展方

面皇台比茅台更具空间，在国内包括

港澳台对茅台性价比十分的高，但价

格却内高外低影响到茅台的正面形

象。皇台在国内销量少国外有存挡名

声的，借此，可将皇台打造成国际品

牌？采取国内紧销国外俏销的模式，

将皇台推向世界。 

投资者您好，目前皇台主要开拓国内市场。

感谢您的关注。 

 

7 
在拓展省外业务层面，除了新疆宁夏

和陕西，公司有何新规划？ 

投资者您好!公司立足甘肃，做好皇台酒业

全国招商工作。感谢您的关注。 

8 

董秘你好，厚丰股权拍卖终审已判决

为何迟迟不公告？拍卖大约在何时进

行？公司是否就厚丰股权转让与厚丰

进行了协商？21 年 1季度为春节旺

季，公司仍然亏损，深层次原因是什

么？公司目前营销方面的具体举措是

什么，进展如何？对 21 年经营业绩的

展望如何？ 

投资者您好，感谢您对公司的关注。公司目

前尚未收到上海厚丰投资有限公司的相关

诉讼最新的进展通知，公司收到通知之后会

及时公告，敬请关注。21 年一季度销售未

达到一定规模，市场占有率不高导致一季度

亏损。公司目前已经聘请白酒行业黑格咨询

为公司营销顾问，力争在销售方面取得理想

的业绩。 

9 
您好，目前上海厚丰所持有的股权拍

卖进展如何？贵公司对这部分股权保

投资者您好，感谢您对公司的关注。公司目

前尚未收到上海厚丰投资有限公司的相关



护有哪些有利的措施？今年贵公司在

主营业务开展方面有哪些有效措施？

效果如何？ 

诉讼进展通知，公司收到诉讼进展通知之后

将及时公告。公司的主营业务主要以白酒窖

底原浆系列、六鼎系列、老皇台、龙马本色、

葡萄酒等销售为主。与黑格咨询合作，深耕

市场，建立完善的营销体系。 

10 
想请教一下公司在武威地区的白酒市

场份额大概能占到多少？ 

投资者您好，武威地区的白酒市场份额目前

没有官方统计数据，感谢您对公司的关注。 

11 

您好，我是公司的忠实股东，想请教

一下公司下一步营销策略是什么？打

算用什么办法开展市场营销？ 

投资者您好，感谢您对公司的关注。在销售

方面，公司实现国内市场全面招商，省内重

点地、县级市场招商,兰州市场招商稳中有

升，省外新疆、宁夏、陕西，青海，内蒙部

分地区招商成果显著。武威市作为大本营市

场（一区+三县+金昌），格咨询将辅助皇台

酒业在自己的大本营构建市场壁垒，实现小

区域，全价位，成功完成凉州区直销部分重

点终端联盟体建设，针对疫情对线下营销造

成的重击，公司创新线下+线上营销模式，

建立了皇台酒类旗舰店、京东店、淘宝店等

多网络平台构建，设立网销公司全面开展线

上营销业务，在今年年已初见成效。 

12 
想请教一下公司一季报营收特别低的

原因？ 

投资者您好，皇台酒业 21 年一季度销售未

达到一定规模，市场占有率不高导致一季度

亏损。公司目前已经聘请白酒行业黑格咨询

为公司营销顾问，力争在销售方面取得理想

的业绩。 

13 

老总，你好！请问，皇台酒业很不容

易再一次上市，请问：1.公司的长期

规划和短期规划是什么？2.有没有引

进战略投资的计划？3.关于皇台酒的

宣传和策略，有没有更加明确的新思

维和国际方向？4.关于公司酒类开发

有没有定位于适合自己的方向？谢

谢。 

投资者您好，感谢您对公司的关注。1、挖

掘皇台酒业品牌文化资产，围绕“南有茅台，

北有皇台”要做战略性唤醒，抢占中高档白

酒市场，构建区域品牌、产品势能，打造经

典皇台系列、窖底原浆系列两条战略核心产

品线，为皇台酒业复合增长奠定基础，实现

名酒复兴； 2、建设深耕甘肃市场，首先将

推动皇台建设根据地市场，武威是古丝绸之

路的要道也是皇台酒业的大本营，在自己的

大本营构建市场壁垒，实现小区域，全价位，

高占有策略。在甘肃本土市场，以高端酒模

式创新解决团购合伙人落地操作，以黄金三

角基地样板建设做大大众酒规模。同时，以

甘肃为中心市场辐射西北市场，推动宁夏、

青海、新疆等泛区域化市场占有； 3、品类

创新，结合皇台酒自身的资产优势、资源优

势、品牌优势做好品类创新； 4、开拓全国，

提炼打造一套适合皇台酒业发展的营销模

式，实现企业整体竞争力的提升同时强销售



组织市场操作能力，打造一支具有“西北狼”

精神的销售队伍，最终实现企业的高速度可

持续发展，开拓全国市场。  

14 

请问公司 2021 年对自身下一步的产

品销售定位有哪些见解，对应的政策

有哪些，影响公司的业绩预案有哪些? 

投资者您好，感谢您对公司的关注。1、挖

掘皇台酒业品牌文化资产，围绕“南有茅台，

北有皇台”要做战略性唤醒，抢占中高档白

酒市场，构建区域品牌、产品势能，打造经

典皇台系列、窖底原浆系列两条战略核心产

品线，为皇台酒业复合增长奠定基础，实现

名酒复兴； 2、建设深耕甘肃市场，首先将

推动皇台建设根据地市场，武威是古丝绸之

路的要道也是皇台酒业的大本营，在自己的

大本营构建市场壁垒，实现小区域，全价位，

高占有策略。在甘肃本土市场，以高端酒模

式创新解决团购合伙人落地操作，以黄金三

角基地样板建设做大大众酒规模。同时，以

甘肃为中心市场辐射西北市场，推动宁夏、

青海、新疆等泛区域化市场占有； 3、品类

创新，结合皇台酒自身的资产优势、资源优

势、品牌优势做好品类创新； 4、开拓全国，

提炼打造一套适合皇台酒业发展的营销模

式，实现企业整体竞争力的提升同时强销售

组织市场操作能力，打造一支具有“西北狼”

精神的销售队伍，最终实现企业的高速度可

持续发展，开拓全国市场。 

15 

我一直关注并持有公司股票，请问贵

公司未来发展及业绩增长情况，同时

贵公司未来有无实质性的举措。 

投资者您好，感谢您对公司的关注。1、挖

掘皇台酒业品牌文化资产，围绕“南有茅台，

北有皇台”要做战略性唤醒，抢占中高档白

酒市场，构建区域品牌、产品势能，打造经

典皇台系列、窖底原浆系列两条战略核心产

品线，为皇台酒业复合增长奠定基础，实现

名酒复兴； 2、建设深耕甘肃市场，首先将

推动皇台建设根据地市场，武威是古丝绸之

路的要道也是皇台酒业的大本营，在自己的

大本营构建市场壁垒，实现小区域，全价位，

高占有策略。在甘肃本土市场，以高端酒模

式创新解决团购合伙人落地操作，以黄金三

角基地样板建设做大大众酒规模。同时，以

甘肃为中心市场辐射西北市场，推动宁夏、

青海、新疆等泛区域化市场占有； 3、品类

创新，结合皇台酒自身的资产优势、资源优

势、品牌优势做好品类创新； 4、开拓全国，

提炼打造一套适合皇台酒业发展的营销模

式，实现企业整体竞争力的提升同时强销售



组织市场操作能力，打造一支具有“西北狼”

精神的销售队伍，最终实现企业的高速度可

持续发展，开拓全国市场。 

16 

武威有二宝－－－皇台酒和奔马飞

燕，公司要打好历史文化牌，让夜光

怀，压宝酒，北茅台家喻户晓。 

投资者您好！谢谢您对皇台酒业的关注和支

持。 

17 

王总监好，2021年二季度马上过去了，

目前为止，贵公司营收比去年同期相

差多少？ 

投资者您好，感谢您的关注，具体数据请关

注 2021 年度半年报。 

18 

希望大股东能够拿下厚丰的股权全控

皇台酒，或者国资接盘，或者实力酒

企接手同盛达集团强强联合，借助其

销售网络铺货全国。“皇台”是名牌，

酒质量上乘喝过的都说好，只是差些

营销手段。“南茅台，北皇台”美誉

应该充分被人们认知，加大广告投放

力度，如果允许的话请在 CCTV做广

告，先打开销路业绩慢慢就上去了，

希望这次能重新走向辉煌，酿一瓶好

酒报乡情。请转达赵满堂董事长谢谢。 

投资者您好，感谢您的关注！ 

 

19 

建议大股东拿下上海厚丰的股权全控

皇台或者国资拿下或者让有实力的酒

企拿下强强联合，借助其营销网络迅

速铺货全国，辅之以曾和茅台齐名“南

有茅台，北有皇台”美誉宣传，必将

迅速打开销路。“皇台”酒是好酒，

入口绵柔香甜不上头不辣喉，回味悠

长。现在皇台是最小市值的纯酒股，

只要用心经营轻松上百亿，希望不能

再错过机会了。酒是好酒只是如何打

开市场的问题，希望赵董认真思考下。

谢谢。 

投资者您好，感谢您对公司的关注和支持！ 

 

20 

白酒营销建议取名盛世皇台酒，大汉

皇台酒，奔马皇台酒，感恩皇台酒，

至尊皇台酒。盛世用于庆典，大汉，

奔马用于社交，感恩用于走亲访友敬

恩人等，至尊用来收藏十年后可回收。

广告用语－－－喝皇台美酒，过皇家

生活，送皇台美酒，亨皇家富贵。 

 

投资者您好！非常感谢您对皇台酒业的关注

和支持。 

 

21 公司现在账目流通资金是多少? 
投资者您好，详细数据见公司已披露的

2021 年一季度合并报表，感谢您的关注。 

22 
对 2021 年营销策略有哪些？近 4I 个

月有无明显效果？ 

投资者您好，1、挖掘皇台酒业品牌文化资

产，围绕“南有茅台，北有皇台”要做战略



性唤醒，抢占中高档白酒市场，构建区域品

牌、产品势能，打造经典皇台系列、窖底原

浆系列两条战略核心产品线，为皇台酒业复

合增长奠定基础，实现名酒复兴； 2、建设

深耕甘肃市场，首先将推动皇台建设根据地

市场，武威是古丝绸之路的要道也是皇台酒

业的大本营，在自己的大本营构建市场壁

垒，实现小区域，全价位，高占有策略。在

甘肃本土市场，以高端酒模式创新解决团购

合伙人落地操作，以黄金三角基地样板建设

做大大众酒规模。同时，以甘肃为中心市场

辐射西北市场，推动宁夏、青海、新疆等泛

区域化市场占有率； 3、品类创新，结合皇

台酒自身的资产优势、资源优势、品牌优势

做好品类创新； 4、开拓全国，提炼打造一

套适合皇台酒业发展的营销模式，实现企业

整体竞争力的提升同时强销售组织市场操

作能力，打造一支具有“西北狼”精神的销

售队伍，最终实现企业的高速度可持续发

展，开拓全国市场。 

23 

目前白酒景气度如此高，为何销售收

入很不理想？二是为什么会出现犯修

改章程与现行法律法规不一致这样的

错误？ 

21 年一季度销售未达到一定规模，市场占

有率不高导致一季度亏损。公司目前已经聘

请白酒行业黑格咨询为公司营销顾问，力争

在销售方面取得理想的业绩。 

24 
21 年 1 季度为春节旺季，公司仍然亏

损，深层次原因是什么？ 

投资者您好，21 年一季度销售未达到一定

规模，市场占有率不高导致一季度亏损。需

要说明的是，21年一季度业绩较 20 年一季

度业绩有所改善，感谢您的关注。 

25 

重资产投入面临较大折旧压力，公司

将采取怎样措施减少其对业绩波动的

影响？ 

投资者您好，公司 2019 年接受控股股东捐

赠的 1.3 亿余元土地、地上物及商铺，会对

公司业绩产生影响。公司正在积极开拓市

场、提业销量。 

26 

鲜葡萄业务是去年一个亮点，具体商

业特色何在，是否可以持续或者予以

拓展？ 

投资者您好，今年或将持续鲜葡萄销售，该

项业务具有不确定性。感谢您的关注。 

27 

因虚假陈述案而陆续产生一系列纠

纷，有何措施降低类似事件的不利影

响？ 

投资者您好，公司已修订 30 余个公司制度，

加强公司治理，杜绝不规范行为，定期组织

董监高、员工法律法规等相关培训。同时加

强信息披露管理，加强上市公司合法合规经

营。感谢您的关注！ 

28 

去年以来公司产品获得奖项颇丰，但

同时销售费用也增长迅速，将采取哪

些有效措施促进转换为业绩增长？ 

1、挖掘皇台酒业品牌文化资产，围绕“南

有茅台，北有皇台”要做战略性唤醒，抢占

中高档白酒市场，构建区域品牌、产品势能，

打造经典皇台系列、窖底原浆系列两条战略



核心产品线，为皇台酒业复合增长奠定基

础，实现名酒复兴；2、建设深耕甘肃市场，

首先将推动皇台建设根据地市场，武威是古

丝绸之路的要道也是皇台酒业的大本营，在

自己的大本营构建市场壁垒，实现小区域，

全价位，高占有策略。在甘肃本土市场，以

高端酒模式创新解决团购合伙人落地操作，

以黄金三角基地样板建设做大大众酒规模。

同时，以甘肃为中心市场辐射西北市场，推

动宁夏、青海、新疆等泛区域化市场占有；

3、品类创新，结合皇台酒自身的资产优势、

资源优势、品牌优势做好品类创新；4、开

拓全国，提炼打造一套适合皇台酒业发展的

营销模式，实现企业整体竞争力的提升同时

强销售组织市场操作能力，打造一支具有

“西北狼”精神的销售队伍，最终实现企业

的高速度可持续发展，开拓全国市场。 

29 厚丰股权去向如何？ 

投资者您好，感谢您对公司的关注。公司目

前尚未收到上海厚丰投资有限公司的相关

诉讼进展通知，公司收到诉讼进展通知之后

会及时公告，敬请关注。 

30 
有些线上的酒品线下难觅，这是出于

定价的考虑还是其他因素？ 

投资者您好！有些区域还没有经销商，导致

部分区域市场还未铺货。感谢您的关注。 

31 

目前中档白酒产品毛利率约 80%，有

无进一步提升空间，将采取哪些手段

保证高毛利延续？ 

投资者您好，公司目前的毛利率尚未达到

80%。但是我们通过改进工艺，采用单窖循

环法和小窖分型发酵工艺，有效的提高了投

入产出率，也相应的提高了毛利率。感谢您

的关注。 

32 
公司有“西北茅台”美称，近年来制

约公司业绩成长的主要因素有哪些？ 

投资者您好，公司 2019 年 7与 8 日开始陆

续推出白酒窖底原浆系列、六鼎系列，并改

进老皇台、龙马本色等老产品，同时推出手

选葡萄酒系列产品，公司聘请了黑格咨询对

营销进行指导，力争提升市场占有率。 

33 如何解决公司控制权之争问题？ 
投资者您好，公司目前不存在控制权之争。

感谢您的关注！ 

34 
请问上海厚丰债务偿还进展如何，其

股权有没有进行拍卖？ 

投资者您好！公司目前尚未收到上海厚丰投

资有限公司的相关诉讼进展通知，公司收到

诉讼进展通知之后会及时公告，敬请关注。 

35 股权问题好久能够给股民一个交代？ 

投资者您好，公司目前尚未收到上海厚丰投

资有限公司的相关诉讼通知，公司收到诉讼

进展通知之后会及时公告，敬请关注。 

36 今年业绩有改善吗？ 
投资者您好，公司正在积极提升皇台酒业市

场占有率，并开拓市场，全面招商。 



38 

董秘您好！做为皇台引进的战略方盛

达集团是否有意收购上海厚丰全部股

权？因为从发皇台长远发展来看是有

利的，并且盛达集团也有这个能力。 

投资者您好，盛达集团为皇台酒业控股股

东，目前未得到您关注的有关信息。感谢您

的关注！ 

39 
你好，请问贵公司关于厚丰股权的问

题，有什么新动向呢！ 

投资您好，公司目前尚未收到上海厚丰投资

有限公司的相关诉讼进展通知，公司收到诉

讼进展通知之后会及时公告，敬请关注。 

40 
好酒要好价，皇台酒价格要向茅台靠

拢。 
投资者您好，感谢您的关注！ 

41 
反对盛达旗下二个酒企通过增发注入

皇台。 

投资者您好，公司将向控股股东盛达集团转

达您的建议，感谢您的关注！ 

42 皇台今年营收目标多少。 
投资者您好，请关注公司相关业绩公告。感

谢您的关注！ 

43 

公司直销毛利率较高，网销公司是否

仍属直销模式，今年以来线上业务情

况如何？ 

投资者您好，网销属于直销模式，今年一季

度较去年同期网销业绩有较大增长，感谢您

的关注。 

44 

上海厚丰所持有的皇台酒业 19.9%股

权最后会是以司法拍卖，还是协议转

让处理？ 

投资者您好，公司目前尚未收到上海厚丰投

资有限公司的相关诉讼进展通知，公司收到

诉讼进展通知之后会及时公告，敬请关注。 

45 

如何看待酒类股票机构抱团现象，公

司在市值管理层面如何应对合规风

险？ 

投资者您好，公司目前正常接待投资者咨

询，严格按照相关法律法规进行信息披露。

感谢您的关注！ 

46 

贵司与同行业业绩相比让投资者难以

满意，既然酒没问题，那在销售主要

环节上有问题，下半年如何提高业

绩？ 

在销售方面，公司实现国内市场全面招商，

省内重点地、县级市场招商,兰州市场招商

稳中有升，省外新疆、宁夏、陕西，青海，

内蒙部分地区招商成果显著。武威市作为大

本营市场（一区+三县+金昌），格咨询将辅

助皇台酒业在自己的大本营构建市场壁垒，

实现小区域，全价位，成功完成凉州区直销

部分重点终端联盟体建设，针对疫情对线下

营销造成的重击，公司创新线下+线上营销

模式，建立了皇台酒类旗舰店、京东店、淘

宝店等多网络平台构建，设立网销公司全面

开展线上营销业务，在今年年已初见成效。 

47 

董秘你好。公司接触过其他成熟的酒

企业家吗 想过增发收购占有一定市

成熟的酒企来打开市场吗？快速打开

市场，要不后面的市场空间越来越小。 

投资者您好，感谢您对公司的关注！ 

 

48 

亏损并不怕，只要营收年年增，公司

营销部门要有目标，有措施，有行动。

对中高端酒按客户需求分类营销。好

的酒名图吉利，如感恩走亲，盛世庆

典，大汉交友，奔马赛事，至尊收藏

等。 

投资者您好，感谢您对公司的关注和支持！ 

 



49 

在做好销售环节上举个例子，离你们

很近的青青稞酒去年对持有股票的股

东免费发送酒，一方面提高投资者信

心，另一面做了很好宣传，建议你们

也筹划下类似活动提高品牌效。 

投资者您好，感谢您的关注和支持！ 

 

50 
股权大战即将拉开帷幕，公司如何面

对举牌的野蛮人，这是个棘手的问题。 
投资者您好，感谢您对公司的关注和支持！ 

51 
管理层目前最关注的问题是什么，如

何应对？ 

投资者您好，公司面对当前白酒行业发展形

势和市场竞争环境，结合公司长远发展规

划，将继续深耕白酒、葡萄酒主营业务，完

善运行机制。2021 年发展规划：聚焦品牌

战略建设、打造新的营销战术、提升团队建

设。感谢您的关注。 

52 

国产葡萄酒市场进入寒冬，公司相关

业务规模也出现下滑，请问对未来将

对这块市场怎么谋划？ 

投资者您好，公司葡萄酒产品依靠河西走廊

得天独厚的地理优势，拥有 5000 亩优质酿

酒葡萄基地，自种自酿，酒体品质达到了国

际标准。公司葡萄酒以“凉州”品牌为主，

主要有凉州臻选生态系列、凉州手选生态系

列葡萄酒。公司依然会从种植、酿造、品牌

打造等方面提升皇台旗下葡萄酒品质，提升

市场占有率。感谢您对公司的关注。 

53 
贵司控股子公司被列为失信被执行

人，对贵司有何影响？ 

投资者您好，这是由于公司 2018 年之前的

诉讼造成，公司目前正在积极协商解决，目

前公司及子公司经营、生产一切正常。感谢

您的关注！ 

54 

杨总您好！难得有机会与贵司高层交

流，我们中小投资者对皇台发展充满

信心，一直长期持有股票对你们支持，

展望未来有什么与我们说的吗？ 

投资者您好！皇台酒业会踏踏实实酿酒，完

善公司治理，立足甘肃，一步一个脚印，给

每个消费者提供一杯放心酒。 

55 

贵公司未来有没有重大的发展计划，

来增强投资者对皇台的投资信心，并

且有没有考虑引进一些国有资源，来

壮大公司的实力。 

投资者您好，1、挖掘皇台酒业品牌文化资

产，围绕“南有茅台，北有皇台”要做战略

性唤醒，抢占中高档白酒市场，构建区域品

牌、产品势能，打造经典皇台系列、窖底原

浆系列两条战略核心产品线，为皇台酒业复

合增长奠定基础，实现名酒复兴； 2、建设

深耕甘肃市场，首先将推动皇台建设根据地

市场，武威是古丝绸之路的要道也是皇台酒

业的大本营，在自己的大本营构建市场壁

垒，实现小区域，全价位，高占有策略。在

甘肃本土市场，以高端酒模式创新解决团购

合伙人落地操作，以黄金三角基地样板建设

做大大众酒规模。同时，以甘肃为中心市场

辐射西北市场，推动宁夏、青海、新疆等泛

区域化市场占有； 3、品类创新，结合皇台



酒自身的资产优势、资源优势、品牌优势做

好品类创新； 4、开拓全国，提炼打造一套

适合皇台酒业发展的营销模式，实现企业整

体竞争力的提升同时强销售组织市场操作

能力，打造一支具有“西北狼”精神的销售

队伍，最终实现企业的高速度可持续发展，

开拓全国市场。 感谢您的关注！ 

56 

2020 年，公司实现营收 1.02亿元，

归属于上市公司股东的净利润约为

3348 万元，同比下降 50.91%。进入

2021 年后业绩也未见改善，一季度亏

损约 430 万元。业绩下降及亏损的主

要原因是什么？公司未来有没有具体

计划来改善经营业绩，扭转业绩颓

势？ 

投资者您好，感谢您的关注。2020 年度同

比 2019 年度净利润（扣非前）下降的主要

原因是公司债务重组等非经常性收益（主要

包括利息豁免、以存货抵债等)大幅减少。 

在销售方面，公司实现国内市场全面招商，

省内重点地、县级市场招商,兰州市场招商

稳中有升，省外新疆、宁夏、陕西，青海，

内蒙部分地区招商成果显著。武威市作为大

本营市场（一区+三县+金昌），格咨询将辅

助皇台酒业在自己的大本营构建市场壁垒，

实现小区域，全价位，成功完成凉州区直销

部分重点终端联盟体建设，针对疫情对线下

营销造成的重击，公司创新线下+线上营销

模式，建立了皇台酒类旗舰店、京东店、淘

宝店等多网络平台构建，设立网销公司全面

开展线上营销业务，在今年年已初见成效。  

57 

贵司的负面新闻着实多了点？历史旧

账何时能出清？有无考虑与金徽酒也

合并。 

投资者您好！我们会尽快解决遗留问题，没

有合并这方面的打算。感谢您的关注。 

58 
去年的葡萄都卖了，今年的葡萄还会

卖吗？ 

投资者您好，根据今年市场情况而定，感谢

您的关注！ 

59 

贵公司视频主打大汉底蕴酒，在汉服

盛行的四川成都，汉服婚礼上都却没

怎么看到过，可惜了。 

投资者您好！谢谢您对皇台酒业的关注。 

60 
董秘您好！可以介绍下 2021 年的销售

目标以及预期收益吗？ 

投资者您好，具体财务数据详见 2020 年度

报告。公司以“皇台”和“凉州皇台”两大

品牌为主，产品主营“窖底原浆”、“经典

皇台”、“六鼎”、“老皇台”、“本色”、

“醉凉州”系列产品；葡萄酒以“凉州”品

牌为主，主要有凉州臻选生态系列、凉州手

选生态系列葡萄酒。经典皇台和窖底原浆系

列为中高档品牌，公司葡萄酒产品依靠河西

走廊得天独厚的地理优势，拥有 5000 亩优

质酿酒葡萄基地，自种自酿，酒体品质达到

了国际标准。感谢您的关注。 

 

 


