
 1 

证券代码：002095                                            证券简称：生意宝 

浙江网盛生意宝股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2021001 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □分析师会议      □现场参观 

□媒体采访             □业绩说明会      □新闻发布会 

□路演活动            √其他   投资者接待日      

参与单位名称及

人员姓名 

机构投资者：深圳前海起航投资、宁聚投资、兴业证券、湖汇山投资 

个人投资者：彭兵、陈德贤、陈青、徐安笛、吴可军、斯志坚、张峰

宁、高泽雷 

时间 2021年 5月 24日下午 3时 

地点 公司 11 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长孙德良先生、董事副总经理童茂荣先生、董事副总经理寿邹先

生、独立董事秦路先生、独立董事俞毅先生、副总经理董事会秘书范

悦龙先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、董事长介绍了公司的情况 

公司是一家专业从事互联网信息服务、电子商务、专业搜索引擎

和企业应用软件开发的高新企业，目前已发展成为国内最大行业电子

商务运营商和领先的综合B2B运营商。 

在行业电子商务运营方面，公司拥有并经营中国化工网、全球化

工网、中国纺织网、医药网等行业类专业网站。主要业务包括化工行

业、纺织行业的商务资讯服务、网站建设和维护服务以及广告服务。 

同时公司致力于打造一个垂直闭合的B2B一体电商交易平台，结合

产业链流通场景、抓住产业数字化发展趋势，通过多年的战略转型升

级，建立了产业链各个节点项下的产能、价格、供应商等产业大数据，

并为产业链各个节点项下的供应商提供交易、金融、物流等服务。 

公司依托产业大数据，围绕交易、金融、物流打造了三大基础设

施与两个中心解决方案：  

一、三大基础设施  

（1）、产业互联网基础设施  

  （2）、供应链金融基础设施  

（3）、物流网络基础设施  

二、两个中心  

（1）、产业数字化服务中心  

依托网盛产业互联网基础设施、供应链金融基础设施与物流网络

基础设施为某一区域内企业实现产业数字化的解决方案，具体内容包
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括： 

为区域内企业提供超级旺铺，实现企业销售数字化；为区域内核

心企业提供上下游供应链金融；为区域内产业集群提供产业链服务平

台解决方案；为区域内批发市场提供在线市场解决方案；为区域内担

保公司提供地方供应链金融中心解决方案等。 

（2）、地方供应链金融中心 

为地方担保公司打造的在线供应链金融服务平台，通过该平台，

为地方各类核心企业、地方产业集群与地方中小微企业提供各类供应

链金融解决方案与产业链金融解决方案，提供的服务包括： 交易场景

设计、风控模式设计、云SAAS技术平台等。 

 

二、公司 2020 年的整体情况 

公司于 2021年 4月 29日发布了公司 2020 年年度报告。2020年度，

公司实现营业总收入 385,899,294.03 元，较 2019 年度上升 4.13%，主

要原因系本期化工贸易业务收入增加所致。公司实现归属于母公司所

有者的净利润 36,988,899.54 元，较 2019 年度增长了 5.69%，主要原

因系基于以前年度的投入和发展，本期信息平台业务基础上 B2B 交易

平台和供应链金融平台的建设业务开始成型，相应管理和销售人员及

相关费用减少，使得本公司净利润同比有所上升。 

在研发方面，2020年，围绕产业互联网基础设施、供应链服务基础

设施、物流网络基础设施等三个方向的新型基础设施建设，公司开展

了一系列研发活动。在产业互联网基础设施建设方面，开展了“网盛

区块链存证平台”、“AI 在网盛大宗商品关系场景中的应用”等项目

的研发工作，探索应用新技术构建具有前瞻性的技术架构，赋能产业

互联网业务的深化与发展；在具体的业务应用上，开展了“网盛全球

贸易信息交换平台”、“生意宝国际版”等项目的开发，为公司的业

务开展提供软硬件支持。其中，“网盛全球贸易信息交换平台”已投

入使用。在供应链服务基础设施方面，已完成“网盛供应链管理系统

软件”的开发，将公司的供应链服务领域从交易服务延伸到供应链管

理服务；此外，结合企业营销社交化的趋势，开展了“网盛企业微营

销解决方案”等项目的开发，预计在 2021 年可投入使用。在物流网络

基础设施方面，延续了历年来在物流领域的研发工作，开发了一系列

手机应用，强化在物流网络业务上的功能组合。 

 

三、公司未来发展的展望 

（一）行业格局和趋势 

1、行业格局 

在互联网时代下，电子商务是商业模式的发展趋势，据统计，截

至到2019年中国电子商务行业交易总额达到36.8万亿元，同比增长

16.3%。垂直类B2B平台的出现极大地促进了B2B电子商务市场的发展，

行业规模持续保持快速增长。 

2、行业趋势 

趋势一：行业垂直细分越加服务化。垂直类B2B平台通过聚焦优势

品类，在产品和服务上专注各自行业特点，形成专业壁垒。 
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趋势二：B2B平台合作共享趋势。在B2B市场的中，尽管有些B2B平

台目前没有成为生态中最有话语权的一方，但B2B平台的资源优势为合

作带来了空间，甚至这种合作可以在不同功能的B2B平台间发生。比如

一个跨境B2B平台与具有跨境通关、货代、海外仓等资源的B2B平台就

存在合作的基础，再如本地服务型B2B平台与本地化物流B2B平台的合

作。 

趋势三：地方特色产业链集群。国内很多地区都有自己的产业集

群，比如虎门的女装、南通的家纺、温州的鞋帽等，这种靠依托于地

方特色产业发展的产业带，面临着转型升级迫切需求，随着“供给侧

改革”和“中国制造2025”的提出，以重点行业、特色产业为基础的

B2B电商，通过打通上下游产业链，促进产业优化重组，聚合当地产业

带的好商家、好货源，在B2B电商平台上构建专属卖场，同时整合线上

线下服务型资源，调动整个产业链由简单的空间集聚向专业化、系统

化集聚，形成上下游的良性互动。这种组团式的B2B发展模式能显著提

升传统产业带的辐射范围和竞争优势，不仅能提升传统产业带的辐射

范围和竞争优势，同时还能随时根据市场反馈的需求，激励产业带内

制造商的优化调整，带动传统产业带转型升级。 

趋势四：产业深度服务趋势。国内目前有一部分B2B平台，已经从

B2B第一阶段的交易平台阶段,向深度服务发展，一般针对特定B类客户

需求，通过细分市场深耕产业，聚焦各自品类优势，专注于各行各业

的销售提供专业化精细化的产品和服务，其专业性是综合类平台所不

能及的。 

（二）公司发展战略 

2021年度，公司将依托产业大数据，围绕产业互联网基础设施、

供应链金融基础设施、物流网络基础设施等三大基础设施与产业数字

化服务中心、地方供应链金融中心等两个中心解决方案，提升公司服

务客户的深度及广度，增强公司盈利能力。 

 

四、董事长介绍了公司的核心竞争力 

孙德良董事长最后介绍了公司的核心竞争力：公司的核心竞争力

在于公司结合产业链流通场景、抓住产业数字化发展趋势，通过多年

的战略转型升级，建立了产业链各个节点项下的产能、价格、供应商

等产业大数据。 

围绕公司打造的产业互联网基础设施、供应链金融基础设施、物

流网络基础设施等三大基础设施与产业数字化服务中心、地方供应链

金融中心等两个中心解决方案为供应链和产业链全场景提供规划设

计、技术实现、运营管理等全流程服务。 

未来公司将围绕公司的战略，发挥核心竞争力优势，做好做大主

业，为投资者提供更大价值实现。 

日期 2021年 5月 25日  

 


