
证券代码：300473                                  证券简称：德尔股份 

阜新德尔汽车部件股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2021-002 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

□现场参观             □其他() 

参与单位名称及

人员姓名 

光大证券：邵将           光大证券：方钰涵 

融通基金：陈旭           本正投资：杨彦曦 

嘉和远达资本：李锐  

时间 2021年 6 月 2 日 10:00-12:00 

地点 上海子公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：韩颖       

德国子公司 CCI中国区销售总监：柯楠 

投资者关系活动

主要内容介绍 

Q1：公司目前生产经营状况如何？ 

2020 年新冠疫情对公司国内业务影响较小，但德国子公司

CCI收入受疫情影响严重发生亏损，公司计提资产减值和商誉减

值，使得公司出现上市后首次亏损。 

2021年以来，国内疫情影响较小，欧洲/北美疫情造成的生

产停滞影响在减少，对 CCI和国内业务影响降低，加之全球汽车

产业运行持续稳定回升，公司生产经营情况较 2020 年同期出现

较明显回升。公司一季度报表数据也明确反映出相关变化。 

目前，公司生产经营正常，通过持续研发投入和技术创新，

推进主营产品技术升级，加大市场开发，优化升级产品销售结构；

通过有效控制采购和制造成本，提高管理效率和生产效率，提升

主营产品综合竞争力，力争 2021年业绩能够出现较有力的回升。 

其中也有不确定性，主要涉及：其一，全球汽车芯片紧张，

整车企业部分停产造成业务稳定增长出现压力；其二，疫情在部

分国家控制不力，给全球经济复苏带来不确定性。 



Q2：德国子公司 CCI 目前的主要客户有哪些？ 

CCI通过全球范围内的工厂就近服务于整车客户，与宝马、

奔驰、奥迪、大众和福特等紧密合作，在欧洲市场具有较明显的

市场地位，其中：欧洲市场是其主要阵地，美洲市场通过近年美

国和墨西哥新工厂建设而业务增长较快。 

国内市场的开发工作，在被德尔股份收购后，CCI加强针对

中国市场的研发和销售团队建设，依托廊坊（老基地）、沈阳（新

基地）两大工厂，并在上海新设技术咨询中心，旨在更好的服务

于国内客户。一方面，CCI在国内深耕宝马、奔驰、大众等欧洲

原有品牌客户、挖掘更多车型的广度和深度合作、获得新的车型

定点，为国内业务稳定增长奠定基础；另一方面，大力拓展自主

品牌客户，目前已实现为吉利、奇瑞等客户的量产供货，获得长

城等多家车企项目定点。同时CCI已成功进入现代起亚、丰田、

本田、铃木等车企的供应商名单。因此，中国及日本、韩国等国

家的市场将成为CCI发展较快的市场。 

针对中国及亚洲市场，CCI制定了2025战略目标，将其成熟

的研发技术引入中国，建立覆盖中国、日本、韩国市场的亚洲技

术中心，成为在技术、质量和成本方面领先的声学、热力学元器

件和材料学专家型供应商。依托公司的全球的战略布局，充分发

挥CCI全球工厂的协同性，以客户为中心的发展战略为基础，力

争成为客户在中国乃至亚洲在声学、热学和材料学方面的首选解

决方案供应商。 

Q3：德国子公司 CCI 产品的主要竞争优势有哪些？ 

CCI凭借其在声学、热力学和材料学的核心技术及工艺，能

够为客户量身打造定制化的声学、热力学及轻量化系统解决方

案，而不是简单产品销售；其价值在于与整车厂的同步开发、新

车配套的前期介入及方案解决。在以下几方面具有竞争优势： 

1、技术领先。拥有在声学、热力学、电磁兼容屏蔽领域的



核心技术及工艺，通过全球联动的开发网络体系创新和研发，为

客户量身打造定制化的模块化、系统化、系列化的解决方案。 

2、材料与工艺的创新结合。CCI能够掌握2000多种金属、非

金属等常规及特殊材料的性能，通过6大工艺，根据客户车辆的

特征及需求，度身定制解决方案。区别于其他国际竞争对手，CCI

的各工厂的生产工艺更加全面，解决方案也更具针对性。 

3、客户资源及协同优势。CCI与众多知名整车厂商建立了长

期稳定的合作关系，拥有宝马、奔驰、大众在内的国际知名客户；

德尔股份在国内市场基本覆盖了国内自主品牌、合资品牌和克莱

斯勒等全球客户，并购CCI后，与CCI的协同效应和盈利能力初步

显现， CCI在国内市场已经实现自主品牌的批产，及众多新客户

的定点或供应商认证。 

3、在新能源车崛起的当下，CCI根据客户新需求研发了众多

新产品，其中：电磁兼容屏蔽类、电机减速器电控制单元隔声罩、

电池组阻尼减震垫等，已经实现了在新能源汽车领域的应用。随

着新能源汽车发展，客户对车辆舒适度和隔音降噪、抗电磁干扰

提出更多要求，CCI未来产品的单车价值也会进一步提升。 

Q4：伴随汽车电子电气化发展趋势，公司有哪些产品可应用

于新能源汽车？ 

公司从上市之初以液压转向泵、齿轮泵等传统机械泵产品为

主的生产制造型企业，已发展成为一家集智能化、集成化、轻量

化于一体的汽车零部件系统供应商，主要产品包括降噪（NVH）

隔热及轻量化类产品；电泵、电机及机械泵类产品；电控、汽车

电子类产品，其中降噪、隔热及轻量化产品收入占营业总收入的

66.62%  

从现有的产品线角度，公司电液泵(EHPS)、变速箱电子泵（新

能源车辆传动换挡）、电机及其配套的控制器（启停、升降、前

后调节及其他执行单元）、汽车电子等产品，及CCI的降噪（NVH）

隔热及轻量化类产品，都可在新能源车辆上使用。 



公司具备在机械液压、电机、电控及电子方面的综合集成优

势，是国内为数不多能够为整车企业提供系统化产品解决能力的

公司，公司现在的电机、电机控制器、电泵产品的竞争对手更多

是些国际知名零部件企业，系整车厂的零部件进口替代重要选

择。 

同时，公司不断丰富产品线，在电子化、新能源车辆的布局

上不断拓展，其中：除了自动变速箱油泵可适用于混动车辆，齿

轮泵电子化在工程机械和自卸车电动化趋势下的应用之外，在乘

用车电子化、新能源化的背景下，电子水泵、电子油泵、电机及

控制器、汽车电子等新品已进行客户认证或定点。这些产品都是

前装配套的，所以量产及大规模的收入体现尚需一定时间。 

另外，公司在新能源汽车发展路线中，在氢燃料电池、全固

态电池（ASSB）等新能源产品领域积极布局，研发投入较高。 

未来，公司将加快推进产品在新能源汽车领域的应用，使新

产品收入占比获得更为明显地提升和体现。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021年 6 月 2日 

 


