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投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称 申万宏源、工银瑞信、农银国际、中天国富、华泰资管、国华人寿、申万金

创、申万固收 

时间 2021 年 6月 9 日 

地点 杭州 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理雷邦景、证券事务代表吕伟兰 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

 

1、公司高增长达到什么样的水平，可能会减速？ 

答：大宗商品的市场空间十分巨大，在市场化体制机制创建、组织架构

和优秀团队保障、充裕的资金资源、信息化和仓储物流等的基础设施支撑等

前提下，行业尤其是头部企业应该可以实现稳定的增长，但是增幅每家公司

会各有不同，要看公司发展方向、资源配置、供应链集成服务的各项能力的

打造情况等。公司在十三五期间经营业绩保持了持续稳定的增长，目前已经

打造的各项核心竞争力，比如服务区域广、品类丰富、强集成服务能力和风



控实力，“天网”“地网”的支撑，商业模式的强创新能力等，可以支持公司未来

3-5 年甚至更久的可持续发展。我们知道，国际知名的大宗供应链企业，营

收规模可以达到万亿的水平，中国的供应链企业，还有很大的发展空间。具

体到什么样的规模，可能会减速，这个不好说，因为公司的战略是动态调整

的，不同的阶段会有不同的增长方式。 

 

2、公司目前哪些品类在维持高增长？ 

答：从 2020 年的经营情况来看，增幅比较明显是钢材，煤炭，废钢，

化工，有色，分别增长 51%、42%、316%，141%，796%，化工和有色基

数比较小，所以增幅很明显。2018 年公司开始切入新能源产业，2020 年光

伏组件、光伏电池片等供应链服务的营收同比增幅已超过 80%，今年截至 5

月，营收利润已接近去年全年水平。接下来公司将在再生资源、新能源领域

的供应链服务继续加强投入，原有品类也会持续做专做精做强做大。大宗商

品的市场空间很大，品类之间的差异并不明显，可复制性很强，只要叠加我

们的商业模式、资金、团队、风控体系，可以很快把一个品类做起来。 

 

3、公司接下来在区域的拓展上，还有可能去哪一些区域布局？ 

答：目前公司在全国适合做大宗商品集成服务的区域基本已经完成网点

布局，接下来可能会拓展的区域有山东，山东是重工业的省份，机会比较多。

从中国经济的活跃度、商业环境来看，我们未来的业务主要还是会集中在京

津冀、长三角、珠三角这些地方，也是未来增量业务的重点区域。 

 



4、公司资产负债率在同行业中是比较高的，原因是什么？是否会带来

流动性风险？ 

关于负债率，我们认为在大宗供应链行业，应该辩证地看待。首先，高

负债率要考虑其背后的结构及成因：（1）月末通常是集中向供应商支付下月

订货款的时点，货款支付后，下月初供应商陆续发货，通过销售回款后负债

率即可回落，但在财报出具的时点便形成了融资性负债与预付款项较大的结

构，导致负债率上升；（2）因上下游开票结算效率及定价模式的原因，每月

存在大量已销售回款但未及时结算的情况，形成了预收账款与发出商品科目

的沉淀，导致负债率上升，上下游通常只有在年末大力度清账的习惯，因此

年报资产负债表“瘦身”效果明显。（3）在融资额度充沛的前提下，高负债

率的健康运营有助于公司业务的快速增长，提高市场占有率，但前提是盈利

模式的安全性、稳定性与资产的高流动性。我们的短期融资平均周期一般为

6 个月，但资金周转一年约有 8 次，也就是说一个多月时间就可以周转一次，

因此较高的资金周转率也会形成充沛的现金流。资产负债率虽高，但只要确

保资产质量、资产的流动性（可变现能力）以及充足的备付资金，并不会给

公司带来太大的风险。目前公司可用授信额度远超实际用信额度，资金及可

用授信额度储备也很充裕。省国资对于公司也有资产负债率的限制，年末需

下降到 80%以内，大宗商品优秀同行资产负债率普遍也在 80%左右。 

 

5、公司十四五规划中提到了未来的四种盈利模式，产业金融、基差贸

易、增值服务、产业投资，请具体介绍一下基差贸易模式。 

答：基差贸易是指结合运用各类衍生品工具，挖掘期现差、区域差、品



规差、时间差等结构性机会，获取价格管理收益。举个例子，我们在日常经

营中，发现螺纹钢 25 市场上的量比较多，而螺纹钢 20 我们通过库存结构

盘点、钢厂生产周期和生产计划研究，认为螺纹钢 20 接下来会是紧缺的，

那我们会优先把螺纹钢 25 先卖掉，并买入螺纹钢 20，这就是品规差。又比

如北方资源运到南方销售实现区域差收益，或卖出南方的库存在北方补入，

这叫区域差。期现差则是通过期现对冲实现基差收益。 

基差贸易方面，我们将持续加强研究团队引进和建设，进一步提升公司

在大宗商品相关领域的研判能力和管控能力；加强引入科学风险评估工具，

建立完善的风险管理模型和风控流程，不断提升数字化风控能力。 

 

6、公司引入银行等金融机构，输出货物监管、价格盯市、市场渠道等

服务，打造物流金融平台，请问现在物流金融模式的进展如何，对降低资产

负债率、优化经营现金流是否有明显帮助？ 

    答：目前公司已成立物流金融部，专门推进物流金融业务，项目工作小

组成员已接近 100 人。目前，公司已取得物流金融专项授信额度 65 亿元，

累计使用授信额度近 13 亿元。物流金融业务是公司平台化战略的重要举措，

使公司发展可以不受净资产限制，打开发展天花板。由于过去信息技术限制

和风控水平制约，物流金融遭遇了较长时间的停滞期。现阶段，随着物联网、

区块链等技术的不断成熟，信息化的应用以及优秀供应链企业风控能力的提

升，我们认为物流金融将迎来新的发展机遇。但由于过去的风险事项，银行

端重新认识该项业务需要较长磨合期，系统对接需要投入大量精力，客户端

的习惯和应用培养也需要较长时间，目前物流金融业务仍处于创业期，对公



司负债率、现金流的影响还是比较有限的。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2021 年 6月 9 日 

 

 


