
 

证券代码：300677                               证券简称：英科医疗 

英科医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2021-001 

投资者关系活动类

别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观            □一对一沟通 

□其他 

参与单位名称及人

员姓名 

-机构投资者： 

东北证券 唐  凯；  东北证券 陈渊文；  光大证券 黄  卓； 

国盛证券 殷一凡；  开源证券 苑  建；  天风证券 杨  松； 

天风证券 李妞妞；  中信证券 刘  易； 

工银瑞信 李乾宁；  广发基金 陈书炎；  华泰柏瑞 沈雪峰； 

华夏基金 马生华；  融通基金 杨有为；  天弘基金 张秀磊； 

中欧基金 田  川；  中信保诚 闾志刚； 

复星投资 李卫红；  高毅资产 兰  兰；  高毅资产 张  阳； 

保银投资 李树荣；  晨壹投资 李南泠；  丹羿投资 韩登科； 

华能贵诚 孙  宇；  华元恒道 马嘉程；  幻方量化 何  琛； 

济民可信 张万伦；  绿汀投资 周  汀；  千毅资本 张  毅； 

鹰傲基金 卜伟军；  元泓投资 周立恒；  中金公司 刘宪春； 

紫阁投资 徐  爽； 

AIHC   夏  炎；    AIHC   唐秋明；  鑫巢资本 何丹咛； 

安信证券 刘  琛；  安信证券 王永彬； 

-个人投资者： 

郭超、李丹、李光玉、陆世明、宋文光、邵琼、栾金光、王薇 

时间 2021 年 6 月 24 日 

地点 
安徽省淮北市濉溪县濉芜经济开发区海棠南路 6 号 安徽英科医疗

用品有限公司 

上市公司接待人员 

董事长 刘方毅 

总经理 陈琼 

董事会秘书 李斌 

财务总监 冯杰 

证券事务代表 宋且未 



 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

 

一、介绍公司情况 

 

1、工厂参观： 

丁腈手套车间、PVC手套车间、原料厂等。 

 

2、董事长个人经历 

高中毕业即赴美留学，大一时期接触手套销售业务，第一次创

业；至今已拥有超过 30 年行业经验，累积了对市场的深刻理解和

一批忠实的客户。回国后，从销售转向实业制造，开始第二次创业。

通过几次曲折的合资企业经历后，痛定思痛，第三次创业，建立英

科。董事长以其行业的专业知识、战略目光、客户关系及强大的执

行能力，引领英科的业务快速增长。 

2020 年，董事长称其为第四次创业元年，公司会合理利用强大

盈利能力带来的充足资本，依托公司遍及全球 120多个国家和地区

的营销渠道，发挥多年积攒的技术装备研发能力，结合中国优势的

多项制造业资源，目标将英科医疗建设成为全球一流的医用耗材和

医用器械的高科技企业。 

 

3、马来西亚竞争对手的劣势 

人力资源：①普通劳动力：缺乏产业工人，多使用外劳且其工

作条件和人权情况堪忧；疫情期间员工高比例感染新冠，生产运营

及扩产均受影响；多家企业 ESG 表现出现问题，部分主流厂商出口

美国受限；②中高端人才：制造业的优秀工程师、营销人员等高素

质人才储备有限，优秀大学生和社会人才匮乏，难以建立强大的研

发、营销和管理团队； 

生产资源：①马来西亚工业使用天然气或生物质，成本较清洁

燃煤高出一倍以上；②化工产业链配套较弱，丁腈胶乳等原材料本

土供应不足，主要依赖进口，供应链安全性存在风险之余，原材料



 

成本也高于中国；③土地价格远高于中国，且缺乏成片的大面积土

地资源。 

 

4、 疫情期间“4个抢占” 

①现金：今明两年能获得非常充足的现金，中小厂远远无法实

现。未来逐渐回归稳态，应收款账期会放长，小厂难以承担资金需

求/压力； 

②资源：科学选址，已在多地获取手套生产所需要的各项优质

资源； 

③先机：2019 年布局规划扩产，全体伙伴拼搏努力，加紧建厂

建线，丁腈手套年化产能已数倍于疫情前水平；逆周期果断投资，

在各资源低价时期投入巨资扩建； 

④渠道：自有品牌在疫情中大力推广，提升品牌认可度和市场

占有率，提升用户黏性；全球营销网络布局，300多名营销人员业

内领先，服务 120多个国家和地区的 1万多名客户，涵盖医疗领域、

餐饮及其他服务业、工业劳保、商超零售等。 

 

5、 手套原材料情况 

公司未来原材料的成本会大幅度下降，进一步提升手套质量和

成本控制水平。 

 

6、 未来发展逻辑 

扩产总目标为全球市占率的 30%以上。 

布局时重点考虑技术迭代、区域布局、产品结构、渠道开发等。 

 

7、 康复医疗设备业务板块规划 

疫情前，公司主营业务即涉及康复医疗设备，但以轮椅为代表

的产品，和手套相比，行业准入壁垒相对低，市场成长空间也相对

有限；公司对该业务制定的发展方向为电动化、智能化。近期，公



 

司公告的英科医疗智能康复器械产业园项目（投资 3.08 亿美元），

是立足于行业经验及营销渠道积累的基础，努力实现相关多赛道共

同发展的决定。此外，公司近期正积极执行多种策略，快速抢占市

场份额。 

 

8、 近期营销表现和订单情况 

公司积极参加全球各类展会、拓展渠道，订单火爆。 

 

二、Q&A 环节 

 

Q1：在海外（尤其是自有品牌）的销售情况 

A1：从今年上半年到 5月份，又新增了大量客户；今年许多国

家和地区的一次性手套需求得到释放。 

去年由于供需严重失衡，通过布局，公司实现多渠道直销，自

有品牌占比超 50%。 

 

Q2：如何看待人民币汇率风险？ 

A2：公司对人民币保持谨慎乐观，认为不会有特别大的冲击；

同时，公司也会做好外汇管理，对冲潜在的风险。 

 

Q3：疫情后，行业竞争格局预计会如何？ 

A3：疫情前，国内有 30 家左右的手套生产商，马来西亚有 100

多家，疫情期间全球新增了许多小规模的企业，目前大约有 300多

家涉及手套生产的企业。疫情后，随着手套价格逐渐回落，出于成

本控制、销售渠道等因素的考虑，会有很多落后、小规模产能被淘

汰出清；头部企业凭借着成本优势、盈利能力带来的充裕现金流、

扩产先机的抢占，会进一步扩大市占率。未来全球手套企业可能会

缩减到 10-20 家左右，行业集中度大幅提高。 

 



 

Q4：上述提到的手套价格逐渐回落，具体会呈现怎样的趋势或

节奏？  

A4：公司综合目前的信息，对 2023 年前的价格，尤其是丁腈

手套的价格，保持乐观的态度，尤其现在小厂建设技术太差且建线

慢，成本相对较高。PVC 手套行业壁垒远低于丁腈手套，因此其价

格下降的进程发生得较快，而丁腈手套行业全球竞争格局不同，且

技术持续迭代升级，景气周期会更久。目前一些中小厂的丁腈手套

的平均成本比公司高出几十个百分点。未来丁腈胶乳价格下降，公

司丁腈手套的成本会大幅下降。 

 

Q5：目前丁腈胶乳价格也处在高位，产能也有扩张，未来是否

会面临原材料的产能过剩？  

A5：无论是手套行业还是上游丁腈胶乳原材料行业，优质产能

永远不会过剩。有许多小厂商生产的丁腈胶乳质量较差，以往生产

都必须混合进口的高质量胶乳，才能使用。 

公司手套未来扩产的力度会非常大，完全可以消化公司自建的

丁腈胶乳产能。 

 

Q6：刚刚对比的主要是国内的一些竞争对手，能否补充对比一

下和马来西亚竞争对手的成本？ 

A6：公司目前成本能够平均比马来西亚中小规模的竞争对手低

10%-20%。疫情前，公司已领先马来西亚。疫情期间，公司通过装

备改进和技术升级，使安徽淮北新一代生产线的成本，比山东青州

生产线的成本进一步下降。其实马来西亚的生产线在疫情前大多数

都已经老化，未来疫情后是必然会出清的。 

 

Q7：公司扩产计划节奏是否会放缓？ 

A7：目前公司还在全力扩产，疫情后扩产计划会结合市场情况、

加强海外布局，同时专注技术迭代，旨在进一步提升自动化水平、



 

减少劳动力投入。 

 

附件清单  

日期 2021-6-24 

 


