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上海永冠众诚新材料科技（集团）股份有限公司 

关于机构投资者调研的会议纪要 

 

调研时间：2021年 7月 14日 

调研地点：上海公司 

调研方式：座谈 

参与机构：高毅资产-袁野 

 

公司参与人员：董事会秘书杨德波、总经理秘书鲁世祺 

 

调研活动主要内容 

 

第一部分：公司介绍集团概要、行业赛道、国际和国内主要胶粘带企业、公司发

展的护城河、民用产品已投增量、事业部项目进展、以及未来发展战略，并展示

特色产品。 

 

第二部分：投资者与公司问答互动，主要提问及解答如下： 

 

提问 1：目前胶粘带行业整体已经形成充分竞争的环境下，公司为了进一步

扩大规模，未来五年宏观层面如何规划？ 

回答：回顾历史，公司多年来持续保持高速增长，在过去五到八年间，公司

美纹纸胶带、布基胶带都处于行业领先地位，PVC胶带也迈入了第一梯队。公司

具有稳定的产品品质、精细的生产管理、先进的信息化意识和手段、优秀的员工

团队等竞争优势。这些优势在未来仍会得以体现。 

2019 年公司上市后，公司充分利用资本市场融资优势，大力进行产品布局

及产业升级，近三年内，前序包括 IPO、转债及自筹的多个项目将陆续投产并逐

步达产，总金额约 20亿元人民币，2021年一季度产能释放效果初步显现。目前，

公司将大量精力投入到新板块事业部的搭建及运作上，朝着五年计划稳步推进，

随着这些新板块事业部的产品逐步投入市场，公司将完善产品盈利结构，丰富产
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品品类，未来将涉足汽车、医用、消费电子等中高端领域市场。 

纵观民用胶粘带行业，下游企业逐渐被淘汰，行业集中度逐步提高。在民用

端，公司将会发挥品质&成本综合优势、大力发展规模效应、落实各扩产项目、

整合上市公司资源，以拓展客户资源，持续提升市场占有率。 

 

提问 2：公司产品品类众多的优势具体如何体现？ 

回答：胶粘产品应用极其广泛，由此渠道商的需求也是多样化的。渠道商选

择一站式满足需求的生产商，可以相应降低综合采购成本。2014 年公司处于推

广美纹纸胶带产品初期，即将原布基胶带产品客户作为目标群体，得益于以往良

好的合作关系，成功拓展美纹纸品类，快速占领市场，逐渐发展成为美纹纸胶带

领域的领先制造商。目前，公司在售产品有百余类，产品线众多，且具备品质&

成本综合优势，更有机会获得渠道采购商的青睐，也更易开发老客户的新需求。 


