
 

 

证券代码：300066             证券简称：三川智慧 

三川智慧科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访      □业绩说明会 

□新闻发布会     路演活动 

□现场参观 

□其他 (请文字说明其他活动内容) 

参与单位名称

及人员姓名 

方正证券王宁、方正证券张婉姝、华安证券张天、中原证券

刘智、嘉和投资徐文斌、华泰联合王磊、知恩资本刘玉恩、

富利达资产李广道、恩宝资产王炜波、许晟资产邓林、欣平

资本曾芹、启浦投资操日康、目极投资郭艳君等 

时间 7月 28 日 15:30-16:30 

地点 机会宝线上路演平台 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书：倪国强 

投资总监：张禹 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司董事会秘书倪国强介绍公司渠道建设与公司基

本情况。 

二、投资者提问 

1、公司先后与山西、河北地方国资水系公司共同成立合

资公司的战略意图是什么？ 

一是通过合资公司，建立长期稳定的合作关系，进入合

作方的现有市场；二是可以借助合作方的影响力，拓展区域
和周边市场；三是通过合资合作，建立营销新生态。 

2、合资公司业务范围包括哪些？ 

北京天川智联科技的业务范围主要是销售三川智慧的各

类水工产品和智慧水务软件产品。山西万家寨三合智慧科技

是一个制造型企业，根据投资协议的约定将由我们为它提供
技术支撑以及所需要的组件、配件。 

3、合资公司与三川智慧的协同效应是怎样？ 

具有一定的市场协同效应，可以通过我们的技术、服务、

产品，共同拓展区域市场。 

4、合资公司落地周期预计要多长？ 

北京天川智联属于贸易型公司，注册完成之后将进入运



 

 

营阶段；山西万家寨的项目是智能制造型企业，预计的建设
周期在 8 个月左右，明年上半年会进行正常的生产与销售。 

5、北京天川智联科技运营之后，会不会复制或者扩展到

其他地区？ 

我们有这个想法，也正在跟其他的一些省、一些大中城

市的水投公司或水务集团接触。 

6、与地方国资合作成立合资公司，当地的项目可以做到

排他吗？在合作当中需不需要再招标？ 

山西万家寨项目，地方国企对合资公司进行了控股，因

此体系内的企业使用合资公司的产品和服务，可能可以避免

一些招标的环节。北京天川属于贸易型公司，应当还是要通

过招投标进入市场。 

7、目前公司在谈的合资项目还有哪些？ 

我们正在积极地推动这项工作，如果有实质性的进展，

我们会及时公告，请大家关注我们的公告。 

8、未来是否会考虑以控股的形式成立合资公司，以增加
公司的业绩规模？ 

能控股的话，我们会尽可能控股。但是合作方往往有控

股的想法，这是在实际操作中需要考虑的因素。 

9、公司一季度业绩大幅增长的主要原因是什么？2021

年整体的业绩预期是怎样？ 

去年第一季度受到疫情的影响，今年同期产销情况正常，

所以一季度业绩的增幅较大。今年的业绩情况，从目前来看

进展不错，生产状况正常，订单也比较充足，我们持乐观态

度。 

10、公司的业绩增长来源是什么？ 

未来业绩增长主要来源包括大三块。一是产品结构的优

化，单价更高、毛利率更高的智能水表销量增加；二是水务

管理软件的推广应用增速加快；三是鹰潭供水和中稀天马等

参股公司的经营业绩增长带来投资收益的增长。 

11、公司生产所需要的主要配件有哪些？分别的成本占

比是怎样？未来毛利率水平怎样？ 

公司产品的主要的配件包括表壳、电池、通信模组及其

他电子元器件、塑料组件等。成本中最大的是通信模组及电

子元器件，其次是表壳，占比 20%-30%，塑料组件占比 10%

左右。公司产品的毛利率一直比较稳定，机械表的毛利率大

概 25%左右，智能表的毛利率大概是 40%左右。 

12、智能水表相对于机械表的优势怎样？智能水表安装



 

 

 

费用谁承担？ 

智能水表相对于普通机械水表，解决了抄表难、收费难、

管理不到位的问题。关于费用承担问题，商品房新增智能水

表一般由开发商承担；使用过程中的小范围更换，一般由小

区物业公司或水务公司承担；大规模的更新改造，以及农村

的饮水安全改造、城乡供水一体化改造等，一般由政府投入。 

13、智能水表行业发展空间怎样？ 

据行业预测，目前智能水表的渗透率大概在 20%左右，

未来五年可能达到 50%，由此推算智能水表每年的复合增长

率大约在 20%左右。  

14、智慧水表行业未来发展的主要驱动力是什么？ 

主要包括政策、技术和市场需求三个方面。 

政策方面：智慧城市建设、阶梯水价政策、节水政策等
政策的推进实施以及国家法定的水表 6 年更换周期都会为智

能水表带来巨大需求。技术方面：随着行业技术的逐渐成熟，

供电、防水防潮、通信等问题的解决，以及物联网、局域网、

NB-IoT 等技术的应用，降低了成本，提升了效率，这些都会

推动行业的发展。市场需求方面：相较于机械水表，智能表

很好地解决了抄表难和收费难的问题。更为重要的是，供水

企业使用了智能水表和智慧水务管理软件后，增加了供水公

司的管理功能，有利于优化管理，降低漏损率，提高经营效

益。 

15、行业集中度的变化趋势是怎样？ 

目前我国水表行业竞争激烈，市场集中度较低。随着智

能水表和智慧水务管理软件的的大规模应用，行业集中度会

逐步提高，规模小、产品质量差、技术创新能力不足的企业

将会逐步淘汰出局。 

 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2021 年 7 月 29 日 


