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证券代码：300617                                    证券简称：安靠智电 

 

江苏安靠智能输电工程科技股份有限公司投资者关系活动

记录表 

                                                       编号：2021-007 

投资者关系

活动类别 

特定对象调研            分析师会议           

媒体采访                利润说明会 

新闻发布会              路演活动 

现场参观                 其他 （电话会议） 

参与单位名

称及人员 

姓名 

宝盈基金：朱建明 

上海迎水投资：宋文光 

国泰基金：陆静 

华安基金：王春 

泰康资产：郑仁乔 

中泰证券研究所：张哲源 

平安基金：李辻 

环懿投资：周平华 

国寿安保基金：高志鹏 

上海迎水投资：林新 

远望角投资：曾实 

浙商基金：柴明 

华泰柏瑞：张弘 

创金合信基金：王先伟 

汇安基金：周加文 

顶天投资：张超 

朴易投资：宋伟 

上海迎水投资：邹帅 

宏道投资：朱亚锋 

国寿安保基金：祁善斌 

广州金控：黄勇 

富国基金：王佳晨 

前海华杉：田星 

国寿资产：刘卓炜 

东吴基金：陈军 

太平资产：赵洋 

名禹资产：王友红 

远策投资：刘广旭 

安信资管：李珊珊 

华泰证券资管：刘瑞 

华安基金：王春 

光大保德信：吕佩瑾 

泰山财险：刘金坤 

中泰国际：王子洋 

上投摩根基金：薛晓敏 

 

时间 2021 年 8 月 19 日 
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地点 江苏安靠智能输电工程科技股份有限公司会议室 

上市公司 

接待人员 

姓名 

总经理：陈晓凌 

证券事务代表：李莉        财务经理：蒋浩            

投资者关系：裴婷           

投资者关系

活动主要内

容介绍 

1、同等容量 GIL 与电缆投资的成本差异？ 

答：在同等电压等级之下，GIL 的一次性投资是电缆的 1.3 倍，

但 GIL 的综合投资成本是远远低于电缆的，主要原因有三点：1、

GIL 输电效率相当于电缆的 2-3 倍；2、GIL 的使用寿命为 50 年，

较电缆长 20 年；3、在运行维护费用方面，GIL 仅占电缆运行维护

费用的 1/2 左右。目前，安靠正在对 GIL 进行技术革新，包括产品

的设计、材料的应用、生产效率的提升以及制作工艺的改进，我

们有信心在未来能够进一步降低 GIL 的生产成本。 

2、公司目前 GIL 跟踪项目情况如何，在手订单的进展如何？ 

答：从前期 GIL 示范性项目的投运结果来看，客户认为 GIL

产品相当可靠，并且越来越多的城市计划推动城市输电架空线路

入地以盘活土地资源，我们正在跟踪杭州、常州、苏州、深圳、

广州、重庆，以及钢厂、化工厂等工业企业客户。目前 GIL 项目

越来越多，单个项目越来越大，深圳也在规划 500KV 的 GIL 建设，

比杭州的项目规模更大。 

在手订单方面，1.78 亿元的南京燕子矶项目上半年已确认一

部分收入，另外公司新签订的曹山旅游区项目，金额为 5.7 亿元，

该项目盘活了 600 多亩的土地资源，下半年将会继续推动该项目

建设施工。 

3、Q2 的毛利率不降反增，请分析下大宗原材料涨价对公司业务

的影响，以及对毛利率的展望？ 

答：（1）从产品的利润角度分析：2021 年大宗原材料大幅上
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涨，铝材从年初 1.5 万/吨涨到现在 2 万/吨，铜材从 5 万多/吨涨到

7 万多/吨，公司根据外部环境变化和同行业企业分析，我们提前

备货以控制原材料上涨给公司带来的影响。同时，公司 GIL 对外

报价时也会根据原材料价格变化而变化，从而锁定产品利润。 

（2）从产品生命周期分析，GIL 目前处于从导入期到成长期

的发展阶段，公司与客户定价过程中占据主导地位，因此可以保

持较高毛利率。 

（3）电缆连接件本报告期 2 亿的营收规模，较上年同期增长

了一倍多，从产品结构来分析，公司电缆连接件电压等级越高，

毛利也越高，市场竞争也比较缓和。本报告期内，公司电缆连接

件高电压等级产品销售量增加，因此整体毛利较高。 

（4）本报告期内公司整体产值增长了 139%，但固定成本开

支没有较大增长，其对应的单位固定成本也更低，因此毛利上升。 

4、公司模块化变电站业务凭借光伏、储能的行业扩张，在未来业

务将如何推进以及订单规模情况如何？ 

答：公司于 2020 年 5 月成立智能电站公司，未来公司主要会

在智能模块化变电站的产品技术和商业模式方面进行改进和推

广。技术方面，我们将集成创造开变一体化设备，极致缩减变电

站体积；模式方面，公司创建了既直接对接用户，又与国网综合

能源管理公司合作推广变电站的租赁模式，该模式已得到了国网

的支持和用户的认可。目前公司已公告的订单总金额达 1.54 亿元，

未来公司将持续在城市变电、数据中心变电、风电光伏等新能源

发电端开发和推进智能模块化变电站业务，给投资者更多惊喜。 

5、GIL 竞争对手有哪几家？主要优势是什么？ 

答：（1）目前在该领域没有新的企业进入，国内的竞争对手

主要有西电、平高等，而这些竞争对手已合并为中国电力装备集

团，对于我司来说也是一个是利好；国外的竞争对手有 ABB、西
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门子等。 

（2）1、技术优势：公司自 2013 年开始研发 GIL 技术及相关

产品，率先研发出 1000kV 单相 GIL 和 220kV 三相共箱 GIL，填补国

际空白，同时公司的 500kV、220kV 单相通过新产品鉴定，产品性

能指标达到国际先进水平，220kV 三相共箱 GIL 达到世界领先水平。

2、价格优势：“三相共箱”的技术优势使制造成本比竞争对手降

低 30%左右。 

6、应收账款规模增长较快，对未来业务会有压力吗？ 

答：公司的主要客户分为以下三种：电缆连接件主要客户有

国家电网、南方电网，付款信用较好，应收账款质量较高；GIL

主要客户为地方的一些国资企业，还有一些比较大的央企；智慧

模块化变电站主要是国网下面的综合能源公司。这三类客户特点

是付款信用较好但审批流程较长。经营活动现金流下降，是因为

鲁能集团原计划在 6 月下旬汇款 5600 万，内部审批流程有所延迟，

七月上旬已回款，预计从三季报和全年来看经营现金流同比会有

较好增长。 

7、上半年公司电缆连接件业务增速比较高的原因？ 

答：本报告期电缆连接件营收规模 2 亿多，去年同期为 8000

万。去年上半年较低的原因是受疫情影响，而本报告期浙江、西

安、舟山的这些项目较大，高电压等级的电缆连接件销量大幅增

长，所以上半年有较高的增长。 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2021 年 8 月 19 日 

 


