
 

证券代码：002091                        证券简称：江苏国泰 

江苏国泰国际集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：20210909 

投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

光大保德信基金管理有限公司：朱梦天 

国盛证券有限责任公司：李顺帆 

中银基金管理有限公司：张飞 

国泰基金管理有限公司：秦培栋、程瑶 

首创证券股份有限公司江苏分公司：张宇翔、唐富兰、谷溪 

时间 2021 年 09 月 09 日 14:00-15:00 

地点 张家港市国泰大厦 30 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

张健、黄宁、徐晓燕、陈卓 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、国泰和天际合作项目目前进展如何？ 

答：控股子公司江苏瑞泰新能源材料股份有限公司与江苏常熟新

材料产业园、江苏新泰材料科技有限公司签订了《项目投资意向书》，

后期公司将根据深交所相关规定履行相应的披露义务。 

2、请介绍下公司锂离子电池电解液及其添加剂产品投产和在建、

筹建项目项目情况？ 

答：公司目前锂离子电池电解液产能为 7 万吨/年；锂离子电池电

解液添加剂产能为 487.5 吨/年。锂离子电池电解液及其添加剂产品在

建、筹建项目项目如下：（1）、波兰华荣 4 万吨/年锂离子动力电池电

解液项目；（2）、波兰华荣新建 Prusice 4 万吨/年锂离子动力电池电解

液项目；（3）、宁德国泰华荣新材料有限公司二期年产 8 万吨新材料



 

项目，目前正在进行前期准备工作，尚未正式建设；（4）、张家港市

国泰华荣化工新材料有限公司锂离子电池电解液产能目前为 3 万吨/

年，拟增加产能至 10 万吨/年，目前正在进行前期准备工作，尚未正

式建设；（5）、张家港国泰超威新能源有限公司新建年产 4000 吨锂电

池/超级电容器电解质新材料及 5737.9 吨化学原料（副产品）项目，

目前正在进行前期准备工作，尚未正式建设；（6）、衢州国泰超威新

材料有限公司新建年产 2100 吨锂电池材料项目，目前正在进行前期

准备工作，尚未正式建设。 

3、瑞泰新材的上市进展如何？ 

答：瑞泰新材已向深交所报送《＜关于江苏瑞泰新能源材料股份

有限公司首次公开发行股票并在创业板上市申请文件的第二轮审核

问询函＞之回复报告》等文件。 

4、瑞泰新材是否有上下游一体化战略？ 

答：瑞泰新材产品主要为锂离子电池电解液、硅烷偶联剂、锂离

子电池电解液添加剂以及超电产品等。 

5、瑞泰新材电解液产品目前的主要客户有哪些？ 

答：瑞泰新材电解液客户主要有 LG 化学、CATL、ATL、Panasonic

等。 

6、请介绍下公司的供应链业务？公司的核心优势是什么？ 

答：公司是为客户提供从产品设计研发、材料采购、生产管控、

报关、保险、物流配送等全供应链增值服务的综合服务商。公司体制

机制激励充分，行业地位突出，适应市场能力和应变能力强，公司有

几百个专业团队与客户紧密沟通，无缝对接，和一万多家国内外供应

商一起，为五千多家客户持续创造价值。 

7、公司在新能源业务方面的竞争优势有哪些？ 

答：（1）行业地位领先：公司为锂离子电池材料行业的头部企业

之一，出货量稳居国内前 3。随着下游新能源汽车行业的持续发展，

消费电池的应用场景不断丰富以及储能电池市场的逐渐打开，锂离子

电池材料行业预计将持续向好，市场份额逐渐向头部企业集中。 



 

（2）产品技术优势：公司坚持创新驱动发展的理念，持续加大

研发投入。公司通过在行业内多年的技术积累，掌握了锂离子电池材

料以及有机硅材料等所需的主要核心技术，从而与下游客户建立了良

好的合作关系，为企业的长远稳步发展奠定坚实的基础。 

（3）客户资源优势：公司锂离子电池电解液业务的客户主要为

国内外的龙头企业，公司与其建立了紧密、持续的合作关系，对于核

心客户的技术要求和技术信息较为了解，能够提供更为有效的电解液

产品、技术支持以及整体解决方案，具有较强的先发优势和客户粘性。

此外，公司已经分别在宁德、波兰等地建设生产工厂，以配套向下游

客户提供产品，深化双方的合作关系 

在有机硅领域，公司产品整体稳定性以及工艺精度较高，目前已

处于国际大型化工企业的供应商序列中。 

（4）人才优势：公司拥有稳步成长的人才团队，生产、研发、

销售、采购人员均具有多年行业从业经验，为满足市场需求、开发适

销对路的产品和持续不断的工艺改进、良好的技术服务提供了充分的

人员保障。 

8、公司如何应对汇率波动带来的财务风险？ 

答：供应链服务是公司的主要业务，其中，进出口贸易结算货币

以美元为主，因此，汇率波动对进出口贸易业务规模、效益都有较大

影响。针对该风险，在出口业务方面，一是要储备和培养具有良好外

汇知识、能够迅速把握当前贸易、金融走势的专业人才，加强国际贸

易和汇率政策的研究，合理制定贸易条款和结算方式；二是以避险为

目的，以正常生产经营为基础，坚持财务中性原则，适当使用金融工

具，合理规避汇率风险；三是坚持大客户战略，提高产品档次和服务

质量，树立品牌效应，降低成本，增强客户黏性，强化竞争优势，以

应对汇率波动带来的各种风险。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 09 月 09 日 

 


