
濮阳濮耐高温材料（集团）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

证券代码：002225                                  证券简称：濮耐股份 

                                                      编号：2021-001 

投资者关系活

动类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 

参与单位名称 国盛证券李顺帆、汇添富基金徐逸舟、兴证全球基金厉之千 

时间 2021 年 10 月 13 日 

地点 濮阳股份总部 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书彭艳鸣 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

一、公司前三季度业绩同比下滑的原因 

前三季度业绩同比下滑的主要原因是原材料涨价幅度较

大，自产原材料成本也偏高，导致材料成本二季度以来持续增

加，而产品的涨价过程传导较慢，有时间差；另外今年海运运

费大幅增长，前三季度累计增加成本约 7,000 万元。 

 

二、公司未来产品涨价计划及效果如何？  

针对原材料价格大涨的状况，公司销售部门自二季度开始

已与下游客户逐个商谈，推动产品涨价。推动涨价还需时间来

消化，公司自去年开始明确要进一步发力内生式增长，年底时

做了很多动作，以前签署合同多为一年一签，去年签订了一些

3-5 年的长合同，很多合同都是按照去年底价格锁定的，明显

偏低。 

目前涨价的传导效果一般，但大多数钢厂的反馈还是积极

的，接下来公司会继续加大产品涨价的推进力度。 

 



三、原材料版块运营情况如何？近期原材料涨价对公司的

影响？ 

辽宁近期的限电对我们辽宁生产基地的电熔产品影响很

大，公司在东北的产能以回转窑为主，影响相对较小。青海和

西藏也有电熔产品，现在全部自用，目前原材料版块已实现盈

利。 

现在市场上各种原材料价格多处于高位，且很难购买，目

前公司自产的原材料已不外销，保障内部供应。依靠前期存货，

四季度如果原材料继续高位，对公司也影响不大。长期来看，

一是要向下传导；二是做技术改进和原材料替代，因为整包模

式下钢厂要的是最终结果，不太关注实施细节，我们通过技术

改进和原材料替换降低成本。这也是为什么公司坚定布局上游

原材料版块的原因。 

 

四、公司三大事业部未来重点规划是什么？  

钢铁事业部一直是公司核心版块，占营业收入的 85%以上，

除了原有发展战略外，目前公司拓展客户不再局限于国有钢厂，

民企也会合作，今年钢铁事业部出货量增长较多，前三季度发

货量增长 15%以上。环保材料事业部整体运行平稳，下游主要

是水泥和玻璃，行业集中度比较高，很多厂商有自己的耐材企

业，市场拓展难度较大。原材料版块各项目生产线继续良好运

转，近期的原材料价格大涨后该版块已实现盈利，后面随着开

采量提升会更好。 

 

五、公司布局氢能源领域进展情况如何？  

目前仍在推进中，拟投资的企业和公司主业关联不大，会

采取参股的模式介入。菱镁矿加工会产生大量二氧化碳，虽然

目前碳中和政策对耐材行业没有太大影响，但公司要未雨绸缪，

配合钢厂氢能炼钢，既然下游客户工艺在不断进步，我们相关

的研发也要跟上。 

附件清单 无 

日期 2021 年 10 月 14 日 

 


