
广东绿岛风空气系统股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券代码：301043             证券简称：绿岛风           编号：2021-001 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研   □分析师会议   □媒体采访  

□业绩说明会     □新闻发布会   □路演活动  

□现场参观       □其他 （                ） 

参与单位名称及 

人员姓名 
安信证券股份有限公司：张立聪、陈伟浩 

时间 2021 年 10 月 29 日 15:00-16:30 

地点 广东绿岛风空气系统股份有限公司会议室 

公司接待人员 

姓名 
朱道（董事会秘书）、金圣涵（证券事务代表） 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

公司于 2021 年 10 月 29 日下午接待了安信证券股份有限公司的相

关调研人员，现将互动交流中的主要问题总结如下。 

1、目前公司在全国有多少个终端网点，具体是怎样分布的，公

司今后在网点建设方面有什么具体规划？ 

答：公司目前的销售渠道正逐步下沉，在销售网点尝试设立专卖

区和专卖店。目前，公司在全国已经拥有两万个左右的终端网点，具

体一点说是一类网点是有专卖区；二类网点有产品专柜，三类网点有

产品的展板。其中，一二类网点的占比在 10%左右，三类网点的占比

很高，但产品销量主要来自于一类、二类网点。公司将不断拓展终端

区域的分布，从大城市到地级市、县级市实现渠道下沉，推出多家体

验店。公司计划明年增加五千个左右的销售网点。 

2、公司招股计划书中的募投项目“年产新风类产品 30 万台建设

项目”具体的产品投向是怎样的？项目是否包含换气扇？ 

答：公司的“年产新风类产品 30 万台建设项目”里面基本没有

传统换气扇，主要是新风交换机、建筑风机、工业风机，这三类产品

各占 30%左右。 

3、请问公司未来在产品投入方面的战略规划，公司将侧重新风



系统产品还是风幕机产品，理由是什么？  

答：结合目前公司不同产品在市场上的地位来看，相较而言，由

于风幕机产品在市场上所占份额比较高，所以公司对风幕机产品的主

要目标是维持市场份额，而新风系统产品将作为公司未来发展的重

点。另外，目前来看建筑风机和工业风机的市场容量比较大，但受限

于产品体积很大，对交付时间和运输半径的要求很高，公司已在河南

以及江苏设立子公司，去进行建筑风机、工业风机的生产。 

4、根据招股说明书，公司目前的销售渠道主要经销渠道为主，

公司在经销商数量上面是怎么控制或规划的？另外，公司产品直销的

比例高么？ 

答：今年公司增加了几十个经销商，但是公司不会去具体规划经

销商的数量，公司会结合实际情况，分析哪些区域市场处于空白，还

没有经销商覆盖，力争做到全面覆盖。公司计划未来两年内销售区域

覆盖全国百强县。目前公司产品的直销占比低，也还未成立直销部门，

未来公司可能会根据实际情况适时调整产品的直销计划。 

5、公司新风交换机业务的增长动力主要来自于哪些方面？ 

答：公司的新风交换机业务增长主要来自于三个方面，首先是产

品品类的扩张，公司每年都会不断推出新的产品系列；其次是公司会

不断加大品宣力度，再次，是经销商扩容和网点的逐步下沉。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 10 月 29 日 

 


