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北京义翘神州科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2021-001

投资者关系活动类别

√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 √其他（电话会议、论坛）

参与单位名称

汇添富基金、天弘基金、融通基金、招商基金、瑞信

Credit Suisse、大成基金、国海富兰克林基金、华商

基金、银花基金、中欧基金、华创自营、中银基金、聚

鸣投资、东海基金、国寿安保基金、长盛基金、浦银安

盛基金、工银瑞信基金、易方达、华夏基金、上投摩根、

平安资管等 59家机构 132名参与人员

时间 2021年 11月 3日至 2021年 11月 8日

地点 北京 公司会议室

上市公司接待人员

总经理 张杰

董事会秘书、财务总监 冯涛

证券事务代表 汪书会

投资者关系活动主要

内容介绍

一、公司情况介绍

1、公司简介

义翘神州是一家从事生物试剂研发、生产、销售并

提供技术服务的生物科技公司，主要业务包括重组蛋白、

抗体、基因和培养基等多个品类的生物试剂产品，以及

重组蛋白、抗体的开发和生物分析检测等服务。基于公

司全面的生物试剂产品线和丰富的技术服务布局，公司

客户群体既包括生物制药企业、生物技术公司、诊断企



业等工业客户，也涵盖了众多高校、科研院所等科研客

户，能够同时为免疫学研究、肿瘤研究、传染病研究、

干细胞研究等基础生命科学研究和创新药物、疫苗研发

提供“一站式”采购生物试剂产品和技术服务的渠道。

公司在支持中国生物医药产业发展的同时，积极拓展海

外市场，已经在美国、欧洲建立了子公司，全球累计客

户数量超过 6,000个，覆盖主要欧美发达国家在内的数

十个国家和地区，品牌声誉不断累积，营业收入持续快

速增长，已成为生物试剂行业国内领先的科技公司之一。

2、公司技术和产品特点

自主闭环研发体系：公司拥有完善、全面的生物试剂和

技术服务技术平台，这些技术平台均为自主研发并独立

掌握，基因、蛋白、抗体等不同技术平台之间可以相互

支撑，研发生产链条中的部分关键试剂均为自主开发，

在量身定制提升研发效率的同时也可以大幅度减少对

其它供应商的依赖性。因此，公司能快速跟进生命科学

领域研究的趋势和热点，及时研发并生产出多种类试剂

产品，满足客户和市场需求；同时，具有更强的抗风险

能力和成本控制能力，实现产品的稳定供应，保证公司

长期稳定发展。

规模化生产能力：公司已经积累了丰富的规模化生产经

验，拥有从几升到千升级别的生物反应器生产能力，能

够满足全球市场持续增长的需求，特别是工业客户的批

次大规模生产需求，并呈现出规模化生产效应，有效控

制生产成本。新冠疫情期间，作为新冠病毒相关生物试

剂的主要供应商之一，公司同时支持了全球 50 多个国

家和地区 2000 多家科研单位、生物制药、疫苗和诊断

企业的试剂需求，充分展示了公司的高通量、规模化生

产能力优势。



全面的试剂产品线：公司产品涵盖基因、蛋白、抗体、

试剂盒、培养基等主要生物试剂品类，目前生产和销售

的现货产品种类超过 4.7 万种，其中重组蛋白超过

6,000种，抗体产品超过 13,000种，基因产品近 28,000

种，试剂盒 200多种，产品线丰富度在国内同行业中具

有领先优势，符合生物试剂领域客户需求分散的行业特

点，既可以有效控制细分市场或部分客户需求波动带来

的风险，支持企业长期稳定发展，同时具有更加广阔的

市场发展空间。

3、公司 2021 年前三季度业绩

2021年 1-9月，公司营业收入 8.13亿元，归属于

上市公司股东的净利润 5.56 亿元。一方面公司紧跟全

球新冠病毒研究需求，不断开发包括多种变异毒株的相

关生物试剂，支持全球科技抗疫，新冠疫情相关业务虽

然受到疫情变化等因素影响同比有所下降，但仍实现营

业收入 5.45 亿元，继续保持在新冠病毒相关生物试剂

领域的全球重要供应商地位。同时，公司非疫情相关业

务保持快速增长，实现营业收入 2.68 亿元，较上年同

期增长 41.08%，其中 CRO业务增长迅速，1-9月营业收

入 5,885.02万元，较去年同期增长 68.93%。

二、投资互动问答

1、问题：请公司阐述下一直坚持工业和科研市场并重

发展的原因以及目前发展现状。

科研与工业市场是生物试剂行业中的两大重要业

务领域，国际同行业龙头企业经过多年的竞争发展，产

品线品类全、数量多，在市场拓展，为科研和工业客户

提供整体解决方案方面具有优势，客户覆盖面广，市场

整体占有率高，综合竞争力强。为真正打破进口垄断，

打造中国自己的生物试剂和服务支撑平台，并最终在国



际竞争中不断增加市场占有率，公司在战略上无论是过

去还是未来会始终坚持科研与工业领域并重发展的思

路。

同时，厂商如果要在科研试剂市场占据重要份额，

必须具备丰富的产品线和综合技术能力，以及良好的品

牌效应，因此对企业规模和综合实力有较高要求，存在

一定进入门槛，前期研发和市场投入大，初期见效相对

较慢。但公司一旦形成良好的口碑，有越来越多的文献

引用，后期会逐渐呈现滚雪球效应，长期增长稳定，市

场波动性小。另外，工业界的研发人员主要来自科研院

所的毕业生，在科研领域不断提升品牌覆盖度和美誉度，

对于开拓工业市场，长期来说也具有很好的带动效应。

公司在营收分布方面，2017-2019年，直销客户中，

工业客户营收占比一直维持在50%左右，发展较为均衡。

2020年，受新冠疫情影响，诊断类企业需求迅速攀升，

工业用户营收占比八成以上。公司客户群涵盖全球大部

分知名生物制药企业和生物公司，如所有全球前二十强

药企，国内恒瑞、药明、康希诺等企业，以及众多高水

平大学（哈佛大学、麻省理工、清华大学、北京大学等）

和研究机构（中科院，医科院，疾控中心等）。在新冠

疫情期间，研究人员使用公司新冠相关生物试剂发表学

术文章已超过700 篇，其中在高水平杂志Cell、Nature、

Science及其子刊上发表文章超过 100篇，公司品牌认

可度获得快速提升。

2、问题：公司通过新冠业务的爆发式增长以及上市募

集资金，拥有数十亿的现金储备，计划如何利用这一优

势加强技术和产品研发？

公司将充分利用好现有资金优势，加大技术和产品

研发力度，支持企业持续快速发展。



首先，公司将继续坚持自主研发，加强自身研发团

队建设，在北京总部和其他生物技术发达地区建设新的

研发中心，继续加大购置先进的研发设备，与高科技企

业合作打造自动化实验室，进一步提升研发和产品开发

水平和通量，根据市场需求，增加蛋白、抗体试剂数量，

开拓新的培养基、诊断原料等试剂品类以及新的 CRO技

术服务类型，实现部分重点产品的升级换代，不断提升

产品性能与稳定性。

其次，在生命科学研究和生物创新药物领域，客户

对于支撑平台的需求既分散又复杂，涉及众多技术和产

品品类，国际同行业头部企业在过去十余年中不断并购

收购，扩大其技术和产品的覆盖度。为更好满足客户的

“一站式”产品和技术服务采购需求，增强企业的综合

竞争力，公司正在积极寻找，与具有自主研发能力的国

内外优质企业进行沟通洽谈，推动投资合作、收购并购。

公司会根据调研结果选择合适的标的和合作模式，并及

时公告重大进展。

3、问题：请公司介绍一下全球营销网络建设的现状和

计划。

公司已经在美国和欧洲设立了子公司，建立客服、

物流中心，搭建了数十人的海外在地营销团队，计划未

来将进一步扩大海外团队规模，加大在美国东西海岸、

英国、德国、日韩等国外生物医药活跃地区的覆盖力度；

同时，在义翘上海、义翘广州的基础上，公司计划在国

内中部、西南地区、江浙地区新增分支市场和销售机构，

增加在地市场人员，为客户提供更加快捷、全面的服务。

除了线下销售团队建设以外，公司有专门的电子商

务部门和产品部，公司将继续加强与搜索引擎（如谷歌、

百度）、专业学术期刊（如 Nature、Science）和专业



媒体平台（如丁香园）等多个渠道的合作，持续加大线

上推广宣传力度，不断提升公司品牌知名度。

附件清单 无

日期 2021年 11月 8日


