
证券代码： 301023                                证券简称：江南奕帆 

无锡江南奕帆电力传动科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                             编号：2021-001 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信建投研究院 吕娟、中信建投研究院 常义乐、华夏未来资

本 薛浩洲、国海证券 韩诚 

时间 2021 年 12 月 28 日下午 

地点 无锡江南奕帆电力传动科技股份有限公司三楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书兼副总经理 唐颖彦、副总经理 刘松艳、财务总监 

高志勇、副总经理 孙定坤、证券事务代表 马庆 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、 现场签署《调研承诺书》 

二、 参观生产厂房 

三、 提问互动环节 

1、 董事长当时选择从变频器行业换到电机制造行业出于

什么考虑？ 

答：董事长是非常有情怀专注实业的企业家，对外投资合

作也主要集中在制造业和高科技领域。 2015 年合康新能通过

并购和投资已经涉足变频器、电机、节能环保新能源汽车三个

板块。 董事长是 2003 年天使投资的合康新能，并一直担任董

事长一职，对伺服电机比较了解，非常清楚电机行业具有规模

大、细分市场众多的特点。后来经朋友介绍江南奕帆，经过仔

细了解发现，江南奕帆虽然规模小一点，但经营稳健，客户优



质且认可度非常高，非常有兴趣和有信心进入这个行业，与其

说是选择，不如说是缘分。 

2、2021-2023 年目标收入的净利润、长期收入增速是多

少？ 

答：目前，根据三季报披露的情况预计 2021 年的收入比

上年有一定增长，未来两年公司预计收入均会有一定增长，随

着未来募投项目的进展，公司收入可能进一步增长，公司受大

宗商品及汇率的影响，利润可能有一定波动，具体以公告为准。 

3、目前在手订单情况如何？现有订单排到了什么时候？ 

答：目前，公司在手订单充足，产能饱和，其中有部分订

单的交货日期已排到 2023 年。 

4、公司一般从获取订单到完成交付周期是多久? 

答：公司主要采用“以销定产”的生产模式。由于公司客

户需求具有小批量、多品种、多批次的特征，因此公司主要结

合客户订单及产品生产周期安排生产计划，并及时跟踪客户需

求的变化对生产计划进行动态调整。原有老产品的交付周期一

般在 7-15 天之间。 

5、公司未来经销和直销如何展望？  

答：目前，公司主要通过直销模式销售减速电机产品，下

游客户主要包括电气厂商和房车配件生产企业等。同时，下游

客户中亦存在少量进出口公司、贸易公司采购公司商品后转卖

的经销情形。公司不存在传统经销渠道销售，无传统意义的经

销商。公司主要通过为客户定制开发产品完成定型、小批量生

产、批量供货等阶段，获得客户持续稳定的订单，并与客户签

署框架协议。后续客户在框架协议的基础上，根据需求直接向

公司下达采购计划，由公司销售部门负责跟单。结合公司定制

化产品的性质和特点，未来公司还是会以直销为主。 

6、公司长期毛利率、净利率目标是多少？在未来的市场

竞争中如何提高盈利水平？ 



答：公司毛利率和净利率短期受大宗商品价格波动确实有

些下降，目前部分商品价格已经回归正常，相信随着疫情和金

融政策等逐步回归常态，大宗商品对我们毛利率的影响会逐步

降低。目前我们巩固原有小批量，多品种产品竞争优势的同时，

也正在一些大批量、大单品的行业寻找机会，这些产品的毛利

率肯定比我们目前要低一些，但是随着自动化和规模成长后议

价能力的体现，净利率影响会相对小一点。 江南奕帆目前最

核心的还是规模的增长，随着募投项目的逐步建设，我们有信

心实现原定目标。 

7、公司募投项目产能建设进度，产能释放节奏（预计今

年和明年年底可以产能达到什么水平），新产能储能减速电机

储能系列电机 71.10 万台中各品类能否拆分？房车系列电机

26.30 万台及其他系列电机 4.00 万台能否按照产品品类拆

分？ 

答：公司-储能减速电机及房车减速电机生产基地建设项

目（1-4#车间）建筑主体均已全部完成。研发中心建设项目（研

发中心、研发车间、门卫）建筑主体均已全部完成。 

储能减速电机主要是永磁直流电机和交直流两用电机，其

中永磁直流电机 45万台，交直流两用电机 26 万台，房车电机

主要以滑动系统和千斤顶系统为主，其中滑动系统 15 万台，

千斤顶系统 10万台。 

8、公司的长期战略布局是什么？ 

答：公司将以高压开关行业减速电机和房车行业辅助动力

系统（车门、车窗、底盘等）减速电机的业务为核心，带动其

他关键零部件业务全面发展，实现公司业务的全面增长。公司

将抓住电力行业和房车行业快速发展的历史性机遇，坚持以市

场为导向，以质量为根本，以技术创新、制度创新、管理创新

为手段，以效益为目标，不断优化产品结构和技术结构，充分

利用自身的研发、营销、品牌及人才优势，增强研发及运营能



力，发展成为集产品研发、制造、销售为一体的全球高压开关

和房车辅助动力系统关键零部件制造及专业服务的提供商。 

9、底盘车电机、断路器专用减速箱、汽车增压器减速电

机未来如何规划？其中哪个产品未来会增速相对较快？ 

答：随着国家大力推进智能制造建设，客户实现断路器装

配自动化控制，预计底盘车电机未来会有一定的增长，断路器

专用减速箱和汽车增压器减速电机由于产品试验周期较长并

且是单一客户定制产品，预计增速较慢。 

附件清单（如有） 无 

日期 2021 年 12 月 29 日 

 


